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DECANO DE LA FACULTAD DE FILOSOFIA,
LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION
Ciudad.-

De nuestras consideraciones:
En virtud de la delegacion de las autoridades de la Facultad de fecha 22 de

julio_del 2013, en el cual se me designdé Consultora Académica de la
Licenciatura en Ciencias de la Educacion, Menciéon: Comercio Exterior.

Tengo a bien informar lo siguiente:

Que el grupo integrado por las seforitas: Alarcén Arboleda Ruth Teresa,
Guale Leén Maria Piedad, disefio y ejecutd el proyecto con el tema:
“Disefo de un Programa Capacitacion sobre el Comercio Exterior a los
estudiantes del 3er afio de bachillerato del Colegio Fiscal Mixto Eloy
Ortega Soto”. Propuesta: “Implementar un Programa de Capacitacion
sobre el Comercio Exterior a los estudiantes del 3er afio de bachillerato

del Colegio Fiscal Mixto Eloy Ortega Soto”.

El mismo que ha cumplido con las directrices y recomendaciones dadas por
la suscrita.

Las participantes satisfactoriamente han ejecutado las diferentes etapas
constitutivas del proyecto; por lo expuesto se procede a la APROBACION
del proyecto, y pone a vuestra consideracion el informe de rigor para los
efectos legales correspondientes.

Observaciones:.

\ Htentamente,

Mg. Lilian Reza
Suarez Consultora
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De nuestras consideraciones:

Para los fines legales pertinentes comunico a usted que los derechos
intelectuales del Proyecto Educativo: Disefio De Un Programa Capacitacion
Sobre el Comercio Exterior a los estudiantes del 3er afio de bachillerato del

Colegio Fiscal Mixto Eloy Ortega Soto.

Pertenecen a la Facultad de Filosofia, Letras y Ciencias de la Educacion.

Atentamente;
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Alarcén Arboleda Ruth Teresa Guale Ledbn Maria Piedad
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FACULTAD DE FILOSOFIA LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION

MENCION: COMERCIO EXTERIOR

Titulo: Disefio De Un Programa Capacitacion Sobre el Comercio Exterior a

los estudiantes del 3er afio de bachillerato del Colegio Fiscal Mixto Eloy

Ortega Soto.
Propuesta: Implementar un Programa de Capacitacién sobre el Comercio

Exterior a los estudiantes del 3er afio de bachillerato del Colegio Fiscal Mixto

Eloy Ortega Soto.
RESUMEN

Autores: Srta. Alarcon Arboleda Ruth
Srta. Guale Le6n Maria

Asesor: MSc. Lilian Reza Suarez

Fecha:
En el mundo moderno la creacién e implementacion y el surgimiento de nuevos asignaturas
tienden a que las Unidades Educativas busquen y aporten un proceso de actualizacién e
innovacion en sus mallas curriculares, esto hace que se prepare a los estudiantes en
campos que mandan la sociedad y para que ellos puedan a ser frente y se participe del
crecimiento econdémico del pais.
El comercio exterior hoy en dia se ha convertido en una de las principales via de desarrollo
para los paises, lo que conlleva que los colegios e universidades ofrezcan a sus estudiantes
esta materia. El disefio e implementacién de un programa de capacitacion sobre el comercio
exterior para los estudiantes del tercer afio de bachillerato del colegio Fiscal Eloy Ortega
Soto. Es de gran importancia ya que hara que los estudiantes puedan adquirir los
conocimientos necesarios y relevantes para que comprendan lo que es el comercio exterior y
cémo influye su actual en el mundo. El disefio del programa esta direccionando a que los
estudiantes logren tener una visibn mas amplia de lo que es el comercio exterior. El
contenido del programa de capacitacion ademas de ser actualizado, beneficiaria a los
mismos ya que al darle a conocer una materia nueva para ellos, esto hara que se interesen
cada vez mas, en busca de conocimiento actuales y de interés no solo nacional sino también
internacional como en este caso. El presente proyecto tiene como eje formado e integrador
de la transferencia de conocimiento para los estudiantes que sean los beneficiarios en
materia de comercio exterior; el cual contribuye un impacto social para los mismos.
La relacién que debe tener la materia como ante mencionada en el ambito Educativo es
necesaria e importante, ya que deberia plantearla como una via de desarrollo social y
econdémico.
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UNIVERSITY OF GUAYAQUIL

PHILOSOPHY FACULTY OF LETTERS AND SCIENCE EDUCATION

CITATION: FOREIGN TRADE
Title: Design Of A Training Programme on Foreign Trade to 3rd year
students of the College baccalaureate Joint Fiscal Eloy Ortega Soto.

Proposal: Implement a training program on foreign trade to the 3rd year
students of the College baccalaureate Joint Fiscal Eloy Ortega Soto.
ABSTRAC

AUTHOR: Srta. Alarcéon Arboleda Ruth
Srta. Guale Ledn Maria
ADVISOR: MSc. MSc. Lilian Reza Suarez

DATE:

In the modern world the creation and implementation and the emergence of new subjects
tend to seek Educational Units and provide a process of renovation and innovation in their
curricula , this makes it prepares students in fields that send to society and they can be
compared and participate in the country's economic growth
Foreign trade today has become one of the main development path for the country , which
means that the colleges and universities offer their students this matter. The design and
implementation of a training program on foreign trade for the third year students of the
college baccalaureate Attorney Eloy Ortega Soto. It is very important because it will enable
students to acquire relevant knowledge and to understand what is foreign trade and how it
affects your current world . The design of the program is directing students to achieve to have
a broader view of what is foreign trade. The content of the training program as well as being
updated , and would benefit them to let you know that a new subject for them , this will make
them interested increasingly in search of current and relevant knowledge not only nationally
but also internationally as in this case . This project has as its integrator formed and transfer
knowledge to students who are the beneficiaries in foreign trade , which contributes a social
impact for them.

The relationship that must exist before matter as mentioned in the Education is necessary

and important , and it should raise it as a means of social and economic development .



INTRODUCCION

El presente proyecto educativo, esta basado en el disefio de un programa de
capacitacion sobre el comercio exterior para los estudiantes del Colegio
Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto” , tiene finalidad, de ofrecer a los futuros
bachilleres especializados en aéreas de contabilidad e informatica, contener

conceptos béasicos relacionado con el comercio exterior.

En el capitulo 1: Del planteamiento del problema se detallan los
antecedentes histéricos de la institucion educativa “Eloy Ortega Soto”,
observamos la situacion conflicto y determinamos las causas vy
consecuencias que existen en el plantel, ademas de la delimitacién,
formulacién, y objetivos tanto generales como especificos del problema,
elaboramos también las interrogantes de la investigacion, describiendo la
respectiva justificacion e importancia de nuestro proyecto.

En el capitulo 2: Se trata de todo lo concerniente del marco teodrico, los
antecedentes de la investigacién, y, en la fundamentacion teérica se habla
sobre el contenido de las interrogantes, con temas relacionados al comercio
exterior; ademas de presentar los fundamentos socioldgico, pedagdgico y
legal, nombramos las variable dependiente e independiente, y finalizamos

con un glosario de términos relacionados a la investigacion.

En el capitulo 3: Se desarrolla el marco metodoldgico, en el mismo se
registran el disefio, la modalidad y el tipo de investigacion que se usara en

nuestro proyecto, ademas seleccionamos la poblacion, el objeto del estudio,



en el procedimiento de la investigacion se relata lo sucedido durante la
elaboracion del trabajo y en los instrumentos de investigacion aplicamos la
técnicas de la encuesta y la entrevista; en el criterio de la propuesta
detallamos una breve explicacion para hacer la propuesta de nuestro

proyecto.

En el capitulo 4: Se hard un andlisis e interpretacion de resultados,
utilizando criterios e indicadores que nos lleven a obtener una real
descripcion del problema; también se elabor6é la discusion de resultado
comparando la respuestas y porcentajes de los estudiantes y docentes con
su analisis correspondiente, las conclusiones y recomendaciones obtenidas

en las encuesta.

En el capitulo 5: Se presenta la propuesta, que da la solucién al problema
planteado y consta de justificacion, fundamentacion, objetivos general y
especificos, la importancia, la ubicacion del lugar, descripcion de la
propuesta; aspectos legales, pedagdgicos, socioldgicos, vision, mision vy
politica, los beneficiarios, el impacto social; la conclusién y por ultimo la

bibliografia utilizada en el desarrollo de la investigacion.



CAPITULO |
EL PROBLEMA
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

ANTECEDENTES

(Colegio, 2013)EI colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto” inicia en el
afio de 1992 con las secciones matutina y nocturna, utilizando las aulas de la
Escuela Fiscal 18 de Julio ubicada en la Coop. Angel Duarte Valverde de la
Isla Trinitaria aqui inicio con su seccion matutina, y utilizé la casa comunal de

la misma cooperativa para dar las clases en la seccidn nocturna.

Luego en afio de 1995, se traslada a la Coop. Antonio Neumane de
la Isla Trinitaria después de su fiscalizacion a pedido del departamento de
mapa escolar de la Direccion Provincial del Guayas, donde pasa a
funcionar en un é&rea donada para que laboren conjuntamente con
la escuela N° 411 sin nombre y el Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”
en ese mismo afio llega al Ecuador la Fundacibn Mision
Alianza Noruega, una organizacion religiosa no gubernamental, de quienes

se ha recibido una contribucion valiosa para el desarrollo del plantel.

El Colegio Fiscal Mixto Matutina y Vespertina “Eloy Ortega Soto”, se
proyecta a ser un centro de educacion moderno, innovador eficiente e
integral comprometido en formar profesionales competentes vy
emprendedores, con practicas en valores humanos Yy éticos, idoneos

para insertarse en el ambito laboral, en la investigacion cientifica,



contribuyendo al desarrollo local, regional y global, en lo politico, a través del
mejoramiento continuo y permanente de su organizacion, tiene como mision
fundamental formar bachilleres con excelencia académica en el campo
de las Especialidades Técnicas en Contabilidad, Administracion vy
Aplicaciones Informaticas, mediante maddulos técnicos profesionales

y proyectos especificos.

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

En muchas ocasiones los jovenes llegan a la universidad y no siguen
las especializaciones estudiadas en los colegios, por este motivo la
SENESCYT (Secretaria Nacional de Educacion Superior, Ciencia,
Tecnologia e Innovacion) se ha visto en la necesidad de tomar un examen de
admisién para medir el nivel de estudio de los bachilleres, pero hemos
observado que falta informacion a los secundarios sobre los beneficios,
oportunidades, ventajas, que tiene el comercio exterior, que en este tiempo
es de vital importancia debido al mundo globalizado que exige que los
estudiantes sean altamente competitivos en todas las areas y esferas

educativas.

Por esto es importante que los estudiantes conozcan mas sobre el
estudio del comercio exterior que le va a permitir desarrollar sus habilidades
mas alla de la contabilidad, la comercializacion, etc. Por este motivo nosotras
gueremos potenciar que los jovenes tengan informacion acerca del comercio
exterior y hemos dado a conocer el Disefio de un Programa de Capacitacion
sobre esta importante asignatura, con la finalidad de despejar toda duda

referente a esta licenciatura.



SITUACION CONFLICTO

Los parametros que impiden que el comercio exterior se dé a
conocer en este centro educativo, es el poco contenido curricular que
conformar las especialidades que tiene el colegio y el empefio de los
docentes en indagar con sus estudiantes en la diferentes oportunidades que
brinda el comercio exterior, por medio del disefio de un programa de
capacitacion daremos a conocer beneficios, ventajas, que ofrece el comercio,

y nos propone dos &mbito profesionales:

Donde podemos desenvolvernos como docentes y laborar en colegios
y universidades, en el campo empresarial aplicaremos en empresas,
navieras, agente de aduana, importadores, exportadores, etc. EI comercio

exterior es muy importante en estos dos campos.

Por medio de un diagndstico, veremos si los estudiantes tienen la
informacion acerca de esta asignatura, los afios que llevamos estudiando
esta carrera nos permiten impartir nuestros conocimientos a los alumnos de
del Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”. Para que los alumnos opten por
estudiar el comercio exterior y asi poder contribuir a un excelente crecimiento

educativo.

El objetivo de este proyecto es visualizar a los estudiantes,

despejando todas sus inquietudes y por ende capacitarlos para lograr una



mejor educacion a nivel secundario, por medio del disefio de Capacitacion

sobre el Comercio Exterior.

CAUSAS DEL PROBLEMA, CONSECUENCIAS

CUADRO No. 1

CAUSAS

CONSECUENCIAS

Desconocimiento de la materia de

comercio exterior.

Desinterés por conocer la materia.

No cuentan con las materias técnicas

para desarrollar esta asignatura.

Falta de informacion.

Inexistencia de un estudio basico del

comercio exterior.

Desconocimiento de las necesidades
y deseos del estudiante en esta
institucién, respecto a la signatura.

Escases de tiempo de parte de los

docentes.

Provocara que los estudiantes no
puedan despejar inquietudes y dudas

sobre esta carrera.

Los docentes no se involucran lo

suficiente en conocer sobre el

comercio dentro de este mundo

Desconocimiento de los beneficio en
el intercambio de idea tanto del

estudiantes como del maestro.

globalizado.
DELIMITACION DEL PROBLEMA
Campo: Comercio Exterior
Area: Educativa
Aspecto: Disefio




Tema: Disefio de un Programa de Capacitacion sobre el Comercio
Exterior a los estudiantes del 3er afio de bachillerato del colegio Fiscal Mixto
“Eloy ortega soto”.

FORMULACION DEL PROBLEMA

¢,Como influye el Disefilo de un Programa de Capacitacion sobre el
Comercio Exterior a los estudiantes del 3er afio de bachillerato del colegio
Fiscal Mixto “Eloy ortega soto”, Periodo Lectivo 2013 — 20147

EVALUACION DEL PROBLEMA

La evaluacion del problema reune las siguientes caracteristicas:

Claro.- El tema de investigacién se encuentra redactado en un lenguaje facil
de comprender teniendo visualizadas sus variables tanto la independiente

como la dependiente para redactar con mas facilidad.

Concreto.- Consideramos enfocarnos al problema planteado de una forma
especifica y precisa donde excluya ciertas palabras que puedan parecer

extrafas.

Relevante.- Por la importancia de conocer mas del comercio exterior los

estudiantes del Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”.



Original.- Porque es primera vez que se desea implementar en la Colegio
Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”, un conocimiento del comercio exterior en los
estudiantes.

Factible.- Porque contamos con la ayuda de la directiva del Colegio Fiscal
Mixto “Eloy Ortega Soto”, y los medios y los recursos necesarios para darle a

conocer a los estudiantes la importancia del comercio exterior.

Delimitado: Porque lo vamos a realizar en la Colegio Fiscal Mixto “Eloy

Ortega Soto”, con los alumnos 3er afio de bachillerato, afio lectivo 2013-

2014.

OBJETIVOS DE LA INVESTIGACION

OBJETIVO GENERAL

» Implementar un Programa de Capacitacion para brindar la informacién

necesaria acerca del comercio exterior, a los estudiantes del 3er afo

de bachillerato del Colegio Mixto Fiscal “Eloy Ortega Soto”.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

» Diseflar un programa de capacitacion que permite conocer los

procesos que tiene el comercio exterior.

» Lograr que los estudiantes, a través de la capacitacion del comercio

exterior, fortalezcan su preparacion académica del nivel medio.



» Dar a conocer las oportunidades que ofrece el comercio exterior.

INTERROGANTES DE LA INVESTIGACION

1) ¢Qué es capacitacion?

2) ¢Qué es programa de capacitacion?

3) ¢Qué es el comercio?

4) ¢ Clasificacion del comercio?

5) ¢Qué es negocios internacionales y comercio exterior?
6) ¢Qué es exportacion?

7) ¢Cuales son las ventajas para exportar?

8) ¢ Cuales son los ambitos de exportacion?

9) ¢ Cuales son los procesos de exportacion?

10) ¢ Términos de Negociacion Incortems?

11)¢ Cuales son las reglas para los modos de transportes?
12) ¢ Documentacion basica de transportes?

13)¢Qué es importacion?

14)¢ Cuales son los regimenes de importacién?

15)¢ Cuales son las desaduanizacion de una mercaderia importada?
16)¢,Documento de Acompafamiento?

17)¢Documento de Soporte?

18)¢ Cudles son los tributos a pagar un producto importado?



JUSTIFICACION E IMPORTANCIA

Para muchos alumnos de esta institucion educativa el comercio
exterior es una materia necesaria para su formacion académica y mejor
desenvolvimiento profesional .Los afos de estudio nos capacitaron, para
brindar conocimiento sobre Comercio Exterior a los estudiantes y ellos
encuentren la necesidad de investigar mas al respecto, capacitaremos con
nuestros conocimientos y experiencias adquiridas durante nuestros estudios
en la Universidad De Guayaquil Facultad de filosofia, Letras Y Ciencias De
La Educacion.

El Disefio de un Programa de capacitacion sobre el comercio exterior,
incluidas las técnicas de importacion y exportacion, les va permitir a los
alumnos su formacién académica. Es un proyecto factible y original que
busca resolver de manera efectiva el problema observado en la instituciéon
antes mencionada, la investigacion tiene como finalidad estimular y
desarrollar estrategias que inciten a los alumnos aprovechar la capacitacion
de comercio exterior, los beneficiarios de nuestros proyectos seran los 101
estudiantes del 3er afio de bachillerato, los docentes y la comunidad de este
sector se aspira que este trabajo se convierta en un elemento clave para

mejorar la vision de los estudiantes.
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CAPITULO Il
MARCO TEORICO
ANTECEDENTES DEL ESTUDIO

Investigando en los archivos existentes la Facultad de Filosofia Letras
y Ciencias de la Educacion de la Universidad de Guayaquil, especializacion:
Comercio exterior, se encuentran proyectos parecidos, pero no iguales al que
presentaremos, Disefio de un Programa de Capacitacion sobre el Comercio
Exterior a los estudiantes del 3er afio de bachillerato del Colegio Fiscal Mixto
“Eloy Ortega Soto”.

FUNDAMENTACION TEORICA

Nuestra investigacion esta desarrollada basandonos en las siguientes

teorias y datos bibliograficos.

CAPACITACION

Capacitacion es toda actividad realizada en una organizacion,
comunidad, unidad educativa o cualquier medio social, que busca mejorar la
actitud, conocimiento, habilidades o conductas de las personas a quienes va
dirigido. En otras palabras la capacitacion busca perfeccionar algo o en otros
casos ensefar algo que desconocido, en funcion de ciertas necesidades que
se hayan encontrado previo un estudio realizado, para lo cual se sigue un

proceso estructurado con metas bien definidas.
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La capacitacion esta pensada para mejorar la productividad de cierta entidad,
y aunque no lo parezca, para la sociedad que lo rodea, porque los
conocimientos, destrezas y aptitudes adquiridos por cada persona mejoraran
su calidad de vida. La capacitacion permite evitar el estancamiento y dar la
oportunidad de adquirir conocimientos nuevos a la persona o personas a

quienes va dirigida esta.

PROGRAMA DE CAPACITACION

Los programas parten de los objetivos de capacitacion previamente
disefiados, establecidos a partir de la informacién obtenida en la
investigacién de un problema. Los cursos se agrupan para conformar estos
programas de capacitacion, cuyos contenidos o temas que abordan, surgen
de las necesidades detectadas con el estudio realizado previamente, y
pueden ser diseflados para su aplicacion, de acuerdo a una organizacion
jerarquica.

Los programas de capacitacién incluyen:

a) Presentacién del programa, donde se explica la cobertura, etapas y

caracteristicas del programa:

b) Planificacion estratégica de la capacitacion:

c) Los objetivos de capacitacion:
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d) Programacion de los cursos de capacitacion, incluyendo el calendario
de eventos de acuerdo a las necesidades detectadas, el alcance de
los eventos y participantes, los instructores, el responsable de la

coordinacion, costos y presupuestos:

e) Los contenidos de los cursos, los recursos didacticos adecuados y la

evaluacion del proceso.

Para elaborar un programa de capacitacion debemos investigar los
antecedentes, esto quiere decir revisar las necesidades del lugar donde
vamos a realizar nuestro proyecto, para de esta manera tener establecido

con precision lo que vamos a desarrollar en nuestro programa.

El COMERCIO

El comercio proviene latino commercium que se refiere a la actividad
socioeconémica que consistente en el intercambio de productos, que sean
libres para la compra y venta de bienes y servicios en el mercado, ya sea

para su uso, para su venta o su transformacion.

Es el cambio o transaccion de algo a cambio de otra cosa de igual
valor. Por movimientos comerciales o industriales, entendemos que el
intercambio de bienes o de servicios se efectla a través de un comerciante
o0 un mercader.El comerciante es la persona fisica o juridica que se consagra

al comercio en forma habitual, como las humanidades mercantiles, se utiliza
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http://es.wikipedia.org/wiki/Persona_jur%C3%ADdica

también la palabra comercio para referirse a un establecimiento

comercial o tienda.

CLASIFICACION DEL COMERCIO

» Comercio mayorista: Es la compra, venta de la mercancia, cuyo
cliente no es el consumidor final de las mercancias, con el objetivo de
entregar a otra empresa, que la explote como materia prima para su

transformacién en otro producto.

» Comercio minorista : Es la compra, venta de las mercancias, cuyo

cliente es el consumidor final del producto.

» Comercio interior: Son las transacciones que se realiza en el mismo

pais, sujeto al mismo gobierno.

» Comercio exterior: Son las transacciones que se realiza entre

personas de un pais con otros.

NEGOCIOS INTERNACIONALES Y COMERCIO EXTERIOR

Usualmente se suele confundir estos dos términos, pero dentro del area de

estudio se debe tener claro su concepto para no cometer errores.

CUADRO No. 2

NEGOCIOS INTERNACIONALES COMERCIO EXTERIOR
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Transacciones privadas y | Se basa en la compra y venta de bienes
gubernamentales gue | y servicios, que se puede dar en forma
involucran a dos mas paises. bilateral, unilateral o multilateral, entre
diferentes tipos de personas que forman

un pais.

EXPORTACION

Es la venta de bienes, servicios y tecnologia a otro lugar fuera de las
fronteras de un pais, obteniendo de esta manera el ingreso de divisas para el

mismo.

VENTAJAS

Incremento en las ganancias

Nuevos Mercados

Aumento del ciclo de vida del producto o servicio
Equilibrio en periodos de baja demanda nacional
Reduccion del costo fijo unitario

Incremento en el numero de clientes

Mejor utilizacion del personal de la empresa
Incremento de la productividad

vV Vv ¥V ¥V VvV ¥V V V VY

Nuevas lineas de productos y servicios
AMBITO DE LA EXPORTACION
» La comercializacion

» Los estimulos financieros

> Los instrumentos de pago
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> El Régimen de Cambios
> El Transporte Internacional - Fletes

> Los Seguros

PROCESO DE EXPORTACION

(SENAE, 2012)Se inicia con la transmision electronica de una
Declaracion Aduanera de Exportacion (DAE) en el nuevo sistema
ECUAPASS, la misma que podra ser acompafiado ante una factura o
proforma y documentacion con la que se cuente previo al embarque, dicha
declaracion no es una simple intencion de embarque sino una declaracion
que crea un vinculo legal y obligaciones a cumplir con el Servicio Nacional de

Aduana del Ecuador por parte del exportador o declarante.

Los datos que se consignaran en la DAE son:

Del exportador o declarante

Descripcion de mercancia por item de factura
Datos del consignante

Destino de la carga

Cantidades

Peso; y demas datos relativos a la mercancia.

V V.V V V V VY

Los documentos digitales que acompafan a la DAE a través del
ECUAPASS son:

Factura comercial original.

YV VvV

Autorizaciones previas (cuando el caso lo amerite).
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» Certificado de Origen electronico (cuando el caso lo amerite)

Una vez aceptada la DAE, la mercancia ingresa a Zona Primaria del
distrito en donde se embarca, producto de lo cual el depdsito temporal la
registra y almacena previo a su exportacion. Al exportar se le notificara el

canal de aforo asignado, los mismos que pueden ser:

> Canal de Aforo Documental
» Canal de Aforo Fisico Intrusivo

» Canal de Aforo Automatico

Para el caso del Canal de Aforo Automatico, la autorizacion de salida,
entiéndase con ello la autorizacion para que se embargue, serd automatico al
momento del ingreso de la carga a los depdsitos temporales o zonas
primarias. En el caso del Canal de Aforo Documental se designara al
funcionario a cargo del tramite, al momento del ingreso de la carga, luego de
lo cual procedera a la revisién de los datos electrénicos y documentacion

digitalizada; y procedera al cierre si no existieren novedades.

En lo cual cualquier observacion sera registrada mediante el esquema de
notificacion electronico previsto en el nuevo sistema. Una vez cerrada la
Declaracion Aduanera de Exportacion (DAE) cambiara su estado a salida
autorizada y la carga podra ser embarcada. En el caso del Canal de Aforo

Fisico Intrusivo se procede segun lo descrito anteriormente adicional al
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proceso la inspeccién fisica de la carga y su corroboracion con la

documentacion electronica y digitalizada.

TERMINO DE NEGOCIACION (INCOTERMS)

Los Incoterms son wun conjunto de reglas internacionales,
administrados por la Camara de Comercio Internacional, que determinan el
alcance de las normas comerciales incluidas en la transaccion de

compraventa internacional.

REGLAS PARA CUALQUIER MODO DE TRANSPORTE

CFR (COST AND FREIGHT) - COSTO Y FLETE (PUERTO DE DESTINO
CONVENIDO)

Con este término la empresa debe encargarse de contratar la bodega
del barco y pagar el flete hasta destino, el riesgo de pérdida o dafio de las
mercaderias asi como cualquier coste adicional debido a eventos ocurridos
después del momento de la entrega, se transmiten del vendedor al

comprador.

El término CFR exige al vendedor despachar las mercaderias para la
exportacion. Este término puede ser utilizado sélo para el transporte por mar

0 por vias navegables interiores.
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OBLIGACIONES DEL VENDEDOR.

(SAS, 2013)

>

YV V V¥V V V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque Y Embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR.

(SAS, 2013)

>

YV V V V

Pago de la Mercaderia

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

CIF (COST, INSURANCE AND FREIGHT) - COSTO, SEGURO Y FLETE
(PUERTO DE DESTINO CONVENIDO)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia cuando esta

sobrepasa la borda del buque en el puerto de embarque convenido, aqui el

19



vendedor debe pagar los costos y el flete necesarios para conducir las

mercaderias al puerto de destino convenido.

El término CIF exige al vendedor despachar las mercaderias para la

exportacion. Este término puede ser utilizado sélo para el transporte por mar

0 por vias navegables interiores.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR.

(SAS, 2013)

>

YV V VYV V V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR.

(SAS, 2013)

>

YV V V V

Pago de la mercaderia

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras
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CIP (CARRIAGE AND INSURANCEPAIDTO) - TRANSPORTE Y SEGURO
PAGO HASTA (LUGAR DE DESTINO CONVENIDO)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al transportista
designado por él pero, ademas, debe pagar los costos del transporte
necesario para llevar las mercaderias al destino convenido, también le toca
al vendedor conseguir un seguro de riesgo al momento del transportar las
mercancias.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la
exportacion. Este término puede emplearse con independencia del modo de

transporte, incluyendo el transporte multimodal.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

> Entregar la mercaderia y los documentos necesarios
Empaque y embalaje
Flete (de fabrica al lugar de exportacion)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)

YV V VYV VYV V VY

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR
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(SAS, 2013)

> Pago de la mercaderia
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y Seguro (lugar de importacion a planta)

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

YV V V V

Demoras.

CPT (CARRIAGEPAIDTO) - TRANSPORTE PAGADO HASTA (LUGAR DE
DESTINO CONVENIDO)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al transportista
designado por él pero, ademas, debe pagar los costos del transporte
necesario para llevar las mercaderias al destino convenido; con este término
el comprador asume todos los riesgos y cualquier otro coste sucedido

después de que las mercaderias hayan sido entregadas.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la
exportacion. Este término puede emplearse con independencia del modo de

transporte, incluyendo el transporte multimodal.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

> Entregar la mercaderia y los documentos necesarios

> Empaque y embalaje
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YV V VYV V V

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)

>

YV V V V

Pago de la mercaderia

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y Seguro (lugar de importacion a planta)

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

Demoras

DAF (DELIVERED AT FRONTIER) - ENTREGADAS EN FRONTERA
(LUGAR CONVENIDO)

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacién de entregar las

mercancias cuando la ha puesto en la Aduana despachada para la

exportacion en el punto y lugar convenido por las partes.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte

cuando las mercaderias deban entregarse en una frontera terrestre.
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OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

>

vV V VY V

>

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)(parcial)

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)

>

vV VvV ¥V V V VY

Pagos de la Mercaderia

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacién) (parcial)
Seguro (parcial)

Gastos de importaciéon (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

DP (DELIVEREDDUTYPAID) - ENTREGADAS DERECHOS PAGADOS
(LUGAR DE DESTINO CONVENIDO)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al comprador,

despachadas para la importacion, y no descargadas de los medios de

transporte utilizados en el lugar de destino acordado.
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El vendedor asume todos los costos y riesgos producidos al transportar las

mercaderias hasta el lugar, incluyendo los tramites aduaneros, pago de los

tramites, derechos de aduanas, impuestos y otras cargas para la importacion

en dicho pais.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

>

YV VvV ¥V ¥V VvV ¥V V V VY V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje

Acarreo (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacién)
Seguro

Gastos de importaciéon (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Acarreo y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

OBLIGACION DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)
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>

DDU

Pagar la mercaderia

(DELIVEREDDUTYUNPAID) - ENTREGADAS DERECHOS NO

PAGADOS (LUGAR DE DESTINO CONVENIDO)

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar la

mercancia al comprador en el lugar convenido del pais de importacion, y el

Vendedor asume todos los gastos y riesgos que sufra la mercancia, hasta

aguel lugar (excluidos derechos, impuestos y otros cargos oficiales exigibles

a la importacion).

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

>

YV V VYV V V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)

>
>

Pago de la mercaderia

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )

26



> Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

>
>

Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

DEQ (DELIVERED EX-QUAY) - ENTREGADAS EN MUELLE (PUERTO DE
DESTINO CONVENIDO)

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a

disposicion del comprador, sin despachar para la importacién, en el muelle o

puerto acordado. El término DEQ exige que el comprador despache las

mercaderias para la importacion y que pague todos los tramites, derechos,

impuestos y demas cargas de la importacion.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

>

vV V ¥V V V V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
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OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)

>
>
>
>

Pago de la mercaderia
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Demoras

Este término puede usarse Unicamente para el transporte por mar o por

vias de navegacion interior o para el transporte multimodal

DES (DELIVERED EX SHIP) - ENTREGADAS SOBRE BUQUE (PUERTO
DE DESTINO CONVENIDO)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al comprador a

bordo del buque, no despachadas para la importacién, en el puerto de

destino acordado.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

>

YV V VYV V V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
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OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)

> Pago de la mercaderia
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Acarreo y seguro (lugar de importacion a planta)

vV V VY V

Demoras

EXW (EX-WORKS) - EN FABRICA (LUGAR CONVENIDO)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia al comprador en el
establecimiento del vendedor o en otro lugar acordado (es decir, fabrica,
almacén, etc.), este término representa, asi, la menor obligacién del

vendedor, y el comprador debe asumir todos los costos y riesgos.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR.
(SAS, 2013)

> Entrega de la mercaderia y documentos necesarios

> Empaque y embalaje

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR.
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(SAS, 2013)

>

vV VvV ¥V ¥V V VY V

Pago de la mercaderia

Flete interno (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Flete internacional (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Seguro

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Transporte y seguro (lugar de importacion a planta)

FAS (FREE ALONGSHIP) - LIBRE AL COSTADO DEL BUQUE (PUERTO
DE CARGA CONVENIDO)

Significa que el trabajo del vendedor finaliza una vez que la

mercaderia es puesta al costado del buque, en el puerto de embarque

pactado. Esto quiere decir que el comprador ha de asumir todos los costos y

riesgos de pérdida o dafio de las mercaderias desde aquel momento. El

término FAS exige al vendedor despachar las mercaderias para la

exportacion.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

>

>
>
>

Mercaderia y Documentos Necesarios
Empaque Y Embalaje
Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
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> Gastos De Exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)

> Pagos de la mercaderia
Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Seguro Yy flete (lugar de importacion a planta)

YV V V¥V V V

Demoras

FCA (FREE CARRIER) - LIBRE TRANSPORTISTA (LUGAR CONVENIDO)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia para la exportacion al
transportista propuesto por el comprador, en el lugar acordado.
El lugar de entrega elegido influye en las obligaciones de carga y descarga
de las partes. Este término puede emplearse en cualquier medio de

transporte incluyendo el transporte multimodal.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR.

(SAS, 2013)
> Entrega de la Mercaderia y documentos necesarios
> Empaque y embalaje

> Flete (de fabrica al lugar de exportacion)
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>

>

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)

>

vV Vv ¥V V VY V

FOB (FREE ONBOARD) - LIBRE A BORDO (PUERTO DE CARGA

Pagos de la mercaderia

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Seguro

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

CONVENIDO)

sobrepasan la borda del buque en el puerto de embarque convenido.
El comprador debe soportar todos los costos y riesgos de la pérdida y el

La responsabilidad del vendedor termina cuando las mercaderias

dafio de las mercaderias desde aquel punto.

El término FOB exige al vendedor despachar las mercaderias para la

exportacion. Este término puede ser utilizado sélo para el transporte por mar

0 por vias navegables interiores.
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OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

(SAS, 2013)

>
>
>
>
>

Entregar la mercaderia y documentos necesario
Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

(SAS, 2013)
> Pago de la mercaderia
> Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
> Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
> Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
> Flete (lugar de importacion a planta)
> Demoras

DOCUMENTACION BASICA DE EXPORTACION

(SENAE, Aduana del ecuador , 2012)

>
>
>

Informacién basica antes de realizar cualquier transportacion
Revision general de los documentos comunes.

Revision general de los documentos especificos.

IMPORTACION
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Es la accion de ingresar mercancias extranjeras al pais cumpliendo
con las formalidades y obligaciones aduaneras, dependiendo del REGIMEN
DE IMPORTACION al que se haya sido declarado.

REGIMENES DE IMPORTACION

(SENAE, Aduanas del Ecuador, 2012)
» Importacion para el Consumo (Art. 147 COPCI)
» Admision Temporal para Reexportacion en el mismo estado (Art. 148
COPCI)
» Admision Temporal para Perfeccionamiento Activo (Art. 149 COPCI)
» Reposicibn de Mercancias con Franquicia Arancelaria (Art. 150
COPCI)
» Transformacién bajo control Aduanero (Art. 151 COPCI)
Depésito Aduanero (Art. 152 COPCI)
» Reimportacion en el mismo estado (Art. 152 COPCI)

A\

Pueden Importar todas las Personas Naturales o Juridicas,
ecuatorianas o extranjeras radicadas en el pais que hayan sido registrados
como importador en el sistema ECUAPASS y aprobado por la Servicio

Nacional de Aduanas del Ecuador.
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DESADUANIZACION DE UNA MERCANCIA IMPORTADA

Para realizar las gestiones de desaduanizacion de mercancias es
necesaria la asesoria, el servicio de un Agente Acreditado por el SENAE
(Servicio Nacional de Aduana del Ecuador).

El listado de Agentes de Aduana autorizados se encuentra en la pagina web:

www.aduana.gob.ec.

La declaracion aduanera de Importacion (DAI) ser4 ensefiada de
manera electronica, y fisica en los casos en que establezca la Direccién
General del Servicio Nacional de Aduana del Ecuador, se asigne aforo fisico
o documental, esta debera completarse el mismo dia con la transmision
digital de los documentos de acompafiamiento y de soporte, que no se

puedan presentar en formato electronico.

Cuando no se cumpliere con el envio de los documentos indicados en
el presente articulo dentro del término de los treinta dias calendario,
contados a partir de la fecha de arribo de la mercancia, acarreara su
abandono técito segun lo establecido en el art. 142 del COPCI sin perjuicio
de la imposicion de la respectiva multa por falta reglamentaria de acuerdo a
lo establecido en el literal d) del art. 193 del COPCI. (Art. 67 Reg. COPCI).

Los documentos digitales que acompafan a la DAI a travées del ECUAPASS
son:
» Los documento de acompafiamiento.

» Los documento de soporte
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DOCUMENTOS DE ACOMPANAMIENTO

Se constituyen documentos de acompafiamiento aquellos que
designados de control previo, deben tramitarse y afirmar antes del embarque
de la mercancia deben presentarse, fisica o electrébnicamente, en conjunto
con la Declaracion Aduanera, cuando estos sean exigidos. (Art. 72 Reg.
COPCI).

DOCUMENTOS DE SOPORTE

Estos documentos originales, ya sea en fisico o electrénico, deberan
reposar en el archivo del declarante o su Agente de Aduanas al momento de
la presentacion o transmisidon de la Declaraciéon Aduanera, y estaran bajo su

responsabilidad conforme a lo determinado en la Ley. (Art. 73 Reg. COPCI).

» Factura Comercial
» Certificado de Origen (cuando proceda)
» Documentos que el SENAE o el Organismo regulador de Comercio

Exterior considere necesarios.

Transmitida la Declaracion Aduanera, el Sistema le otorgard un namero
de validacion (Refrendo) y el CANAL DE AFORO que corresponda:

(SENAE, Aduana del ecuador , 2012)
» Canal de Aforo Automatico (Art. 80 RCOPCI)
» Canal de Aforo electronico (Art. 81 RCOPCI)
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» Canal de Aforo documental (Art. 82 RCOPCI)
» Canal de Aforo Fisico Intrusivo(Art. 83 RCOPCI)
» Canal de Aforo fisico No Intrusivo (Art. 83 RCOPCI)

TRIBUTOS A PAGAR POR UN PRODUCTO IMPORTADO

Para determinar el valor a pagar de tributos al comercio Exterior es
necesario conocer la clasificacion arancelaria del producto importado. Los
tributos al comercio exterior son derechos arancelarios, impuestos
establecidos en leyes organicas y ordinarias y tasas por servicios aduaneros.
AD-VALOREM (ARANCEL COBRADO A LAS MERCANCIAS)

Impuesto administrado por la Aduana del Ecuador. Porcentaje variable
segun el tipo de mercancia y se aplica sobre la suma del Costo, Seguro y
Flete (base imponible de la Importacion).
FODINFA (FONDO DE DESARROLLO PARA LA INFANCIA)

Impuesto que administra el INFA. 0.5% se aplica sobre la base

imponible de la Importacion.

ICE (IMPUESTO A LOS CONSUMOS ESPECIALES)
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Administrado por el SRI. Porcentaje variable segun los bienes y
servicios que se importen. (Consulte en la pagina del SRI: www.sri.gob.ec,

link: Impuestos)

IVA (IMPUESTO AL VALOR AGREGADO)

Administrado por el SRI. Corresponde al 12% sobre: Base imponible
+ ADVALOREM + FODINFA + ICE

FUNDAMENTO PEDAGOGICO

Pedagogia, es la ciencia que estudia la educacion, y genera
oportunidades para: procesar, usar y aplicar el conocimiento, enriquecer
conceptos y estudios aprendidos en el transcurso de la formacion del
estudiante, el fin de la pedagogia es poder encontrar utilidad en la vida

personal y social.

Aristoteles (384 AC-322 AC) Filésofo griego

“Enseflar no es una funcion vital, porque no tiene el fin en si

misma; la funcion vital es aprender”.

Nuestra investigacion se fundamenta en la pedagogia, que es el arte
de educar, a nifios y adolescentes menores de 18 afos, y por ende nuestro
objeto de estudio son los alumnos del Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega

Soto”, a los cuales les impartiremos conocimientos referentes al comercio
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exterior. Aqui ellos aprenderan la importancia de hacer una exportacion,

importacion, beneficios, etc.

El fin de nuestro proyecto es, brindar a los futuros bachilleres,
opciones de cambio y prosperidad para su familia y a su vez a la comunidad
y al pais conociendo mas sobre el comercio exterior permitira que los
alumnos desarrollen sus habilidades y descubran nuevas formas de generar
ingresos y puedan tener una vida llena de éxitos por medio del comercio

exterior.

FUNDAMENTO SOCIOLOGICO

La Sociologia de la Educaciéon es la rama de la Sociologia que
estudia especulativamente, con fin de dar una explicacion, la influencia
del entorno social en los medios educativos, y la funcién social de la
educacion, en interaccion constante, utilizando teorias e
investigaciones socioldgicas. El objeto de estudio es la educacién en
su dimensién social, habiendo sido sus precursores Augusto Comte y

Emile Durkheim.

Para complementar estos fundamentos tedricos, estudiaremos, la
Sociologia, ciencia que estudia el desarrollo, la estructura y la funcién de la
sociedad. Los socidlogos analizan las formas en que las estructuras sociales,
las instituciones (clase, familia, comunidad y poder) y los problemas de

indole social (delito) influyen en la sociedad.
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En el sector social donde estéa ubicado el Colegio Fiscal Mixto “Eloy
Ortega Soto”, existe un ambiente humanista, el cual es positivo, porque los
estudiantes cuentan con el apoyo de la comunidad y desean que los
alumnos se superen, y alcancen sus suefios siendo ellos mismos los que

decidan por su bienestar y el de su familia.

El sector que estamos estudiando en nuestra investigacion ha
evolucionado bastante bien, ya que al tratar con los alumnos, es notorio su
interés por el cambio entre ellos y a su vez estan interesados en conocer
mas acerca del comercio exterior, ya que consideran que en la actualidad, el
estudio es indispensable para mejorar la condicion social de sus familias y

por ende el de la sociedad.

FUNDAMENTO LEGAL

La fundamentacion legal de nuestro proyecto, se basa en la
Constitucion de la Republica del Ecuador, que es la maxima autoridad del

estado, seguido del Régimen del Buen Vivir.

CONSTITUCION DEL ECUADOR
Seccion Quinta

Educacion
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Art. 26.- La educacion es un derecho de las personas a lo largo de su
vida y un deber ineludible e inexcusable del Estado. Constituye un area
prioritaria de la politica publica y de la inversion estatal, garantia de la
igualdad e inclusién social y condicion indispensable para el buen vivir.

Las personas, las familias y la sociedad tienen el derecho y la
responsabilidad de participar en el proceso educativo.

Todos los ciudadanos tenemos derecho a la educacion durante toda
nuestra existencia y bajo ningun concepto se la puede negar el Estado. El
porcentaje correspondiente a educacion se debe de respetar, para que la
educacién llegue mas y disminuir el grado de analfabetismo, considerando
que todos estamos inmiscuidos dentro del proceso de educacion.

La educacion es y sera siempre un derecho que tienen todos los
ecuatorianos, y el estado debe garantizarla como parte del bienestar y
superacién de las personas, para mejorar su calidad de vida y de su
comunidad. El gobierno tiene la obligacién de brindarnos educacién a todos
sin ningun tipo de restriccion, para asi llegar a una poblacion de

caracteristicas de educacién de alta calidad.

Titulo VII
REGIMEN DEL BUEN VIVIR
Seccién primera

Educacion

Art. 343.- El sistema nacional de educacion tendra como finalidad el
desarrollo de capacidades y potencialidades individuales y colectivas de la

poblacion, que posibiliten el aprendizaje, y la generacion y utilizacion de
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conocimientos, técnicas, saberes, artes y cultura. El sistema tendr4& como
centro al sujeto que aprende, y funcionar4 de manera flexible y dinamica,

incluyente, eficaz y eficiente.

Se considera que el sistema nacional de educaciéon que se implante
buscara en cada persona muchas destrezas ya sea de forma personal o en
grupo para que de esta manera se desarrolle integralmente, de forma activa;
tomando en cuenta su entorno, lengua, cultura, de cada uno de los sectores

del territorio ecuatoriano.

Art. 344.- El sistema nacional de educacion comprendera las
instituciones, programas, politicas, de recursos y actores del proceso
educativo, asi como acciones en los niveles educacion inicial, basica y

bachillerato, y estara articulado con el sistema de educacion superior.

El Estado ejercerd la rectoria del sistema a través de la autoridad
educativa nacional, que formulard la politica nacional de educacion;
asimismo regulard y controlard las actividades relacionadas con la

educacion, asi como el funcionamiento de las entidades del sistema.

Con este articulo podemos sefialar que habra una continuidad y a su
vez una integracion en la educacion desde el nivel inicial hasta el superior,
por la articulacion que ordena la constitucion debe cooperar en el sistema
educativo, por lo que, nuestro proyecto, es coyuntural e importantes, como

aporte para nuestra Universidad, al ponernos en con tacto con la comunidad.
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El estado por medio de los ministerios, subsecretarias, direcciones
provinciales y los demas departamentos que conforman seran los

encargados de vigilar el correcto funcionamiento de las mismas.

Las comunidades estdn en constante evolucion al pasar y es
necesario en la educacion de nuestros futuros bachilleres que contemplen

los cambios que tiene la sociedad para una mejor comprension de la vida.

Las comunidades deben ofrecer entendimiento a los estudiantes sobre

lo que esté a su alrededor como; los recursos, limitaciones y los factores que

hacen que el alumno se involucre con la sociedad a fin de aportar

conocimientos productivos en su colectividad social.

VARIABLES DE LA INVESTIGACION

VARIABLE INDEPENDIENTE

Disefio de un Programa de Capacitacion sobre el Comercio Exterior

en la Colegio Fiscal Mixto “Eloy ortega soto”.

VARIABLE DEPENDIENTE

Implementacion del plan de Capacitacion sobre el Comercio Exterior

en la Colegio Fiscal Mixto “Eloy ortega soto”.
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GLOSARIO DE TERMINOS

TEXTIL: Se aplica a la materia que puede tejerse y sirve para fabricar telas y
tejidos.

EXPORTACION: Venta de mercancias a un pais extranjeros

IMPORTACION: Entrada en un pais de materias o productos obtenidos,
elaborados o fabricados en el extranjeros.

INEXPERIENCIA: Falta de los conocimientos que se consiguen con el uso,
la practica o las propias vivencias.

RECESION: Disminucion de la actividad econémica, generalmente
pasajeras, que a veces trae consigo un descenso de los beneficios

empresariales y el empleo.

DESIGUALDAD: Prominencias o depresion de un terreno o superficie.

FAS: Franco al costado del buque.

FOB: Franco a bordo.
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CIF: Costo, Seguro y Flete.

ECUAPASS: Es el sistema aduanero Ecuatoriano que permitira a los
operadores de comercio exterior poder realizar todas sus operaciones

aduaneras de importacion y exportacion.

SENAE: Servicio Nacional de Aduana del Ecuador.

AD-VALOREM (ARANCEL COBRADO A LAS MERCANCIAS): Impuesto
administrado por la aduana del Ecuador. Porcentaje variables segun el tipo
de mercancias y se aplica sobre del costo, seguro y flete (base imponible de

la importacion).

FODINFA (FONDO DE DESARROLLO PARA LA INFANCIA): Impuesto que

administra el INFA. 0.5% se aplica sobre la base imponible de la importacion.

ICE (IMPUESTO A LOS CONSUMO ESPECIALES): Administrado por el
SRI. Porcentaje variable segun los bienes y servicios que se impone.

IVA (IMPUESTO AL VALOR AGREGADO): Administrado por el SRI.
Corresponde al 12% sobre base imponible +advalorem+fofinfa+tice.
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CAPITULO IlI

MARCO METODOLOGICO
DISENO DE LA INVESTIGACION

Establecer la modalidad y tipo de investigacion que se implementara,
conlleva elegir, de acuerdo a los prototipos cuantitativos y cualitativos, los
que determinaran la seleccion participativa, se seccionaran sus partes
durante la aplicacion de la propuesta para que, directivos, docentes y

estudiantes conozcan la importancia del Comercio Exterior.

MODALIDAD DE LA INVESTIGACION

Nuestra investigacion estd enmarcada dentro de una investigacion
documental y factible. Esté trabajo investigativo estd basado en un
lineamiento de Proyecto Factible porque contamos con la aprobacion de las
autoridades del colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”, con el espacio fisico
y recursos necesario, Yy a su vez participan directamente los alumnos e

indirectamente, personal docentes y administrativo.

Nuestros Proyecto es factible, porque consiste en la investigacion,
elaboracion y desarrollo de una propuesta viable, para solucionar el
problema observado, se entiende que elaboraremos una propuesta para

satisfacer y dar solucion a esta necesidad de la Institucion.
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INVESTIGACION BIBLIOGRAFICA DOCUMENTAL:

Para llevar a cabo, de manera satisfactoria, la investigacion se
requiere la definicion de las exigencias por medio de una documentacion,
que permiten darle soporte y mayor veracidad al estudio realizado y obtener
nuevos conocimientos para el analisis del mismo, aplicamos la investigacion
bibliografica documental en las visitas a la biblioteca de la Escuela Lengua Y
linglistica de la Facultad de Filosofia Letras Y Ciencias de la Educacion,
hemos acudido también a la Biblioteca Municipal de la ciudad de Guayaquil,
en busca de la informacibn necesaria para nuestra investigacion,

consultamos diferentes libros, monografias, proyectos, e internet.

TIPO DE INVESTIGACION

El tipo de investigacion es de caracter descriptivo y de campo.

INVESTIGACION DESCRIPTIVA.

Tiene como propdésito describir, registrar, analizar, e interpretar los
diferentes elementos del problema, por lo cual se apoya en taxonomias,
esquemas descriptivos o topologia: Esta investigacion tiene como interés en
establecer las propiedades del objeto o ser clasificado al interior de los

esquemas, aspecto que da como resultado un diagndstico.

La metodologia de este proyecto es fundamentalmente descriptiva
porque especificara paso a paso la problemética en estudio, desde la

eleccion del tema hasta la aplicacion de la propuesta.
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INVESTIGACION DE CAMPO.
(Arias, 2004)

“Consiste en la recoleccion de datos directamente en la realidad
donde ocurren los hechos, sin manipular o controlar variables

algunas”. (p. 94).

Nuestra investigacién es de campo porque se realizara en el lugar
donde suceden los hechos, es decir en la Institucion educativa Fiscal “Eloy

Ortega Soto”, lugar donde se origina el problema.

POBLACION

La poblacion es un conjunto de individuos de la misma clase, limitada

por el estudio.

La poblacion de nuestro proyecto, esta constituida por directivos,
estudiantes, personal docentes y administrativos, que estaran sujetos a una
encuesta, los estudiantes y docentes, la entrevista se realizara directamente
con el Rector y Vicerrector, de la Institucion Educativa Fiscal “Eloy Ortega
Soto”. La poblacion a investigar sera de 2 autoridades, 47 docentes, y 101

estudiantes.
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Nosotras trabajamos con el 100%, porque es manejable para nuestra
investigacion.
CUADRO No. 3

Autoridades 2 100%
Docentes a7 100%
Estudiantes 101 100%
TOTAL: 150 100%

Fuente: Encuesta realizada en el Colegio Fiscal Mixto “Eloy ortega soto”..
Elaborado: Teresa Alarcén — Maria Guale.

PROCEDIMIENTOS DE INVESTIGACION

Para realizar la presente investigacion se sigui6 el siguiente

procedimiento.

En la formulacion del problema requerimos, el tiempo que nos vamos a
demorar en desarrollar nuestro proyecto, el lugar donde nos desplazaremos
a realizar nuestra investigacion, tenemos clara nuestras variables tanto la
dependiente, como la independiente, que nos acompafara en el transcurso
del desarrollo de nuestro trabajo y el objeto de estudio, para que, en el lapso

del desarrollo de la tesis, no tener inconveniente alguno.

Para la elaboracion del marco tedrico, revisamos si en la Facultad reposa
un proyecto similar al nuestro, y en la institucién verificamos que no se ha
dado una capacitacion sobre el comercio exterior, contamos toda la

informacion necesaria para la elaborar nuestro proyecto educativo.
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En la metodologia, fue necesario contar con métodos, instrumentos y
técnicas de investigacion, que nos ayudara a seguir un orden légico para
logar los objetivos propuestos. En el disefio de la investigacion,
seleccionamos la modalidad de proyecto factible, porque contamos con todos
los recursos necesarios para la elaboracion y ejecucién de nuestro proyecto,
la investigacion bibliografica documental, porque es necesario investigar en
libros, textos e internet, sobre el comercio exterior. Para la recoleccion de
datos, se aplicé en la encuesta 8 preguntas dirigidas a los docentes y

estudiantes del Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”.

Las encuestas fueron aplicadas, mediantes el desarrollo de un
cuestionario de ocho preguntas, con una escala Likert, para que sea facil su
compresion, servird de base para la elaboracion de cuadros estadisticos.

INSTRUMENTOS DE INVESTIGACION

De acuerdo con la observacion realizada en la Colegio Fiscal Mixto
“Eloy Ortega Soto”, se identifica el problema y se obtuvo el objetivo y la
propuesta. Para realizar la investigacion se eligié los siguientes métodos y

técnicas.

El método es el camino tedrico, las técnicas constituyen los
procedimientos concretos que el investigador utiliza para lograr informacion.
Los métodos son globales y generales, las técnicas son especificas y tienen
un caracter practico y operativo. Las técnicas se subordinan a un método y

éste a su vez es el que determina qué técnicas se van a usar. Aunque el
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método y la técnica se encuentran intimamente ligados no se identifican,

pues ambos se complementan y son necesarios en la investigacion.

TECNICAS

Los instrumentos de recoleccion de datos son las encuestas,

observaciones y entrevistas.

OBSERVACION

(ROSSMAN, 1989)

"La descripcion sistematica de eventos, comportamientos y

artefactos en el escenario social elegido para ser estudiado”
(p.79).

Consiste en observar correctamente el hecho y registrar en su

posterior estudio en el proceso investigativo.

ENCUESTA

Es un estudio observacional en el cual el investigador busca recolectar
datos, por medio de un cuestionario delineado, y no cambiar el entorno ni
controlar el proceso que esta en observaciéon, ya que nos permitira obtener

informacion de las personas que estan involucradas en este proyecto.
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Para la elaboracion de la encuesta aplicaremos la escala Likert, para
una mejor compresion al momento de seleccionar las alternativas, los
encuestados seran los docentes y estudiantes del tercer afio de bachillerato

del Colegio Mixto Fiscal “Eloy Ortega Soto”

ENTREVISTA

Otra de las metodologias que se ha manejado es la entrevista, con el
objetivo de intercambiar informacion, con el Rector y Vicerrector del colegio
Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”, que son los actores principales para el

didlogo.

Las personas entrevistadas en esta investigacion fueron, el Rector
Marcos Monserrate Canales y el Vicerrector Tomas Arrata, autoridades del
Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”, de la Cuidad de Guayaquil, a los

cuales se le formul6 cuatros preguntas reales, claras y sencillas.

CUADRO N° 4
INSTRUMENTOS DE LA INVESTIGACION
Docentes Encuesta

Estudiantes Encuesta

Fuente: Encuesta realizada en la Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”.
Elaborado: Teresa Alarcon — Maria Guale.
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CRITERIOS PARA ELABORAR LA PROPUESTA

Para realizar nuestro proyecto, no tuvimos ningln problema en nuestra
investigacion, porque contamos con la ayuda de las autoridades del colegio
Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”, al momento de seleccionar nuestro tema de
investigacion nos parecié muy interesante, dar una capacitacion sobre el
comercio exterior, para que los estudiantes tengan conocimiento sobre esta
materia, para la recolecciéon de la informacién para nuestro proyecto no

contamos con novedad alguna.

Esta propuesta aprecia la sistematizacion de todos los soportes reales
gue contengan la investigacion para proporcionar la utilizacion de la misma,
como técnica para promover el aprendizaje de la entidad educativa y mejorar

la calidad en la educacion.
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UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL

FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR

Y

ENCUESTA DIRIGIDA A LOS DOCENTES Y ESTUDIANTES DE COLEGIO FISCAL

MIXTO “ELOY ORTEGA SOTO”.

INSTRUCCIONES
Marque con Una X en el casillero que corresponda a la columna de nimeros que refleje
su criterio tomando en cuenta los siguientes parametros:
1. Muy de acuerdo.

2.- De acuerdo.

3.- En desacuerdo.

4.- Muy en desacuerdo.

Por favor lea detenidamente cada pregunta y consigne a todos los items.
Revise su cuestionario antes de entregarlo.
La encuesta es andénima

No. Preguntas Lo 3|4

1 ¢ Tiene usted conocimiento acerca del
comercio exterior?

2 | ¢En el Colegio, le han dado alguna vez una
capacitacion sobre el comercio exterior?

3 | ¢Esta de acuerdo, que se implemente el
Programa de capacitacion sobre el
comercio exterior?

4 | ;Esta de acuerdo que la capacitacién sobre
el comercio exterior, es importante para los
estudiantes?

5 ¢ Esta usted de acuerdo en asistir a la
capacitacion sobre el comercio exterior?

6 | ¢El comercio exterior genera uno de los
principales ingresos de nuestro pais?

7 | ¢Le gustaria que en el colegio, se de una
capacitacion sobre el comercio exterior?

8 ¢ Esta de acuerdo que los docentes asistan

a la capacitacion sobre el comercio exterior,
gue se dard en las instalaciones del
colegio?

GRACIAS, POR SU COLABORACION!!!!
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UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL
FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR

ENTREVISTA DIRIGIDA A LAS AUTORIDADES DEL COLEGIO FISCAL MIXTO “ELOY

ORTEGA SOTO”.

Lcdo. Marcos Monserrate Canales

Rector del Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”.

La informacidn que se solicita pretende conocer si esta de acuerdo con

la Implementacion del programa de capacitacion sobre el comercio

exterior.

Buenas tardes Lcdo. ¢Podria concederme una entrevista?

1)

2)

3)

4)

¢Desde cuando ejerce usted el cargo de Rector de este

establecimiento?

¢Esta usted de acuerdo que se implemente el programa de

capacitacion sobre el comercio exterior? ¢Porque?

¢,Cree usted que hay el espacio y el lugar adecuado para dar la

capacitacion sobre el comercio exterior, en el colegio?

¢Cree usted que el comercio exterior, genera uno de los principales

ingresos de nuestro pais? ¢Por qué?
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UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL
FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR
ENTREVISTA DIRIGIDA A LAS AUTORIDADES DEL COLEGIO FISCAL MIXTO
“ELOY ORTEGA SOTO”.

Lcdo. Tomas Arrata
Vicerrector Del Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”.

La informacidn que se solicita pretende conocer si esta de acuerdo con
la Implementacién del programa de capacitacién sobre el comercio

exterior.

Buenas tardes Lcdo. ¢Podria concederme una entrevista?
1) ¢Desde cuando ejerce usted el cargo de vicerrector de este

establecimiento?

2) ¢Estd usted de acuerdo que se implemente el programa de

capacitacion sobre el comercio exterior? ¢Porque?

3) ¢Cree usted que hay el espacio y el lugar adecuado para dar la

capacitacion sobre el comercio exterior, en el colegio?

4) ¢Cree usted que el comercio exterior, genera uno de los principales

ingresos de nuestro pais? ¢Por quée?
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CAPITULO IV

ANALISIS E INTERPRETACION DE LOS RESULTADOS

Una vez realizada la encuesta, procedemos a la tabulacién de los
datos obtenidos, de los docentes y de los estudiantes del Colegio Fiscal

Mixta “Eloy Ortega Soto”.

Una vez ubicada la informacion en la encuesta, se realiza un analisis con el
fin de ratificar, la implementacion del Programa de Capacitacion sobre el

Comercio Exterior, en este colegio.

INTERPRETACION DE LOS RESULTADOS.

Luego de haber procesado la informacion, obtenida de la encuesta
aplicada a los estudiantes y Docentes del Colegio Fiscal Mixta “Eloy Ortega

Soto”, obtuvimos los siguientes resultados.
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Pregunta N° 1: Tiene conocimientos acerca del comercio exterior.

CUADRO N° 5
Ne Alternativas Estudiantes % Docentes %
1| Muy de acuerdo 11 10,89 20| 42,55
2 | De acuerdo 10 9,90 20| 42,55
3| En desacuerdo 80 79,21 7| 14,89
4 | Muy en desacuerdo 0 0,00 0 0
Total 101 100 47 100

Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Grafico N° 1
CONOCIMIENTO DEL COMERCIO EXTERIOR

79,21 %

W ESTUDIANTES

14,89 % W DOCENTES

Muy de acuerdo De acuerdo En desacuerdo

Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Analisis

En la pregunta uno se refleja que el 10,89% de los estudiantes y el 42,55%
de los docentes encuestados, si tienen conocimientos acerca del comercio
exterior, el 9,90% de los estudiantes y el 42,55% de los docentes, conocen el
comercio exterior, mientras que el 79,21% de los estudiantes desconocen
totalmente sobre el comercio exterior, y un 14,89% de los docentes no tienen

conocimiento.
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Pregunta N° 2: En el Colegio, le han dado alguna vez una

sobre el comercio exterior.

capacitacion

CUADRO N° 6
N° Alternativas Estudiantes % Docentes %
1 |Muy de acuerdo 20 19,80 30| 63,83
2 | De acuerdo 10 9,90 10| 21,27
3| En desacuerdo 65 64,36 0 0
4| Muy en desacuerdo 6 5,94 7 14,89
Total 101 100 47 100
Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale
Grafico N° 2
CAPACITACION SOBRE EL COMERCIO EXTERIOR
70,00 63,83 % 64,36%
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Muy de acuerdo De acuerdo  En desacuerdo Muy en
desacuerdo
Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale
Andlisis

En la pregunta dos se presentan los diferentes resultados, el 19,80% de los
estudiantes y el 63,83% de los docentes si han recibido una capacitacion
acerca del comercio exterior, el 9,90 % de los estudiantes y el 21,27% de los
docentes también le han dado una capacitacion, mientras el 64,36% de los

estudiantes no han recibido una capacitacion y una minima partes de

estudiantes 5,94% y docentes 14,89% estan en muy descuerdo.
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Pregunta N° 3: Esta de acuerdo, que se implemente el Programa de

capacitacién sobre el comercio exterior.

CUADRO N° 7
N° Alternativas Estudiantes % Docentes %
1| Muy de acuerdo 63 62,38 40| 85,10
2 | De acuerdo 33 32,67 7| 14,89
3| En desacuerdo 5 4,95 0 0
4| Muy en desacuerdo 0 0,00 0 0
Total 101 100 47 100

Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
nvestigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Grafico N° 3
IMPLEMENTACION DEL PROGRAMA DE CAPACITACION
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Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Anélisis

En la pregunta tres se presentan los diferentes resultados, el 62,38 de los
estudiantes y el 85,10% estdn muy de acuerdo que se implemente el
programa de capacitacion sobre el comercio exterior, el 32,67% de los
estudiantes y el 14,89% de los docentes estdn de acuerdo con la
implementacion, mientras 4,95% de los estudiantes no quieren que se

implemente la capacitacion.
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Pregunta N° 4: Estd de acuerdo que la capacitacion sobre el comercio
exterior, es importante para los estudiantes.

CUADRO N° 8
A° Alternativas Estudiantes % Docentes | %
1y 1|Muy de acuerdo 60 59,41 24| 51,06
A 2| De acuerdo 30 29,70 23| 48,93
p 3|En desacuerdo 11 10,89 0 0
R 4|Muy en desacuerdo 0 0,00 0 0
Total 101 100 47 100

F
Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Grafico N°4
IMPORTANCIA DEL COMERCIO EXTERIOR.
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Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Analisis

En la pregunta cuatro se presentan los diferentes resultados, 59,41% de los
estudiantes y el 51,06 de los docentes estan muy de acuerdo que la
capacitacion sobre el comercio exterior sera importante, el 29,79% de los
estudiantes y el 48,93 de los docentes creen importante el comercio exterior,
y el 10,89% de los alumnos estan en desacuerdo.
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Pregunta N° 5: Esta usted de acuerdo en asistir a la capacitacién sobre el
comercio exterior

CUADRO N°9
N©° Alternativas Estudiantes % Docentes %
1 | Muy de acuerdo 60 59,41 25| 53,19
2 | De acuerdo 35 34,65 22| 46,80
3 | En desacuerdo 6 5,94 0 0
4 | Muy en desacuerdo 0 0,00 0 0
Total 101 100 47 100

Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Grafico N° 5
ASISTENCIA A LA CAPACITACION
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Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcén - Maria Piedad Guale

Analisis

En la pregunta cinco se presentan los diferentes resultados, el 59,41% de los
estudiantes y el 53,19% de los docentes estdn muy de acuerdo en asistir la
capacitacion del comercio exterior, el 34,65% de los estudiantes y el 46,80
de los docentes estan de acuerdo en asistir, pero el 5,94% de estudiante

estan en desacuerdo en asistir a la capacitacion.
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Pregunta N° 6: El comercio exterior genera uno de los principales ingresos
de nuestro pais.

CUADRO N° 10

N° Alternativas Estudiantes % Docentes %
1 | Muy de acuerdo 55 54,46 30| 63,83
2 | De acuerdo 31 30,69 17| 36,17
3| En desacuerdo 15 14,85 0 0
4 | Muy en desacuerdo 0 0,00 0 0
Total 101 100 47 100

Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Grafico N° 6
EL COMERCIO EXTERIOR COMO PRINCIPAL
INGRESO AL PAIS.
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Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Analisis

En la pregunta seis se presentan los diferentes resultados, el 54,46% de los
estudiantes y el 63,83% de los docentes estan muy de acuerdo; mientras
que, el 30,69% de los estudiantes y el 36,17% de los docentes estan de
acuerdo; y, el 14,85% de los estudiantes estan en desacuerdo que el

comercio exterior genera uno de los principales ingresos del pais.
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Pregunta N° 7: Le gustaria que en el colegio, se dé una capacitacion sobre
el comercio exterior
CUADRO N° 11

Ne° Alternativas Estudiantes % Docentes %
1 |Muy de acuerdo 50 49,50 33| 70,21
2| De acuerdo 30 29,70 14| 29,78
3| En desacuerdo 14 13,86 0 0
4| Muy en desacuerdo 7 6,93 0 0
Total 101 100 47 100

Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Grafico N° 7
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Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale

Andlisis

En la pregunta siete se presentan los diferentes resultados, el 49,50% de los
estudiantes y el 70,21% de los docentes esta muy de acuerdo que se de la
capacitacion sobre el comercio exterior, el 29,70% de los estudiantes y el
29,78 de los docentes esta de acuerdo sobre la capacitacion, Pero el 13.86%
de los estudiantes esta en desacuerdo y el 6,93% de los estudiantes en muy

desacuerdo.
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Pregunta N° 8: Esta de acuerdo que los docentes asistan a la capacitacion
sobre el comercio exterior, que se dara en las instalaciones del colegio
CUADRO N° 12

N° Alternativas Estudiantes % Docentes %
1 |Muy de acuerdo 40 39,60 30| 63,83
2 | De acuerdo 30 29,70 10| 21,27
3| En desacuerdo 16 15,84 5| 10,63
4| Muy en desacuerdo 15 14,85 2 4,26
Total 101 100 47 100
Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale
Grafico N° 8
ASISTENCIA DE LOS DOCENTES EN LA
CAPACITACION
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Fuente: Encuesta dirigida a los estudiantes del Colegio Eloy Ortega Soto del 3er afio de bachillerato.
Investigadoras: Teresa Alarcon - Maria Piedad Guale
Analisis

En la pregunta ocho se presentan los diferentes resultados, el 39,69% de los

estudiantes y el 63,83% de los docentes estan muy de acuerdo que los

docente asistan a la capacitacion, el 29,79% de los estudiantes y el 21,27%

de los docentes estan muy de acuerdo en asistir, el 15,89% de los docentes

y el 10,63% de los docentes estan en desacuerdo en que asistan los

profesores, y el 14,85% de los estudiantes y el 4,26% de los docentes no

quieren asistir a la capacitacion sobre el comercio exterior.
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DISCUSION DE RESULTADOS

El 79,21% de los estudiantes desconocen totalmente la materia de
comercio exterior pero el 42,55% de los docentes conocen un poco de la
materia, por lo cual, la implementacion de nuestra propuesta de capacitacion
es pertinente, mientras que, el62,38% de los estudiantes estdn muy de
acuerdo con la implementacion del programa de capacitacion, seguido de un
32,67% de acuerdo, mientras que los docentes en un 85,10% estan muy de
acuerdo que se lleve a cabo este proyecto y el 14,89% esta de acuerdo;
estos altos porcentajes revelan que nuestro programa de capacitacion es

necesario implementarlo.

El 59,41% muy de acuerdo y un 34,65% de acuerdo, de los
estudiantes asistiran a la capacitacion sobre el comercio exterior y el
53,19% muy de acuerdo y un 46,80% de acuerdo de los docentes también

asistiran a la capacitacion.

Hemos consideramos estas tres preguntas relevantes, para la
ejecucion del programa de capacitacion, porque le serd de utilidad a los
futuros bachilleres, tener conceptos basicos del comercio exterior, para
obtener nuevas alternativas de trabajo, y de esta manera mejorar sus
condiciones sociales y econdmica, por lo cual nuestra propuesta ha tenido

los mejores resultados de acogida, por parte de los encuestados.
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CONCLUSIONES

» Los docentes y los estudiantes coincidieron en su gran mayoria en la
aceptacion de la implementacion del programa de capacitacion sobre

el comercio exterior.

» El contenido de la capacitacion de comercio exterior tendra
informacion valedera y actualizada, que ocasionara en los estudiantes

continuar una carrera profesional en esta area.

» La institucion educativa, brindara todas las facilidades para la

ejecucion del proyecto en sus instalaciones.

» Los conocimientos de comercio exterior, que se dard en la
capacitacion sera de beneficio para los futuros bachilleres y
posteriores profesionales.

RECOMENDACION
» Las autoridades de esta instituciéon deberan implementar cada afio

una capacitacién, para enriquecer los estudios de sus alumnos.

» Los estudiantes deberian seguir la carrera de comercio exterior, para

tener mayores posibilidades de trabajo.

» Los maestros también deberan capacitarse en el area de comercio

exterior.



CAPITULO V
LA PROPUESTA
TITULO DE LA PROPUESTA

“Implementar un programa de capacitacion sobre el comercio
exterior alos estudiantes del 3er afio de bachillerato del Colegio Fiscal
Mixto Eloy Ortega Soto”.

JUSTIFICACION

Nuestro proyecto se justifica por ser productivo, para los estudiantes
porque da conocer un poco mas sobre el comercio exterior, que en estos
tiempos es necesario que los alumnos tengan presente los beneficios,
ventajas, que la materia ofrece. Con esta propuesta queremos lograr que se
implemente nuestro programa de capacitaciéon acerca del comercio exterior
en el Colegio Fiscal “Mixto Eloy Ortega Soto”, donde forjaremos jovenes
emprendedores capaces de desarrollar nuevos proyectos, los cuales puedan

generar ingresos y asi contribuir al pais.

Los beneficiarios de nuestro proyecto, directamente seran los
estudiantes del tercer afio del bachillerato del Colegio Fiscal Mixto “Eloy
Ortega Soto”, quienes conoceran mas sobre la materia de comercio exterior,

e indirectamente los docentes y personal administrativo del plantel.
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FUNDAMENTACION

El comienzo de nuevas ideas productivas, de las cuales se busca
informar a los estudiantes, de los cambios constantes que tiene el estado,
mejorando y desarrollando programas donde capaciten a jovenes que estén
por culminar sus estudios secundarios, incentivandoles el deseo de contribuir

con su pais con nuevas oportunidades a través del comercio exterior.

Los negocios internacionales conocido como el comercio exterior es la
compraventa de bienes o servicios existente entre dos o mas estados con el

proposito de, satisfacer sus necesidades.

PROGRAMA DE CAPACITACION

La capacitacién es una acciéon ordenada, planeada y permanente cuyo
proposito general es preparar, ampliar e integrar nuevos conocimiento, a los
estudiantes del colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”, desarrollando sus
habilidades y actitudes necesarias para un mejor desempefo dentro de la

sociedad.

Para elaborar un programa de capacitacion debemos investigar los
antecedentes, esto quiere decir revisar las necesidades del lugar
donde vamos a realizar nuestro proyecto, para de esta manera tener
establecido con precision lo que vamos a desarrollar en el momento

de implementar nuestro proyecto.
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OBJETIVOS GENERAL

» Implementar un Programa de capacitacion para brindar la informacion
necesaria acerca del comercio exterior, a los estudiantes del 3er afio

de bachillerato en el colegio Fiscal “Eloy Ortega Soto”.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

» Disefar un programa de capacitacion sobre el comercio exterior, a
los estudiantes del 3er afio de bachillerato en el colegio Fiscal “Eloy
Ortega Soto”.

» Ensefar a los estudiantes, los tipos de procesos que tiene la materia

del comercio exterior a través de la capacitacion.

» Conseguir que los estudiantes, por medio de la capacitaciéon del
comercio exterior, fortalezcan su preparacion académica del nivel

medio.

» Lograr que los alumnos conozcan las oportunidades que ofrece el

comercio exterior en campo laboral.
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IMPORTANCIA

Este proyecto es importante porque permitira impartir nuevos
conocimiento a los estudiantes, a través de la implementacion del programa
de capacitacion sobre el comercio exterior, lograremos que los estudiantes

tengan nocion de la materia, mejorando la calidad estudiantil, a nivel medio.

FACTIBILIDAD

La propuesta es factible, porgue se cuenta con el apoyo necesario de
las autoridades del Colegio Fiscal “Eloy Ortega Soto”, asi como también de
los estudiantes y docentes, que estdn conscientes que es necesario
implementar y organizar una capacitacion beneficiosa para los alumnos,

donde obtendran conocimientos sobre el comercio exterior.

UBICACION SECTORIAL Y FISICA.

En la actualidad el colegio Eloy Ortega Soto esta ubicado en la ciudad
de Guayaquil, km 42 %, via Perimetral, provincia del Guayas, parroquia
Ximena, sector Isla Trinitaria, Cooperativa Antonio Neumane, entre la
manzana 8 y 7, al lado de una ferreteria y al frente de una panaderia, dentro
de la comunidad.
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DESCRIPCION DE LA PROPUESTA

Esta propuesta se pensé con la finalidad de ayudar a los estudiantes a
conocer sobre el comercio exterior y para que puedan realizar sus
investigaciones, permitiendo dar un mejor apoyo a su formacién académica.
El disefio de la propuesta, esta basado en la implementacién del programa
de capacitacion sobre el comercio exterior, después de la aplicacion de la
encuesta, nos dimos cuenta que muchos estudiantes no tiene conocimiento
sobre el comercio exterior, por eso nos vimos en la necesidad de aclarar sus

dudas referente al tema tratado.

A continuacion presentamos el Programa de capacitacién sobre el
comercio exterior a los estudiantes del 3er afio de bachillerato del Colegio

Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto”

72



.........

UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL

FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR

TEMA:
“DISENO DE UN PROGRAMA CAPACITACION SOBRE EL COMERCIO
EXTERIOR A LOS ESTUDIANTES DEL 3ER ANO DE BACHILLERATO
DEL COLEGIO FISCAL MIXTO ELOY ORTEGA SOTO”.

PROPUESTA:
“IMPLEMENTAR UN PROGRAMA DE CAPACITACION SOBRE EL
COMERCIO EXTERIOR A LOS ESTUDIANTES DEL 3ER ANO DE
BACHILLERATO DEL COLEGIO FISCAL MIXTO ELOY ORTEGA SOTO”.

AUTORAS:
ALARCON ARBOLEDA RUTH TERESA
GUALE LEON MARIA PIEDAD

ASESORA DE TESIS:
Mg. LILIAN REZA SUAREZ



DATOS INFORMATIVOS

Institucion: Colegio Fiscal “Eloy Ortega Soto”

Curso: Tercer afo de bachillerato

Asignatura: Comercio exterior

Programa: Capacitacion sobre el comercio exterior

Duracion: 24 Horas

Nombre de las Capacitadoras:  Srta. Alarcon Arboleda Teresa
Srta. Guale Le6n Maria Piedad

Ao Lectivo: 2013-2014

OBJETIVO DE LA CAPACITACION

Proporcionar a los estudiantes conocimientos y técnicas del comercio

exterior, que ayudaran a su desarrollo formativo y practico.
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BLOQUE N° 1
COMERCIO
ORIGEN

Mercosur

latino COMMERCIUM que se refiere a la  fmenca w@(\)
£19

El comercio proviene del  argentina :::‘E]E‘l:.ﬁ
o

Asia _S&

actividad socioeconémica, que consistente en
el intercambio de productos, que sean libres
para la compra y venta de bienes y servicios en -
el mercado, ya sea para su uso, para su venta l:i |

o su transformacion .Es el cambio o e
transaccion de algo a cambio de otra cosa de igual valor. Por movimientos
comerciales o industriales, entendemos que el intercambio de bienes o de
servicios se efectla a través de un comerciante 0 un mercader.
El comerciante es la persona fisica o juridica que se consagra al comercio
en forma habitual, como las humanidades mercantiles, se utiliza también

la palabra comercio para referirse a un establecimiento comercial o tienda

HISTORIA DEL COMERCIO

Los origenes del comercio se remontan a finales del Neolitico,

cuando se descubrio la agricultura.

Al principio, la agricultura que se practicaba para la subsistencia del
pueblo, era dedicada a los asuntos agricolas. Sin embargo, a medida que
iban apareciendo nuevos desarrollos tecnologicos al dia a dia de los
agricultores, como por ejemplo la fuerza animal, o el uso de diferentes
herramientas, las cosechas obtenidas eran cada vez mayores. Asi llegé el

momento que nacid el comercio, favorecido por dos factores:
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> Las cosechas conseguidas eran mayores que la necesaria para la
subsistencia de la comunidad.

> No era necesario que toda la comunidad se dedicara a la agricultura,
por lo tanto parte de la poblacion empez6 a especializarse en otros

asuntos, como la alfareria o la siderurgia.

Empezaron a intercambiarse con objetos entre las
otras comunas estaban especializadas. Por Ilo
tanto, los excedentes de las cosechas empezaron
a intercambiarse con otros objetos en los que otras
comunidades estaban especializadas.
Normalmente estos objetos eran elementos para la
defensa de la comunidad como armas, no solo se
podian intercambiar bienes y alimentos sino
también un intercambio de tecnologias, entre otro trabajo en hierro,

bronce, la rueda, el torno, etc.

TRUEQUE

El trueque era la manera mas
antigua que comenzaron nuestros
ancestros a comercializarse. Se trata
del intercambio de mercancias por otra

del mismo valor.

El principal inconveniente es que las dos partes tenian que coincidir en las
necesidades de las mercancias ofertadas por la otra tribu, para solucionar
este problema optaron una serie de intermediarios que almacenaban las
mercancias involucradas en las transacciones comerciales, y por este tipo

de comercio fue dejado y rapidamente aprecio la moneda.
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El trueque lo conocemos como sistema de comercio y fue cuando no

existian los monedas ni los billetes.

INTRODUCCION DE LA MONEDA

La moneda, era un medio acordado por la comunidad
para hacer el intercambio de mercancias y bienes, no solo
servia para el cambio sino era una herramienta para
almacenar valor, habia diferentes tipo de dinero como,
desde cerdos, dientes de ballena, cacao, o determinados tipos
de conchas marinas. Sin embargo, el mas extendido sin duda
a lo largo de la historia es el oro, es decir que las monedas estaban
hechas de metales como oro o plata y la cantidad de metal que tenian era

el valor nominal de la moneda.

Solo eso servia dentro de la comunidad, es decir si el elemento de
intercambio de una comunidad eran dientes de ballena, aquellos dientes

no tenian ningun valor fuera de la comunidad.

CLASIFICACION DEL COMERCIO

» Comercio mayorista: Es la compra, venta de la mercancia,
cuyo cliente no es el consumidor final de las mercancias, con el
objetivo de entregar a otra empresa, que la explote como
materia prima para su transformacion en otro producto.

» Comercio minorista: Es la compra, venta de las mercancias,

cuyo cliente es el consumidor final del producto.
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» Comercio interior: Son las transacciones que se realiza en el
mismo pais, sujeto al mismo gobierno.
» Comercio exterior: Son las transacciones que se realiza entre

» personas de un pais con otros.

BENEFICIOS
Cuando dos o mas paises venden sus bienes y servicios, se producen
innumerables ventajas. Algunas de éstas son:

» Impulso del bienestar econémico y social.

» Estabilidad de los precios.

» Aumento de la productividad y competitividad.

» Menor riesgo de pérdidas econémicas.

VENTAJAS
» Mejora la calidad de vida de los habitantes.
» Incrementan y diversifican las exportaciones e importaciones.

» Apertura de nuevos mercados.

DESVENTAJAS

Las desventajas se dan a la hora de la negociacion y también se

daria a la situacién economica, politica y social de un pais.
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TALLER N° 1

Nombre:

Curso:

Especialidad:

En la sopa de letras encontrar las siguientes palabras:
Intercambio  Trueque Producto Bienes Economia Servicio

Comercio Aduana

[ N T e R C a M b [ 0

w O I c R E m O c b a
q Vv T A X X t L S ] i

r B K r Z C y E X m m
S D A d U A n A Vv n 0

g Q Y d Q E r J n b n

j )/ O k I Q q G h q o]

u R W b P W 0 U z W c

P N c j I c R e S e
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UNIR CON LINEAS

Comercio Mayorista

Comercio Interior
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COLEGIO FISCAL
MIXTO

“ELOY ORTEGA SOTO”

Es la compra-venta de mercaderia,
cuyo comprador es el consumidor
final de la misma, es decir quien

usa 0 consume mercancias

Es el que se realiza entre personas
que se encuentran presentes en el
mismo pais, sujetos al mismo

gobierno

Con el objetivo de vendérsela a
otro comerciante 0 a una empresa,
gue la emplee como materia prima
para su transformacion en otra

mercancia o producto.

78

e



UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL COLEGIO FISCAL

H FACULTAD DE FILOSOF]A, LETRAS MIXTO
u Y CIENCIAS DE EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR “ELOY ORTEGA SOTO”
BLOQUE N° 2
IMPORTACION

Es la compra de bienes y servicios nacionales exportados por un
pais, para el uso o consumo para el pais, puede ser cualquier producto

recibido de la frontera.

¢ QUINES PUEDEN IMPORTAR?

Todas las personas Naturales o juridicas, ecuatorianas o0 extranjeras
radicadas en el pais, sefialando su Registro Unico de Contribuyentes -

RUC en la Declaracion Unica de Aduanas - DUA.

REGIMENES DE IMPORTACION

» Importacion para el Consumo (Art. 147 COPCI)
» Admision Temporal para Reexportacion en el mismo estado (Art.

148 COPCI)

» Admisibn Temporal para Perfeccionamiento Activo (Art. 149
COPCI)

» Reposicion de Mercancias con Franquicia Arancelaria (Art. 150
COPCI)
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» Transformacion bajo control Aduanero (Art. 151 COPCI)
» Depdsito Aduanero (Art. 152 COPCI)
» Reimportacion en el mismo estado (Art. 152 COPCI)

DESADUANIZACION DE UNA MERCANCIA IMPORTADA

Para realizar cualquier gestibon de desaduanizacion de
mercancias,, el servicio de un Agente Acreditado por el SENAE (Servicio
Nacional de Aduana del Ecuador).

El listado de Agentes de Aduana autorizados se encuentra en la pagina

web: www.aduana.gob.ec.

La declaracion aduanera de
ENVIO DEL MANIFIESTO

Importacién (DAI) sera realizada de B <mm
A s

manera electronica, y fisica en los ' DESPACHO DE LA MERCANCIA

procesos en que establezca la = . - \g\

Direccion  General del Servicio B2 % m
PRESENTACION DE

LA DECLARACION

Nacional de Aduana del Ecuador, se

asigne un aforo fisico o documental, \»[ﬁf‘——- — [ PR ’
esta debera realizar el mismo dia con R R et oo Ao

la entrega digital de los documentos de acompafiamiento y de soporte,
que no se puedan presentar en formato electrénico.

Cuando no se cumple como esta indicado tendran solo treinta dias mas, 0
sino quedara como abandono tacito segun establecido en el art. 142 del
COPCI con multa por falta establecida en el el literal d) del art. 193 del

COPCI. (Art. 67 Reg. COPCI).

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
80


http://www.aduana.gob.ec/index.action

=L s

UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL COLEGIO FISCAL

FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS MIXTO
Y CIENCIAS DE EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR “ELOY ORTEGA SOTO”

Los documentos digitales que acompafian a la DAI a través del
ECUAPASS son:
» Documento de acompafiamiento.

> Documento de soporte.

DOCUMENTOS DE ACOMPANAMIENTO

Son aquellos que son designados, deben proceder y afirmar antes
del ingreso de la mercancia deben presentarse, fisica o electrébnicamente,
en conjunto con la Declaraciéon Aduanera, cuando estos sean requeridos.
(Art. 72 Reg. COPCI).

DOCUMENTOS DE SOPORTE

Las documentaciones originales, ya sea en fisico o electrénico,
deberan estar en el archivo del Agente de Aduanas al momento de la
presentacion o entrega de la Declaracion Aduanera, y estaran bajo su
responsabilidad conforme a Ley. (Art. 73 Reg. COPCI).

» Factura Comercial
» Certificado de Origen (cuando proceda)
» Documentos que el SENAE o el Organismo regulador de Comercio

Exterior considere necesarios.

El Sistema le otorgard un numero de validacién (Refrendo) y el
CANAL DE AFORO que corresponda:
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Canal de Aforo Automatico (Art. 80 RCOPCI)

Canal de Aforo electrénico (Art. 81 RCOPCI)

Canal de Aforo documental (Art. 82 RCOPCI)
Canal de Aforo Fisico Intrusivo(Art. 83 RCOPCI)
Canal de Aforo fisico No Intrusivo (Art. 83 RCOPCI)

Y V V V V

TRIBUTOS A PAGAR POR UN PRODUCTO IMPORTADO

Para pagar los tributos del comercio exterior es necesario conocer
la clasificacién arancelaria del producto importado. Los tributos son
derechos arancelarios, impuestos establecidos en leyes organicas y

ordinarias y tasas por servicios aduaneros.

AD-VALOREM (Arancel Cobrado a las Mercancias)

Impuesto administrado por la Aduana del Ecuador. Porcentaje
variable segun el tipo de mercancia y se aplica sobre la suma del Costo,

Seguro y Flete (base imponible de la Importacién).

FODINFA (Fondo de Desarrollo para la Infancia)

Impuesto que administra el INFA. 0.5% se aplica sobre la base imponible
de la Importacion.
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ICE (Impuesto a los Consumos Especiales)

Administrado por el SRI. Porcentaje variable segun los bienes y servicios

gue se importen. (Consulte en la pagina del SRI: www.sri.gob.ec, link:

Impuestos)

IVA (Impuesto al Valor Agregado)
Administrado por el SRI. Corresponde al 12% sobre: Base
imponible + ADVALOREM + FODINFA + ICE
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TALLER N° 2

Nombre:

Curso:

Especialidad:

Complete el siguiente cuadro

Y EE——

Regimenes de

importacion

Subraye la respuesta correcta
Cuédles son los Tributos del comercio exterior

Ice IVA porcentaje Advaloren comercio

impuesto

Quiénes pueden importar

Animales Personas Extranjeros Ecuatorianos Copci

Institucion
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BLOQUE N°3

EXPORTACION

Concepto.- es el conjunto de mercancias para la venta, enviado a otra

parte del mundo para ser consumido en el exterior.

PROCESO DE EXPORTACION

En el nuevo sistema ECUAPASS se trasmite electronicamente la
Declaracion Aduanera de Exportacion (DAE), esta declaracion es
acompafiada con una factura comercial o proforma, y toda aquella
documentacion necesaria previo al embarque de las mercancias, dicha
declaracion crea un vinculo legal entre el exportador (declarante) y el

Servicio Nacional de Aduanas del Ecuador.

Los datos que se consignaran en la DAE son:

» Del exportador o declarante.
» Descripcion de mercancia por item de factura.

» Datos del consignante.
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» Destino de la carga.

» Cantidades.

» Peso; y demas datos relativos a la mercancia.

Los documentos digitales que acompafan a la DAE a través del
ECUAPASS son:

» Factura comercial original.

» Autorizaciones previas (cuando el caso lo amerite).

» Certificado de Origen electrénico (cuando el caso lo amerite)

Cuando la DAE es aceptada, las mercancias ingresan a zona primaria del
distrito donde se embarcé el bien o servicio, después es registrada y
almacenada por el deposito temporal previo a la exportacién. Al momento
de exportar la mercaderia se notificara al canal de aforo asignado; estos

pueden ser:

> Canal de Aforo Documental
» Canal de Aforo Fisico Intrusivo

» Canal de Aforo Automatico

Para el caso del Canal de Aforo Automatico, la autorizacion de salida,
para el embarque, serd automatica al momento del ingreso de la carga a

los depdsitos temporales o zonas primarias.

En el caso del Canal de Aforo Documental se designara al delegado a
cargo del tramite, al momento de la aceptacion de la carga, luego de lo
cual emanara a la revision de los datos electronicos y documentacion

digitalizada; y procedera al cierre si no existieren novedades.
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Cualquier observacion serd registrada mediante el esquema de

notificacion electronico previsto en el nuevo sistema. Una vez cerrada la

Declaracion Aduanera de Exportacion (DAE) cambiara su estado a salida

autorizada y la carga podra ser embarcada.

En el caso del Canal de Aforo Fisico Intrusivo se procede segun lo

descrito anteriormente adicional al proceso la inspeccion fisica de la carga

y su corroboracion con la documentacion electronica y digitalizada.

VENTAJAS Y RIESGOS DE EXPORTAR.

Ventajas

>

YV V ¥V ¥V V¥V ¥V V V

Incremento en las ganancias

Nuevos Mercados

Aumento del ciclo de vida del producto o servicio
Equilibrio en periodos de baja demanda nacional
Reduccién del costo fijo unitario

Incremento en el nimero de clientes

Mejor utilizacién del personal de la empresa
Incremento de la productividad

Nuevas lineas de productos y servicios

Riesgos

>

>
>
>

Lanzarse a ciegas
Riesgos financieros
Riesgos legales
Riesgos politicos
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TERMINOS DE NEGOCIACION (INCOTERMS)

Los Incoterms son un conjunto de reglas internacionales, administrados
por la Camara de Comercio Internacional, que determinan el alcance de
las normas comerciales incluidas en la transaccibn de compraventa

internaciona

REGLAS PARA CUALQUIER MODO DE TRANSPORTE

CFR (Cost and Freight) - Costo y Flete (puerto de destino convenido)

Con este término la empresa debe encargarse de contratar la bodega del
barco y pagar el flete hasta destino, el riesgo de pérdida o dafio de las
mercaderias asi como cualquier coste adicional debido a eventos
ocurridos después del momento de la entrega, se transmiten del vendedor
al comprador.

El término CFR exige al vendedor despachar las mercaderias para la
exportacion.

Este término puede ser utilizado sélo para el transporte por mar o por vias

navegables interiores.

Obligaciones del Vendedor.
> Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque Y Embalaje
Flete (de fabrica al lugar de exportacion)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

YV V VY V V

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
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Obligaciones del Comprador.

> Pago de la Mercaderia
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

YV V V V

Demoras

CIF (Cost, Insurance and Freight) - Costo, Seguro y Flete (puerto de

destino convenido)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia cuando esta sobrepasa
la borda del buque en el puerto de embarque convenido, aqui el vendedor
debe pagar los costos y el flete necesarios para conducir las mercaderias
al puerto de destino convenido.

El término CIF exige al vendedor despachar las mercaderias para la
exportacion.

Este término puede ser utilizado sélo para el transporte por mar o por vias

navegables interiores.

Obligaciones del Vendedor.
> Entregar la mercaderia y documentos necesarios
empaque y embalaje
Flete (de fabrica al lugar de exportacién)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

YV V VY V V

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Autoras: Alarcon Arboleda Rut,
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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Obligaciones del Comprador.

> Pago de la mercaderia
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Y VYV V V

Demoras

CIP (Carriage and Insurance Paid to) - Transporte y Seguro Pago

Hasta (lugar de destino convenido)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al transportista
designado por él pero, ademas, debe pagar los costos del transporte
necesario para llevar las mercaderias al destino convenido, también le
toca al vendedor conseguir un seguro de riesgo al momento del
transportar las mercancias.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la
exportacion.

Este término puede emplearse con independencia del modo de
transporte, incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones del Vendedor

> Entregar la mercaderia y los documentos necesarios
Empaque y embalaje
Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

YV V V V

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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> Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
> Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

Obligaciones del Comprador

> Pago de la mercaderia
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y Seguro (lugar de importacion a planta)

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial"

vV V VY V

Demoras

CPT (Carriage Paid To) - Transporte Pagado Hasta (lugar de destino

convenido)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al transportista
designado por él pero, ademas, debe pagar los costos del transporte
necesario para llevar las mercaderias al destino convenido; con este
término el comprador asume todos los riesgos y cualquier otro coste
sucedido después de que las mercaderias hayan sido entregadas.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la
exportacion.

Este término puede emplearse con independencia del modo de

transporte, incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones del Vendedor
> Entregar la mercaderia y los documentos necesarios
> Empaque y embalaje
> Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

YV V V V

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

Obligaciones del Comprador

> Pago de la mercaderia

> Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
> Flete y Seguro (lugar de importacion a planta)
> Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”
> Demoras
DAF (Delivered At Frontier) - Entregadas en Frontera (lugar
convenido)

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar las
mercancias cuando la ha puesto en la Aduana despachada para la
exportacion en el punto y lugar convenido por las partes.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte

cuando las mercaderias deban entregarse en una frontera terrestre.

Obligaciones del Vendedor

> Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje
Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

YV V V V

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
92



UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL COLEGIO FISCAL

H FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS MIXTO
z Y CIENCIAS DE EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR “ELOY ORTEGA SOTO”

> Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacién)(parcial)

> Seguro (parcial)

Obligaciones del Comprador

> Pagos de la Mercaderia
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion) (parcial)
Seguro (parcial)
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

V V VYV V V V

Demoras

DP (Delivered Duty Paid) - Entregadas Derechos Pagados (lugar de

destino convenido)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al comprador,
despachadas para la importacion, y no descargadas de los medios de
transporte utilizados en el lugar de destino acordado.

El vendedor asume todos los costos y riesgos producidos al transportar
las mercaderias hasta el lugar, incluyendo los tramites aduaneros, pago
de los tramites, derechos de aduanas, impuestos y otras cargas para la

importacion en dicho pais.

Obligaciones del vendedor
> Entregar la mercaderia y documentos necesarios
> Empaque y embalaje
> Acarreo (de fabrica al lugar de exportacion)

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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YV V ¥V V ¥V VY V V

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Seguro

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Acarreo y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

Obligacion del comprador

>

Pagar la mercaderia

DDU (Delivered Duty Unpaid) - Entregadas Derechos No Pagados

(lugar de destino convenido)

Significa que el vendedor ha cumplido su obligaciébn de entregar la

mercancia al comprador en el lugar convenido del pais de importacion, y

el Vendedor asume todos los gastos y riesgos que sufra la mercancia,

hasta aquel lugar (excluidos derechos, impuestos y otros cargos oficiales

exigibles a la importacion).

Obligaciones del Vendedor

>

YV V V V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth

Guale Le6n Maria

Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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> Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador

>

vV V VY V

Pago de la mercaderia

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

Demoras

DEQ (Delivered Ex-Quay) - Entregadas en Muelle (puerto de destino

convenido)

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a

disposicion del comprador, sin despachar para la importacion, en el

muelle o puerto acordado.

El término DEQ exige que el comprador despache las mercaderias para la

importacion y que pague todos los tramites, derechos, impuestos y demas

cargas de la importacion.

Obligaciones del Vendedor

>

YV V VYV V V V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth

Guale Le6n Maria

Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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Obligaciones del Comprador

>
>
>
>

Pago de la mercaderia
Flete y seguro (lugar de importacion a planta)
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Demoras

Este término puede usarse Unicamente para el transporte por mar o por

vias de navegacion interior o para el transporte multimodal

DES (Delivered Ex Ship) - Entregadas Sobre Buque (puerto de

destino convenido)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al comprador a bordo

del bugue, no despachadas para la importacion, en el puerto de destino

acordado.

Obligaciones del Vendedor

>

YV V VYV V V

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador

>
>
>

Pago de la mercaderia
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth

Guale Le6n Maria

Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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> Acarreo y seguro (lugar de importacion a planta)

» Demoras

EXW (Ex-Works) - En Fabrica (lugar convenido)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia al comprador en el
establecimiento del vendedor o en otro lugar acordado (es decir, fabrica,
almacén, etc.), este término representa, asi, la menor obligacién del

vendedor, y el comprador debe asumir todos los costos y riesgos.

Obligaciones del Vendedor.
> Entrega de la mercaderia y documentos necesarios

> Empaque y embalaje

Obligaciones del Comprador.
> Pago de la mercaderia
Flete interno (de fabrica al lugar de exportacion)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Flete internacional (de lugar de exportacién al lugar de importacion)
Seguro

Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )

vV V VY V V VY V

Transporte y seguro (lugar de importacion a planta)

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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FAS (Free Along Ship) - Libre al Costado del Buque (puerto de carga

convenido)

Significa que el trabajo del vendedor finaliza una vez que la mercaderia es

puesta al costado del buque, en el puerto de embarque pactado. Esto

quiere decir que el comprador ha de asumir todos los costos y riesgos de

pérdida o dafio de las mercaderias desde aquel momento.

El término FAS exige al vendedor despachar las mercaderias para la

exportacion.

Obligaciones del Vendedor

>

YV V V V

Mercaderia y Documentos Necesarios

Empaque Y Embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos De Exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

Obligaciones del Comprador

>

YV VYV V¥V V V

Pagos de la mercaderia

Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Seguro Yy flete (lugar de importacion a planta)

Demoras

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth

Guale Le6n Maria

Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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FCA (Free Carrier) - Libre Transportista (lugar convenido)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia para la exportacién al
transportista propuesto por el comprador, en el lugar acordado.
El lugar de entrega elegido influye en las obligaciones de carga y
descarga de las partes.

Este término puede emplearse en cualquier medio de transporte

incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones del vendedor.

> Entrega de la Mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje
Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

vV V V V

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Obligaciones del comprador

> Pagos de la mercaderia
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Seguro
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

YV V VY V V V

Demoras

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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FOB (Free On Board) - Libre a Bordo (puerto de carga convenido)

La responsabilidad del vendedor termina cuando las mercaderias sobre
pasan la borda del bugue en el puerto de embarque convenido.
El comprador debe soportar todos los costos y riesgos de la pérdida y el
dafio de las mercaderias desde aquel punto.

El término FOB exige al vendedor despachar las mercaderias para la
exportacion.

Este término puede ser utilizado soélo para el transporte por mar o por vias

navegables interiores.

Obligaciones del vendedor

> Entregar la mercaderia y documentos necesario
Empaque y embalaje
Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

YV V VYV V

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Obligaciones del Comprador

> Pago de la mercaderia
Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)
Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Flete (lugar de importacion a planta)

YV V VYV V VYV

Demoras

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Lebn Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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Exportador
03 Aduana

mmm Documentos

2

COLEGIO FISCAL

MIXTO

“ELOY ORTEGA SOTO”

DOCUMENTACION BASICA DE EXPORTACION

» Informacién béasica antes de realizar cualquier transportacion

» Revision general de los documentos comunes.

» Revision general de los documentos especificos.

Autoras: Alarcén Arboleaoa Ru
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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TALLER N° 3

Nombre:

Curso:

Especializacion:

Complete los espacios en blanco segun corresponda:

Exportacion: Es la e . de....... .. o] servicios, a

OLlOY: . . .o fuera del estado, el cual........... Ingresos al...............

Encierre en un circulo las ventajas que tiene exportar

Incremento en las ganancias Nuevos Mercados

Estabilidad laboral

Reduccion del costo fijo unitario Reduce las barreras

comerciales

Incremento de la productividad

Escriba los riesgos que tiene una exportacion

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Lebn Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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Identifique por medio de los dibujos cuando es una exportaciony
explique porque:

“ELOY ORTEGA SOTO”

Escriba el significado de las siguientes siglas:
CFR

CIF

FOB

EX WORK

FAS

DAE

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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Evaluacion Final

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Lebn Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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Evaluacién

Nombre:

Curso:

Especializacién:

En la sopa de letra encontrar las siguientes palabras.
Intercambio  Trueque Producto Bienes Economia Servicio

Comercio Aduana

[ N T e R c a M b [ 0

w O | c R e m O c m a
q Vv T ) X X t L S ] i

r B K r V4 c y E X m m
S D A d U a n A Vv n 0

g Q A d Q e r J n b n

] Y O k I q q G h q o]

u R W b w 0 U z w c

p N C j i C R e S e

Complete los espacios en blanco segun corresponda

Exportacién: Es la................ de.....coennene. O servicios, a
otro............... fuera del estado, el cual.......... Ingresos
al...............

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Lebn Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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Existen 3 canales de aforo, cuales son:

™ ™ N
Canal de
Aforo
Documental

Escriba el significado de las siguientes siglas:
CFR

CIF

FOB

EX WORK

FAS

DAE

Cuales son los documentos digitales que acompafan a la DAE a
través del ECUAPASS

Autorizaciones
previas (cuando
el caso lo
amerite).

Autoras: Alarcon Arboleda Ruth
Guale Le6n Maria
Asesora de Tesis: Mg. Lilian Reza
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ACTIVIDADES

YV V. V V V

Dindmicas con los estudiantes.
Desarrollo de las Unidades.
Entrega de Folletos.

Talleres en clases.

Evaluacion.

RECURSOS

HUMANOS:

>
>
>
>

Autoridades
Docentes
Alumnos

Investigadoras

Capacitadora Ruth Teresa Alarcon Arboleda.

Capacitadora Maria Piedad Guale Ledn.

MATERIALES Y TECNOLOGICOS

>

V V. V V V VY

Bibliografia
Folletos
Marcadores
Enfocus
Computadora

Pen Drive

Camara fotogréafica

ECONOMICOS

» Egresos autofinanciado por las autoras del proyecto $457.00
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ASPECTOS LEGALES

El aspecto legal de nuestra propuesta se basa en el siguiente articulo

Art. 26.- La educacion es un derecho de las personas a lo largo de su vida y
un deber ineludible e inexcusable del Estado. Constituye un area prioritaria
de la politica publica y de la inversion estatal, garantia de la igualdad e

inclusion social y condicidn indispensable para el buen vivir.

Las personas, las familias y la sociedad tienen el derecho y la

responsabilidad de participar en el proceso educativo.

Art. 343.- El sistema nacional de educacion tendr4& como finalidad el
desarrollo de capacidades y potencialidades individuales y colectivas de la
poblacién, que posibiliten el aprendizaje, y la generacion y utilizacion de
conocimientos, técnicas, saberes, artes y cultura. El sistema tendr4 como
centro al sujeto que aprende, y funcionara de manera flexible y dinamica,

incluyente, eficaz y eficiente.

Art. 344.- El sistema nacional de educacion comprendera las instituciones,
programas, politicas, de recursos y actores del proceso educativo, asi como
acciones en los niveles educacion inicial, basica y bachillerato, y estara

articulado con el sistema de educacion superior.
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FUNDAMENTO PEDAGOGICO

Nuestra propuesta se fundamenta en la pedagogia, que es el arte de
educar, a nifios y adolescentes menores de 18 afios, y por ende nuestro
objeto de estudio son los alumnos del Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega
Soto”, a los cuales les impartiremos conocimientos referentes al comercio
exterior, ellos aprenderdn la importancia de hacer una exportacién e

importacion.

Nuestro objetivo, es disefiar, implementar y capacitar a los estudiantes
para gue enriguezcan sus conocimientos, que les permita mejorar sus
habilidades, destrezas y metodologias aprendidas a lo largo de su formacién

estudiantil.

Dentro de nuestro aspecto pedagdgico resaltaremos al
constructivismo, porque busca ayudar a los estudiantes a difundir,

reacomodar, o transformar la informacién actual.

El fin de nuestro proyecto es, brindar a los futuros bachilleres,
opciones de cambio y prosperidad para su familia y a su vez a la comunidad
y al pais, conociendo méas sobre el comercio exterior permitird que los
alumnos, desarrollen sus habilidades y descubran nuevas formas de generar
ingresos y puedan tener una vida llena de éxitos por medio del comercio

exterior.
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FUNDAMENTO SOCIOLOGICO

En el sector social donde est4 ubicado el Colegio Fiscal Mixto “Eloy
Ortega Soto”, existe un ambiente humanista, el cual es positivo, porque los
estudiantes cuentan con el apoyo de Ila comunidad y desean que los
alumnos se superen, y alcancen sus suefios siendo ellos mismos los que

decidan por su bienestar y el de su familia.

Nuestra propuesta ha tenido un buen avance, porque al tratar con los
alumnos, es notorio su interés por el cambio entre ellos y a su vez estan
interesados en conocer mas acerca del comercio exterior, ya que consideran
que en la actualidad, el estudio es indispensable para mejorar la condicion
social de sus familias y por ende el de la sociedad.

El aspecto sociolégico de nuestra propuesta estd en el accionar
educativo, se orienta a la formacién de ciudadanos y ciudadanas en un
sistema de valores que les permita interactuar con la sociedad y demostrar
respeto, responsabilidad, honestidad y solidaridad, dentro de los mas

elevados principios de la vida.
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VISION MISION Y POLITICAS DE LA PROPUESTA
VISION

En Diciembre del 2013, se implementara una capacitacion sobre la definicion
cientifica-tedrica del comercio exterior, para que los estudiantes adquieran y

concientice, la importancia que engloba la materia de comercio exterior.

MISION

Lograr que, los estudiantes del Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega Soto” por
medio de la capacitacion sobre el comercio exterior, se interesen en conocer
las conceptos béasicos de la materia, para insertarlo al mundo laboral,

productivo de acuerdo a la necesidad del entorno.

POLITICAS

» Establecer un reglamento de asistencia y aprobacion de la

capacitacion.

» Durante la capacitacion debe estar un docente dentro del aula.
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BENEFICIARIOS

Los principales beneficiarios del presente proyecto educativo son:

» Estudiantes del tercer afio de bachillerato especializacion contabilidad
e informética, del Colegio Fiscal Mixto Eloy Ortega Soto.

Directivos con una mayor responsabilidad de trabajo, con los alumnos.
Docente con un alto grado de conocimiento.

Plantel, ya que contaran con mayor prestigio en la comunidad.

YV V V VY

Comunidad en general, tendran bachilleres con mayor capacidad de

conocimientos.

IMPACTO SOCIAL

Los habitantes de la cooperativa Antonio Neumame, en el cual esta
situado el colegio, tendra jévenes capacitados en una area comercial y
empresarial como es el comercio exterior, por lo tanto el impacto que
generard en este entorno serd positivo ya que la acumulacion de
conocimientos le servird no solo al estudiantes en su formacién, sino que la
sociedad contard con excelentes bachilleres. El impacto social que causara
esta propuesta, al disefiar e implementar un programa de capacitaciéon sobre
el comercio exterior, en este plantel, es importante ya que los estudiantes,
despertaran su entusiasmo en descubrir los mecanismos que tiene el

comercio exterior para aplicarlo en su vida cotidiana.
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CONCLUSION

Después de observar la problematica en el Colegio Fiscal Mixto “Eloy Ortega
Soto”, nos vimos en la necesidad de compartir nuestros conocimientos
obtenidos en la Facultad de Filosofia Letras Y Ciencia de la Educacion
carrera Comercio Exterior, a través de la implementacion de un programa
de capacitacion sobre el comercio exterior, donde explicaremos
conceptos basicos de esta asignatura que le permitird a los estudiantes,

desarrollar una vision diferente de lo que es el comercio exterior.
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DEFINICION DE TERMINOS RELEVANTES

PEDAGOGIA

Se denomina pedagogia a la ciencia encargada del estudio de la educacion
como fenébmeno social. El término se deriva de las raices griegas “paidos”
(nifio) y “gogia” (conducir); en efecto, en la antigua Grecia, el pedagogo era
el esclavo encargado de educar a los nifios. Con el tiempo la palabra
adquiere nuevos matices hasta convertirse en la disciplina encargada de
abocarse a la transmision eficiente de conocimientos. Es asi como cualquier
persona integrada al dmbito docente debe tener conocimientos en esta

materia.

CAPACITACION

En términos generales, capacitacion refiere a la disposicion y aptitud que
alguien observara en orden a la consecucion de un objetivo determinado.

Basicamente la Capacitacidén esta considerada como un proceso educativo a
corto plazo el cual utiliza un procedimiento planeado, sisteméatico y
organizado a través del cual el personal administrativo de una empresa
u organizacién, por ejemplo, adquirira los conocimientos y las habilidades
técnicas necesarias para acrecentar su eficacia en el logro de las metas que

se haya propuesto la organizacion en la cual se desempefia.
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IMPLEMENTACION

La palabra implementar permite expresar la accion de poner en practica,
medidas y métodos, entre otros, para concretar alguna actividad, plan, o
mision, en otras alternativas.

La de implementar es una palabra que forma parte de nuestro lenguaje
cotidiano y que entonces como tal la solemos emplear en diversos contextos

y ambitos.

COMERCIO EXTERIOR

El comercioes una actividad que consiste en lacompra o0
venta de bienes para su transformacién, su reventa o su utilizacién. Es una
transaccion que implica el cambio de una cosa por otra, generalmente
dinero. Internacional, por su parte, es aquello perteneciente o relativo a dos o

mas paiseso que ha trascendido las fronteras de wuna nacion.

POBLACION

El concepto de poblacién proviene del término latino populatio. En su uso
mas habitual, la palabra hace referencia al grupo formado por las personas
que viven en un determinado lugar o incluso en el planeta en general.
También permite referirse a los espacios y edificaciones de una localidad u

otra division politica, y a la accion y las consecuencias de poblar.
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SOCIOLOGIA

La sociologia es una ciencia que se dedica al estudio de los grupos sociales
(conjunto de individuos que conviven agrupados en diversos tipos de
asociaciones). Esta ciencia analiza las formas internas de organizacion, las
relaciones que los sujetos mantienen entre si y con el sistema, y el grado de

cohesioén existente en el marco de la estructura social.

DISENO

se define como el proceso previo de configuracion mental, "pre-figuracion”,
en la busqueda de una solucién en cualquier campo. Utilizado habitualmente
en el contexto de la industria, ingenieria, arquitectura, comunicaciéon y otras

disciplinas creativas.

PROGRAMA

El concepto de programa (término derivado del latin programma que, a su
vez, tiene su origen en un vocablo griego) posee multiples acepciones.
Puede ser entendido como el anticipo de lo que se planea realizar en algun
ambito o circunstancia; el temario que se ofrece para un discurso; la
presentacion y organizacion de las materias de un cierto curso o asignatura;
y la descripcion de las caracteristicas 0 etapas en que se organizan

determinados actos o espectaculos artisticos.
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EXPORTACION

Exportacion tiene su origen en el vocablo latino exportatioy menciona a
la accion y efecto de exportar (cuando un pais vende mercancias a otro). La
exportacion también es el conjunto de las mercancias o géneros que se

exportan

IMPORTACION

La importacion es el transporte legitimo de bienes y servicios nacionales
exportados por un pais, pretendidos para el uso o consumo interno de otro
pais. Las importaciones pueden ser cualquier producto o servicio recibido
dentro de la frontera de un Estado con propdsitos comerciales. Las
importaciones son generalmente llevadas a cabo bajo condiciones

especificas.
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UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL
FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS Y
CIENCIAS DE LA EDUCACION
COMERCIO EXTERIOR Telefax: 2692-

384 Teléf: 2692-386
Apartado 471

Guayaquil, agosto 21 del 2013.

Sr. Ledo.

Marcos Monserrate Canales

RECTOR

COLEGIO FISCAL "ELOY ORTEGA SOTO"

De mi consideracién:

La Carrera de Comercio Exterior de la Facultad de Filosofia, Letras y Ciencias de la
Educacion de la Universidad de Guayaquil, solicita se brinden las facilidades a las
egresadas SRTAS. ALARCON ARBOLEDA RUTH TERESA Y GUALE LEON
MARIA PIEDAD, la cual se encuentran realizando su proyecto de tesis sobre el Tema:
TEMA: DISENO DE UN PROGRAMA CAPACITACION SOBRE EL COMERCIO
EXTERIOR A LOS ESTUDIANTES DEL 3ER ANO DE BACHILLERATO DEL
COLEGIO FISCAL MIXTO ELOY ORTEGA SOTO. PROPUESTA:
IMPLEMENTAR UN PROGRAMA DE CAPACITACION SOBRE EL COMERCIO
EXTERIOR A LOS ESTUDIANTES DEL 3ER ANO DE BACHILLERATO DEL
COLEGIO FISCAL MIXTO ELOY ORTEGA SOTO, para poderse incorporar como

Licenciadas en esta carrera.

Seguro de contar con su apoyo, el cual brindard un aporte a las practicas académicas y
laborables a nuestras instituciones.

Atentamente,

Ing. Abel/&bad|(

astillo
.

DIREC?f’OR DE LA CARRERA
Ma. Isabel



F Ministerio de
F Educacion

del Ecuador

(J

UNIDAD EDUCATIVA FISCAL
ELOY ORTEGA SOTO

Educamos para tener patna

OFICIO #0187-13 DEPT. SEC. EOS
Guayaquil, Noviembre 19 del 2013

Sr. Ing. Abel Abad Castillo

Director/ Facultad de Filosofia,

Letras y Ciencias de la Educacién / Comercio Exterior
Universidad de Guayaquil

Presente-

De mis consideraciones:

El suscrito Rector del Colegio antes mencionado, autoriza y no tiene ningiin inconveniente en permitirles
a las Srtas. Alarcon Arboleda Ruth Teresa y Guale Leon Marta Piedad,

desarrollen el Proyecto Educativo. Tema: "Diserio de un Programa de Capacitacion sobre el Comercio
Exterior", para los estudiantes del Tercer Ario del Bachillerato, en la institucion que dirijo, para la cual le
doy las facilidades que amerita el caso y pueda desarrollar con éxito sus actividades planificadas.

Sin otro particular, me suscribo de usted.

Atentamente,

Isla Trinitaria Km. 42 'Ade la via Perimetral Coop. Antonio Neumane Mz. 637 SI. 12 Teléf. 2697097 - 2697181
Correo: eortegasoto@yahoo.es
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UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL
FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR
ENCUESTA DIRIGIDA A LOS DOCENTES Y ESTUDIANTES DE LA UNIDAD EDUCATIVA FISCAL
MIXTA ELOY ORTEGA SOTO

INSTRUCCIONES

Margue con Una X en el casillero que corresponda a la columna de numeros que refleje
su criterio tomando en cuenta los siguientes parametros:

1. Muy de acuerdo.

2.- De acuerdo.

3.- En desacuerdo.

4.- Muy en desacuerdo.

Por favor lea detenidamente cada pregunta y consigne a todos los items.

La encuesta es andénima

Revise su cuestionario antes de entregarlo.

No. Preguntas

1 ¢ Tiene usted conocimiento acerca del
comercio exterior?

2 | ¢En el Colegio, le han dado alguna vez una
capacitacion sobre el comercio exterior?

3 | ¢Esta de acuerdo, que se implemente el
Programa de capacitacion sobre el
comercio exterior?

4 | (Estd de acuerdo que la capacitacion
sobre el comercio exterior, es importante
para los estudiantes?

5 .Estd usted de acuerdo en asistir a la
capacitacion sobre el comercio exterior?

6 | ¢El comercio exterior genera uno de los
principales ingresos de nuestro pais?

7 | ¢Le gustaria que en el colegio, se de una
capacitacion sobre el comercio exterior?

8 ¢ Esta de acuerdo que los docentes asistan
a la capacitacion sobre el comercio
exterior, que se dara en las instalaciones
del colegio?

GRACIAS, POR SU COLABORACION!!!!



UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL
FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR

ENTREVISTA DIRIGIDA A LAS AUTORIDADES DE LA UNIDAD EDUCATIVA FISCAL MIXTA

“ELOY ORTEGA SOTO”

Lcdo. Marcos Monserrate Canales
Rector de la Unidad Educativa Fiscal “Eloy Ortega Soto”

La informacion que se solicita pretende conocer si esta de acuerdo con la
Implementacion del programa de capacitacion sobre el comercio exterior.

Buenas tardes Lcdo. ¢Podria concederme una entrevista?

1)

2)

3)

4)

¢Desde cuando ejerce usted el cargo de Rector de este
establecimiento?

¢ Esta usted de acuerdo que se implemente el programa de capacitacion
sobre el comercio exterior? ¢ Porque?

¢,Cree usted que hay el espacio y el lugar adecuado para dar la
capacitacion sobre el comercio exterior, en el colegio?

¢Cree usted que el comercio exterior, genera uno de los principales
ingresos de nuestro pais? ¢Por qué?



UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL
FACULTAD DE FILOSOFIA, LETRAS Y CIENCIAS DE LA EDUCACION
CARRERA: COMERCIO EXTERIOR

ENTREVISTA DIRIGIDA A LAS AUTORIDADES DE LA UNIDAD EDUCATIVA FISCAL MIXTA

“ELOY ORTEGA SOTO”

Lcdo. Tomas Arrata
Vicerrector de la Unidad Educativa Fiscal “Eloy Ortega Soto”

La informacidn que se solicita pretende conocer si esta de acuerdo con la
Implementacion del programa de capacitacion sobre el comercio exterior.

Buenas tardes Lcdo. ¢Podria concederme una entrevista?

1)

2)

3)

4)

¢Desde cuando ejerce usted el cargo de Vvicerrector de este
establecimiento?

¢ Esté usted de acuerdo que se implemente el programa de capacitacion
sobre el comercio exterior? ¢ Porque?

¢,Cree usted que hay el espacio y el lugar adecuado para dar la
capacitacion sobre el comercio exterior, en el colegio?

¢Cree usted que el comercio exterior, genera uno de los principales
ingresos de nuestro pais? ¢Por quée?



MARCO ADMINISTRATIVO

Tiempo 2013
Julio Agosto | Septiembre | Octubre | Noviembre

Actividades 112|3 1123|4123 4/1{2|3|4| 12|34
Seleccién del tema X
Andlisis del problema X
Investigacion bibliografica X X X X
Aplicacién de encuesta X
Tabulacion de resultados X
Investigacion Internet X X X X X
Digitalizacién del trabajo X| |X XX X [ X X[IX| | X|X
Asesorias XX X X X X X
Presentacion final X




PRESUPUESTO

INGRESOS: Recursos propios $457,00
RUBROS CANT C.UNIT EGRESOS
Asesorias 200
Tintas ( cartuchos) 2 $30 60
Resma de papel Bond 3 3,50 10,50
Cyber 5h 0.50 2.50
Copias 200 0.02 4.00
Transporte 25.00
Imprevistos 25.00
Alimentacion 100.00
Imprevisto 30.00

TOTAL 457,00




CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES DE LA INVESTIGACION

2013

Tiempo
Julio Agosto | Septiembre | Octubre | Noviembre | Diciembre

Actividades 1123412341 2] 3412 3[4]1 23412 3|4

Presentacion de Temay Problema

Aprobacién del Proyecto

Recopilacion de la Informacién: Biblioteca e Internet

Elaboracion del | Capitulo XX

Elaboracién del Il Capitulo X | X

Elaboracion del 11l Capitulo X

Aplicacion de Encuestas, Entrevistas X

Andlisis de Resultado X

Elaboracion del IV Capitulo X

Elaboracion del V Capitulo X X

Entrega del Proyecto X

Sustentacion X




Autoridades del Colegio Fiscal Mixto Eloy Ortega Soto.

X MIXTO *X*
ELOY ORTEGA SO7

Fachada del colegio Fiscal Mixto Eloy ortega soto

COLEGIO FISCAL MixTo ves;
= 1 PERTINO- ;
ELOY ORTEGA SOTQ" ==




Realizacion de la Encuesta

Realizacion de la Encuesta




Estudiantes del Colegio Fiscal Mixto Eloy Ortega Soto

Especialidad: Informatica

Estudiantes del Colegio Fiscal Mixto Eloy Ortega Soto

Especialidad: Contabilidad
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