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Resumen
El Ecuador es un pais que se ha caracterizado por ser exportador de materia primas,
teniendo como referencia el petroleo, el banano, camaron, cacao, entre otros los
productos que mayor generacion de ingresos le da al pais en cuestion de divisas, desde
hace pocos afios los productos no tradicionales han tenido un mejor posicionamiento y
efectividad en mercados internacionales en relacién con sus competidores a nivel
mundial, por ese motivo es de gran importancia analizar cuél ha sido la relacion
bilateral a priori de la firmas del Acuerdo Comercial Multipartes entre la Union
Europea (E.U.) y nuestro pais el Ecuador. Haciendo uso de un anélisis cuantitativo,
podemos analizar los resultados de las variables y determinar como firma la firma del
acuerdo ha ayudado o no a el desarrollo del sector exportador y sobre todo si ha habido
una considerable incidencia en el aumento o disminucion de exportacion de estos

productos.

Palabras claves: Productos no tradicionales, acuerdo comercial Multipartes,

sector exportador.
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Abstract
Ecuador is a country that has been characterized by being an exporter of raw materials,
having as a reference oil, bananas, shrimp, cocoa, among others, the products that
generate the greatest income for the country in terms of foreign exchange, in recent
years. For years, non-traditional products have had a better positioning and
effectiveness in international markets in relation to their competitors worldwide, for this
reason it is of great importance to analyze what has been the development of exports of
these products from Ecuador to the European Union before and after the Multiparty
Agreement enters into force, using a quantitative analysis, we can analyze the results of
the variables and determine how signing the agreement has helped or not the
development of the export sector and especially if there has been a considerable impact

on the increase or decrease in exports of these products.

Keywords: Non-traditional products, Multiparty trade agreement, export sector.



Introduccion

El Ecuador es un pais que se ha caracterizado por ser exportador de materia primas,
teniendo como referencia el petroleo, el banano, camaroén, cacao, entre otros los productos
qgue mayor generacion de ingresos le da al pais en cuestion de divisas, desde hace pocos
afios los productos no tradicionales han tenido un mejor posicionamiento y efectividad en
mercados internacionales en relacion con sus competidores a nivel mundial, por ese
motivo es de gran importancia analizar cudl ha sido la relacion bilateral a priori de la
firmas del Acuerdo Comercial Multipartes entre la Union Europea (E.U.) y nuestro pais el
Ecuador. Haciendo uso de un analisis cuantitativo, podemos analizar los resultados de las
variables y determinar como firma la firma del acuerdo ha ayudado o no a el desarrollo del
sector exportador y sobre todo si ha habido una considerable incidencia en el aumento o
disminucion de exportacion de estos productos. Productos no tradicionales, acuerdo
comercial Multipartes, sector exportador.

El sector de las exportaciones ecuatorianas ha dependido siempre de la exportacién de
productos primarios hacia mercados internacionales, siendo la venta del petroleo una de las
principales fuentes de ingreso de divisas, como también es la aportacién tributaria de
algunos bienes exportables.

Tras la firma de un nuevo acuerdo comercial con la union europea, el Ecuador busca
aumentar la oferta exportable hacia este bloque de paises, y sobre todo dar a conocer
nuevos productos con valor agregado que permitan desarrollar la economia del pais
mediante la produccion de estos y diversificar mas la canasta exportable del pais.

Durante la investigacion se pudo observar cuéles son los productos no tradicionales méas
representativos que exporta el Ecuador hacia la Unidn Europea, y de esta manera analizar
cual ha sido su comportamiento durante el periodo 2015 -2020 para asi determinar la
incidencia del Acuerdo Multipartes en estos productos.

Asi mismo, se observo que después de la firma de este acuerdo, para los productos
ecuatorianos existe una significativa reduccion de aranceles de entre el 99.7% y hasta el
100% para nuestras exportaciones, y de esta manera permite la competitividad de nuestros
productos en precio y calidad frente a otros. Sin embargo y a pesar de los beneficios
arancelarios alcanzados en el acuerdo, el sector exportador y la exportacion de productos
no tradicionales han sufrido reducciones de su exportacion hacia la Union Europea, debido
a los acontecimientos que han sucedido en estos 2 ultimos afios que generadas crisis de

algunas economias por los bajos precios del petroleo y la pandemia a inicios de 2020.



Esta investigacion incluye los siguientes capitulos:

El Capitulo I describe la problematica de la investigacion, partiendo de un breve
andlisis sobre las exportaciones del Ecuador y su dependencia de productos primarios y
materias primas, para luego enfocarnos en los productos no tradicionales y analizar que
relevancia ha tenido el Acuerdo Multipartes para este parte del sector.

El Capitulo Il expone el marco tedrico en lo relacionado a la concepcion de las diversas
teorias y estudios expuestos por los especialistas en el analisis de este tipo de acuerdos, y
su incidencia en las exportaciones de los productos no tradicionales del pais.

En el Capitulo 111 la metodologia tanto cuantitativa como cualitativa dard a conocer de
gué manera ha impactado ya se positiva 0 negativamente la firma de este acuerdo
comercial a la exportacion de los productos no tradicionales.

En el Capitulo 1V los resultados obtenidos permiten analizar y observar de una mejor
perspectiva cual ha sido el grado de incidencia del acuerdo en referencia a la exportacion
de los productos no tradicionales.

Finalmente, se concluye y recomienda el tema de investigacion propuesto vy

desarrollado, basados en las estadisticas y el analisis de los capitulos anteriores.



Capitulo |

Planteamiento del problema
1.1. Descripcion del Problema

El sector exportador del Ecuador, se ha caracterizado principalmente por depender de la
exportacion de productos primarios y materias primas hacia determinados paises, y la
venta de petroleo es una de los principales productos de exportacion que generan ingreso
de divisas a nuestro pais, asi como también las aportaciones tributarias de algunos bienes
de exportacion.

Las alianzas comerciales dan mayor apertura al comercio internacional y esto ayuda al
crecimiento econdémico de una economia, y nuestro pais no esta ajeno a esta realidad por lo
que se especializa en la produccion y exportacion de materias primas entre las que destaca
el petroleo.

Durante el periodo 2013 - 2017, los productos no tradicionales ganaron relevancia se
consagraron internacionalmente, diversificando y agregando valor entre los productos no
tradicionales, tales como la pitahaya, el brocoli y los bienes finales como: el famoso
sombrero de paja toquilla, introducidos a mercados como Japon, la republica popular de
China y la emergente Unién Europea. (Verdugo&Andrade, 2018)

A finales del afio 2016, se logra la consigna y aprobacion del acuerdo entre la republica
de Ecuador y los estados que conforman la EU llamado acuerdo Comercial Multipartes,
con la finalidad de incrementar la produccién nacional y las exportaciones, para de esta
manera extender el flujo comercial con los paises que conforman la Unién Europea.

“La vigencia del tratado se dio a inicios del afio 2017 donde emisarios y la delegacion
en comercio exterior de la Unién europea, acompafiados de veedores de los paises
hermanos de Peru y Colombia lo firmaron mesa conjunta”. (Vicepresidencia de la
Republica del Ecuador, 2016)

Ecuador, tras la firma de un nuevo acuerdo comercial espera obtener mejores resultados
en sus exportaciones, es por eso se debe tener claro como ha influido en la economia del
pais la firma de este tipo de acuerdo comercial, y sobre todo en la exportacion de los

productos no tradicionales.
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Figura 1. Arbol del problema. Elaborado por el autor

1.2. Formulacion del Problema
¢Cual ha sido el comportamiento de las exportaciones no tradicionales a partir del afio
2015-2020 hacia la Unién Europea a raiz del Acuerdo Multipartes?
1.2.1. Preguntas especificas
e ;Cuénto ha incidido la firma de acuerdo comerciales en la exportacion de estos
productos hacia la Unién Europea?
e ;Cudles son los productos No tradicionales que méas se exportan hacia la Union
Europea?
e (;CoOmo ha ido evolucionando el saldo de balanza comercial entre Ecuador y la EU
a partir del acuerdo comercial Multipartes celebrado entre ambos bloques??
1.3. Delimitacion espacial y temporal
e Delimitacion espacial: La EU y la republica del Ecuador.

e Delimitacion temporal: Periodo comprendido entre el afio 2015 al 2020



1.4. Linea de investigacion
1.4.1. Linea de investigacion. Historia y Coyuntura Economica.
1.4.2. Sub-linea de investigacion. Analisis de la coyuntura econdémica nacional e
internacional.
1.5. Justificacion
La exportacion de productos no tradicionales es de gran importancia, debido a que es el
segundo rubro que contribuye a generar divisas en el Ecuador. La estructura de las
exportaciones brutas se forma de productos agricolas primarios y del extractivismo
petrolero, analizaremos el comportamiento de los exportables no tradicionales y su
incidencia en el aumento de valor, contrastado con la EU.
La presente investigacion se enfoca en analizar el comportamiento y la evolucién de
las exportaciones de los productos no tradicionales hacia la Union Europea, antes y
después de firma del Acuerdo Multipartes, y de esta manera conocer si ha influido de
manera positiva o no la firma de este acuerdo comercial con respecto a estos productos.
También se busca conocer cuéles son los productos no tradicionales que mayor
acogida han tenido una vez que entr6 en vigencia el acuerdo.
1.6. Objetivos de la investigacion
1.6.1.Objetivo general.
Valorar la evolucidn de los exportables no tradicionales durante el periodo 2015 — 2020,
a partir de la firma del Acuerdo Multipartes con la Unién Europea.
1.6.2. Objetivos especificos.
e Conocer los productos no tradicionales mas representativos que se exportan a la
Unién Europea.
e Conocer el volumen de exportacion FOB de productos no tradicionales hacia la UE
e Entender el Acuerdo Comercial Multipartes entre la EU y la repablica del Ecuador.
e Valorar la repercusién en los productos exportables no tradicionales entre la EU y
la repablica del Ecuador luego del acuerdo Comercial Multipartes.
1.7. Premisa de la investigacion
Las exportaciones de productos no tradicionales no han aumentado significativamente

luego de la firma entre la EU referente al Acuerdo Multipartes celebrado con Ecuador.



Capitulo 11
Marco Teodrico

2.1. Exportaciones
2.1.1. Conceptualizacion de las exportaciones

En pocas palabras, exportar es la venta y transportacion de bienes o servicios a otro
pais. Por lo que este instrumento brinda a las empresas las oportunidades para establecer
negocios internacionales. Ademas, las exportaciones también son vitales para la economia
nacional. Por lo tanto, al aumentar las exportaciones crecen los negocios, se captan divisas
para el estado lo que a su vez repercute en la sostenibilidad de la dolarizacion en el caso
del Ecuador.

Para ampliar esta definicion desde un punto de vista econdmico, el concepto de
exportacion se refiere al transporte de productos o servicios a paises extranjeros por tierra,
mar o aire con fines comerciales. Estos negocios estan sujetos a una serie de controles
fiscales y normativas legales, que son el marco de referencia para las relaciones
comerciales entre territorios. Exportar es parte fundamental de la internacionalizacion del
negocio de una empresa porque le permite llevar sus productos a cualquier parte del
mundo. (Garcia, 2018)

Otra definicion sobre lo que son las exportaciones es que son bienes y servicios
vendidos, comercializados o0 entregados por residentes de un pais a no residentes;
transferencia de propiedad entre residentes de diferentes paises. EI vendedor (residente) se
denomina "exportador” y el comprador (no residente) se denomina "importador”. El
calculo de las exportaciones se realiza mediante la venta de bienes de produccion nacional
mas la venta de bienes durante el proceso de produccion por parte de los residentes, asi
como los servicios de transporte y seguros prestados por los residentes durante la
operacion de importacion. (Galindo & Rios, 2015)

Terminando de analizar las conceptualizaciones sobre que son las exportaciones
simplemente estas se refieren al transporte de bienes nacionales para uso o consumo en el
exterior, y la exportacion de bienes desde las areas aduaneras genera entradas de divisas.

Esto siempre se realiza dentro del marco legal y bajo las condiciones estipuladas entre
los paises participantes en la transaccion comercial, debiendo conocer estas condiciones

antes de realizar cualquier operacion.



Finalmente, la balanza comercial se refiere al valor monetario de la diferencia entre los
bienes exportados y los bienes importados, si la exportacién es mayor que la importacion,
es positivo, en caso contrario es negativo.

2.1.2. Importancia de las exportaciones para el Ecuador

Las exportaciones son muy utiles para la balanza comercial. Si se lo analiza desde la
siguiente perspectiva: Si hay muchas exportaciones y pocas importaciones, significa que la
balanza es positiva o superavitaria, es decir, el dolar estadounidense se queda en el pais,
pero, por el contrario, si las importaciones superan a las exportaciones, el beneficio es para
otros paises, lo que significa que se tiene una balanza comercial negativa reflejando que el
pais no puede ser autosuficiente. Por ejemplo, Japon es una isla pequefia, debe importar
casi todo, pero sus exportaciones industriales son bienes de alto precio, lo que compensa el
saldo.

El pais exporta el exceso de produccidn, lo que inyectara capital a la economia y la
revitalizara. El problema es que la cantidad de ddlares que invierte se utiliza para importar
todos los productos que su pais no ha producido o no produjo la cantidad necesaria. Por
ejemplo, el Ecuador exporta crudo pesado de petréleo, pero debemos importar derivados,
como gasolina a (precios mas altos), porque no se producen los productos necesarios en la
industria local, lo que encarecera estos productos.

Sobre esta importancia de las exportaciones para el pais el ex presidente de los Estados
Unidos Obama manifestd que, la importancia de promover las exportaciones es impulsar la
recuperacion econémica de los paises. Si nos tomamos en serio el esfuerzo de crear
puestos de trabajo y luchar por los negocios, una de las cosas mas importantes que
podemos hacer es abrir mas mercados al mundo. (Obama, 2011)

Es por esta razén que la relacién bilateral entre el gobierno y la empresa es fundamental
para la competencia del pais en los mercados externos, por lo que es necesario realizar
investigaciones para determinar el comportamiento de los diferentes mercados para
promover economias productivas, tanto importables como exportables.

Volviendo a la importancia de las exportaciones para nuestro pais como se tiene
conocimiento Ecuador es un exportador de petréleo. Para muchos de nuestros vecinos de
la regidn, sin embargo, este hecho es poco conocido. ¢Sabia que las exportaciones de
crudo representan el 46% de las ventas totales al exterior? Al mismo tiempo, el pais es
productor y exportador de banano mas importante del mundo. También amerita destacar el
papel del atun, camardn y otros mariscos en el portafolio de exportacion del pais. Los

productos que exporta Ecuador incluyen flores, cacao, cafia de azUcar, arroz, palmito, café,



maiz, mango, artesanias y sombreros de paja “los famosos sombreros de Panama.”
(Oriente Negocios, 2017)

Para simplificar el concepto de la importancia de las exportaciones del Ecuador y a la
vez resaltar que productos son los que mayores ingresos significan para el pais a

continuacion, se presentara en la figura 2.
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Figura 2. Puntos relevantes por orden de importancia de los productos exportables del Ecuador.

Tomado de: Oriente negocios. Elaborado por el autor.

Detallando un poco mas la informacion sobre los puntos de la figura 2, nuestro pais
exporta madera, tagua e incluso software hasta completar 77 productos representativos y
un poco mas de 110 en menor escala. Ademas del desarrollo de una importante industria
textil, no debemos olvidarnos del turismo como una importante fuente de ingresos en el
pais. Este ultimo fue la consigna del gobierno de turno anterior como fuente de renovacion
de la matriz productiva de nuestro pais.

La balanza comercial ecuatoriana casi siempre estd equilibrada. Esto significa que las
exportaciones y las importaciones suelen alcanzar valores similares. Sin embargo, con la
caida del precio del petrdleo, principal producto de exportacion, este equilibrio se ha visto
comprometido. Esto fue particularmente evidente en el periodo comprendido entre 2015 y
2020 y resultd en un saldo negativo en el balance de nuestro pais.

En 2017 entré en vigor un importante acuerdo comercial con la Union Europea, que
elimind muchas barreras proteccionistas. Se necesitaran algunos afios para evaluar la
idoneidad de esta medida. Sin embargo, puede ser una oportunidad interesante para

desarrollar nuevos productos en mercados aun virgenes para nuestro pais.



Pero también hay que tener en cuenta que los tratados de libre comercio representan una
gran oportunidad. Al mismo tiempo, permiten acceder a productos que ya se producen en
Ecuador a precios méas bajos y provienen de economias mas competitivas.

2.1.3. Teorias que enmarcan el comercio internacional

Para tener una comprension mas clara de qué es el comercio internacional, es necesario
mejorar sus metodos de produccion, en primer lugar, su base teorica, es decir, diversas
teorias formadas a través del desarrollo y evolucion del propio comercio internacional.

Entre las principales sugerencias, se pueden presentar de manera integral las siguientes

sugerencias:

2.1.3.1.Teoria de la Ventaja Absoluta

Citando a los clasicos con Adam Smith en su libro "National Wealth" se establece que
esta es la capacidad de una persona, una empresa 0 un pais para producir bienes o
productos, mientras utiliza pocos entes productivos.

De un modo pragmatico la ventaja que se genera por que otros en la produccién de
bienes o servicios. Proporciona eficiencia en la reduccién de costos. El desarrollo de
mejores recursos se obtiene de consolidar mano de obra, capital y tecnologia en la medida
necesaria algo de eficacia productiva. Esto significa que esta métrica se puede utilizar al
establecer comparaciones entre diferentes productores. (Sanchez, 2021)

Esta corriente de pensamiento econémico forma parte de la teoria clésica. Se origind en
el pensamiento politico nacido en Francia en la segunda mitad del siglo XVIII. Este
pensamiento creia que la intervencion estatal debia restringirse y que el interés comun
debia ser la suma de los intereses de todos los ciudadanos, porque toda La busqueda de sus
propios intereses contribuird en Ultima instancia a los intereses del publico. Ventaja
absoluta significa que un pais siempre tiene una ventaja absoluta debido a sus condiciones
naturales 0 métodos de desarrollo econdmico. (Legiscomex, 2020)

En si la base de la teoria de la ventaja absoluta tiene como idea principal comerciar
entre dos paises, en el cual uno de ellos debe tener una ventaja absoluta en la produccion
de ciertos productos basicos comercializados.

Para ejemplo de lo que abarca la definicion de la teoria de la ventaja absoluta a
continuacion, se presentara en la figura 3. Un breve ejemplo a lo que se refiere en términos

de intercambio entre dos paises asumiendo que todo lo demaés es constante.
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Teoria de la ventaja absoluta

Ventaja Absoluta

Ventaja Ventaja
Natural Adquirida

Adam Smith, 1776

Figura 3. La ventaja absoluta. Tomado de: Econosublime.

2.1.3.2. Teoria de la Ventaja Comparativa

La l6gica de Adam Smith claramente fall6 en una situacion. En la metéfora del pueblo,
es ese personaje el que es inutil, por lo que no tiene comunicacion con sus vecinos, es en
este punto que interviene David Ricardo, enfatizando el concepto de ventaja comparativa,
la hipdtesis sostiene que, si un pais carece de ventaja absoluta, por lo tanto, se recomienda
el libre comercio.

Ricardo dijo en el siglo XIX que un pais deberia especializarse en la produccién y
exportaciéon de productos o commodities que cuestan menos 0 usan Menos recursos que
otros paises.

Cada pais en cuestion se centrara en el pais mas eficaz. Al mismo tiempo, importara los
productos restantes que sean mas ineficaces en términos de produccion. Incluso si un pais
no tiene una ventaja absoluta en la produccion de bienes, también puede especializarse en
aquellos bienes que tienen mayores ventajas comparativas y, en Ultima instancia, pueden
participar en el mercado internacional. En este sentido, se puede potenciar el comercio
exterior. (Sanchez, 2021)

La literatura cientifica utilizada como base para este trabajo académico es el estudio de
Golub y Hsieh (2000). En ella, la autora, evalud la validez de la teoria clasica de la ventaja

comparativa de David Ricardo en la experiencia contemporanea. En cierto sentido a
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manera de ejemplo, la economia de Estados Unidos esta determinada por su productividad
laboral y su costo unitario relativo. (Rosa Polanco, 2012)

Como manifiestan los autores mencionados con anterioridad, coinciden en que los
cimientos de la teoria de la ventaja comparativa radican en el simple hecho de que la
solucion para un pais sin ventaja absoluta (no producird ningin bien con las ventajas
anteriores) es una comparacion de precios relativos.

Para simplificar el concepto de la teoria de la ventaja comparativa a continuacion, se
presentard en la figura 4. Un breve ejemplo a lo que se refiere en términos de intercambio

entre dos paises asumiendo que todo lo demas es constante.

QUESO CROISSANT f‘?‘:
. [ T

3 quesos en una hora 3 croissants en una hora

1 gqueso en una hora 2 croissants en una hora

Figura 4. La ventaja comparativa. Tomado de: Econosublime.

2.1.3.3. Modelo de Heckscher-Ohlin (H-O)

La clausula H-O postula que un pais exportard el producto que usa su factor
relativamente abundante de manera intensiva e importara el producto que usa su factor
relativamente escaso de manera intensiva.

Del modelo H-O se han derivado otras tres disertaciones basicas que conllevan tres
consecuencias para la compensacion factorial, que son:

a) Teorema de igualacion del precio de los factores, basado en la evidencia de
Samuelson a fines de la década de 1940, segun el cual el libre comercio no solo
corresponde al precio de los productos sino también al precio de los factores entre los dos
paises y, por lo tanto, el comercio sirve como sustituto de los factores internacionales.
movilidad.

(b) el Teorema de Stolper-Samuelson, que postula que un aumento en el precio relativo
de uno de los dos bienes aumenta la compensacion real por el factor utilizado
intensivamente en la produccion de ese producto y reduce la compensacion real por el otro
factor.

c) El teorema de Rybczynski, que establece que, si los precios de los bienes se

mantienen constantes, un aumento de un factor provoca un aumento mas que proporcional
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en la produccién del bien usando ese factor con intensidad relativa y una disminucién
absoluta en la produccion de los otros bienes.

El modelo de Heckscher-Ohlin muestra que la ventaja comparativa estd determinada
por la interaccién entre los recursos de un pais, los factores de produccion relativamente
abundantes y la tecnologia. Es la interaccion entre la abundancia y la intensidad con la que
se utilizan estos recursos, y es la fuente de ventaja comparativa.

El modelo fue desarrollado en 1977 por dos suizos, Eli Heckscher y Bertil Ohlin. La
teoria enfatiza la correlacion entre la proporcion de factores de produccion disponibles en
diferentes paises y las proporciones utilizadas en la produccién de diferentes productos
basicos (asignacion teorica de factores de produccion). (ceupe, 2021)

Otra definicion sobre el modelo de Hecksher-Ohlin lo califica como el contribuyente
mas importante a la teoria del comercio en el siglo 20. Este se diferencia del modelo de
Ricardo en dos aspectos basicos:

Primero, asume que existe un segundo factor de produccion, a saber, la tierra. En
segundo lugar, el modelo asume que la tecnologia entre paises es la misma, por lo que la
funcion de produccion entre paises es la misma. Suponiendo que el Gltimo supuesto
compensara la posibilidad de que el comercio se base en diferencias técnicas, solo
permiten explicacién debido a las diferencias en los recursos de los factores de produccion
de varios paises. (Caviedes&Arroyave, 2011)

Sobre el modelo de Hecksher-Ohlin también conocido como: La (teoria de la dotacion
de los factores de produccion) radica en el supuesto de que, cada economia produce dos
tipos de bienes y para producir estos bienes se requieren dos factores de produccién. Los
mismos factores se utilizan en ambas industrias.

Por ejemplo, considere a un agricultor que se enfrenta a un dilema al producir mas
alimentos o algun otro bien. La decisién de cultivar mas alimentos por hectarea depende de
si esta dispuesto a contratar mas trabajadores para cultivar el suelo o utilizar menos tierra,
lo que requiere mas mano de obra por unidad de producto. A continuacion, se presentara

en la figura 5.
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Figura 5. Modelo H-O: Isocuanta de produccién. Tomado de: SlideServe.
2.1.3.4. Teoria del Mercantilismo

La teoria mercantil mercantilista, afirma que la generacion de riqueza en medida en la
cantidad de metales preciosos que acumule en el ejercicio de comercio internacional. Esta
idea del comercio internacional se extendid hasta el siglo XVII. Segun esta teoria, el pais
deberia exportar mas de lo que importa y, si tiene éxito, obtener oro de los paises
deficitarios.

El mercantilismo es un pensamiento econdmico clasico, segun este pensamiento, la
prosperidad del pais se logra a través de la agricultura y la industria. EI propoésito es
incrementar las exportaciones y restringir las importaciones, acumulando oro y metales
preciosos, simbolo de riqueza. El confucianismo se considera parte de la teoria del
mercantilismo y presta especial atencion al problema monetario de este pensamiento
econémico. (policonomics, 2021)

Este concepto ha producido dos actitudes complementarias: el proteccionismo
comercial para desarrollar las actividades internas de produccion y exportacion, el
proteccionismo comercial.

El mercantilismo es un fenédmeno muy complejo que se puede estudiar desde diferentes
angulos. Primero, constituye el primer capitulo importante en la historia del pensamiento
econdémico. En segundo lugar, se puede estudiar o criticar a traves de la teoria del
comercio internacional, que tiende a contrastar su propia filosofia del libre comercio con el
mercantilismo. En tercer lugar, desde el siglo XVI hasta el siglo XVIII, las politicas
mercantilistas coloniales y no coloniales de las potencias europeas constituyeron temas

importantes en la historia de la economia mundial. (Rojas, 2007)
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Para exportar mas que importar, el gobierno impuso restricciones a la mayoria de las
importaciones y subsidio la fabricacion de muchos productos que de otro modo no podrian
competir en el mercado nacional o de exportacion. Durante este periodo, las importaciones
son indeseables porque reducen la oferta de recursos, especialmente el oro, que ha
escaseado.

Concluyendo las definiciones anteriormente expuestas sobre la teoria del mercantilismo
que, todavia se aplica con éxito en algunos paises, o incluso mas, por lo que algunos de sus
términos todavia existen. Por ejemplo, una balanza comercial favorable indica que las

exportaciones de un pais son mayores que sus importaciones.

2.1.3.5.Teoria sobre la Paradoja de Leontief

Wassily Leontief (Wassily Leontief) tomo6 la iniciativa desde la perspectiva de la
dotacion de factores de Herckser Ohlin e indica que la intensidad de capital no genera
valor al producto final sin embargo la intensidad de tecnologia si; partiendo del analisis
producto-insumo planteado por Leontief, mientras que los paises menos desarrollados no
son productos intensivos en mano de obra, porque observé que Estados Unidos exporta
mas mano de obra calificada que intensiva en capital.

Leontief (Leontief) utiliz6 estadisticas de 1947 para comenzar la investigacion
empirica. Cuando termind su investigacion, se dio cuenta de que, en los Estados Unidos, la
teoria no parecia indicarlo. Es decir, con base en los datos, verifico como Estados Unidos
enfocaba sus exportaciones en productos intensivos en mano de obra en lugar de capital,
resultado sorprendente, Leontief tratd de encontrar una explicacién légica a este problema.
Concluyo que los paises mas avanzados proporcionan mas mano de obra, pero educacion
superior. Por tanto, los paises mas avanzados han invertido dinero en la formacion de sus
ciudadanos, aumentando asi su productividad. Al aumentar la productividad, obtuvieron
una ventaja competitiva en otras partes del mundo. (Lépez, 2021)

Por lo tanto, la capacidad cientifica de los paises desarrollados adhiere altisimo valor a
los productos finales, asi pues, la inversion en la capacitacion de mano de obra calificada
agrega productividad al bien final.

En este analisis, la matriz de insumos de EE. UU. Se utiliza para observar el impacto de
los cambios en la produccion de un sector sobre la produccion de otros sectores. Con este
fin, se muestra la cantidad de capital y trabajo necesarios para producir un automavil de un
millon de ddlares y se compara con la cantidad de capital y trabajo utilizados para producir

una importacion y exportacion de un millén de ddlares. Los resultados muestran que las
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exportaciones estadounidenses contienen menos capital y mas mano de obra, lo que
demuestra que, para producir estos bienes, la preparacion del personal es mas importante
que el capital utilizado. (analytica, 2021)

Finalmente, las definiciones anteriormente expuestas sobre la Paradoja de Leontief
implica la despreocupacion por la inversion en la mano de obra capacitada con poca
intensidad del factor tecnoldgico, en parte debido a las inversiones transfronterizas.

A continuacién, la tabla 1 muestra un ejemplo la Paradoja de Leontief segun inputs,

outputs en una matriz con tres servicios.

Tabla 1 Ejemplo de Matriz Input-Output

Demanda Demanda Demanda Demanda
Oferta de energia de de transporte del
construccion consumidor
Energia X 0.4x 0.2y 0.1z 100
Construccion Y 0.2x 0.4y 0.1z 50
Transporte z 0.15x 0.2y 0.2y 100

Tomado de: Google Sites. Unitat 1 - Algebrag9. Elaboracion: EI Autor.

2.1.3.6. Teoria de la Comision Econémica Para América Latina y el Caribe (CEPAL)
sobre del Crecimiento Econémico

La CEPAL tiene como objetivo promover un crecimiento econdémico justo y de largo
plazo y la generacion y distribucion efectiva de recursos financieros para apoyar el
desarrollo y la igualdad de los paises de América Latina y el Caribe.

En el marco de los intercambios internacionales, “"el crecimiento econdémico se
ralentiza, la deuda aumenta y los desequilibrios fiscales. Deben tomarse criterios que
fomenten la produccién y la inversion en mejoras tecnoldgicas. (Cepal, 2018)

Bajo la guia de la teoria neoclasica, en 1956, Solow ramifico con éxito modelos o
medios academicos utilizando métodos de crecimiento. (BBVA, 2020)

Teniendo en cuenta que uno de los productos exportables que esperamos en el mercado
europeo pasa a ser un producto agricola, se debe reconocer que aplicando la teoria de
Solow 10 en el derecho econémico, debemos fortalecer los recursos y capacidades de esta
inversion productiva, Con el fin de desarrollar y promover la diversidad agricola,

posicionandose asi en este mercado. (A dénde quiere ir? Los rubros que generan estas
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salidas de divisas tienen un mayor peso en la balanza comercial de Ecuador. Predecimos el
futuro de la generacion de ingresos para el pais haciendo pleno uso de estos acuerdos
comerciales.

La vision mencionada al inicio de este apartado por la CEPAL respecto al crecimiento
econdémico se lleva a cabo a través de tres estrategias:

1. Seguimiento sistematico de las politicas y reformas macroeconémicas.

2. Evaluando su impacto en la sostenibilidad, efectividad y equidad.

3. Formulando e implementando las politicas por parte de los gobiernos de turno.
2.1.3.7. Teoria del ciclo de vida del producto

El mercado esta en cambios permanentes y en continuo desarrollo, lo que hace que los
productos suministrados por las empresas tengan una vida Gtil limitada y hayan sufrido la
evolucidn desde el lanzamiento hasta la descontinuacién, pasado por diferentes etapas y se
vean afectados por cambios en las ventas.

La teoria del ciclo de vida del producto es una teoria econdmica propuesta por
Raymond Vernon en 1966. El ciclo de vida de un producto es la evolucién del producto
vendido en un mercado especifico a lo largo de su ciclo de vida. Segun el producto y el
departamento, la vida util puede ser larga o corta. Ademas, otros factores (como la politica
administrativa del area de venta de productos) también lo afectaran. (Queipo, 2015)

Los productos lanzados al mercado no siempre mantienen las mismas tendencias de
ventas. Las fluctuaciones relacionadas con la demanda son grandes, pero pueden verse
afectadas por otros problemas relacionados con las regulaciones.

En economia, existe una teoria que explica los pasos involucrados en la produccién y
venta de productos, es decir, la teoria del ciclo de vida del producto. Lo define el
economista estadounidense Raymond Vernon, quien cree firmemente que todo producto o
servicio experimenta desarrollos similares en el mercado.

En el proceso de comercializacion de productos, el ciclo de vida del producto es un
concepto muy importante, porque a lo largo del proceso, la existencia de productos
competidores, el comportamiento del mercado y las condiciones ambientales cambiaran
con el tiempo. (Godés, 2006)

Se entiende que, el analisis del ciclo de vida del producto a todas las caracteristicas que
permite disefiar estrategias de marketing adecuadas para cada producto y mercado. En este
proceso, habra diferentes etapas, las cuales estan restringidas principalmente por dos

variables: ventas y beneficios o ganancias. A continuacion, se presentara en la figura 5.
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Ventas

I ' Beneficios

A B C D Tiempo

Figura 6. Ciclo de vida del producto. Tomado de: Elsevier.

2.1.3.8. Teoria de la similitud del pais con el comercio internacional

Las teorias que explican las razones del comercio internacional se centran en las
diferencias entre paises desiguales, como el comercio entre paises industrializados y paises
emergentes, o el comercio entre paises templados y paises tropicales. Segun estas teorias,
se puede esperar que, a mayor diversidad entre paises, mayor potencial comercial. Las
diferencias en las capacidades nacionales de innovacion afectardn el proceso de
transferencia de productos de un pais a otro durante su ciclo de vida.

Estefan Linder propuso la teoria de la similitud nacional en 1961. La teoria parti6 del
hecho de que, si los patrones de demanda de dos paises son similares, la calidad y
complejidad de los mismos productos demandados por los consumidores sera similar. Este
fendmeno describe el problema de los en vias de desarrollo que envian productos
primarios y reciben bienes de alto valor agregado crean do una diferencia en la similitud de
exportables entre naciones.

Los paises desarrollados tienen una ventaja comparativa en la fabricacion de productos
complejos y de alta manufactura ya que se preparan no solo para suplir el mercado
doméstico sino para crear una demanda de sus bienes con el intenso valor en tecnologia y
mano de obra calificada al ensamblarlo o elaborarlo; creando una disparidad con sus socios
comerciales.

Ademas, La diferencia entre la teoria de Linder y la teoria H-O no esta solo en la
funcién de produccion diferente de un pais a otro, pero demanda patrones o preferencias
consumidor. En términos de diferencias en las funciones de produccion, hay mas
diferencias en las funciones de produccion que en la tecnologia de produccion. La

diferencia en los patrones de demanda esta relacionada con el nivel de ingreso per capita y
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es un factor importante que explica la especializacion del comercio de bienes
manufacturados. (Oros, 2015)

Por lo tanto, la contribucion tedrica del modelo de Linder proviene de la identificacion
de dos variables importantes: la demanda local y las economias de escala, que se utilizan
para explicar diferentes tipos de comercio internacional.

2.1.4. Tipos de exportaciones

La palabra exportar proviene del latin “exportatio”, que se refiere al comportamiento y
consecuencias de la boca. Exportacion se refiere al traslado o transporte de bienes,
productos o determinados servicios de un pais a otro, es decir, el transporte de productos
extranjeros con fines comerciales.

Estos bienes son administrados por una serie de leyes y regulaciones y controlados por
impuestos para garantizar la seguridad y las relaciones comerciales entre paises. ES un
producto, mercancia o servicio que se transfiere a otro pais con fines comerciales. Puede
ser transportado por diferentes medios de transporte, ya sea aéreo, maritimo o terrestre.
(Zambrano, 2018)

A continuacion, se mostraran los diferentes tipos de exportaciones:

1) Exportacion indirecta: El intermediario siempre es responsable de la negociacion
entre la empresa productora y el pais exportador de productos bésicos es la
exportacion. Los intermediarios son los encargados de captar clientes con amplia
experiencia en este campo y en todo el proceso de exportacion. Se recomienda que
las empresas jovenes sin experiencia exportadora busquen este tipo de exportacion
que reduce los riesgos de internacionalizacion.

2) Exportacion definitiva: Exportacion es la exportacion de bienes de consumo en el
mercado internacional, por lo tanto, el pais de origen de los bienes nunca sera
devuelto a menos que los bienes estén dafiados o no cumplan con las condiciones
de las normas aduaneras del contrato de compraventa.

3) Exportacion concertada: Se refiere a la exportacion producida por la cooperacion
de varias empresas, entre las cuales los bienes transferidos pertenecen a diferentes
fabricantes con el mismo buen destino y el mismo destino.

4) Exportacion temporal: Este tipo de exportacion ocurre cuando las mercancias se
envian a un mercado internacional, pero de acuerdo con las condiciones aduaneras,
se deben conservar por un periodo de tiempo antes de ser enviadas al mercado

nacionalizado. Un ejemplo de esto es el transporte de maquinaria pesada al exterior
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para su mantenimiento, debido a que no hay personal en el pais de origen para
realizar estas tareas.

5) Exportaciones prohibidas o restringidas: Son productos de exportacién, y los
bienes o productos transferidos violan las leyes y la seguridad nacional y pueden
afectar el medio ambiente y el patrimonio cultural. Por ejemplo, exportacion de
animales exdticos y en peligro de extincion, drogas ilegales, copias, etc.

6) Exportaciones libres o no restringidas: Se trata de exportaciones de bienes que
se pueden sacar del pais sin violar las normas de seguridad y restricciones legales.

7) Exportaciones tradicionales: Son exportaciones que muchas veces mueven el
mismo producto, y el pais de destino depende del producto. El petréleo es un
ejemplo.

8) Exportaciones No tradicionales: Se refiere a exportaciones donde los productos o
commodities rara vez se mueven, es decir, se mueven con poca frecuencia, al igual
que el pais de destino no depende de ellos. Un ejemplo es la exportacidn de bebidas
alcoholicas, cigarrillos, automoviles y otros productos no esenciales.

9) Exportaciones textiles: Es la transferencia de tejidos y materias primas
relacionadas con encajes, hilos, etc.

10) Exportaciones de artesania: Aqui, los bienes exportados son obras de arte,
estatuas, esculturas, etc.

11) Exportaciones agroindustriales: Implica el envio de bienes de consumo
domésticos y productos industriales a otros paises.

2.2. Productos no tradicionales del Ecuador

Cuando el producto no tiene valor agregado en el proceso de produccion y la
trasformacion del bien no alcanza su definiciéon de valor agregado final se lo considera
tradicional, a su vez la intensidad del proceso productivo lo denomina no tradicional.

Las ventajas comparativas inciden en los niveles o volumen que un pais pueda exportar
de bienes no tradicionales ya que estos contienen alto valor comercial y representan un
repunte en el saldo de balanza comercial; ademéas del dinamismo que generan en la
economia interna del pais(GrupoEi, 2021)

Otro concepto en cuanto a lo que son los productos no tradicionales del Ecuador se
refiere a aquellos productos basicos que han ingresado a los mercados externos en los
ultimos afios, como: Flores, frutas tropicales, conservas de pescado, madera, etc... En la
dinamica econdmica de los ultimos afios, podemos ver como los productos no tradicionales

han ganado espacio y reconocimiento en el mercado internacional. Por lo tanto, Ecuador
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tiene una oportunidad Unica para diversificar sus productos exportables. (Plus Valores
Casa de Valores, 2020)

En cuanto a cuales son los productos no tradicionales de los exporta el Ecuador tienen
mayor salida e importancia tal como lo enlista el boletin No. 162 del Colegio de
Economistas de Pichincha detalla para el aio 2017 se muestran los siguientes:

e Otros productos metélicos

e Extractos y aceites vegetales

e Productos minerales

e Madera

e Elaborado con banano

e Productos de cuero, caucho y plastico

e Productos quimicos y medicinales

e Zumos y mermeladas de frutas

e Harina de pescado

e Frutas

e Hortalizas

e Contrachapados y madera prensada

e Productos de papel y carton

e Otros textiles

e Tabaco crudo

e Otros mariscos

e Abaca Fibra

e Prendas de vestir de fibras textiles. (Colegio de Economistas de Pichincha,
2021)

Como se muestra en el boletin No. 162 del Colegio de Economistas de Pichincha,
siguiendo el orden de su publicacion tenemos que, los principales productos de
exportacién no tradicionales y aquellos productos industriales con escaso valor agregado
se encuentran: primero la madera, frutas, cigarrillos, abaca; entre ellos, a excepcién de
productos de caucho y plastico, productos quimicos y medicinales, productos de papel y
carton, prendas de vestir de fibra textil.

Sin embargo, segun otra investigacion de la revista X-Pedientes Econdmicos
complementando a la lista de productos no tradicionales mencionadas en el boletin No.

162 del Colegio de Economistas de Pichincha, considerd que estos son los principales
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productos no tradicionales que se envian a la Union Europea em miles de millones de
ddlares FOB se tienen los siguientes productos dentro de la categoria productos no
tradicionales: Otras frutas (granada, fruta del dragon, maracuyd), pifia, sombrero de paja
toquilla y tabaco en las ramas.

El siguiente es un resumen del comportamiento exportador de Ecuador de los productos
antes mencionados en el periodo 2015 al 2017:

Tabla 2 Exportaciones productos no tradicionales periodo 2015 - 2017

USD Miillones FOB

Productos
2015 2016 2017
Tabaco en 58 54 67
rama
Pifias 32 37 44
Sobreros de 20 21 16
paja toquilla
Otras frutas
(granadllla,, 5 10 16
maracuya,
pitahaya)

Tomado de: BCE (2015 - 2017). Elaboracion: EI Autor.

Entre las categorias de productos no tradicionales, los productos analizados en este
estudio para el afio 2017 representaron un incremento en gran parte de los productos de
esta categoria, por lo tanto, los exportables no tradicionales representan un nicho de
mercado de vital importancia en la diversificacion de la produccidn ecuatoriana.

Segun el Dr. Augusto de la Torre, las empresas exportadoras estan constituidas para
exhibir productos tradicionales y no tradicionales, por lo que es necesario ampliar el
potencial de estas y no solo basarse en productos que histéricamente les haya representado
mayores ingresos por exportaciones. (Banco Central del Ecuador, 2020)

Verificando lo manifestado en el inciso anterior para el afio 2019 el sector exportador
no tradicional ha evidenciado un desempefio no tan bueno pese a su potencial. Si bien mas
de la mitad de los productos registrados en el Banco Central del Ecuador (BCE) en enero
del 2019 aumentaron en ventas, los productos que no lo hicieron arrastraron un desempefio
promedio. Los industriales atribuyen este resultado a la caida de los precios en el mercado
internacional, los altos costos de produccion, el mal clima, la crisis econdmica del pais de

destino y la falta de competitividad de Ecuador. (elcomercio, 2019)
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A continuacion, la tabla 3 muestra en detalle los productos considerados por el Banco
Central del Ecuador como no tradicionales sobre el desempefio que tuvieron en el afio

2019 tal como se coment6 con anterioridad.

Tabla 3. Estadisticas de Comercio Exterior de Bienes afio 2019

Primarios No Tradicionales Industrializados No Tradicionales

Jugos y conservas de frutas
Flores naturales )
Harina de pescado

] Enlatados de pescado
Abaci
Otros elaborados del mar

Quimicos y farmacos
Madera .
Vehiculos y sus partes

) Otras manufacturas de metales
Productos Mineros ) _ )
Prendas de vestir de fibras textiles

Otras manufacturas de textiles
Frutas .
Manufac. De cuero, plastico y caucho

Maderas terciadas y prensadas
Tabaco _
Extractos y aceites vegetales

o Manufac. De papel y carton
Otros Primarios ) o
Otros industrializados

Tomado de: BCE, Series Histéricas IEM2019. Elaboracion: El Autor.

2.2.1. Importancia de las exportaciones para el Ecuador
La importancia del crecimiento de la participacion del sector externo en el PIB de
cualquier economia mundial esta aumentando, tanto por el aumento de los tipos de cambio

como por la tendencia a internalizar la economia.

En los dltimos afios, el comercio exterior de Ecuador se ha caracterizado por su
dinamismo vy tasas de crecimiento positivas, tanto del lado de las exportaciones con un
crecimiento promedio anual de 5,20% como de las importaciones con un crecimiento
promedio de 8,13%. Esto muestra que las importaciones tuvieron un crecimiento promedio
mayor que las exportaciones, pero cabe sefialar que existe una balanza comercial con

tendencia positiva. (Diaz, 2014)
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La economia ecuatoriana es alta y completamente dependiente de las exportaciones de
petréleo. Dentro de las exportaciones no petroleras de Ecuador, los boletines estadisticos y
bases de datos del banco central registran las exportaciones de una serie de productos no
tradicionales que existen desde 1990 industrializados.

Los principales productos primarios de exportacién ecuatorianos no tradicionales son:
Abaca, madera, productos, mineros, frutas, tabaco en la industria y otros productos
primarios; En este Gltimo punto se enumeran los demdas productos primarios de

exportacion esporadica (arroz, algodon, maiz, otro ganado, etc.).

A continuacién se enumeran 15 productos de exportacion industrializados ecuatorianos
no tradicionales: Jugos de frutas y pescado enlatados, Harina de pescado, Pescado
enlatado, Otros productos del mar, Medicamentos quimicos, Vehiculos, Otros fabricantes
de metales, Prendas de fibra textil, Otros fabricantes de textiles, Cuero, Plastico y
Fabricantes de Caucho, Contrachapados y prensados, extractos y aceites vegetales,

elaborados a partir de platanos, fabricantes de papel y carton y otros industriales.

2.3. Evolucion de las exportaciones no tradicionales del Ecuador

En los ultimos afios, los productos no tradicionales del Ecuador han recibido una amplia
atencion, por lo que durante el periodo 2015-2020, algunos de los productos no
tradicionales mas representativos, como frutas, sombreros de paja toquilla y tabaco
ramificado, muestran un mayor nivel de posicionamiento y eficiencia en el mercado,
convirtiéndose asi en lider internacional.

Los porcentajes de las exportaciones no tradicionales en las exportaciones totales en
2017 son los siguientes (en orden de importancia): otros productos metélicos (3%),
extractos y aceites vegetales (2,3%), productos minerales (2, 2%), madera (2%), elaborado
con banano (1,2%); productos de cuero, caucho y plastico (1,2%); productos quimicos y
medicinales (1,1%), zumos y mermeladas de frutas (1%), harina de pescado (0,9%), frutas
(0,8%). %)), hortalizas (0,6%), madera contrachapada y madera prensada (0,5%),
productos de papel y carton (0,5%), otros textiles (0,5%), tabaco crudo (0,5%), otros
mariscos (0,3%), abaca Fibra 0,2%), confeccion de fibras textiles (0,1%). Las
exportaciones primarias no tradicionales y las exportaciones industriales con pequefio
valor agregado nacional representan una gran proporcion aqui. (Luna, 2021)

Desde el nuevo milenio, la estructura exportadora de productos no tradicionales y su

relacién, ha cambiado en el nivel de participacion. De esta forma, los productos
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tradicionales este afio fueron ganando participacion en 2001, y hasta 2008 representaron el
58% de las exportaciones no petroleras, mientras que los productos tradicionales
representaron el 42%.

En tanto que la celeridad del crecimiento de los exportables tradicionales en el periodo
de estudio llego al 11,2 %, en medida alcanzados por los exportables no tradicionales con
un 9,2 %. Se considera ademéas la formacion dentro del rubro de exportaciones no
petroleras a los exportables no tradicionales con una incidencia del 42% solo en el afio
2017.

Los productos no tradicionales ganan posicionamiento y eficiencia en el mercado
internacional. Este posicionamiento se define como la participacién de un producto en las
importaciones mundiales totales; el posicionamiento es positivo cuando aumenta la
participacion del producto en las importaciones totales.

A continuacién, en la figura 7 se muestra los diferentes Comportamiento de las
exportaciones no tradicionales en detalle.
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Figura 7. Comportamiento de las exportaciones no tradicionales. Tomado de: Plusvalores Casa de Valores
S.A

Como puede verse en la figura, se puede determinar que las exportaciones no
tradicionales exhiben comportamientos diferentes. En los ultimos dos afios, la disminucién
y el aumento de dichas exportaciones han sido insignificantes. En el primer semestre de
2019 fue un 2,94% menor que en el mismo periodo de 2018. Sin embargo, a junio de

2020, es posible determinar una tasa de crecimiento del 4.92% comparado con el afo
2019.
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2.4. Exportaciones no tradicionales del Ecuador hacia la Union Europea

En el acuerdo comercial entre Ecuador y la Union Europea (UE) para el afio 2015,
mostramos que la fruta es el principal producto de exportacion, con un 21,27%, seguida de
los derivados de la pesca (atun, harina) (13,70%), y flores y plantas (6,70%) estan en el
puesto tres Y cuatro del total de productos no tradicionales. A continuacion, en la tabla 4

se detallaran los principales productos de exportacion no tradicionales hacia la UE.

Tabla 4 Principales productos de exportacion no tradicionales hacia la UE afio 2015

Productos No Tradicionales %
Frutas (pifias, papaya, mango) 21,27%
Derivados de la pesca 13,7%
Flores y plantas 6,7%
Metalmecénico 4,18%
Agroindustria 3,72%
Alimentos procesados 3,24%
Madera y muebles 2,7%
Automotriz 1,6%
Plasticos 1,48%
Confeccidn textil 1,1%
Cuero y calzado 0,42%
Otros 38,89%

Tomado de: Pro Ecuador UE (2015). Elaboracién: EI Autor.

La embajadora de la UE en Ecuador, (Marianne van Steen) explico que las ventas de
mangos, aguacates y pifias aumentaron en un 30%. Las fresas frescas y los frutos rojos
representan el 80% y los citricos el 41% (segun el valor en euros). "Todavia son productos
basicos no convertidos, pero tienen potencial”. (Enriquez&Astudillo, 2017)

La funcionaria sefial6 que el porcentaje de aumento en las subpartidas es mucho mayor
en comparacion con los productos de exportacion a granel. Segun el presidente de la

Federacion Ecuatoriana de Exportadores Daniel Legarda, manifestd que, en cuanto a
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botanas, alimentos organicos o certificados, quinua, vegetales a, granos y vegetales nuevos
congelados, existe un gran potencial. Los europeos buscan alimentos que puedan
proporcionar energia, vitaminas y mejorar la salud.

Las exportaciones No tradicionales no son prominentes. Segun datos del Banco Central
del Ecuador, aunque pasaron de US $ 5.2411 millones en 2018 a US $ 5.321.100 millones
(1,4%) en 2018, el tonelaje cayd un 2,8%. (Astudillo, 2020)

Segun reportaje del diario el comercio en su seccion actualidad sobre la “leve mejoria
de los productos no tradicionales”. De estas cifras en millones reveladas por el BCE se
puede destacar que han aumentado las ventas de productos mineros, plasticos, caucho,
flores naturales, frutas, ropa y otros productos no tradicionales. En cambio, el tonelaje de
exportacion reveld una reduccion de la demanda entre los cuales se encuentran el pescado

enlatado y los platanos procesados.

2.5. Volumen FOB de productos No tradicionales hacia la Unién Europea.

Para que mas empresas exportadoras puedan ofrecer cotizaciones al mercado europeo,
es necesario que tengan mas informacién sobre el proceso y aumenten la competitividad.
Este Gltimo esta relacionado con las politicas implementadas por el gobierno ecuatoriano
en materia laboral, tributaria y productiva. Los exportadores deben competir con precio y
calidad debido a que la produccion en el pais es actualmente es cara.

Sin embargo, existen otras maneras de ayudar a los exportadores, principalmente a los
micro, pequefios y medianos exportadores, a incrementar el volumen de exportacion. Por
ejemplo, Fedexpor esta implementando parte del proyecto de la UE, que proporciond 10
millones de euros para ayudar a las MiPyME. Para recibir este apoyo, estan registradas
alrededor de 600 empresas. Estos serdn evaluados para determinar en Gltima instancia
quién se beneficiara del coaching, la formacion y la certificacion. (Enriquez&Astudillo,
2017)

La vigencia del acuerdo con la Union Europea (UE) permite que nuevos productos o
empresas entren en el radar de los compradores de la region, y se tengan en cuenta planes
de negocio a largo plazo.

A continuacién, se mostrard un resumen de las exportaciones No tradicionales
registradas por la Fedexpor segin por importancia de las categorias de estos productos en
el periodo 2015 al 2020:
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Tabla 5 Exportaciones productos No tradicionales a la UE periodo 2015 - 2020

US Millones
Sub partida 2015 2016 FOB 2018 2019 2020
2017
Frutas (pifias, 5,185 4,627 5,650 6,045 5,886 5,298
papaya, mango)
Derivados de la 28 30 31 45 45 34
pesca
Flores y plantas 175 163 171 191 184 187
Metalmecénico 9 10 18 41 50 305
Agroindustria 4 3 2 3 1 3
Alimentos 76 38 9 12 11 9
procesados
Madera y 37 41 39 39 42 63
muebles
Automotriz 4 3 4 3 2 0
Plasticos 3 3 3 4 4 0
Confeccion
textil 3 2 2 2 3 !
Cueroy 4 3 2 1 1 1
calzado
Otros
productos 5 6 5 5 6 4
manufacturados

Tomado de: Fedexpor (2015 - 2020). Elaboracion: EI Autor.

Segln la evolucién que muestra la tabla 5 sobre las exportaciones de productos No
tradicionales a la UE periodo 2015 — 2020, el ultimo afio 2020 experimento una caida en
las exportaciones de las subpartidas mas relevantes lo que se puede afadir a la falta de
promocion e incentivos del gobierno de turno a los shocks externos como: Las crisis
financieras y la reciente pandemia por el covid-19. Sin embargo, el potencial de esta cesta
de productos sigue presente y contribuyendo a los ingresos del Ecuador.

2.6. Acuerdo Comercial y sus aspectos
2.6.1. Acuerdos Comerciales

El proposito de este acuerdo comercial Multipartes es aportar beneficios a los paises en
vias de desarrollo mediante la apertura del comercio con las naciones desarrolladas. La
Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD) promueve
el establecimiento del Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) cero aranceles o

reducciones sustanciales de los mismos.
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En el marco de estas preferencias, se aplican los acuerdos comerciales. Segun la
definicion de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), un acuerdo comercial es
"una relacion de beneficio mutuo entre dos o mas socios. Estos socios no tienen que ser
necesariamente de la misma region y son discriminatorios, ya que solo los signatarios se
benefician de las mejores condiciones de acceso a los mercados”. (OMC, 2021)

Si bien el acuerdo puede ser efectivo para todas las partes al mismo tiempo, no todos
los paises participantes abren sus mercados en el mismo grado y en el mismo horario.
Estos periodos de transicion pueden permitir que el pais y la industria tomen las medidas
de ajuste necesarias. Existe Los acuerdos comerciales preferenciales firmados entre paises
desarrollados y en desarrollo y entre paises en desarrollo con niveles de desarrollo muy
diferentes generalmente incluyen periodos de transicion de diferente duracion. (OMC,
2011)

Los beneficios desarrollados por el Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) al
conceder 0% de aranceles o aranceles reducidos a los paises que gozan de esta gracia cuyo
modelo de industrializacion se ha convertido en un instrumento politico al incentivar la
inclusion de los Paises Menos Adelantados o Desarrollados (PMA) en el proceso
exportador y promover asi el dinamismo del intercambio comercial por ejemplo en el caso
del Ecuador se ha beneficiado con estas preferencias tanto con los Estados Unidos como

también con la Uni6n Europea.

2.6.2. Aspectos positivos de los acuerdos comerciales

El analisis de los efectos positivos 0 negativos de los acuerdos comerciales depende de
la base tedrica de los supuestos. Por tanto, la singularidad del proteccionismo enfocado en
la liberalizacién del mercado internacional promueve o denota algun impacto positivo o
negativo que debe ser previsto en las mesas de didlogo previo a la aprobacion de cualquier
tratado o acuerdo Multipartes. Tales medidas pueden proteger a la industria nacional de la
influencia externa del comercio exterior. En este sentido, los aspectos positivos analizados
en este apartado se relacionan con la teoria tradicional del comercio exterior, mientras que
los aspectos negativos en el siguiente punto se dirigen a autores ortodoxos como Marx o
Keynes.

La liberalizacion del comercio ha llevado a una reduccion de la desigualdad entre paises
y una reduccion de la pobreza dentro de los paises. En los tltimos 20 afios, se ha acelerado

la tasa de crecimiento de los paises en vias de desarrollo surgiendo la conformacion BRIC.
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Asi pues, a inicios de 1990 incentivaron su produccion dejando atras a los paises
tradicionales coartando la brecha social y economica del primer mundo. Hecho sin
precedentes a base de inversion en tecnificacion con acompafiamiento y restructuracion en
la consolidacion de mano de obra capacitada. En general, no hay una tendencia desigual en
los paises en desarrollo globalizados. El rapido crecimiento ha provocado una fuerte caida
de las tasas de pobreza absoluta en paises como China, India, Tailandia y Vietnam. (The
World Bank, 2013)

Una mayor apertura comercial es una herramienta Gtil para combatir la inflacion y
estimular la inversion. Existe una estrecha relacion entre apertura e inversion, y esta
relacién es de doble via. Por ende, liberalizar o incrementar las opciones de dispendio, en
cuanto a lo que se produce o tranza en la economia, incide directamente en reducir los
niveles de pobreza y cubrir las necesidades bésicas insatisfechas (NBI). (Feal, 2008).

La relacién que algunos autores plantean es que, a mayor crecimiento econémico
acompafiado de intensidad en el comercio internacional, crece la desventaja en la
liberalizacion del comercio abierto para paises en vias de desarrollo.

2.6.3. Aspectos negativos de los acuerdos comerciales

Karl Marx, Raul Prebisch, entre otros., cuestionaron las ventajas del comercio abierto,
especialmente cuando la liberalizacion comercial se da en el contexto de un desequilibrio
comercial entre los paises involucrados.

En los ultimos Latinoamérica ha sido el foco del bloque europeo, por ello la firma
directa de negociaciones o acuerdos multipartes con cada nacion a fin de obtener
beneficios en el comercio internacional. La Unidn Europea, como region prometedora para
el desarrollo de las relaciones econdmicas y la cooperacion en diversos campos para el
crecimiento de las exportaciones de la UE e importantes destinos de inversion. En
contraste, para América Latina, la Union Europea es la segunda fuente mas grande de
inversion extranjera y un importante donante de ayuda, con el doble de cooperacion de
Estados Unidos. (Arévalo, 2013)

La globalizacidn del siglo XXI debe estar ligada al capitalismo polarizado. Es decir, de
acuerdo con las condiciones propias e internas del pais, esta forma de globalizacion no
brinda la posibilidad de recuperarse del uso o no uso. Implementar las politicas voluntarias
siempre requieren reformas a los atrasos, conflicto con las razones unilaterales de la
expansion capitalista, son estrategias que se deben catalogar como "desconexion anti
sistematica" porque su funcion es la desconexion, es decir, significa que no hay prioridad

con el desarrollo interno. Vinculos externos. Por tanto, este concepto es contrario al que
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propugnan los paises desarrollados porque exige para "adaptarse™ a la tendencia mundial
dominante habra ajustes unilaterales, enfatizando asi su “periferizacion™ la mas débil.
(Amin, 2018)

La existencia de estas asimetrias en el comercio entre las naciones que participan en
estos tratados multilaterales tiene brechas economicas en las que sin duda dejan perdedores

y ganadores.

2.7. Punto de vista del Banco Interamericano de Desarrollo (BID) sobre los acuerdos
comerciales

El Acuerdo Comercial Regional de América Latina busca abrir el comercio entre
regiones, ingresar a nuevos mercados y dinamizar la economia. Sin embargo, la mayor
incognita es si la firma de estos acuerdos beneficiard a los consumidores, trabajadores y
empresas.

El Banco Interamericano de Desarrollo (BID) propuso el establecimiento del Tratado de
Libre Comercio para América Latina y el Caribe (TLC-LAC) para contribuir
conjuntamente con los sectores neuralgicos de region aumentando la eficiencia productiva
y empresarial frente al comercio internacional. El propoésito de estos acuerdos es promover
gradualmente el libre comercio y reducir gradualmente los aranceles sobre bienes y
servicios. (Banco Interamericano de Desarrollo, 2018)

Ahora bien, ¢como afectara a Ecuador la reduccion de aranceles y el libre comercio?
Porque ademaés de lidiar con las fronteras abiertas de la reduccion de aranceles de libre
importacion, también debe estar preparado para enfrentar el desafio de comercializar
bienes y servicios en paises exigentes. Sin afectar aquellos bienes y servicios cuya
importacion se haya prohibido debido a la demanda local.

Segun Orrego y Bedoya (2017), también es importante agregar que los ACR fueron
creados en principio para liberalizar el comercio de bienes. A pesar de las dificultades
dentro de la OMC para regular el tema de los servicios, algunos paises ya han comenzado
a negociar algunos ACR fuera de las reglas de la OMC que definen mejor los términos
bajo los cuales desean liberalizar los servicios comerciales y / o los activos intangibles.

Para Londofio, Montoya y Sanchez (2016), la masificacion de los acuerdos comerciales
regionales, motivada por una division internacional del trabajo mas profunda (comercio
con tareas), que contradice la tradicion proteccionista de integracion econémica de las

ultimas décadas, ha resultado en una erosion de las preferencias.
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La vision anteriormente expuesta por el BID sobre la proliferacion de acuerdos
comerciales regionales ha permitido a los paises expandir sus preferencias comerciales. Al
mismo tiempo, también existe el riesgo de un fendmeno llamado "plato de espagueti®.
Debido a este fendmeno, muchas reglas, aranceles y acuerdos institucionales se
superponen al mismo tiempo, a continuacion, se ampliara con mas detalle de que trata el

acuerdo multipartes con la UE.

2.8. Acuerdo Comercial Ecuador — Union Europea
2.8.1. Firma del Acuerdo Multipartes con Ecuador

El 24 de noviembre, la Edicion Especial del Diario Oficial No. 780 publicé "por un
lado, el acuerdo comercial entre la UE y sus estados miembros, y, por otro lado, el acuerdo
comercial entre Colombia, Perd y Ecuador”. Ecuador entré en vigencia en 2016, y su
protocolo de adhesion fue anunciado en el Suplemento del Diario Oficial No. 900 el 12 de
diciembre de 2016 y entré en vigencia el 1 de enero de 2017. La firma del acuerdo
comercial convirti6 a Ecuador en el tercer pais de la region andina en integrarse al
acuerdo. Y Colombia y Perl que se unieron en 2013. (Servicio Nacional de Contratacion
Publica, 2019)

La firma del presente acuerdo consolidara el intercambio productivo y comercial
entre los involucrados; en el marco del cooperativismo, la representacion judicial y la
conjunta inversion en los sectores neuralgicos de ambas Naciones. La composicion de sus
mercados internos creara lazos comerciales que beneficiaran la economia conjunta y
solidificara la trasmision de valor en bienes transables y servicios.

De acuerdo a proyecciones realizadas por la Comision Econémica para América
Latina (CEPAL), la entrada en vigencia del Acuerdo Comercial representara para el
Ecuador un incremento anual del 0,10 del PIB, del 0,15% en el consumo y de un 0,13 %
en la inversién, ademas de un efecto positivo en la generacion de empleos y en mejores
ingresos para la poblacion.” (Ministerio de Produccion Comercio Exterior Inversiones y
Pesca, 2021)

Por lo tanto, este acuerdo asegura la liberalizacion inmediata del 99,7% de la oferta
exportable histérica del Ecuador en los productos agricolas y del 100% de los productos
industriales ecuatorianos.

Finalmente, el Servicio Nacional de Contratacion Publica hace énfasis sobre las
responsabilidades de cada contratante en revisar el contenido del contrato comercial y sus
anexos para asegurarse de que se aplique correctamente. En este caso, esta entidad
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gubernamental envié al 6rgano de contratacion el "Manual de Aplicacion del Acuerdo™
que, en su primera fase, verifica si cubre los contratos publicos relacionados con obras,
bienes y servicios incluidos en el servicio de consultorias.

2.8.2. Utilidad del Acuerdo Multipartes con la UE en el ambito de la Propiedad

Intelectual

La proteccion de la propiedad intelectual no es solo una cuestion del pais, pero es
parte de la politica internacional y se ha convertido en uno de los focos de las
negociaciones comerciales. Uno de los principales argumentos para proteger los derechos
de propiedad intelectual se basa en la necesidad de innovacion, es decir, para obtener
rendimientos econdmicos razonables para incentivar los derechos de propiedad intelectual,
de manera de otorgar el monopolio dentro de un cierto periodo de innovacion,
promoviendo asi la introduccién de nuevos productos y tecnologias mas eficaces.

En este caso, los paises en desarrollo deben considerar tres cuestiones de propiedad
intelectual: En primer lugar, existe una presién internacional para una mayor proteccion de
las patentes, los derechos de autor y las marcas comerciales tradicionales, lo que puede
reflejarse en el aumento de los costos de implementacion y el bienestar social.

En segundo lugar, expanda el campo proteger los derechos de propiedad
intelectual, incluir temas como la biodiversidad, los conocimientos tradicionales y las
indicaciones geograficas. Y, en tercer lugar, estimular el impulso de la investigacién y el
desarrollo, asi como instar a las personas a adaptarse a la direccion de las ciencias basicas,
la biologia y la ingenieria, son esenciales para profundizar el desarrollo tecnoldgico. Y la
adaptabilidad de las nuevas tecnologias en su economia. (Villagdmez, 2011)

Para concluir con estos beneficios entre Ecuador y la UE ambas partes reafirmaron
los constructos relacionados con los derechos de patentes intercomerciales y con la
propiedad intelectual que implica; y las (ADPIC), tratados administrados por la OMC y la
Organizacién Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI) otro acuerdo multilateral entre
las dos partes relacionado con este asunto.

2.8.3. Beneficio de los productos enmarcados dentro del Acuerdo Multipartes a

partir del 2017

En términos de acceso al mercado de la UE, con el acuerdo multipartes (ACM) que
supera el 99% de los productos agricolas ecuatorianos que ingresan al mercado europeo
con aranceles del 0%, asi como los productos basicos pertenecientes a la industria y la
pesca, estos productos mencionados representan la mayoria de las exportaciones de
Ecuador a la UE. A continuacidn, se ampliara en qué consisten estos beneficios:
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e Productos industriales y pesqueros: A partir del 1 de enero se liberara de inmediato el
100% de la oferta exportable.

e Los productos de economia la economia popular y solidaria, como: La quinua, los
altramuces, las plantas medicinales, la pitahaya, etc., impondran inmediatamente un
arancel del 0% a la UE.

e EIl banano ecuatoriano entrara en una situacion similar a la de Colombia y Peru, si no
se llega a un acuerdo, esta situacion no se lograra.

e Proteger sectores sensibles de la economia ecuatoriana.

e El acuerdo multipartito representa Preferencias generales (SGP).

e Segun estadisticas del Ministerio de Comercio Exterior, las exportaciones de Ecuador
a la UE suponen 634.000 puestos de trabajo. (Camara de Comercio de Guayaquil,
2016)

Las mercancias ecuatorianas que ingresan al mercado de la UE a través de este
sistema generalizado de preferencias arancelarias (SGP Plus) obtuvo un arancel del 0% a
través de un convenio comercial, estos productos se incluyen en los sectores agricola y
pesquero, entre ellos se destaca el camaron y el arancel anterior se mantiene en el 3,6%.
También acordd el despacho general de mercancias que no forman parte de la lista SGP
Plus, son sensibles al grupo europeo y aun no han sido exportadas al mercado, como:
"Arroz, azlcar, maiz, panela, tapioca”. (Rosales & De la Cruz, 2019)

Otro dato beneficioso para el pais es la reduccion del arancel anual del banano
ecuatoriano en comparacion con las tarifas del banano de Colombia y Centroamérica que
se unificaran en 2020, hay una diferencia de 1 Euro / Tm. Por otro lado, las dos partes
acordaron abolir las "subvenciones a la exportacion™ de productos agricolas. El arancel es
del 0%, porque la ayuda econémica anterior representa un cambio en el libre comercio,
poniendo en desventaja las exportaciones de otros paises y cambiando los precios de los
productos. (Villagémez, 2011)

Incluso aquellas mercancias pertenecientes a la economia popular y solidaria (EPS)
tienen prioridad en el cambio de matriz productiva y el desarrollo de la produccion, por lo
tanto, también se incorporan en la cesta de productos con 0% de arancel a la UE.

Sin embargo, antes de que se oficialice el acuerdo multipartes con la UE a partir de
los afios 2013 y 2014 el gobierno de ese entonces hizo que el pais se beneficie del SGP

Plus, pero al no tener formalizado un acuerdo con el bloque europeo no se garantizaba que
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estos renovaran todas las preferencias a partir del proximo afio hasta que finalmente, para
el afio 2017 dieron fruto las negociaciones entrando en vigencia el acuerdo con la UE.

Para concluir con qué y cuantos productos el pais empezé el 1 de enero de 2017
exportando a la UE segun informacion de la Vicepresidencia de la Republica del Ecuador
fueron 16 productos Tradicionales y No tradicionales entre los que se mencionaran los
siguientes: Flores, frutas frescas y congeladas (mango, maracuya, melones, guayabas,
papaya, pifias, pitahaya y uvilla), atin, cacao, café, camaron, maderas, manufacturas
plasticas y textiles.

2.8.4. Productos No tradicionales que exportaba el Ecuador antes del Acuerdo
Multipartes
Desde 2007, esta dindmica de mercado ha cambiado. EIl principal socio comercial
de Ecuador en las exportaciones no petroleras a diferencia de lo que generalmente la
ciudadania comenta no es Estados Unidos, sino la Union Europea. Segun las estadisticas
del BCE en ese afio, el 31% del total de las exportaciones se exporto a la U E, equivalente
a US $ 1,729 millones FOB, mientras que el 23,5% se exportd a Estados Unidos, o US $
1,309 millones FOB.
A continuacién, se mostrard en la tabla 6 las cifras de las exportaciones No
tradicionales registradas por la Fedexpor segun por importancia de las categorias de estos
productos en el periodo 2007 al 2014:

Tabla 6 Exportaciones productos No tradicionales a la UE periodo 2007 - 2014

Millones
Sub partida FOB

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
Frutas (pifias, 26 27 32 30 32 24 21 28
papaya, mango)
Derivados de la 14 2 21 21 21 27 33 30
pesca
Flores y plantas 80 66 143 134 143 151 150 180
Metalmecanico 0 0 1 0 0 1 1 0
Agroindustria 1 0 1 6 2 10 3 7
Alimentos 163 212 151 139 155 138 133 74
procesados
Madera y muebles 31 35 21 24 26 27 26 30
Automotriz 3 1 1 2 2 2 2 2
Plasticos 0 0 1 1 1 1 3 4
Confeccion textil 4 4 2 3 3 3 5 4
Cuero y calzado 5 3 1 4 7 4 7 10
Otros productos 5 3 2 3 6 4 4 4




35

manufacturados

Tomado de: Fedexpor (2007 - 2014). Elaboracion: EI Autor.

Segun la evolucion que muestra la tabla 6 sobre las exportaciones de productos No
tradicionales a la UE en el periodo 2007 — 2014, antes de la vigencia del Acuerdo
Multipartes en comparacion con el periodo 2015 - 2020 anteriormente analizado en la tabla
4.Se evidencia lo siguiente: Con base en los promedios de cada categoria de los productos
no tradicionales mas representativos para el Ecuador antes de la formalizacion del acuerdo
con la UE, las exportaciones hacia ese blogque econdmico para el periodo 2007 — 2014
representaron el 50% de los productos que se exportaron en el periodo 2015 - 2020.
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Capitulo 1
Marco metodoldgico

3.1. Enfoque de la investigacion

El enfoque de la investigacion realizada en este trabajo es Mixta, por lo que se lo
analizara de manera cuantitativa y cualitativa. Cuantitativamente porque se tiene una base
a analizar, como los datos obtenidos del BCE y Fedexpor, para asi terminar explicando los
eventos que se van dando mediante el estudio y cualitativamente se estudiaran los rubros
sin estructura e informacion tedrica enfocados por una parte en lo que los autores explican
con sus palabras.

Para (Hernandez, Fernandez, & Baptista, 2014), la investigacion con enfoque
Mixto, busca comprobar hipétesis planteadas, basandose en la medicion numérica a traves
del analisis estadistico y descriptivo, con el propésito de realizar el correcto
establecimiento de modelos de conducta y aprobar modelos teoricos., asi mismo para,
Mejia, (2020), el enfoque mixto tiene la finalidad de utilizar el enfoque cuantitativo como
el cualitativo para llegar a los objetivos.

3.2. Modalidad de la investigacion

La modalidad de investigacion adoptada en este trabajo es la analitica. Por medio de
la cual se va a realizar secciones para poder realizar el estudio del problema, mediante este
se aplicara el método deductivo el cual permitira realizar una investigacion en base a
premisas para describir un problema, hecho o situacién una vez que se conoce la
investigacion analitica constituye una excelente introduccion a todos los otros tipos de
investigacion.

Esta modalidad es necesaria, puesto que ésta proporciona el conocimiento de las
investigaciones ya existentes teorias, hipotesis, experimentos, resultados, instrumentos y
técnicas usadas- acerca del tema o problema que el investigador se propone investigar o
resolver. (Hernandez, 2014)

Ademas, Manterola sugiere que la investigacion analitica, “Consiste en una
descripcion cuidadosa y ordenada del conocimiento antes publicada, seguido de una
parafrasis” (Manterola, 2017)

3.3. Tipo de investigacion
El tipo de investigacion que se presenta corresponde a darle soluciones a un

problema que afecta a Ecuador, la investigacion que se tiene es documental porque
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nos permite estudiar fuentes secundarias, que son analizadas por los autores para

expandir el objetivo del estudio.

En general la investigacion que se presenta es descriptiva y correlacional. En el
punto de vista descriptivo se va a estudiar unicamente cualidades importantes de la
situacion tomando en cuenta el objetivo del trabajo en general como particular.

El tipo de investigacion también sera correlacional porque se estudia cuanto
influyen los hechos analizados de manera negativa al pais y asi mismo dar propuestas
importantes que puedan ayudar a mejorar las exportaciones de productos No
tradicionales hacia la Unién Europea.

Sobre la investigacion descriptiva se concluyo gque es un tipo de investigacion que
se encarga de dar a conocer el problema con sus causas y consecuencias, brinda
informacion de los hechos y de los procesos a ejecutar, la situacion de la poblacion
afectada y de responder el por qué ocurre y como se puede dar solucion a dicho
problema (Mejia, 2020, pag. 43), no obstante la investigacion correlacional busca
establecer la relacion de dos o mas variables en un estudio. (Manterola, 2017)

3.4. Poblacién y muestra

En el trabajo de investigacion tomamos el 100% de las estadisticas inherentes a
exportaciones FOB, para el periodo 2015-2020. Tomando en cuenta los 12 productos No
tradicionales més representativos tomados de las estadisticas de Fedexpor, por tales
razones la estructuracion que se mantiene en este trabajo no aplica de una poblacién y
muestra.

La poblacién que se encuentra involucrada en el estudio, son los habitantes de
Ecuador, (Herndndez, Fernandez, & Baptista, 2014) Definen como “poblacion como un
conjunto de extractos con particularidades familiares para las cuales seran observadas en
una investigacion”, no obstante (Mejia, 2020) afirma que, es el conjunto de personas,
fendbmenos o cosas que seran objeto de estudio.

En este estudio, la muestra estd compuesta por un grupo de exportadores de los
productos no tradicionales del Ecuador, (Hernandez, 2014) Define a la muestra como un
subgrupo de la poblacion de interés sobre el cual se recolectaran datos, y que tiene que
definirse y delimitarse con precision, ademas de que debe ser extraido de la poblacion”
puesto que fue de 108 la muestra seleccionada, cabe destacar que solo participaron quienes
cumplian con los requisitos, asi mismo (Mejia, 2020) afirma que, “ La muestra es el

conjunto reducido con caracteristicas similares que va ser estudiado”.


https://www.lifeder.com/tipos-investigacion-cientifica/
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3.5. Operacionalizacion de variables o matriz CDIU

Una vez definido el planteamiento del problema a investigar, se determinan las
variables de estudio, se operacionalizan dimensionalmente (se convertiran en subvariables)
y se establecen indicadores que permitan la observacién y medicion directa. EI proceso
incluye la definicibn de metodos utilizados para medir o estudiar las variables
“dependientes e independientes”. (Espinoza, 2019)

De acuerdo con el objetivo de esta investigacion, la variable dependiente corresponde
al Exportacion de productos No Tradicionales y la independiente al Acuerdo Multipartes,
porque a partir del comportamiento de esta, se modificara la otra. En la Tabla 3, se
desarrolla la operacionalizacion de variables, con sus respectivas dimensiones e
indicadores, ademéas de las técnicas de recoleccion de datos de acuerdo al disefio de
investigacion ya establecido.

Tabla 7 Matriz CDIU
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3.6. Técnicas e instrumentos

La técnica que se aplica a la investigacion es una revision bibliografica ya que para
determinar la informacion de la variable se deriva de la informacién que ha sido analizada,
procesada y contiene datos histdricos obtenidos en fuentes de organismos oficiales. Las
tablas analizadas son consideradas instrumentos importantes del estudio de caso.

La investigacion bibliografica constituye una excelente introducciéon a todos los
otros tipos de investigacion. Ademas de que constituye una necesaria primera etapa de
todas ellas, puesto que ésta proporciona el conocimiento de las investigaciones ya
existentes —teorias, hipotesis, experimentos, resultados, instrumentos y técnicas usadas-
acerca del tema o problema que el investigador se propone investigar o resolver.
(Hernandez, 2014, pag. 22), otro autor sugiere que la investigacion bibliografica, “Consiste
en una descripcion cuidadosa y ordenada del conocimiento ya existente, sequido de una
parafrasis” (Manterola, 2017)

3.7. Recoleccion y procesamiento de informacion

La informacion obtenida mediante este trabajo es secundaria, ya que se realizo
investigaciones de fuentes oficiales. El trabajo investigativo esta en relacion con las
premisas del objetivo general. Para la realizacion de los datos y tablas adjuntas se utilizé la

hoja de calculo de Microsoft Excel.
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Capitulo IV
Resultados

4.1. Analisis de los resultados de los productos no tradicionales hacia la UE antes y
después de la firma del Acuerdo Multipartes

Las importaciones de la UE desde Ecuador han aumentado significativamente v,
aungue sus ventas alin son pequefias, muestra que existen oportunidades comerciales. Esto
le permite a Ecuador considerar continuar el proceso de diversificacion de sus productos
exportables.

A continuacion, para constatar estos resultados se muestra el periodo anterior a la
vigencia del Acuerdo que fue a partir del 1 de enero de 2017. Por lo que se empieza con el
periodo 2015 -2016 de las exportaciones de productos no tradicionales en millones de
dolares FOB.

Tabla 8 Exportaciones productos no tradicionales periodo 2015 - 2016

Total, USD Millones FOB Tasa de crecimiento
Productos 2015 2016 2015 - 2016
No tradicionales 4,476 5,229 17%

Tomado de: Fedexpor (2015 - 2016). Elaboracion: EI Autor.

Como se evidencia en la tabla 8 las exportaciones FOB de productos no tradicionales en
millones de dolares de los Estados unidos de Norteamérica para periodo 2015 - 2016, antes
de la vigencia del Acuerdo Multipartes con la UE se tiene una tasa de crecimiento del 17%
Lo que indica que hubo un nicho de negocios interesante aparentemente aprovechado por
los exportadores de esa época.

Para continuar con el analisis se precedera a presentar la informacion, pero, esta vez en
relacion al periodo posterior a la vigencia del Acuerdo del afio 2017. Por lo que se tomara
la data del periodo 2017-2020 de las exportaciones de productos no tradicionales en
millones USD. FOB.
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Tabla 9 Exportaciones productos no tradicionales periodo 2017 - 2020

US Millones FOB Tasa de
Total, o
2017 2018 2019 2020 crecimiento
Productos )
Promedio
No
5229 5,558 5,506 5,105 -1%

tradicionales

Tomado de: Fedexpor (2015 - 2020). Elaboracion: EI Autor.

La tabla 9 las exportaciones FOB de productos no tradicionales en millones de délares
de los Estados unidos de Norteamérica para periodo 2017 - 2020, después de la vigencia
del Acuerdo Multipartes con la UE se tiene una tasa de crecimiento de ese periodo
promediada en -1%. Si analizamos las tasas de crecimiento con cada dos afios tal como se
hizo en la tabla 8.

A continuacion, para constatar el interesante despunte registrado en el afio 2020 en
comparacion con el 2019 en las exportaciones de productos no tradicionales se mostrara el
grafico del BCE de las exportaciones por grupo de productos en millones de délares FOB.

4 )
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Millones de USD FOB

970

870

770

670

570

470

370

270

170

70

ene
feb
mar
abr
may
jun
jul
ago
sep
oct
nov
dic
ene
feb
mar
abr
may
jun
jul
ago
sep
oct
nov
dic
ene
feb
mar
abr
may
jun
jul
ago
sep
oct
nov
dic

2018 2019 2020

—O—— Petroleras = -=----- Tradicionales No tradicionales

- J

Gréfico 1. Exportaciones por grupo de productos en Millones de USD FOB 2018 -2020. Tomado de: BCE.
Como se evidencia en el grafico 1 que en los grupos de productos tanto

tradicionales como los no tradicionales a pesar del rebrote de la pandemia mundial por el
covid-19 en el afio 2020, estos mantienen un crecimiento interesante en relacion a las

exportaciones petroleras. Por lo que se puede reforzar que mientras los empresarios
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exportadores se capaciten, sean mas competitivos e innoven sus cestas de exportacion se
pueden mejorar los indicadores macroecondmicos.

Posteriormente, en el grafico 2 de las exportaciones por continente, area econdémica y pais
en el mes de diciembre del 2020 se mostrara el peso de participacion porcentual para el

Ecuador de las exportaciones en general.

EXPORTACIONES POR CONTINENTE, AREA ECONOMICA Y PAIS, DICIEMBRE 2020
Porcentaje
Unidn Europea
15,93%
Asia
21,65%
Asoc. Latinoamericana de
Int;g;azco/lon Resto de América
ot / 0,61%
Resto de Europa
— 53%
Mercado Comun
Centroamericano
1,13%
Estados Unidos Otros ***
20,46% 6,36%

Gréfico 2. Exportaciones por continente, area econdmica y pais, por porcentaje afio 2020. Tomado de:
BCE.

El gréfico 2 indica que, en las exportaciones por continente, area econémica y pais,
por porcentaje afio 2020, la UE ocupa en ese afio el cuarto lugar en la representacion
porcentual de exportacion del pais, lo que da a entender que pese a la mejoria en la venta
de productos tradicionales como no tradicionales mas las ventajas arancelarias los

exportadores ecuatorianos no estan aprovechando todo ese potencial.

4.2. Discusion o contrastacion empirica de resultados

Para continuar con el andlisis se precedera a la contrastacion de la informacion
haciendo el respectivo cruce de variables dependientes de la presente investigacion, esta
vez en relacion al periodo posterior a la vigencia del Acuerdo del afio 2017. Por lo que se
tomara la data del periodo 2017-2020 de las exportaciones FOB de productos no
tradicionales en millones de dolares de los Estados Unidos de Norteamérica.

La tasa de crecimiento de los afios 2017 y 2018 fue positiva, pero apenas del 6% lo que
demuestra una leve incidencia en esos afios mientras que, para los afios 2018 y 2019 fue

negativa -1% y la tasa de crecimiento para los afios 2019 y 2020 fueron del -7%. Lo que
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indica claramente que la vigencia del Acuerdo no ha marcado una incidencia luego de los
2 afios posteriores a este ni para los exportadores ni para el estado.

Esto se puede explicar por la volatilidad de los mercados més las crisis econémicas y
financieras internacionales, recesion en octubre del 2019 por un paro en el pais por retiro
de los subsidios a los combustibles, ademas de la pandemia mundial por el covid-19 en el
afio 2020, se explica la caida del -7% en la tasa de crecimiento de las exportaciones FOB
de los afios 2019 y 2020.

Pese a que la desgravacion de los productos no tradicionales ha sido favorable tal como
lo demuestran los beneficios del Acuerdo Multipares con la UE sobre todo con el 99% de
los productos agricolas que ingresan al mercado europeo con aranceles del 0%, asi como
los productos basicos pertenecientes a la industria y la pesca, ademas de los productos
industriales y pesqueros a partir del 1 de enero del 2017 liberando inmediatamente el
100% de la oferta exportable. Mas los productos populares y de economia solidaria, como
la quinua, los altramuces, las plantas medicinales, la pitahaya, etc., impondran
inmediatamente un arancel del 0% a la UE.

Sin embargo, ante la existencia de asimetrias en el comercio entre los paises que
participan en estos tratados multilaterales teniendo cada pais sus problemas tanto
enddgenos como exdgenos tal cual se explicé en la presente discusion al cruzar las
variables dependientes e independientes es inevitable que se presenten distorsiones
econdmicas.

En las que sin duda alguna habra ganadores y perdedores, pero depende de la
responsabilidad de los gobiernos en la implementacién de las politicas econdmicas y
comerciales que estas sean oportunas e idéneas para disminuir estas brechas econémicas y
comerciales.

Por lo anteriormente mencionado es de suma urgencia que el gobierno y/ o proximos
gobiernos refuercen los sectores de los pequefios y medianos productores y exportadores
implementando las politicas econdmicas adecuadas para la recuperacion de la economia y

la mejora de los indicadores macroeconomicos.

4.3. Limitaciones para el desarrollo de la investigacion

La principal limitacion del presente trabajo es la falta de informacion respecto a la
exportacion de los productos No tradicionales, por parte de la superintendencia de
compafiias, Pro Ecuador e incluso el Banco Central del Ecuador por lo que muestra las

estadisticas de estos productos por su volumen de exportacion y millones FOB a manera
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general y no especificamente detallada por bloques econdmicos como es en el caso de la

presente investigacion la Unién Europea.

4.4. Futuras lineas de investigacion

Los resultados de la investigacion muestran que el pais tiene interesantes oportunidades
con el Acuerdo Multipartes vigente a partir del 2017, ademéas del potencial en la
comercializacion y exportacion de productos No tradicionales.

Por lo que se recomienda realizar nuevas investigaciones relacionadas con: El disefio de
un plan de créditos e incentivos para los pequefios y medianos productores y exportadores
de estos productos hacia la UE. Otra linea a investigar seria como mejorar las campafias de
difusion de estos productos, finalmente se sugiere analizar las causas de porque algunos
productos No tradicionales han tenido una demanda representativa pese la desgravacion

acelerada de estos en el actual Acuerdo Multipartes con la UE.
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Conclusiones

Realizado el trabajo de investigacion se concluye que, habiendo realizado el proceso de
analisis efectivamente los productos No tradicionales (no han aumentado
significativamente), antes han experimentado una tasa de decrecimiento promedio del —
1% comprendido durante los afios 2017 hasta el 2020, lo que significa que estas
exportaciones no han tenido la incidencia esperada luego de la vigencia del Acuerdo
Multipartes con la UE.

Por lo que, antes de la vigencia del Acuerdo a partir del afio 2017, al analizar las
exportaciones FOB de los 12 productos No tradicionales méas representativos en el periodo
2015 - 2016, se obtuvo una tasa de crecimiento del 17%. Lo que nos indica que hubo un
nicho de mercado aparentemente aprovechado por los exportadores de ese entonces.

En efecto, la tasa de crecimiento de los afios 2017 y 2018 fue positiva, pero apenas del
6% lo que demuestra una leve incidencia en esos afios mientras que, para los afios 2018 y
2019 fue negativa -1% y la tasa de crecimiento para los afios 2019 y 2020 fueron en
detrimento siendo del -7%.

Por lo tanto, se cumple con la premisa o hipotesis de esta investigacion en la que dice
lo siguiente: “Las exportaciones de productos no tradicionales no han aumentado
significativamente luego de la firma entre la EU referente al Acuerdo Multipartes
celebrado con Ecuador.”

Esto se puede explicar por la volatilidad de los mercados mas las crisis econdémicas y
financieras internacionales, recesion en octubre del 2019 por un paro en el pais por retiro
de los subsidios a los combustibles, ademas de la pandemia mundial por el covid-19 en el
afio 2020, se explica la caida del -7% en la tasa de crecimiento de las exportaciones FOB
de los afios 2019 y 2020.

Finalmente, se concluye que, pese a la desgravacion de los productos no tradicionales
como parte de los beneficios del Acuerdo Multipartes con la UE, han sido favorables en el
sentido de que gran parte del 99% de los productos agricolas que ingresan al mercado
europeo con 0% de arancel, asi como los productos basicos pertenecientes a la industria y
la pesca, ademas de los productos industriales y pesqueros liberando inmediatamente el
100% de la oferta exportable. Mas los productos populares y de economia solidaria, como
la quinua, los altramuces, las plantas medicinales, la pitahaya, etc., también con el arancel

del 0% a la UE. No han tenido la incidencia o el impacto que se esperaba.
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Recomendaciones

A continuacién, se recomienda que, se debe poner mayor énfasis a los productos No
tradicionales al profundizar en las causas de porque algunos de estos productos no han
tenido una demanda representativa pese la desgravacion acelerada contempladas en el
actual Acuerdo Multipartes con la UE.

Segun el analisis, el pais debe formular politicas pablicas para mejorar la situacion de
las pequefias, medianas y microempresas, generando un cambio en la competitividad de
cara al comercio bilateral con la EU.

Las entidades involucradas en brindar asistencias organizacionales, financieras o de
enlace comercial tales como el Ministerio de la Produccion (MIPRO), la Banca publica y
el Ministerio de Comercio Exterior entre los sectores de la produccion deberian fijar un
Plan de asistencia técnica enlazado y enfocado a todos los empresarios, especialmente a
los representativos. Las pequefias y medianas empresas son un sector importante para la
creacion de empleo y dinamismo de la economia nacional.

Asimismo, el sector industrial y comercial debe establecer programas de capacitacion y
fortalecimiento a través de sus agencias sindicales para atraer recursos financieros que les
permitan atender las necesidades de los procesos productivos modernos.

También se recomienda que las instituciones publicas: Banco Central, Superintendencia
de Comparfiias y Pro Ecuador quienes tienen las estadisticas de estos productos No
tradicionales sobre todo en cuanto a las exportaciones FOB las presentan a manera general
y no detallada por bloques econdmicos como es en el caso de la presente investigacion
sobre el Acuerdo Multipartes con la Unién Europea.

En definitiva, se recomienda realizar el mismo tipo de analisis en el mediano plazo para
determinar si las expectativas de existencia del acuerdo comercial se pueden realizar de
manera favorable entre los pequefios y medianos productores, y, por tanto, al menos en
este grupo economico, el crecimiento de nuestras exportaciones y la balanza comercial

sean favorables.



47

Referencias Bibliograficas

Amin, S. (2018). Capitalismo, imperialismo y mundializacion. Obtenido de
http://www.ehu.eus/Jarriola/Docencia/Ecolnt/Lecturas/Samir%20Amin_capitalism
0%20imperialismo%20mundializacion.pdf

analytica.  (2021). analytica. Obtenido de La Paradoja de Leontief:
https://www.analytica.com.do/publicaciones/blog/la-paradoja-de-leontief/

Arévalo, P. (2013). Repositorio de la Universidad Javeriana. Obtenido de Analisis
econdémico-juridico del acuerdo comercial multipartes Union Europea y paises
andinos: el caso colombiano:
https://repository.javeriana.edu.co/bitstream/handle/10554/14936/ArevaloMutizPau
laLucia2013.pdf?sequence=1&isAllowed=y

Astudillo, G. (24 de Febrero de 2020). ElI comercio. Obtenido de Leve mejoria de
productos no tradicionales: https://www.elcomercio.com/actualidad/ecuadoe-
exportaciones-productos-tradicionales-
economia.html#:~:text=Las%20exportaciones%20n0%20tradicionales%20no,del%
20Banco%20Central%20del%20Ecuador.

Banco Central del Ecuador. (2020). BCE. Obtenido de
https://contenido.bce.fin.ec/pregun2.php

Banco Interamericano de Desarrollo. (29 de Mayo de 2018). BID. Obtenido de Noticias:
https://www.iadb.org/es/noticias/america-latina-y-el-caribe-podria-aumentar-
comercio-en-us11000-millones-con-nuevo-acuerdo

BBVA. (28 de Agosto de 2020). BBVA. Obtenido de ;Qué es el modelo de Solow de
crecimiento econémico?: https://www.bbva.com/es/consiste-modelo-crecimiento-
economico-solow/

Camara de Comercio de Guayaquil. (2016). Informe de Posicion Estratégica 159 Acuerdo
comercial con la Union Europea . Guayaquil: Camara de Comercio de Guayaquil.

Caviedes&Arroyave. (Noviembre de 2011). Repositorio de la Universidad [CESI.
Obtenido de NOTAS DE CLASE DE ECONOMIA INTERNACIONAL:
MODELO DE HECKSCHER-OHLIN:
https://repository.icesi.edu.co/biblioteca_digital/bitstream/10906/66846/1/notas_cla
se_economia.pdf

Cepal. (2018). La inversion extranjera directa y el crecimiento en los paises en desarrollo:
el caso de los paises de la Organizacion de Estados del Caribe Oriental. Cepal, 86-



48

106. Obtenido de

https://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/43461/1/RVE124 Martin.pdf
ceupe. (2021). ceupe. Obtenido de Centro Europeo de Posgrado:

https://www.ceupe.com/blog/modelo-heckscher-ohlin.html

Colegio de Economistas de Pichincha. (2021). CEP. Obtenido de BOLETIN 162: LAS
EXPORTACIONES NO TRADICIONALES DEL ECUADOR:
https://colegiodeeconomistas.org.ec/boletin-162-las-exportaciones-no-
tradicionales-del-
ecuador/#:~:text=Las%20exportaciones%20n0%20tradicionales%20representaron,
2%25)%3B%20manufacturas%20de%20cuero%2C

Diaz, N. (30 de Noviembre de 2014). Todo Comercio Exterior. Obtenido de
IMPORTANCIA DE LAS EXPORTACIONES NO TRADICIONALES DEL
ECUADOR:
http://comunidad.todocomercioexterior.com.ec/profiles/blogs/importancia-de-las-
exportaciones-no-tradicionales-del-ecuador

elcomercio. (18 de Marzo de  2019). elcomercio.  Obtenido de
https://www.elcomercio.com/actualidad/exportaciones-tradicionales-ecuatorianas-
baja-reduccion.html

Enriquez&Astudillo. (15 de Diciembre de 2017). Revista Lideres. Obtenido de La
exportacion no tradicional gan6 tras el acuerdo con la UE:
https://www.revistalideres.ec/lideres/exportacion-tradicional-gano-acuerdo-
ue.html#:~:text=Entre%20estos%20productos%20se%20hallan,calzado%2C%20se
millas%2C%20entre%20otros.

Espinoza, E. (2019). Las variables y su operacionalizacion en la investigacion educativa.
Segunda parte. Scielo, 50-62. Obtenido de
http://scielo.sld.cu/scielo.php?script=sci_arttext&pid=S1990-86442019000400171

Feal, M. (2008). Scielo. Obtenido de Crecimiento econdmico y apertura comercial: analisis
de la influencia de los canales:
http://bibliotecadigital.uns.edu.ar/scielo.php?script=sci_arttext&pid=52525-
12952008001100002&Ing=es&nrm=iso&tlng=es

Galindo, M., & Rios, V. (Julio de 2015). Exportaciones. Obtenido de
https://scholar.harvard.edu/files/vrios/files/201507_mexicoexports.pdf?m=1453513
184



49

Garcia, 1. (5 de Febrero de 2018). mprendepyme.net. Obtenido de ¢Qué es la exportacion
de productos?: https://www.emprendepyme.net/que-es-la-exportacion-de-
productos.html

Godés, L. (Septiembre de 2006). Elsevier. Obtenido de El ciclo de vida del producto:

https://www.elsevier.es/es-revista-offarm-4-articulo-el-ciclo-vida-del-producto-

13094134
GrupoEi. (2021). GrupoEi. Obtenido de ¢(CUALES SON LOS PRODUCTOS
TRADICIONALES Y NO TRADICIONALES?:

https://blog.grupoei.com.mx/productos-tradicionales-y-no-tradicionales-mexico

Herndndez, Fernandez, & Baptista. (2014). Metodologia de la investigacion (62 Edicion).
MEXICO D.F.,, MEXICO: McGraw-Hill / Interamericana Editores, S.A.
Recuperado el 6 de NOVIEMBRE de 2020, de
http://investigacionmetodologicaderojas.blogspot.com/2017/09/poblacion-y-
muestra.html#:~:text=Seg%C3%BAN%20Hern%C3%Alndez%2C%20Fern%C3%
Alndez%20y%?20Baptista,con%20determinadas%20especificaciones%E2%80%9
D%20(p.&text=Poblaci%C3%B3n%20finita%3A%20cuando%20el

Hernandez, R. (2014). Metodologia de la Investigacion. (6 ed.). México: Mc Graw Hill.
Recuperado el 10 de Diciembre  de 2020, de  chrome-
extension://oemmndcbldboiebfnladdacbdfmadadm/http://catarina.udlap.mx/u_dl_a/
tales/documentos/Icp/texson_a_gg/capitulo4.pdf

Legiscomex.  (2020).  Legiscomex. Obtenido de ABC del comercio:
https://www.legiscomex.com/Documentos/abccomercio-ventaja-absoluta

Lépez, J. (2021). economipedia. Obtenido de Paradoja de Leontief:
https://economipedia.com/definiciones/paradoja-de-leontief.html

Luna, L. (2021). Colegio de Economistas de Pichincha. Obtenido de BOLETIN 162: LAS
EXPORTACIONES NO TRADICIONALES DEL ECUADOR:
https://colegiodeeconomistas.org.ec/boletin-162-las-exportaciones-no-
tradicionales-del-ecuador/

Manterola, O. &. (2017). Técnicas de muestreo sobre una poblaciéon a estudio. Int. J.
Morphol, 35(1.). Recuperado el 10 de Diciembre de 2020, de chrome-
extension://oemmndcbldboiebfnladdacbhdfmadadm/https://scielo.conicyt.cl/pdf/ijm
orphol/v35n1/art37.pdf



50

Mejia, T. (2020). Investigacion descriptiva: caracteristicas, técnicas, ejemplos. LIFEDER.
Recuperado el 2 de Septiembre de 2020, de https://www.lifeder.com/investigacion-
descriptiva/

Ministerio de Produccion Comercio Exterior Inversiones y Pesca . (2021). Obtenido de
Acuerdo Comercial Ecuador - Unidn Europea:
https://www.produccion.gob.ec/acuerdo-comercial-ecuador-union-europea/

Obama, B. (22 de Enero de 2011). Publico. Obtenido de Obama quiere impulsar las
exportaciones para fomentar la recuperacion en EEUU:
https://www.publico.es/actualidad/obama-quiere-impulsar-exportaciones-
fomentar.html

OMC. (2011). Organizacién Mundial del Comercio. Obtenido de Informe sobre comercio
mundial 2011. La OMC vy los acuerdos comerciales preferenciales: de la
coexistencia a la coherencia:
https://www.wto.org/spanish/res_s/reser_s/wtrll brochure_s.pdf

OMC. (2021). Organizacion Mundial del Comercio. Obtenido de Los acuerdos
comerciales regionales y la OMC:
https://www.wto.org/spanish/tratop_s/region_s/scope_rta_s.htm

Oriente Negocios. (27 de Noviembre de 2017). Oriente Negocios. Obtenido de Comercio
exterior ecuatoriano, qué exportamos:
https://negocios.orienteseguros.com/comercio-exterior-
ecuatoriano/#:~:text=L0s%20ecuatorianos%20sabemos%20que%20nuestro%20pa
%C3%ADs%20es%20exportador%20de%20petr%C3%B3leo. &text=Al%20mism
0%20tiemp0%2C%20somos%?20los,el%20portafolio%20exportador%20del%20pa
%C

Oros, L. (Septiembre de 2015). Tiempo Econdémico. Obtenido de Analisis comparativo del
modelo Heckscher-Ohlin y la teoria de Linder:
http://tiempoeconomico.azc.uam.mx/wp-content/uploads/2017/08/29te4.pdf

Plus Valores Casa de Valores. (17 de Agosto de 2020). Plus Valores Casa de Valores.
Obtenido de Exportaciones no tradicionales del Ecuador:
https://plusvalores.com.ec/exportaciones-no-tradicionales-del-ecuador/

policonomics. (2021). policonomics. Obtenido de https://policonomics.com/es/Ip-
economia-clasica-mercantilismo/

Queipo, J. (15 de Mayo de 2015). elcaptor. Obtenido de El ciclo de vida de los productos:
http://www.elcaptor.com/economia/el-ciclo-de-vida-de-los-productos



51

Rojas, J. (2007). dialnet. Obtenido de ElI Mercantilismo. Teoria, politica e historia:
http://revistas.pucp.edu.pe/index.php/economia/article/view/1822/1760

Rosa Polanco, H. (2012). EL MODELO RICARDIANO DE VENTAJA
COMPARATIVA Y EL COMERCIO CONTEMPORANEO. Ciencia y Sociedad,
529-555. Obtenido de https://www.redalyc.org/pdf/870/87025385007.pdf

Rosales, D., & De la Cruz, L. (9 de Mayo de 2019). Dialnet. Obtenido de
https://dialnet.unirioja.es/descarga/articulo/7291235.pdf

Sanchez, J. (2021). economipedia. Obtenido de
https://economipedia.com/definiciones/ventaja-
comparativa.html#:~:text=Teor%C3%ADa%20de%20la%20ventaja%20comparati
va&text=Aunque%20un%20pa%C3%ADs%20n0%20tenga,puede%20potenciar%
20su%20comercio%?20exterior.

Servicio Nacional de Contratacion Pablica. (2019). Servicio Nacional de Contratacion
Publica. Obtenido de Acuerdo comercial multipartes con la UE:
https://portal.compraspublicas.gob.ec/sercop/acuerdo-comercial-multipartes-con-
la-ue/

Tabares. (2020). Obtenido de http://repositorio.ulvr.edu.ec/bitstream/44000/3829/1/TM-
ULVR-0185.pdf

The World Bank. (Agosto de 2013). The World Bank. Obtenido de Policy Research

Working Paper 6568:
http://documentsl.worldbank.org/curated/ar/496121468149676299/pdf/WPS6568.
pdf

Verdugo&Andrade. (2018). Superintendencia de Compafias Revista X-Pedientes
Econdmicos. Obtenido de Productos tradicionales y no tradicionales del Ecuador:
Posicionamiento y eficiencia en el mercado internacional para el periodo 2013 —
2017: https://ojs.supercias.gob.ec/index.php/X-
pedientes_Economicos/article/download/43/16/

Vicepresidencia de la Republica del Ecuador. (2016). Vicepresidencia de la Republica del
Ecuador. Obtenido de ECUADOR FIRMA ACUERDO COMERCIAL CON LA
UNION EUROPEA: https://www.vicepresidencia.gob.ec/ecuador-firma-acuerdo-
comercial-con-la-union-europea/

Villagdbmez, M. (2011). Acuerdo comercial multipartes Ecuador-Union Europea. AFESE,

11-51. Obtenido de https://afese.com/img/revistas/revista56/acuecuue.pdf



52

Zambrano, J. (13 de Mayo de 2018). Todo Comercio Exterior. Obtenido de Conoce los
diferentes tipos de exportaciones:
http://comunidad.todocomercioexterior.com.ec/profiles/blogs/conoce-los-
diferentes-tipos-de-exportaciones



