UNIVERSIDAD DE GUAYAQUIL

Facultad de Ciencias Matematicas y Fisicas

Carrera de Ingenieria en Sistemas
Computacionales

“Administracion de un Web Site para la venta de
productos de cadenas de farmacias.”

TESIS DE GRADO

Previo a la Obtencion del Titulo de;

INGENIERO EN SISTEMAS COMPUTACIONALES

Autor(es):

ELIZABETH ARIAS DOMINGUEZ
EDWIN BERRONES SALAZAR

GUAYAQUIL — ECUADOR

Ano: 2005



TRIBUNAL DE GRADUACION

Ing. Jorge Medina Ing. Roberto Crespo
Director de Tesis Vocal
Ing. Abel Alarcon Ab. Juan Chéavez

Vocal Secretario



RESUMEN

La Aplicacion del Web Site para la venta de productos de cadenas de
farmacias, fue desarrollada para brindar servicios al area farmacéutica que
desee dar a conocer su proceso de negocio mediante la venta en linea de
sus productos, en donde los clientes encuentran en la red de Internet los
elementos necesarios para adquirir medicinas u otros articulos mediante una
orden de pedido; contacto que se establecera con el web site
SUFARMACIA.COM. La aplicacion fue disefiada usando una arquitectura de
tres capas, con una base de datos en SQL y con programacién ASP. Esta
dividida en tres modulos principales: El administrador, el cliente y el usuario.
Para la conexion por parte del cliente y el administrador es necesario un
codigo y su respectiva clave de acceso, a través de un web browser
(navegador), el mismo que debera estar conectado a Internet.

El sistema que se encargara de brindar un servicio transparente y seguro en
donde no sélo se podra efectuar un negocio de venta y compra sino un lugar
de confianza que brinda a informacion acerca de enfermedades y otros

temas de interés para la comunidad en lo que respecta al area de la salud.
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CAPITULO 1

1.INTRODUCCION

1.1 Antecedentes
Con la explosibn de internet, los cambios tecnologicos en las
telecomunicaciones y el progresivo avance en el intercambio de informacion,
ha surgido un nuevo concepto de Empresa, basado en las tecnologias
informaticas que le dan sustento. Es innegable que Internet influyé en este
cambio conceptual y lo seguird haciendo. Al mismo tiempo, el auge del
desarrollo informético, que facilita la insercion de nuevas herramientas
aplicables al manejo de la informacion, favorece la inclusion de las empresas
en la web, que interactian cooperando sinérgicamente con su desarrollo.
v' En internet no existen empresas pequefias o grandes. La
presentacion de paginas y sitios web depende del programador y de

los recursos de la empresa.



v Internet es un medio altamente apto para la inclusion de productos y
servicios intangilbles, altamente positiva para la generacion y
difusién de noticias y anuncios.

v Existen multiples medios para promocionar productos y servicios, la
mayor parte de los mismos son gratuitos y facilitan la creacion de
campafias de marketing que permiten promocionar nuevas
empresas. Foros de negocios, tablones de anuncios, buscadores,

banners, etc.

Teniendo los siguientes antecedentes, se decididé crear un portal para la
venta de productos de cadenas farmacéuticas de la ciudad de Guayaquil,

siguiendo el modelo de B2C (Business to Consumer).

La idea de crear este portal, aparte de brindar un servicio a la comunidad,
pretende fidelizar al cliente, ya que todos los navegantes esperan obtener
mas y mejores beneficios por compras. Para lo que se emplean tacticas
gue den mejores oportunidades de compras y se disefia una estrategia de
trabajo que apunte a mantener servicios y productos especialmente
disefiados para “clientes fieles”. Se promocionan dentro del sitio
productos y servicios a mejor costo para los clientes que deseen adquirir
sus productos. Mantener un contacto regular enviando promocion a sus e-

mail. Se debe hacer énfasis en comercio, sus espectativas de crecimiento



y sobre todo, del producto y el “target” de la venta, capturando a las

personas con capacidad adquisitiva.

1.2 Problematica

La necesidad del ahorro de tiempo y esfuerzo es una caracteristica que
identifica los dltimos tiempos. Con el uso de internet la informacion esta
cada vez mas al alcance no solo de la persona con un cierto status de vida,
sino también al individuo comdn que puede acudir a un cyber o contar con
este servicio en la oficina donde trabaja, por lo que se hace mas frecuente
gue se quiera usar al computador con todo lo que él implica como un medio
para hacer mas descomplicada nuestra vida. Asi mismo es importante
indicar que la entrega a domicilio de los productos adquiridos es un servicio

adicional que hoy no sélo lo prestan negocios como farmacias.

Para empresas pequefias es siempre mas dificil competir con la gran carga
de publicidad y marketing de las grandes marcas e incluso con el prestigio
gue llevan por si mismas nombres bien conocidos dentro de nuestro
medio, pero este problema puede ser resuelto con el uso del internet y la
publicacién de portales como el que en este proyecto se propone por medio
del cual se pueden llegar a un nimero de personas que crece a la misma

velocidad con la que crece el aprecio y el interés por nuevas tecnologias y



la busqueda de formas que simplifiguen nuestros esfuerzos y permitan

disfrutar al usuario comun de mayor comodidad.

1.3 Solucioén de la Problematica

Los clientes de las farmacias inscritas al portal propuesto sin ningin costo
adicional a lo que pagan por internet podran desde la comodidad de sus
casas podran escoger el lugar mas conveniente y las farmacias que se
incluyan en nuestro portal podrdn aumentar sus ventas, hacerse mas
conocidos asi mismo con un precio razonable, explotanto un nuevo recurso

gue es la publicidad en la web.

Por la vida agitada de nuestra sociedad se ha visto la oportunidad de
plantear un negocio nuevo que satisfaga las necesidades del ciudadano
gue trabaja y se valga del servicio de entrega a domicilio per de forma
automatizada, que complemente una busqueda rapida usando los recursos
de nuestra Base de Datos, la compra on line y portales atractivos que

promuevan una sana competencia.

El nuevo giro de llevar estos negocios va a dar como resultado ingresos
adicionales a los que se pueden obtener de su actividad normal, pues con
s6lo contar con el servicio de internet podran enviar su stock de productos

en cada farmacia y sus clientes o potenciales clientes podran saber donde



estan las opciones con precios mas competitivos y las promociones con la

gue cuente cada una de ellas.

1.4 Definicién del Proyecto

El negocio que se propone es la venta de productos farmaceéuticos en
general por medio de la web incluyendo en un mismo sitio diferentes
cadenas de farmacias. Como sabemos el E-business es la mejora del
negocio a través de la conectividad distribuyendo las nuevas tecnologias
en la cadena de valor para obtener agilidad, es asi que utilizando
herramientas hoy tan usadas como el correo electrénico o la havegacion en
internet proponemos hacer mas rapida la compra de cualquier articulo
conectando las cadenas de valor entre y a través de los negocios; y entre
el negocio y los consumidores, pues el proyecto hara posible el enlace
entre los consumidores finales y las farmacias usando un medio que hoy en
dia estad siendo mas popular y mas usado consiguiendo la mejora del
servicio, reduccién de costos y la apertura de este nuevo canal que hoy es
casi ilimitado. Adicionando a todo ésto un concepto relativamente nuevo
como es el E-commerce que incorpora a lo antes dicho el marketing, las

ventas y la compra de nuestros productos a través de internet.

Se ha aplicado a nuestro proyecto el CRM o relacién con los clientes

(POST — VENTAS) como un proceso clave para proporcionar la mayor



recuperacion de la inversion de los clientes (Cadenas de Farmacias) en el

entorno E- business.

Se ha aplicado para este proyecto la tecnologia CRM, dentro de los
procesos de puesta en marcha dentro del negocio los cuales explicaremos

a continuacion:

Para ingresar a la cadena de farmacias que ofrecen el servicio de entregas
a domicilio las mismas tendran que cancelar un valor para ser incluidos en
la pagina, que los hara participes de la oportunidad de publicar toda la
informacion que deseen incluso la apertura de nuevas sucursales y la
actualizacion de las bases de datos con precios Yy el inventario de
productos disponibles. Dando un servicio personalizado al cliente con el fin
de conseguir fidelidad por parte de los mismos al demostrarles las ventajas

gue pueden obtener y los nuevos caminos que pueden abrirse.

Se van a contactar por medio de los principales buscadores, publicidad on
line, medios impresos, colocando la publicidad del sitio propuesto en otras
paginas por medio de intercambio de banners o hasta que exista una
introduccibn mas firme en el mercado pagando por estos espacios
publicitarios. Luego de ir a la pagina web y de haberse registrado los

posibles clientes haran su pedido, en el mismo estaran los valores totales a



facturar y el establecimiento que €l selecciong, el sitio web se comunicara
con el local escogido para que proceda a enviar la compra usando los
datos proporcionados y con la respectiva factura emitida por la drogueria.
Todo este proceso debe ser llevado a cabo con rapidez asi como cualquier

requerimiento de informacion que haga el cliente por medio del portal.

El proyecto esta dividido en tres partes: uno para los administradores del
sitio 0 sea los creadores de este proyecto los mismos que tendran que
actualizar la informacion de stock, farmacias nuevas, productos, etc.
También el modulo de farmacias donde ellos podran ver en cualquier
momento y de forma inmediata los pedidos que se les han hecho a ellos y
los respectivos valores que deben cancelarnos.Ademas del portal
propiamente dicho que estara a disposicion del publico en general en la
misma que se podra apreciar la seccién de Contactenos donde se da un
espacio para que el cliente pueda enviar sugerencias o reclamos al lugar.
Es importante atender todas las peticiones que se nos hagan para tener un
buen servicio post —venta, mantener a los clientes y diferenciarnos de una
compra directa para lograr y mantener la preferencia tanto de los

consumidores finales como de las droguerias.



Una vez que el consumidor final haya registrado su pedido a la Farmacia
nosotros facturaremos a fin de mes un total del 10% de todas las ventas

donde se haya sido intermediario.

Los clientes y potenciales clientes son miembros de la comunidad del
website, y se les puede enviar promociones, boletines, noticias,

descuentos, etc.

1.5 Mision y Vision
1.5.1. Mision
Permitirr que el usuario de internet pueda hacer sus compras desde la
comodidad del lugar donde esté y recibirla en un tiempo minimo,
teniendo la oportunidad de escoger el lugar especifico donde comprarlo,

conociendo las farmacias suscritas de forma virtual.

Aumentar las ventas de las droguerias que adquieran este nuevo
servicio y disponer de mas publicidad para sus locales de una forma
econdmica y de manera permanente haciendo posible que sus clientes
nuevos o habituales conozcan en tiempo real la informacion de locales

nuevos, promociones, servicios especiales, etc.



1.5.2. Vision

Conquistar un segmento de mercado que no esta actualmente bien
atendido que se componen de personas que trabajan y usan como
medio indispensable el computador y que antes por necesidad tenian
que comprar personalmente productos que se encuentran en
droguerias, ganando la confianza del usuario final para que éste tenga
mas seguridad haciendo una compra via web que haciéndolo
personalmente. De esta manera se debe alcanzar el protagonismo y
liderazgo dentro de esta nueva forma de hacer negocios que

ciertamente cada dia se hard mas comun.

1.6. Objetivos del Proyecto

1.6.1.0Objetivos Generales

v' Ofrecer un e-Mercado novedoso , con un modelo de hacer
negocio que aproveche las ventajas que ofrece Internet.

v' Ofrecer informacion especializada sobre los productos y servicios
de los productores, asi como de los clientes potenciales.

v' Recopilar, analizar y distribuir la informacion existente.

v Enfatizar el servicio al Cliente y obtener remuneracién econémica.

v' Organizar y modelizar a los compradores.

v' Organizar y modelizar a los vendedores.
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v" Reducir costos de transacciones y aumentar velocidad con la que

éstas se llevan a cabo.

1.6.2. Objetivos Especificos
v Hacer posible que el negocio de ventas de productos
farmacéuticos via web y su posterior entrega a domicilio, se
convierta en una forma segura y conveniente para los usuarios
finales de adquirir este tipo de articulos.
v Hacer que esta forma de comercializar productos traigan
ganancias visibles y prontas para las farmacias inscritas de

manera que el negocio crezca de manera bilateral y progresiva.

1.7.Alcance del Proyecto

1.7.1. Médulo del Administrador

v' Se tendra una pantalla de ingreso con la cual por medio de una
contrasefia y un nombre de usuario se dara la autorizacion de la
manipulacion de las opciones de este médulo.

v' Se podran ver una lista de los pedidos hechos por medio del portal
detallando el cliente, fecha y total de los mismos.

v' Esta también a disposicién de la persona encargada de administrar
el portal las opciones de variedades, marcas y farmacias en las

cuales se podran ingresar, modificar o eliminar la informacion
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ingresada o la actualizacion de la misma dependiendo de los datos
proporcionados por las farmacias.

v' Se facturara por el porcentaje de ventas a las farmacias que
adquieren nuestros servicios.

v' Se podran registrar cambios en las cantidades de los pedidos esto

es cuando el pedido hecho por internet difiere de la entrega final.

1.7.2.Médulo Publico

v' La opcion de quienes somos proporciona a quien visite nuestro
portal una idea del giro del negocio, de que se trata el sitio y la
misidn que nos proponemaos con su puesta en marcha.

v/ Cuando se escoja la pestafita de Instalaciones se puede
observar las farmacias inscritas e informacion relevante sobre las
mismas. Ademas las farmacias interesadas en ingresar a
nuestro portal podran llenar un formulario de pre-inscripcion para
luego ser examinado para conseguir nuestra aprobacion y entrar
en nuestro portal

v" En la opcién de productos esta el carrito de compras donde el
usuario final formara la lista de su pedido y autorizara su envio y
en el caso de que no esté inscrito (ésto es no tenga clave y no

esté registrado), tendra oportunidad de hacerlo.
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v' En el portal el cliente podra ver las ventajas del mismo y podra
transmitir sus inquietudes, quejas o sugerencias dependiendo del

caso.

1.7.3.Md6dulo de Farmacias
v' El representante de cada una de las farmacias pordra digitando
su clave y su login acceder a los pedidos que se le han hecho

incluidos nuestros valores por comision

1.8 Beneficios del Proyecto

v

Automatizacion del servicio de mensajeria, ahorro de papeler”ia y
costos de comunicacion.

Aumentar la cartera de clientes.

Publicidad de los servicios y ventajas de cada una de las empresas
afiliadas.

Mayor volumen de ventas.

Mayor cobertura del negocio.

El tener un vendedor las 24 horas del dia, los 365 dias del afio.

1.9. Cronograma

En nuestro cronograma de actividades se ven reflejadas las tareas a nivel

general mas importantes que se realizaron hasta llegar a la finalizacién
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este proyecto y muestra de forma veraz la distribucion y planeacion del

tiempo que varia dependiendo de la complejidad de cada activida.

(Ver Anexo 1)

1.10. Recursos necesarios con que deben contar las farmacias para

acceder a nuestros servicios

v

v

Una computadora Personal.

Conexion a Internet.

Cuenta de Correo Electronico.

Servicio de Mensajeria para los envios de los pedidos a los clientes.
Envio del Inventario semanal de los productos disponibles de cada
farmacia.

Datos de las farmacias.

Registro o listado de clientes actuales.

1.11. Metodologia del Proyecto

1.11.1.Metodologia del Andlisis
1.11.1.1. Analisis Preliminar.
- Definicion de alcance.
- Objetivos.
- Caracteristicas.

- Estimacion de recursos.
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- Alternativas de solucion.

-Factibilidad Técnica, Econémica y Operativa.

El andlisis preliminar consiste en la evaluacion de las solicitudes
de proyectos de desarrollo de sistemas de informacion. No
incluye la recoleccion de detalles para describir el sistema de la
empresa, ni tampoco incluye un disefio detallado de solucion; Si
no que fundamentalmente es la reunion de la informacion que
permite evaluar los méritos de la solicitud del proyecto y emitir
un juicio, con conocimiento de causas con respecto a la

factibilidad del proyecto propuesto.

El andlisis debe de responder las siguientes preguntas al

estudiar los procesos:

¢, Qué es lo que hace?

¢, Como se hace?

¢, Con qué frecuencia se presenta?

¢, Qué tan grande es el volumen de transacciones o de
decisiones?

¢,Cual es el grado de eficiencia con que se efectian las tareas?

¢ Existe algun problema?.
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7. Si existe algun problema ¢ Qué tan serio es?

8. Si existe un problema ¢ Cudl es la causa que lo origina?.

Se deben de estudiar los procesos de la empresa mediante
entrevistas, cuestionarios y conversaciones con el personal
involucrado, esto con la finalidad de conocer sus opiniones,
ideas y proposicién de soluciones. También deben estudiarse
en su caso toda la documentacion que sea posible, como

manuales y reportes, hacer muestras de formas y documentos.

El andlisis preliminar tiene por objetivos:

1. Aclarar y comprender la solicitud del proyecto.

2. Determinar el tamafio del proyecto.

3. Evaluar los costos y beneficios de diversas opciones.

4. Determinar la factibilidad técnica y operacional de las diferentes
alternativas.

5. Reportar los hallazgos a la administracion y formular
recomendaciones que eshocen la aceptacién o rechazo de la

propuesta.

El analisis previo reune informacion principalmente por dos

métodos: 1) La revision de los documentos de la organizacion;
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y 2) La conduccion de entrevistas con los duefios de las

farmacias.

1.11.1.2. Anélisis Detallado
+ Definicidon detallada por funciones involucradas de: objetivos,

alcance, entradas, salidas y procesos.

PRODUCTO — - Diagramas de detalle.
- Las definiciones de los procesos

- Diccionario de datos

Los entregables juegan un papel muy importante en el desarrollo

de un proyecto informético. A continuacion listaremos los mas

importantes.

= Estudio de viabilidad:

= Descripcién breve del sistema propuesto y sus caracteristicas.

Nosotros somos los administradores del sitio web donde una
cadena de empresas que comparten una actividad comercial

(farmacias), en donde se ofrecen productos a posibles
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consumidores via on-line, la cual ofrecerda informacion

actualizada de su actividad comercial.

= Descripcion breve de las necesidades del negocio en el

sistema propuesto.

Para que nuestro negocio funcione requerimos de parte de
nuestros clientes (FARMACIAS) que tengan a su disposicion
los siguientes elementos basicos: computadora personal,
conexion a internet, cuenta de correo electrénico, servicio de
mensajeria y ademas necesitamos tener a nuestra disposicion
los inventarios actualizados de cada sucursal con la frecuencia
que nosotros solicitemos dependiendo del estudio de la rotacion

de los inventarios.

Concluimos que el tipo de nuestro negocio es un B2B
(business to business), porque tratamos con las empresas
antes dichas. Pero nuestro negocio no se llevaria a cabo si no
lo complementamos con la buena relacion y el mantenimiento
de nuestros usuarios finales, que adicionan la combinacion de
un B2C(business to consumers) que en conjunto forman toda

la estructura del negocio.
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= Estudio de los beneficios que producira el sistema.

Automatizacién del servicio de mensajeria, ahorro de
papeleria y costos de comunicacion

Aumentar la cartera de clientes

Publicidad de los servicios y ventajas de cada una de las
empresas afiliadas

Mayor volumen de ventas

Mayor cobertura del negocio

El tener un vendedor las 24 horas del dia, los 365 dias del afio
Todos estos beneficios se los podra obtener porque nuestra
propuesta ha encontrado un nicho de mercado que no ha sido
atendido como es que el usuario final sepa en qué lugar y en qué
ubicacion hay un articulo que el requiere en el lugar en que se
encuentra, teniendo como nuestro objetivo servirlos con
excelencia, para asi ser una opcién que pueda ampliar estos
negocios, debido a que el gran campo de personas que navegan
en la web tendrdn mas conocimiento de ubicaciones,
promociones, articulos, precios de las farmacias que estan

suscritas en nuestro sitio.

La herramienta que se utiliza a la hora de descomponer y

documentar el trabajo de un proyecto, como un conjunto de
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tareas. Habitualmente se le conoce como WBS (Work
Breakdown Structure) que literalmente significa estructura de
descomposicion del trabajo. Es un método de representar de
forma jerarquica los componentes de un proceso o0 producto.
Puede ser utilizado para documentar la descomposicion de un

proceso, la descomposicion de un producto, o de forma hibrida.

0.0. Proyecto Cadena
de Farmacias

[ | | | |

1.0. Especificar 2.0. Analizar 4.0. Codificacio 5.0. Pruebas

necesidades Procesos 30 o
DisefiarAplicacidn

. . o o 5.1.
1_.1. Estudiar i 2.1. Estudiar 3.1. Disefio 4.1. Creacion Prueba de
|| sistema actual || | procesos = DD | de Esquema —
Unidades
1.2. ide. Nuevas 29 Estudiar 32 Disefio 4.2. Codificacion 52 Prueba del
||| caracteristicas L datos —| programas L_||de programas —|| sistema
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Dentro de los modelos de E-commerce por todas las
necesidades que debemos cubrir nuestro proyecto es una
combinacion del StoreFront Model y del Shopping Cart
Technology porque como hemos dicho se manejan
transacciones, se provee informacion de cada una de las
sucursales dentro de cada cadena de farmacia y los
consumidores finales y las farmacias pueden interactuar con
nuestro sitio en el momento que asi lo deseen, disponiendo de
catalogos actualizados de productos (siempre y cuando las
sucursales envien su inventario actualizado), pedidos a través de
la web, administracion de datos de los clientes, todo esto dentro

del StoreFront Model.

Dentro del Shopping Cart Technology nuestro proyecto
permitira acumular items de articulos deseados simulando un
carrito de compras asi como modificarlos o eliminarlos hasta
tener la orden de pedido final y podremos almacenar informacion

tanto del producto como de nuestros clientes.

= Se ha visto la oportunidad de plantear un negocio nuevo que
satisfaga las necesidades del ciudadano en forma automatizada.

Se propone un andlisis costo-beneficio en donde se va a arrojar
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una relacion que sera interesante por los ingresos adicionales

gue se pueden conseguir en su actividad normal.

1.11.2.Metodologia del Disefio

Se realizan los siguientes diagramas para el disefio del sistema:

Diagramas de Flujo de Datos (DFDs)

Es una técnica grafica.

Ayuda a modelar las funciones que debe realizar el sistema y los
datos que fluyen entre ellas.

Normalmente se apoya en otras técnicas de descripcion textual para
completar la vision del sistema a desarrollar:

- Diccionario de Datos

- Especificaciones de Proceso

Definicion

Un DFD es un diagrama en forma de red que representa, a diferentes
niveles de abstraccion, el flujo de datos y las transformaciones que se
aplican sobre ellos al moverse desde la entrada hasta la salida del
sistema.

En los diferentes niveles del DFD se iran detallando las funciones

realizadas mediante refinamientos sucesivos.
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El objetivo del diagrama de flujo de datos es la obtencién de un
modelo l6gico de procesos que represente el sistema, con
independencia de las restricciones fisicas del entorno. Asi se facilita
su comprension por los usuarios y los miembros del equipo de

desarrollo.

Diccionario de Datos

- Definicién: Es una lista organizada de los datos utilizados por el
sistema. Estos aparecen en el DFD en forma de flujos de datos y
almacenes.

- Se crea durante la fase de analisis a la vez que los DFDs del
sistema.

- Habré tres tipos de entradas:

- Flujos de datos

- Almacenes

- Datos elementales

Casos de Uso

Los objetivos de los casos de uso son los siguientes:

- Capturar los requisitos funcionales del sistema y expresarlos desde
el punto de vista del usuario.

- Guiar todo el proceso de desarrollo del sistema de informacion.
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Los casos de uso proporcionan, por tanto, un modo claro y preciso de
comunicacion entre cliente y desarrollador. Desde el punto de vista del
cliente proporcionan una vision de “caja negra”’ del sistema, esto es,
como aparece el sistema desde el exterior sin necesidad de entrar en
los detalles de su construccion. Para los desarrolladores, suponen el
punto de partida y el eje sobre el que se apoya todo el desarrollo del
sistema en sus procesos de andlisis y disefio.

- Simplificar la complejidad del sistema, representando los diferentes
procesos de que consta.

- Facilitar el mantenimiento del sistema.

Diagrama de Transicion de Estados

Un diagrama de transicion de estados muestra el comportamiento
dependiente del tiempo de un sistema de informacion. Representa los
estados que puede tomar un componente 0 un sistema y muestra los

eventos que implican el cambio de un estado a otro.



CAPITULO 2
2. ANALISIS

2.1.Levantamiento de informacion
2.1.1.Farmacos sin prescripcion médica:resefa historica

Los farmacos sin prescripcibon médica son los productos
accesibles sin receta médica. Permiten aliviar muchos sintomas
molestos y curar algunas enfermedades de manera simple y sin

los gastos de una consulta médica.

Sin embargo, la revolucion de la automedicacion de los ultimos
veinte afos, fomentada por la disponibilidad de farmacos
seguros y eficaces de venta sin prescripcion meédica, requiere

sentido comun y responsabilidad.

Hace algun tiempo, muchos farmacos eran accesibles sin

prescripcion médica. Antes de que existieran los organismos
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oficiales competentes, casi todo se podia introducir en un frasco
y vender como un remedio seguro. El alcohol, la cocaina, la
marihuana y el opio eran algunos de los productos que se
vendian sin prescripcion médica y sin informar a los usuarios.
En algunos paises la promulgacion de leyes especificas otorgo
una cierta autoridad al Estado para emitir normas, pero no se
determinaron pautas claras sobre qué farmacos se podian

vender con o sin prescripcion médica.

Por ello se enmendaron leyes para resolver problemas de
seguridad y clarificar la diferencia entre farmacos con y sin
prescripcion médica. Los farmacos con prescripcibn médica
eran compuestos que podian provocar dependencia, ser toxicos
0 inseguros para el uso excepto bajo control médico. Cualquier

otra sustancia se podia vender sin prescripcion médica.

Segun leyes posteriores, los farmacos de venta sin prescripcion
meédica debian reunir los requisitos de seguridad y eficacia al
mismo tiempo. Sin embargo, lo que si funciona para un
paciente puede no servir para otro. Ademas, cualquier farmaco
puede causar efectos adversos. Algunas personas se refieren a
los efectos adversos como efectos secundarios, pero este

término no aclara que los efectos adicionales sean, por lo
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general, indeseados. Sin un sistema organizado que informe de
los efectos adversos de los farmacos de venta sin prescripcion
meédica, los organismos oficiales y los fabricantes de farmacos

no disponen de medios para conocer su frecuencia y gravedad.

Finalmente, en los Ultimos afios se ha producido un cambio
importante: muchos farmacos que se vendian con prescripcion

médica han pasado a venderse sin receta.

2.1.2.Consideraciones sobre la seguridad

La seguridad es la preocupacion principal de los organismos
oficiales para determinar si un farmaco accesible sélo con
prescripcidon médica puede pasar a venderse sin receta. Todos
los farmacos tienen beneficios y riesgos, es decir, se deben
tolerar algunos riesgos si se quieren obtener los beneficios de
un farmaco. Sin embargo, se debe definir un grado aceptable

de riesgo.

La seguridad de un farmaco de venta sin prescripcion médica
depende de su uso adecuado. El uso apropiado lo determina
con frecuencia el propio consumidor, por lo que cabe un
margen de error. Por ejemplo, la mayoria de los dolores de

cabeza no son peligrosos, pero en casos excepcionales un
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dolor de cabeza puede ser una sefial de alarma que indique la
presencia de un tumor o una hemorragia cerebral. De la misma
manera, lo que parece ser acidez de estomago podria ser la
alarma de un inminente infarto cardiaco. Por ultimo, debe
emplearse el sentido comun para determinar si un sintoma o

dolencia es leve o requiere atencién médica.

Los fabricantes y los organismos oficiales intentan compensar
seguridad y eficacia, determinando las dosis apropiadas de los
farmacos que se venden sin receta. Cuando se adquieren
farmacos sin prescripcion médica, se deben leer y seguir las
instrucciones con cuidado. Dado que el mismo nombre
comercial se puede aplicar a una formula de liberacion
inmediata o a una férmula de liberacion controlada (liberacién
lenta), se debe comprobar la etiqueta cada vez que se adquiere

un producto. No es seguro asumir que la dosis es la misma.

En los dltimos afos se ha producido un aumento excesivo de
marcas, por eso también es importante controlar los
componentes y no fiarse de los nombres comerciales
conocidos. Por ejemplo, se dispone de mas de una docena de
formulaciones diferentes de un mismo nombre comercial con

una gran variedad de componentes. No todos los productos de
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un cierto antiacido contienen los mismos componentes (algunos
contienen o6xidos de aluminio y magnesio, otros contienen
carbonato célcico). Al seleccionar un producto, se debe saber
qué ingrediente es el mas apropiado para un problema

especifico.

Algunas personas experimentan efectos adversos ocasionados
por farmacos de venta sin receta, aunque los utilicen de forma
correcta. Por ejemplo, la anafilaxia, una reaccion alérgica grave
y rara ocasionada por analgésicos como la aspirina, el
ketoprofeno, el naproxeno o el ibuprofeno, puede producir
urticaria, picores, problemas respiratorios y colapso
cardiovascular. Estos farmacos pueden también irritar el

aparato digestivo y causar Ulceras.

A menudo, las etiguetas de los farmacos de venta sin
prescripcion médica no facilitan la lista completa de las posibles
reacciones adversas. Debido a esto, se cree que estos
farmacos presentan pocos o0 ningun efecto adverso. Por
ejemplo, el prospecto de un analgésico solo recomienda no
tomar el farmaco durante mas de 10 dias. La informacion de la
caja, el envase y el prospecto que acompafian al farmaco no

describen los posibles efectos adversos graves debidos al uso
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prolongado. Como consecuencia, las personas que sufren dolor
o inflamacion crénica pueden tomar el farmaco mucho tiempo

sin tener en cuenta los problemas que pueden surgir.

2.1.3.Analgésicos y antiinflamatorios

Los analgésicos de venta sin prescripcion médica como la
aspirina, el ibuprofeno, el ketoprofeno, el naproxeno y el
paracetamol (acetaminofén) son seguros si se administran
durante periodos breves. Todos, excepto el paracetamol,
reducen también la inflamacion y estdn catalogados como
farmacos antiinflamatorios no esteroideos (AINE). Sus etiquetas
aconsejan evitar su uso durante mas de 7 a 10 dias. Se debe
consultar al médico si los sintomas empeoran 0 no

desaparecen.

2.1.3.1Aspirina

El analgésico de venta sin prescripcibn médica mas
antiguo y barato es la aspirina (acido acetilsalicilico). La
aspirina y otros farmacos antiinflamatorios no esteroideos
bloguean la enzima cicloxigenasa, que es crucial para la
creacion de prostaglandinas. Las prostaglandinas son

sustancias similares a las hormonas que alteran el
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didmetro de los vasos sanguineos, elevan la temperatura
corporal como respuesta a la infeccion y desempefian un
papel crucial en la coagulacion de la sangre, ademas de
otros efectos. La liberacion en el organismo de
prostaglandinas como respuesta a una lesion (quemadura,
rotura, torcedura o distension muscular) produce

inflamacion, enrojecimiento e hinchazon.

Dado que las prostaglandinas desempefian un papel
protector del aparato digestivo contra el &cido gastrico,
tomar aspirina o un farmaco similar puede causar
trastornos gastrointestinales, tlceras y hemorragias. Todos
los farmacos antiinflamatorios no esteroideos, incluyendo
la aspirina, pueden causar acidez, indigestion y Ulceras

pépticas.

Los compuestos tamponados pueden disminuir los efectos
directos irritantes de la aspirina. Estos productos contienen
un antiacido, que crea un medio alcalino que intensifica la
disolucién de la aspirina y puede reducir el tiempo durante
el cual la aspirina esta en contacto con el estbmago. Sin

embargo, dado que el tampon no puede contrarrestar la
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reduccion de prostaglandinas, la aspirina puede irritar el

estbmago.

La aspirina con envoltura entérica se ha fabricado para
pasar intacta a través del estomago y disolverse en el
intestino delgado, minimizando la irritacion directa. Sin
embargo, la aspirina revestida de este modo se absorbe
irregularmente. Es probable que la ingestion de alimentos
demore el vaciado del estbmago y, por lo tanto, retrase la

absorcién de este tipo de aspirina y el alivio del dolor.

Dado que la aspirina puede interferir con la coagulacion de
la sangre, los pacientes que la toman presentan un mayor
riesgo de hemorragias. Las personas que se lesionan con
facilidad son especialmente vulnerables. Cualquier
paciente con procesos hemorrgicos o presion arterial alta
no controlada debe evitar la aspirina, excepto bajo control
médico. Si se wusan simultaneamente aspirina y
anticoagulantes (como la warfarina) se puede provocar
una hemorragia grave. Por lo general, la aspirina no debe
administrarse durante la semana previa a una intervencion

quirdrgica.
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La aspirina puede también agravar el asma. Los pacientes
gue sufren de polipos nasales son propensos a desarrollar
asma si toman aspirina. La alergia a la aspirina puede
producir erupciones cutaneas o dificultades graves en la
respiracion. En dosis altas, la aspirina puede causar

zumbidos en los oidos.

Los nifios y adolescentes que tienen o pueden tener gripe
o varicela no deben tomar aspirina porque pueden
desarrollar el sindrome de Reye. A pesar de ser poco
frecuente, el sindrome de Reye puede tener graves

consecuencias, incluso la muerte.

2.1.3.2.Ibuprofeno, ketoprofeno y naproxeno

En algunos paises, el ibuprofeno ha sido reclasificado,
pasando de farmaco con prescripcion médica a farmaco
de venta libre, sin prescripciéon. El ibuprofeno con
prescripcidbn médica se presenta en comprimidos de 300,
400, 600 y 800 miligramos; el ibuprofeno sin prescripcién

s6lo esta disponible en comprimidos de 200 miligramos.

El ketoprofeno también ha sido aprobado como farmaco

sin prescripcion médica. El ketoprofeno con prescripcion
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se presenta en capsulas de 25, 50 y 75 miligramos y en
capsulas de liberacién prolongada de 100 miligramos. El
ketoprofeno sin prescripcion médica soélo esta disponible

en presentacion de 25 miligramos.

El naproxeno también fue aprobado como farmaco sin
prescripcion. El naproxeno con prescripcion meédica se
presenta en formulacién de 250, 375 y 500 miligramos. El
naproxeno sin prescripcion solo estd disponible en
formulaciéon de 200 miligramos. La posologia y pauta de
tratamiento para el naproxeno sin prescripcion meédica
recomienda que no se exceda la dosis de 3 grageas cada
24 horas, salvo indicacién médica. Los adultos mayores de
65 afios no deben tomar mas de una gragea cada 12

horas, a menos que el médico indique lo contrario.

Por lo general, se cree que el ibuprofeno, el ketoprofeno y
el naproxeno son mas suaves para el estbmago que la
aspirina, aunque pocos estudios han comparado
realmente estos farmacos. Al igual que la aspirina, el
ibuprofeno, el ketoprofeno y el naproxeno pueden causar
indigestion, nauseas, diarrea, acidez, dolor de estobmago y

Ulceras. Otros efectos adversos incluyen somnolencia,
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vértigo, zumbidos en los oidos, trastornos visuales,
retencion de agua y dificultades respiratorias. Aunque el
ibuprofeno, el ketoprofeno y el naproxeno no perjudican la
coagulacion de la sangre mas que la aspirina, no se deben
combinar con anticoagulantes como la warfarina, excepto
bajo un estricto control médico. Asi mismo, el control
meédico es necesario antes de administrar ibuprofeno,
ketoprofeno o0 naproxeno a individuos con problemas
renales o hepaticos, insuficiencia cardiaca o presion

arterial alta.

Algunos farmacos prescritos para el corazén y la presion
arterial no actian tan bien si se combinan con estos
antiinflamatorios. Los individuos que toman bebidas
alcohdlicas regularmente pueden tener mayor riesgo de

afeccion del estbmago, Ulceras y disfuncion hepatica.

Los pacientes alérgicos a la aspirina pueden también serlo
al ibuprofeno, ketoprofeno y naproxeno. Las erupciones
cutaneas, picores, o dificultades de respiracion requieren

atencion médica inmediata.
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2.1.3.3.Paracetamol (acetaminofén)

Originariamente comercializado para el dolor y la fiebre en
los nifios, el paracetamol se convirti6 en farmaco sin
prescripcion meédica. El paracetamol es mas o menos
comparable a la aspirina en su potencial analgésico y
accion antitérmica, pero tiene menor actividad
antiinflamatoria que la aspirina, el ibuprofeno, el
ketoprofeno o el naproxeno. La via de accion del

paracetamol todavia no se conoce con exactitud.

Nuevas investigaciones sugieren que el paracetamol
proporciona alivio con frecuencia contra los dolores de la
artrosis. En uno de los estudios, el paracetamol fue tan
eficaz como el ibuprofeno para aliviar los sintomas de
artritis en la rodilla. El paracetamol presenta pocos efectos
adversos en el estbmago. Los pacientes que no toleran la
aspirina, el ibuprofeno, el ketoprofeno o el naproxeno,
toleran con frecuencia el paracetamol. La ausencia de
complicaciones en el estomago ha llevado a algunos a
creer que el paracetamol no tiene efectos adversos. Sin
embargo, si se administra en dosis altas durante periodos

prolongados se pueden correr algunos riesgos, como por
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ejemplo trastornos renales. El uso regular de otros
farmacos antiinflamatorios no esteroideos, excepto la
aspirina, puede aumentar también el riesgo de

enfermedades renales.

Una sobredosis de més de 15 gramos de paracetamol
puede producir una lesion hepatica irreversible. Dosis
menores durante periodos prolongados de tiempo no
implican lesiones del higado graves. Los consumidores de
cantidades importantes de alcohol presentan mas riesgo
de afecciones hepdticas por el uso exagerado de
paracetamol. El ayuno puede contribuir a la lesion
hepatica. Se necesita una investigacion adicional, pero las
observaciones hasta el momento sugieren que las
personas que toman paracetamol y dejan de comer por
causa de un fuerte resfriado o una gripe pueden presentar

lesiones del higado.

Muchos productos de venta sin prescripcion médica, como
los remedios contra alergias, resfriados, tos, gripe, dolor y
sinusitis contienen paracetamol. Se debe evitar el tomar
simultaneamente  varios far-macos que contengan

paracetamol.
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Algunos analgésicos de venta sin prescripoian

Concentracion del
componente Usos Posihles problemas
{myg = miligramos)

Productos fque cohtienen aspirina

Productos que contienen ibuprofeno, ketoprofeno o naproxeno

Productos gque contienen paracetamol {acetaminofén)

Productos que contienen salicilato




2.1.4.Remedios para los resfriados

Se han identificado mas de 100 virus como responsables del
resfriado comun y todavia no se dispone de un tratamiento
curativo. La gente gasta muchisimo dinero cada afio tratando
de aliviar los sintomas del resfriado. Sin embargo, algunas
autoridades mantienen que si un individuo no toma nada el
resfriado desaparece al cabo de una semana y que al tomar un
farmaco se siente mejor al cabo de 7 dias. Los nifios son
especialmente propensos a contraer resfriados y a recibir
medicacion, a pesar de no haberse probado la eficacia de estos

farmacos para nifios en edad preescolar.

Cada sintoma del resfriado se debe tratar con un farmaco
distinto. En realidad, es dificil encontrar remedios para el
resfriado con un solo componente. La mayoria de los remedios
contiene wuna variedad de farmacos (antihistaminicos,
descongestionantes, analgésicos, expectorantes y calmantes

para la tos) disefiados para tratar muchos sintomas.

Los calmantes para la tos, los expectorantes o los analgésicos
no alivian la sensacion de nariz congestionada. Si la tos es el
problema, ¢por qué tomar un antihistaminico o un

descongestionante? Si el dolor de garganta es el Unico sintoma,

38



es probable que funcione un analgésico (paracetamol, aspirina,
ibuprofeno o naproxeno). Pueden ser utiles los comprimidos
para la garganta, especialmente aquellas con un anestésico
local como la diclonina o la benzocaina, o las gargaras con
agua y sal (media cucharada de sal en 250 ml de agua tibia).
Dar con el tratamiento adecuado para cada sintoma en
particular puede convertirse en un desafio. Leer los prospectos

o consultar al farmacéutico puede resultar util.

En ocasiones, un resfriado o la tos pueden indicar una
enfermedad mas grave. Se debe consultar al médico si los
sintomas persisten mas de una semana, especialmente si hay
dolor de pecho o si la tos produce esputos oscuros. Es raro que
la fiebre y el dolor aparezcan en el transcurso de un resfriado
comun; su presencia puede indicar que se trata de una gripe o

de una infeccidn bacteriana.

2.1.4.1.Antihistaminicos

Muchos expertos creen que los antihistaminicos no se
deben incluir en los remedios contra el resfriado que se
venden sin receta. El problema es que los antihistaminicos
pueden provocar somnolencia y debilidad. Por ello, es

peligroso conducir automoviles, manejar equipos pesados
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y ocuparse de otras actividades que requieren un estado
de alerta. Las personas mayores son particularmente
propensas a padecer los efectos adversos de los
antihistaminicos y pueden acusar sintomas de vision
borrosa, ligeros mareos, boca seca, dificultad para orinar,
estrefiimiento y confusion. Los nifios pueden experimentar
ocasionalmente insomnio o hiperactividad debido a los
antihistaminicos. A pesar de la difusibn generalizada de
los problemas que estos riesgos conllevan, la mayor parte
de los remedios contra el resfriado contienen
antihistaminicos. Una vez mas, la lectura atenta de las
etiquetas o la solicitud del consejo del farmacéutico son

muy Uutiles.
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2.1.4.2.Descongestionantes

Cuando los virus invaden las membranas mucosas,
especialmente en las fosas nasales, los vasos sanguineos
se dilatan causando tumefaccion. Los descongestionantes
constrifien los vasos para producir alivio. Los principios
activos de los descongestionantes orales incluyen la
seudoefedrina, la fenilpropanolamina y la fenilefrina. La
fenilpropanolamina es también el componente principal de
muchos otros productos dietéticos que se venden sin

prescripciéon médica.

Los efectos adversos de los descongestionantes pueden
incluir nerviosismo, agitacion, palpitaciones e insomnio.
Dado que estos farmacos se distribuyen por el organismo,
constrifien otros vasos sanguineos (no sélo los de las
fosas nasales) y es posible que aumenten la presion
arterial. Por esta causa los hipertensos o los enfermos del
corazon soélo deben tomar descongestionantes bajo control
meédico. Otras enfermedades que requieren control médico
si se administran descongestionantes son la diabetes, las

afecciones cardiacas y el hipertiroidismo.
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Para evitar estas complicaciones con frecuencia se usan
pulverizadores nasales, que alivian los tejidos nasales
inflamados sin afectar otros oOrganos. Sin embargo, los
pulverizadores nasales actian tan rapido y son tan
eficaces que muchos pacientes intentan usarlos mas alla
del limite de 3 dias indicado en la etiqueta. Esto puede
conducir al circulo vicioso de una congestion nasal por un
efecto de rebote. Cuando el efecto del farmaco
desaparece, los capilares de las fosas nasales se pueden
expandir, causando congestion y sensacion de falta de
aire. Esta sensacion seria tan incomoda que se volveria a
usar el pulverizador. Este uso genera una dependencia del
farmaco que puede durar meses o afios. A veces,
interrumpir la administracion requiere la supervisiéon de un
meédico especializado en enfermedades del oido, la nariz 'y

la garganta.

Los pulverizadores nasales de accion prolongada incluyen
los farmacos oximetazolina y xilometazolina, cuyo efecto

dura hasta 12 horas. No deben usarse mas de 3 dias.
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2.1.4.3.Remedios paralatos

La tos es un reflejo natural frente a la irritacion de los
pulmones; libera a los pulmones del exceso de
secreciones 0 mucosidad. Si un individuo esta
congestionado pero puede expectorar, no es aconsejable

eliminar una tos tan productiva.

Es muy dificil encontrar calmantes para la tos con un solo
componente. Con frecuencia, se agregan expectorantes a
los remedios para la tos. Algunos expertos opinan que la
combinacién de un farmaco que facilita la expulsion de la
flema con otro farmaco que suprima la tos parece un
contrasentido. Se supone que la guafenesina, un
expectorante que se encuentra en varios productos para la
tos, ayuda a liberar las secreciones pulmonares, facilitando
la produccion de esputo. Sin embargo, el beneficio real del

farmaco es dificil de establecer.

La tos no productiva o seca puede ser muy irritante,
especialmente de noche; los calmantes de la tos pueden
aliviar y ayudar a conciliar el suefio. La codeina, un
calmante de la tos muy eficaz, puede ser util de noche

debido a que tiene un leve efecto sedante. Dado que la
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codeina es un narcotico, se teme que pueda causar
adiccion. En realidad, la adiccién es poco frecuente, pero
en muchos paises se exige que la codeina se venda sélo
con prescripcion médica y en otros se permite al
farmacéutico vender medicinas para la tos con codeina

sélo si el cliente firma una solicitud.

La codeina causa nauseas, vomitos y estrefiimiento en
algunas personas. Dado que se pueden producir ligeros
mareos, somnolencia o vértigo, las medicinas para la tos
gue contengan codeina no se deben administrar a
personas que tienen que conducir un vehiculo o
desempefiar una tarea que requiera concentracion. La
alergia a la codeina es poco comun. Los efectos adversos
pueden aumentar si se toman depresores del sistema
nervioso central como el alcohol, sedantes, somniferos,
antidepresivos o antihistaminicos al mismo tiempo que la
codeina. Por lo tanto, estas combinaciones solo se deben

llevar a cabo bajo control médico.

El dextrometorfano es el ingrediente mas frecuente en los
remedios para la tos de venta sin prescripcion médica. Su

eficacia para suprimir la tos es mas o menos comparable a
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la de la codeina. Los efectos adversos son raros, aunque
pueden presentarse trastornos del estbmago o

somnolencia.

2.1.5.Farmacos para adelgazar

Se cree que las medicinas para adelgazar suprimen la
sensaciéon de hambre y son Utiles para seguir una dieta baja en
calorias. Se han aprobado dos componentes para este
propasito: la fenilpropanolamina, que también actia como un
descongestionante en muchos remedios para el resfriado y la
alergia, y la benzocaina, un anestésico local que insensibiliza
las papilas gustativas. La benzocaina se encuentra
principalmente en forma de goma de mascar, caramelos o los
comprimidos que se disuelven en la boca. Se administra antes

de las comidas.

En un estudio, los pacientes que seguian una dieta con la
ayuda de la fenilpropanolamina perdieron mas peso que con un
placebo de apariencia idéntica. Sin embargo, la diferencia de
peso perdido fue minima (alrededor de 2 kilos). La eficacia de la
fenilpropanolamina sélo se ha probado durante 3 o 4 meses

aproximadamente. La fenilpropanolamina es mas util cuando
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forma parte de un programa que incluye ejercicio fisico y

cambios en los habitos alimentarios.

La dosis de fenilpropanolamina en farmacos para adelgazar es
mas alta que en los remedios para el resfriado y la alergia.
Pueden producirse efectos adversos como nerviosismo,
insomnio, vértigo, intranquilidad, dolor de cabeza y nauseas si
se toma una dosis superior a la recomendada. En algunos
casos se han experimentado efectos adversos con la dosis
habitual. Algunos individuos pueden también sentir inquietud o
agitacion y experimentar alucinaciones pocas horas después de

haber tomado fenilpropanolamina.

El efecto adverso mas inquietante es un significativo aumento
de la presion arterial. Las dosis altas de fenilpropanolamina sola
0 en combinaciébn con otros farmacos, o su uso durante
periodos prolongados, pueden producir un accidente vascular
cerebral u otras afecciones cardiovasculares en personas

propensas.

Debido a la posibilidad de las interacciones entre farmacos, es
importante el control del médico o farmacéutico antes de tomar
cualquier farmaco que contenga fenilpropanolamina. Los

prospectos advierten a los diabéticos, a los que sufren de
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afecciones de la tiroides, de presion arterial alta o de afecciones
cardiacas, que no es recomendable tomar farmacos para
adelgazar sin control médico. Los inhibidores de Ia
monoaminooxidasa, farmacos que se prescriben para la
depresion, pueden tener una interaccibn con la
fenilpropanolamina causando un peligroso aumento de la

presion arterial.

2.1.6.Antiacidos y digestivos

La acidez, la indigestién y el ardor de estbmago son algunos de
los términos usados para describir las molestias
gastrointestinales. El autodiagnéstico de una indigestion es
arriesgado porque las causas pueden ir desde una imprudencia
menor en la dieta a una Ulcera péptica o incluso un cancer de
estdbmago. A veces los sintomas de una afeccién cardiaca se
parecen a los de una indigestion aguda. Aunque muchos
individuos tratan la acidez por su cuenta, es mejor acudir al

meédico si los sintomas se prolongan mas de 2 semanas.

El objetivo del tratamiento es prevenir la produccion de acido
del estdbmago o neutralizarlo. Los bloqueadores de los
receptores H2 para la histamina, incluyendo la cimetidina, la

famotidina, la nizatidina y la ranitidina, reducen la cantidad de
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acido producido en el estbmago y ayudan a prevenir el ardor.
Los antiacidos son agentes neutralizadores y actian mas
rapidamente. A pesar de que los antiacidos no pueden
neutralizar completamente el pH extremadamente acido del
estbmago, si pueden elevar el pH desde 2 (muy acido) hasta
valores entre 3 y 4. Esto neutraliza casi el 99 por ciento del
acido del estbmago y alivia de forma significativa los sintomas

en la mayoria de las personas.

La mayor parte de los productos antiacidos contienen uno o
mas de los cuatro componentes principales: sales de aluminio,
sales de magnesio, carbonato calcico y bicarbonato sodico.
Todos los componentes actlan en un minuto o menos, pero la
duracion de su efecto es variable. Algunos productos alivian los
sintomas durante 10 minutos aproximadamente, mientras que
otros son efectivos durante mas de una hora y media. Los
bloqueadores histaminicos necesitan mas tiempo para actuar

pero su efecto es méas prolongado.

Los antiacidos pueden tener interacciones con muchos y
diferentes farmacos de prescripcion meédica, por lo que se debe
consultar a un farmacéutico sobre las interacciones entre

farmacos antes de tomarlos. Toda persona con afecciones

48



cardiacas, hipertension o problemas renales debe consultar al
médico antes de tomar un antiacido. La cimetidina también
puede tener interacciones con algunos farmacos de
prescripcion meédica; por lo tanto, su uso necesita ser

controlado cuidadosamente por un médico o un farmacéutico.

2.1.6.1Aluminio y magnesio

Los antiacidos que contienen sales de aluminio y
magnesio juntos pueden parecer ideales porque cada
componente complementa al otro. El hidroxido de aluminio
se disuelve lentamente en el estbmago y comienza a
actuar gradualmente proporcionando un alivio prolongado.
También causa estrefiimiento. Las sales de magnesio
actian rapido y neutralizan los acidos eficazmente, pero
también pueden actuar como laxante. Los antiacidos que
contienen simultaneamente aluminio y magnesio parecen
ofrecer lo mejor de ambos elementos: alivio rapido y
prolongado con menor riesgo de diarrea o de

estreflimiento.

Sin embargo, se ha cuestionado la seguridad a largo plazo

de los antidcidos que contienen aluminio. ElI uso
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prolongado puede debilitar los huesos al agotar el fosforo y

el calcio del organismo.

2.1.6.2.Carbonato célcico

La creta (carbonato calcico) ha sido el principal antiacido
durante  mucho tiempo. EI carbonato calcico actia
rapidamente y neutraliza los acidos durante un tiempo
relativamente prolongado. Otra ventaja es que representa
una fuente econdmica de calcio. Sin embargo, una
persona puede llegar a sufrir una sobredosis de calcio. La
cantidad méxima diaria no debe exceder los 2 000

miligramos a no ser que el médico aconseje lo contrario.

2.1.6.3.Bicarbonato soédico

Uno de los antiacidos mas econdmicos y mas accesibles
no estad demasiado lejos de cualquier armario de cocina. El
bicarbonato (bicarbonato sédico) ha sido utilizado como
neutralizante de la acidez durante décadas. El eructo del
bicarbonato sédico es causado por la liberacion del gas

anhidrido carbénico.

El bicarbonato sodico es una excelente solucién a corto

plazo para la indigestion. Pero demasiado bicarbonato
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puede destruir el equilibrio acido-base del organismo
causando una alcalosis metabolica. Su elevado contenido
en sodio también puede causar problemas a individuos

con insuficiencia cardiaca o con presion arterial alta.

2.1.7.Fa&rmacos contra el mareo

Los farmacos usados para prevenir mareos son los
antihistaminicos. Se prescriben ocasionalmente pero también
son accesibles como farmacos de venta sin receta médica. Los
farmacos contra el mareo son mas efectivos si se toman 30 o

60 minutos antes de un viaje.

Con frecuencia, los farmacos contra el mareo causan
somnolencia y falta de atencién. En efecto, la difenhidramina,
uno de los farmacos contra el mareo, es el principio activo de la
mayor parte de los somniferos de venta sin receta. No deben
tomarse estos medicamentos si se debe conducir un automovil,
una embarcaciéon u otro vehiculo, o desempefiar una actividad
qgue requiera una atencion especial. Los farmacos contra el
mareo no deben tomarse junto con alcohol, somniferos o
tranquilizantes, dado que pueden causar efectos adicionales
inesperados. Los efectos adversos son mas comunes en las

personas de edad avanzada.
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Son menos frecuentes otros efectos adversos como vision
borrosa, confusion, dolor de cabeza, dolor de estomago,
estrefiimiento, palpitaciones o dificultad para orinar. En los
bebés y los nifios pequefios pueden provocar estados de
agitacion, por lo que solo se utilizardn estos farmacos bajo
control médico. Una dosis demasiado alta en un nifio pequefio

puede causarle alucinaciones e incluso convulsiones.

Los individuos con glaucoma de angulo cerrado, inflamacion de
la préstata o estrefliimiento, no deben tomar farmacos contra el

mareo sin recomendacién médica.

Farmacos para el mareo:
precauciones en nifios

Nifios gque no deben
tomar el farmaco

Principio activo

2.1.8.Somniferos

Los somniferos de venta sin receta meédica sirven para tratar

una noche en blanco ocasional y no un insomnio cronico,
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indicativo de un problema mas grave. No es recomendable
tomar somniferos de venta sin receta durante mas de una

semana o 10 dias.

Los antihistaminicos difenhidramina y doxilamina son principios
activos usados como somniferos de venta sin prescripcion.
Estos farmacos producen somnolencia o aturdimiento y pueden
interferir la concentracion o la coordinaciéon. Sin embargo, no
todos los individuos reaccionan del mismo modo. A veces las
reacciones son contrarias (una reaccion paraddjica) y en
algunos individuos la difenhidramina o la doxilamina produce
nerviosismo, intranquilidad y agitacion. Aparentemente los
nifos pequefios y las personas mayores con una lesién
cerebral, tienen una mayor propension a presentar este tipo de

reacciones. A veces, algunos individuos también experimentan

efectos adversos como boca seca, estrefiimiento, vision borrosa
y zumbidos en los oidos. Las personas de edad avanzada, las
mujeres embarazadas y las que estan amamantando deben
evitar estos farmacos, a menos que sea por indicacion médica.
Las personas con glaucoma de angulo cerrado, angina de

pecho, arritmias o inflamacion de la préstata deben consultar a
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un médico antes de usar un antihistaminico para dormir o para

cualquier otro motivo.
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2.1.9.Precauciones especiales

El sentido comln es un elemento fundamental para el cuidado
de uno mismo. Ciertas personas son mas vulnerables que otras
a la toxicidad potencial de los farmacos. Las personas muy
jovenes, la gente mayor y los muy enfermos deben tomar
farmacos solamente bajo precauciones extremas, incluyendo el
control médico. Para evitar interacciones peligrosas, es
importante consultar al médico o al farmacéutico antes de
combinar farmacos prescritos con farmacos de venta sin receta.
Los farmacos de venta sin receta no estan disefiados para
tratar enfermedades graves y pueden causar complicaciones.
Una reaccién inesperada, como una erupcion o insomnio, debe
servir como sefial para dejar de tomar el farmaco

inmediatamente y solicitar el consejo de un médico.

2.1.9.1.Nifos

El organismo de los nifios metaboliza los farmacos y
reacciona a ellos de forma diferente que el de los adultos.
Un farmaco puede ser ampliamente utilizado durante afios
antes de que se descubran las reacciones adversas en
ninos. Por ejemplo, pasaron 5 afios antes de que los

investigadores confirmaran que el riesgo del sindrome de
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Reye estaba relacionado con el uso de la aspirina en nifios
con varicela o gripe. Tanto los médicos como los padres,
con frecuencia se sorprenden de que la mayor parte de los
farmacos de venta sin receta, incluso los que se
administran con dosificacion recomendada por pediatras,
no han sido probados a fondo en los nifios. En particular,
la eficacia de los remedios para la tos y el resfriado no ha
sido especialmente probada en los nifios. Por esta razon,
el uso de estos farmacos representa una exposicion
innecesaria de los nifios a la toxicidad y ademas es un
gasto inuatil de dinero. No siempre es facil administrar a un
nifio la dosis correcta de un farmaco. La edad no es el
mejor criterio, aunque las dosis para los nifios se expresan
con frecuencia en términos de limites de edad (por
ejemplo, nifios de edades comprendidas entre 2 y 6 afios o

6y 12 afos).

La constitucion fisica de los nifios puede variar
enormemente dentro de cualquier franja de edad y los
expertos no se han puesto de acuerdo sobre los mejores
pardmetros para determinar la dosis del farmaco: el peso,

la estatura o la superficie corporal. Una dosis
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recomendada basandose en el peso del nifio podria ser la

mas facil de interpretar y de administrar.

Cuando la etiqueta no proporciona informacién acerca de
la cantidad de farmaco a administrar en nifios, los padres
no deben intentar adivinarla. En caso de duda, es mejor
consultar al farmacéutico o al médico. Si se toman
precauciones, el nifio no tiene por qué recibir un farmaco
peligroso ni una dosis excesiva de un farmaco

potencialmente util.

Muchos farmacos para nifios se suministran en forma
liguida. A pesar de que las etiquetas dan pautas claras
sobre la dosis, a veces los adultos encargados se
equivocan porque usan una cuchara comun. Las cucharas
de cocina no son adecuadas para medir cantidades de un
farmaco liquido. Una cuchara cilindrica de medicion es
mucho mejor, y es preferible utilizar una jeringa oral para
depositar una cantidad precisa de farmaco dentro de la
boca de un bebé. Antes de usar una jeringa oral siempre
se debe retirar el tapon de la punta. El nifio se puede
atragantar si el tapon se empuja accidentalmente hacia el

interior de la traquea.Varios farmacos para nifios tienen
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mas de una presentacion. Los adultos deben leer
cuidadosamente los prospectos cada vez que administran

un nuevo farmaco a los nifos.

2.1.9.2.Personas de edad avanzada

El envejecimiento cambia la velocidad y la forma en que el
organismo reacciona a los farmacos. Los cambios en el
funcionamiento hepético y renal que ocurren de manera
natural con el envejecimiento pueden afectar al modo en
que los farmacos se metabolizan o eliminan. Las personas
de edad avanzada son mas vulnerables que los jovenes a
los efectos adversos y a las interacciones
medicamentosas. Cada vez es mas frecuente que los
prospectos de los farmacos de prescripcion médica
especifiquen si la gente mayor requiere dosis diferentes,
pero es raro que tales advertencias se incluyan en las

etiquetas de los farmacos de venta sin receta médica.

Muchos farmacos de venta sin receta son potencialmente
perjudiciales para las personas de edad avanzada. El
riesgo aumenta cuando se toma regularmente la dosis
maxima del farmaco. Por ejemplo, una persona mayor que

sufre de artritis tiende a usar un farmaco analgésico o
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antiinflamatorio con frecuencia y las consecuencias
pueden ser graves. Una Uulcera hemorragica es una
complicacion mortal para una persona de edad avanzaday

puede presentarse sin previo aviso.

Los antihistaminicos, como la difenhidramina, también
poseen riesgos especiales para los mayores. Las formulas
para aliviar el dolor durante la noche, los somniferos y
muchos remedios para la tos y el resfriado con frecuencia
contienen antihistaminicos. Ademas de la posibilidad de
empeorar el asma, el glaucoma de angulo cerrado o la
inflamacion de la prostata, los antihistaminicos pueden
producir aturdimiento o inestabilidad, lo cual comporta el
riesgo de caidas y fractura de huesos. A veces los
antihistaminicos pueden causar confusion o delirio en
personas mayores, particularmente a dosis elevadas o en
combinacién con otros farmacos.La gente mayor es mas
propensa a los posibles efectos adversos de los farmacos
administrados para trastornos del aparato digestivo. Los
antiacidos que contienen aluminio son mas dados a causar
estrefiimiento, mientras que los antidcidos basados en

magnesio conllevan diarrea y deshidratacion. Incluso la
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ingestion de vitamina C puede causar trastornos del

estbmago o diarrea en estas personas.

Durante las consultas al médico, las personas de edad
avanzada deben informar sobre cualquier producto de
venta sin receta que estén tomando, incluyendo vitaminas
y minerales. Esta informacion ayuda al médico a evaluar el
régimen completo de farmacos y determinar si los
farmacos de venta sin receta son responsables de ciertos

sintomas.

2.1.10.Interacciones entre farmacos

Muchos pacientes no informan a su médico o farmacéutico
sobre los farmacos de venta sin prescripcibn que estan
tomando. Los farmacos tomados de manera intermitente, como
los que se dan para el resfriado, el estrefiimiento o el dolor de
cabeza ocasional, se mencionan aun con menor frecuencia.
Los médicos o farmacéuticos pueden olvidarse de preguntar
sobre los farmacos de venta sin receta cuando prescriben o
despachan los medicamentos. Existen muchos productos de
venta sin receta que pueden interactuar adversamente con una

amplia gama de farmacos.
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Algunas de estas interacciones pueden ser graves. Por
ejemplo, algo tan pequefio como una aspirina puede reducir la
eficacia del enalapril en el tratamiento de insuficiencia cardiaca
grave. Esto también puede ocurrir con otros inhibidores de la

enzima convertidora de la angiotensina (ECA).

La ingestion de aspirina con el anticoagulante warfarina puede
aumentar el riesgo de hemorragia. Los enfermos del corazén
pueden no darse cuenta de que tomando un antiacido que
contiene aluminio o magnesio se puede reducir la absorcion de
digoxina. Ademas la ingestiéon de suplementos de vitaminas y
de minerales puede interferir con la accion de algunos farmacos
de prescripcion. El antibiético tetraciclina tiende a ser ineficaz si

se toma al tiempo con calcio, magnesio o hierro.

No se ha dedicado ninguna investigacion sistematica a las
interacciones de los farmacos de venta sin prescripcion.
Muchos problemas graves se han descubierto accidentalmente
después de recibir informes de reacciones adversas o de
muerte. Aungue algunos farmacos de venta sin receta tienen
advertencias en el prospecto, el lenguaje usado es ininteligible
para la mayoria de los consumidores. Por ejemplo, en algunos

farmacos para adelgazar y remedios para el resfriado que
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contienen fenilpropanolamina, se advierte acerca del riesgo de
usar estos productos simultaneamente con un inhibidor de la
monoaminooxidasa (para la depresion) o hasta incluso 2
semanas después de la interrupcion de este tratamiento. Esta
advertencia tan importante no es de ninguna utilidad para
aguellos pacientes, y hay muchos, que no son conscientes de
que el antidepresivo que estan tomando es un inhibidor de la

monoaminooxidasa.

La mejor manera de reducir el riesgo de las interacciones
medicamentosas es pedir al farmacéutico que controle las
incompatibilidades. Ademas, se debe informar al médico sobre
todos los farmacos que se estén tomando, los que necesitan

prescripcidon médica y los de venta sin receta.

2.1.11.Superposicion de farmacos

Otro problema potencial es la superposicion de farmacos. Si no
se leen los prospectos de todos los farmacos que se toman,

existe el riesgo de sobredosis accidental.

Por ejemplo, si al mismo tiempo se toma un farmaco para
adelgazar y un remedio para el resfriado que contengan ambos

fenilpropanolamina, se puede ingerir el doble de la dosis que se

62



considera segura. El paracetamol (acetaminofén) se encuentra
normalmente en los farmacos para la sinusitis. Cuando se toma
simultdneamente un farmaco para la sinusitis y paracetamol
para aliviar un dolor de cabeza, se puede exceder la dosis

recomendada.

2.1.12.Enfermedades crdnicas

Algunas enfermedades cronicas pueden empeorar si se toma
un farmaco de venta libre de manera inadecuada. Los
antihistaminicos, que se encuentran en los somniferos de venta
sin prescripcién, en los farmacos para la alergia y en los
remedios para la tos, el resfriado o la gripe, no deben ser
ingeridos por alguien que padece asma, enfisema, 0 procesos
pulmonares cronicos, a menos que lo indique el médico. Tomar
un antihistaminico puede también complicar el glaucoma vy el

aumento del tamafio de la prostata.

Los individuos con presién arterial alta, enfermedades del
corazén, diabetes, hipertiroidismo o un aumento del tamafio de
la préstata deben consultar a un médico o farmacéutico antes
de tomar descongestionantes o antihistaminicos, ya que sus

efectos adversos pueden ser peligrosos.
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Si se padece una enfermedad grave a cualquier edad, se debe
consultar a un médico o farmacéutico antes de adquirir
farmacos de venta sin prescripcion. Por ejemplo, es necesario
aconsejar a los diabéticos sobre un jarabe para la tos que no

contenga azucar.

Los pacientes alcohodlicos que participan en un programa de
desintoxicacion deben evitar los medicamentos para el resfriado
que contengan alcohol; algunos contienen hasta un 25 por
ciento de alcohol. Los enfermos del corazén, en el caso de que
necesiten tratar un resfriado o una simple molestia del
estbmago, pueden necesitar consejo para elegir productos que
no tengan interaccion con los farmacos prescritos por su

médico.
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Los farmacos de venta sin receta estan destinados principalmente a

un uso ocasional por individuos basicamente sanos. Debido a ello, los

enfermos crénicos o cualquiera que tenga la intencion de tomar un

farmaco a diario deben consultar antes al médico, porque tal uso

excede los limites normales de la automedicacion y requiere el

asesoramiento de un experto.
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2.1.13.Comparacion entre genéricos y farmacos con nombre

comercial

Desarrollar y producir farmacos no es como seguir un libro de recetas
de cocina. Se pueden utilizar muchas vias diferentes para producir un

farmaco seguro y eficaz.

Cuando una compafia decide desarrollar la version genérica de un
farmaco, sus expertos en formulacion disefian el producto. Estos
utilizan principios activos idénticos a los del farmaco original, aunque
probablemente usen componentes inactivos diferentes. Los

componentes inactivos se afiaden por razones especificas.

Por ejemplo, para aumentar el volumen de modo que el comprimido
sea lo suficientemente grande para manipularlo, para evitar que el
comprimido se disgregue durante el periodo entre la fabricacion y su
uso, para contribuir a su disolucion en el estbmago o el intestino, o

para que tenga un sabor y color agradables.

Los componentes inactivos son, por lo general, sustancias inofensivas
gue no afectan el organismo. Sin embargo, los componentes inactivos

pueden causar reacciones alérgicas insolitas y a veces graves en
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ciertas personas. Esto hace que un farmaco de marca determinada o
una version geneérica sea mas aceptable que otro. Por ejemplo, los
bisulfitos (como el metabisulfito de sodio), que se utilizan como
conservantes en muchos productos, causan reacciones alérgicas
asmaticas a mucha gente. Por lo tanto, los productos que contienen
bisulfitos llevan ahora etiquetas perfectamente visibles al respecto.
Curiosamente, las personas asmaticas estan también expuestas a los
bisulfitos porque estos conservantes se encuentran en muchos

pulverizadores y soluciones utilizados para tratar esta enfermedad.

Por razones legales, un farmaco genérico difiere de su homoélogo con
nombre comercial en tamafio, color y forma. Por consiguiente, los
consumidores se encuentran, en general, con una version genérica
gue tiene un aspecto muy diferente del farmaco con nombre comercial

con el que estan familiarizados.

En general, la bioequivalencia de las diferentes versiones de un
farmaco puede variar hasta un 20 por ciento sin que se produzcan
diferencias notables en la eficacia. Estas variaciones pueden ocurrir
entre versiones comerciales y genéricas de un farmaco o entre
diversas series (lotes) de un mismo farmaco, ya sea de nombre

comercial o genérico.
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Por ejemplo, un lote de un farmaco producido en una fabrica de la
compafia X en un pais determinado puede no ser idéntico a un lote
del mismo farmaco producido en otra fabrica de la misma compaiiia,
pero situada en otro pais. De la misma manera, no sera igual a la
version genérica del farmaco producida en la fabrica de la compafia
Y. Todas estas versiones se deben someter a pruebas para verificar

gue el efecto sobre el organismo sea similar.

Las diferencias reales entre los farmacos genéricos aprobados por el
organismo competente y los farmacos con nombre comercial que se
ingieren por via oral, son muy inferiores al 20 por ciento aceptado. Las
variaciones observadas son s6lo de un 3,5 por ciento en su totalidad y

no exceden el 10 por ciento en cualquier estudio individual.

A veces se dispone de las versiones genéricas, pero éstas no pueden
sustituir liboremente al farmaco original porque no se han establecido
los niveles de comparacion. Estos productos se pueden vender pero

no deben considerarse como equivalentes.

Un ejemplo es la hormona tiroidea. Se aceptan todas las versiones

para el tratamiento de una insuficiencia de la glandula tiroides. Sin
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embargo, no se deben sustituir unas por otras porque los estandares
de comparacion no se han ajustado. Los farmacéuticos y los médicos
pueden determinar cuales son los farmacos genéricos aceptables

como sustitutos y cuales no lo son.

2.1.14.Eleccion de un farmaco genérico

Regularmente, lo s médicos y farmacéuticos disponen de documentos
oficiales sobre la equivalencia terapéutica entre farmacos genéricos y
los presentados bajo un nombre comercial. (Por ejemplo, la FDA en
Estados Unidos publica todos los afios un libro sobre Productos
farmacéuticos aprobados con evaluaciones de equivalencia
terapéutica.) Se trata en todo caso de publicaciones, autorizadas por
organismos competentes en cada pais, que permiten sustituir un
farmaco con nombre comercial por un farmaco genérico considerado

idéntico.

La sustitucion, sujeta en todo caso a la normativa sanitaria y a la
legislacién, puede hacerse libremente, salvo que el médico indique
gue no es procedente en algun caso. Para comprobar que el farmaco
genérico despachado es equivalente a una prescripcion anterior, los

consumidores pueden comprobar en la etiqueta del farmaco el nombre
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genérico de su principio activo. El farmacéutico es el responsable de la

preparacion y etiquetas de los farmacos prescritos.

Los consumidores pueden elegir entre un farmaco con nombre
comercial y una version genérica, a menos que su médico haya escrito

en la receta que no es posible efectuar sustituciones.

Sin embargo, en algunas oportunidad es posible que el consumidor
tenga que aceptar la Unica version genérica que el farmacéutico tiene
almacenada. Muchas entidades y organismos dedicados a los seguros
y la salud requieren la prescripcion y venta de farmacos genéricos,

siempre gue sea posible, para ahorrar dinero.

Las leyes que controlan ciertos aspectos de la practica de la medicina
y la farmacia varian con relacion al grado de participacion del

consumidor en estas decisiones de prescripcion.

En algunos paises, el consumidor no tiene capacidad de decisiéon al
respecto y si el médico prescribe un farmaco genérico, el farmacéutico
debe suministrarlo. En cambio en otros, los consumidores pueden
solicitar un farmaco con nombre comercial, aun cuando el médico o el

farmacéutico hayan recomendado un farmaco genérico. Si el médico
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prescribe un farmaco con nombre comercial pero el consumidor desea
una version genérica, puede tratar el asunto con el médico, el cual

puede hacer una receta autorizando la version genérica.

Algunos detractores del uso difundido de los farmacos genéricos han
puesto de relieve otras inquietudes, como el posible incremento de los
gastos sanitarios resultantes de consultas adicionales al médico,
nuevos andlisis de laboratorio y otros aspectos para comercializar una
marca nueva de un farmaco. Los detractores desean saber cuanto
dinero se ahorra realmente si se acude a la versién genérica después
de pagar estos gastos adicionales. Otra preocupacion es saber si las
diferencias de color, tamafio o forma de un farmaco genérico
disminuyen la motivacion del paciente para seguir las instrucciones del

médico.

2.1.15.Farmacos genéricos sin prescripcion médica

Las versiones genéricas de los farmacos de venta sin prescripcion
médica mas populares se venden con frecuencia como marcas
comerciales a través de las cadenas de farmacias o cooperativas.
Estos medicamentos tienen la misma evaluacién que los farmacos de

prescripcidn genérica y deben reunir los mismos requisitos. Es
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probable que se ahorre dinero al seleccionar una marca comercial o
version genérica de un medicamento de venta sin receta. Los
farmacéuticos pueden aconsejar cuales son los productos genéricos

de venta sin receta que tienen la misma eficacia del producto original.

Sin embargo, la preferencia individual de un producto se relaciona con
Su apariencia, gusto, consistencia y otras caracteristicas. Aunque los
principios activos sean los mismos, estas caracteristicas pueden ser

diferentes.

2.1.16.Proteccion de la patente

En muchos paises, si una compafiia desarrolla un nuevo farmaco se le
concede una patente solo para el propio farmaco, su proceso de
fabricacion o su utilizacion. El fabricante posee con frecuencia mas de
una patente por farmaco y puede poseer ademas una patente del
sistema que distribuye y libera el farmaco en la sangre. Las patentes
garantizan a la compafiia los derechos exclusivos del farmaco durante
un numero determinado de afos. Sin embargo, pueden transcurrir
alrededor de 10 afios desde el momento del descubrimiento al de su
aprobacion para uso en seres humanos o en animales. Debido a esto,

el fabricante s6lo puede comercializar el nuevo farmaco de manera
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exclusiva durante aproximadamente 7 afios. Los farmacos contra el
SIDA y otros farmacos nuevos para tratar enfermedades con riesgo de

muerte, reciben con frecuencia una aprobacién mas rapida.

Si la patente expira, otras compafias pueden vender una version
genérica del farmaco, con frecuencia a un precio mucho menor que el
de la marca original. No todas las patentes de farmacos dadas de baja
tienen versiones genéricas. A veces, un farmaco es demasiado dificil
de duplicar o no existen pruebas adecuadas disponibles que
demuestren que el farmaco genérico actla igual que el farmaco con
nombre comercial. Sin embargo, se puede asumir que los farmacos
genéricos también actian correctamente. Un farmaco genérico se
puede vender bajo un nombre comercial (un farmaco genérico de
marca) o so6lo bajo su nombre genérico. En cualquier caso, el
organismo oficial competente debe aprobar todas las versiones

genéricas del mismo.

2.1.17.Procedimientos de evaluacion y aprobacion

La aprobacién de un farmaco genérico por parte del organismo oficial

competente se basa en la evidencia cientifica de que produce un

efecto sobre los seres humanos esencialmente idéntico al del producto
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original. Se someten a prueba los farmacos genéricos nuevos para
asegurar que contienen las cantidades adecuadas de principios
activos y que se estan fabricando segun las normas de fabricacion
oficiales. Y también para asegurar que se liberan en el organismo a la
misma velocidad y con el mismo alcance que los farmacos originales

con nombre comercial.

Los investigadores de las compafias farmacéuticas de productos
genéricos llevan a cabo estudios, por lo general sobre un numero
relativamente reducido de voluntarios sanos (15 a 50), sélo para
determinar si la version genérica de un farmaco libera sus principios
activos en sangre de la misma manera que la marca original. Estos
estudios de investigacién se denominan estudios de bioequivalencia.
En comparacion con los genéricos, los nuevos farmacos requieren
estudios mas extensos, mas complejos y mucho mas caros para

demostrar que son seguros Yy efectivos.

Los fabricantes de farmacos con nombre comercial usan técnicas de
estudios de bioequivalencia cuando desarrollan  nuevas
presentaciones o dosificaciones de sus farmacos. A menudo, el
comprimido o la cépsula utilizada durante los ensayos clinicos y las

fases del desarrollo del producto debe modificarse por razones
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comerciales. Los comprimidos pueden ser mas resistentes, se puede
agregar o cambiar el aroma o el colorante o se pueden cambiar los
componentes inactivos para aumentar la aceptacion por parte del
consumidor. Siempre que se desarrolla una nueva forma del farmaco,
se debe demostrar que es bioequivalente a la forma original para

establecer la seguridad y eficacia del farmaco.

Las normas son diferentes para los farmacos de liberacién regulada
(de accion prolongada o de liberacion sostenida). Dado que estos
farmacos estan sujetos a muchas mas variaciones que los
comprimidos y las capsulas normales, los inspectores
correspondientes necesitan extensas pruebas como requisito para la
solicitud del nuevo farmaco, con el fin de que la compafia pueda
comercializar una versién de accién prolongada de cualquier farmaco.
Este tramite indispensable se aplica igualmente, aunque otra version
del farmaco con difusién regulada ya esté en el mercado. Este
requisito ha retrasado la disponibilidad de versiones genéricas de
algunos farmacos de difusién regulada. Sin embargo, la investigacion

se realiza en beneficio del consumidor
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2.1.18.Ley de Produccién, Importacion, Comercializacion vy

expendio de Medicamentos Genéricos de uso humano.

CAPITULO |

Titulo Preliminar

Art.1- El Estado promovera la produccion, importacion,
comercializacidon y expedio de medicamentos genéricos de uso

humano.

Art.2- Para efecto de esta ley, debe entenderse como medicamentos
genéricos aquellos que se registran y emplean con la Denominacion
Comun Internacional (DCI) del principio activo, propuesta por la
Organizacion Mundial de la Salud (OMS) o en su ausencia con una
denominacion genérica convencional reconocida internacionalmente
cuya patente de invencion haya expirado. Esos medicamentos
deberan mantener los niveles de calidad, seguridad y eficacia

requeridos para los de marca.
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CAPITULO I

Del Control de Precios

Art.3- Los precios de los medicamentos al consumidor seran
establecidos por el Consejo Nacional de Fijacion y Revision de Precios

de Medicamentos de Uso Humano.

Para el efecto, crease el Consejo Nacional de Fijacion y Revisién de
Precios de Medicamentos de Uso Humano, adscrito al Ministerio de
Salud Publica, con sede en la ciudad de Quito, y jurisdiccion en todo el

territorio nacional, que estard integrado por los siguientes miembros:

El Ministro de Salud Publica, quien lo presidir4d, o su delegado
permanente;

El Ministro de Comercio Exterior, Industrializacién y Pesca, o su
delegado permanente; y,

Un delegado de la Federacion de Quimicos Farmacéuticos y

Bioquimicos Farmacéuticos del Ecuador.
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Participaran con voz pero sin voto un delegado por cada uno de los
siguientes organismos y entidades; ASOPROFAR, ALAFAR, ALPE,
Junta de Beneficencia de Guayaquil, Sociedad de Lucha Contra el
Cancer, Federacion Nacional de Propietarios de Farmacias del
Ecuador y, Federacion Medica Nacional, y, un Decano por las
facultades de Medicina y el Director del Instituto Ecuatoriano de

Seguridad Social IESS.

Art. 4- Los precios a que se refiere el articulo anterior seran
establecidos dentro de un plazo improrrogable de quince (15) dias so
pena de destitucion en caso de incumplimiento. El margen de utilidad
por producto para el fabricante o importador no excedera de un veinte
por ciento (20%); el de comercializacién para las distribuidoras del
diez por ciento (10%) por producto y para los establecimientos de
expedio al publico de maximo un veinte y cinco por ciento (25%) para

los medicamentos genéricos.

Art.5 — El Ministerio de Salud Publica controlara a través del Director
General de Salud y las direcciones provinciales de salud, que los
precios de venta al publico no excedan a los establecimientos por el
Consejo Nacional de Fijacion y Revision de Precios de Medicamentos

de Uso Humano.
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CAPITULO Il

De la adquision de los medicamentos genéricos

Art. 6 — Las entidades del sector publico que tengan a su cargo
prestaciones y programas de salud, estan obligadas a adquirir
exclusivamente medicamentos genéricos, de acuerdo al Cuadro
Nacional de Medicamentos Basicos que sera elaborado por el Consejo
Nacional de Salud con las siguientes caracteristicas para sus
beneficiarios con las siguientes excepciones:

a) Casos de medicamentos especiales que no consten en el
Cuadro Nacional de Medicamentos Basicos;

b) Cuando el medicamento de marca de similar calidad, se ofrezca
a menor precio que el medicamento genérico; y,

C) En caso de emergencia sanitaria debidamente declarada por el
Ministro de Salud Publica, y/o las razones de fuerza mayor que no

permitan conseguir el respectivo medicamento genérico.

Salvo los casos de emergencia medica en que las entidades podran

adquirir sin limitacion alguna, las excepciones para adquirir
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medicamentos de marca en cantidades importantes por parte de las
entidades del sector publico deberan ser previamente autorizadas por

la autoridad de salud inmediata superior,

Art. 7 — El Consejo Nacional de Salud convocara a concursos publicos
de oferta de los productos determinados en el Cuadro Nacional de
Medicamentos Basicos que elaborara este organismo en forma

privada, enumerando los medicamentos por su nombre genérico.

El concurso permitirA seleccionar a los proveedores para que
suministren medicamentos genéricos a las instituciones del sector
publico la adquisicion, dentro de un sistema descentralizado y
desconcertado de salud y de acuerdo al consumo real, capacidad de
almacenamiento y disponibilidades de pago de las mencionadas
entidades. El orden de seleccion del producto se hara a favor del

concursante que ofrezca las mejores condiciones de calidad y precio.

El compromiso de los proveedores para continuar el suministro de
medicamentos genéricos a las entidades del sector publico deberéa ser

por un tiempo no menor a seis (6) meses ni mayor a dos (2) afios.
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Las entidades privadas pertenecientes al sector publico quedan en
libertad para, con sus recursos propios, organizar los concursos
respectivos para la provision de los medicamentos que requieran para
llevar a efecto la prestacion de servicios de salud que desarrollan.
Ademas, el Consejo Nacional de Salud podra autorizar a cualquier
entidad del sector publico para que organice bajo responsabilidad de
la entidad solicitante, programas de medicamentos genéricos,

debidamente sustentados.

CAPITULO IV

Del registro sanitario y homologacion

Art. 8 — para la obtencion del certificado de homologacién del Registro
Sanitario en el Ecuador de los medicamentos genéricos, drogas,
insumos o dispositivos médicos importados, se prestaran
exclusivamente los siguientes documentos en el Instituto Nacional de

Higiene y Medicina Tropical Leopoldo Izquieta Pérez.

a) Certificado de la autoridad competente del pais de origen, en el

gue se demuestre que el laboratorio fabricante funciona legalmente y



81

cumple con las normas de buena practica de manufactura (GMP),
establecidas por la OMS. En el certificado se indicara que el
laboratorio que fabrica y envasa los medicamentos, esta sometido a
inspecciones periddicas y sistematicas para garantizar el cumplimiento
de las referidas normas. Ademas, deberan adjuntar la certificacion de
calidad del principio activo correspondiente;

b) Registro sanitario en vigencia o de venta libre en el pais origen;
C) Formula de composicion cuantitativa del producto;

d) Especificaciones del producto terminado;

e) Muestra del producto fabricado en el exterior; y,

f) Poder o autorizacién concedida por el fabricante a favor de la
empresa 0 representante den el Ecuador, para solicitar la

homologacién de la inscripcion en el Registro Sanitario.

Los documentos técnicos seran suscritos por el profesional
responsable.
Los documentos legales y técnicos deberan ser notarizados en el pais

de origen y autenticados por el Consul ecuatoriano.

No se requerird otro limite actuacion ni exigencia para la certificacién

de homologacion de la inscripcion del Registro Sanitario.



82

Art. 9 — El Ministro de Salud Publico, autorizara la lista de los paises
gue podran acogerse al procedimiento de homologacién del Registro

Sanitario determinado en esta ley.

Art. 10 — El registro sanitario de los productos fabricados en el pais o
en el extranjero debera ser conferido por el Director del Instituto
Nacional de Higiene y Medicina Tropical Leopoldo Izquieta Pérez, o
quien haga sus veces, en el plazo improrrogable de sesenta (60) dias.
Para la obtencion del certificado de homologacion de los
medicamentos genéricos, insumos o dispositivos médicos importados
el plazo seréa de treinta (30) dias. En ambos casos, si no se resolviere
la peticion dentro de los plazos referidos en esta ley, se entendera
como negada. En caso de negativa expresa o tactica, esta podra ser
impugnada en el plazo de veinte (20) dias ante el Ministro de Salud
Publica. De esta resolucion solo cabra el recurso de reposicion. Toda

resolucién sera motivada.

Los examenes de calidad, cantidad y periodo de utilizacién, podra ser
realizados ademas, por las universidades, escuelas politécnicas y
laboratorios, publicos o privados, acreditados para el efecto por el
Ministerio de Salud Publica como paso previo para la obtencién del

Registro Sanitario. En cualquier caso, se garantizara la idoneidad
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técnico — cientifica e imparcialidad del resultado de tales examenes.
Modificacion que conviene para evitar que eventualmente algun
dictamen sea requerido a un laboratorio de la competencia del

peticionario.

CAPITULO V

Del control de calidad

Art. 11 — El Ministerio de Salud Publica, a través de la Direccion
General de Salud, del Instituto Nacional de Higiene y Medicina
Tropical Leopoldo Izquieta Pérez, de las universidades y escuelas
politécnicas publicas o privadas previamente acreditadas, tiene la
obligacion de verificar en cualquier tiempo, mediante un programa
nacional periddico y permanente de muestreo, las condiciones de
calidad, cantidad, eficacia terapéutica y principio activo, de los
medicamentos de uso humano tanto de marca como genéricos. Este
control se efectuara en los establecimientos que comercialicen
farmacos y en los laboratorios que operan en todo el pais. Dicho
programa se financiara con un porcentaje de los ingresos recaudados

por concepto de registro sanitario y su mantenimiento.



84

CAPITULO VI

De la promocién

Art. 12 — El Consejo Nacional de Salud, elaborara y publicara
periodicamente el Registro Terapéutico Nacional que deberéa ser
actualizado permanentemente y contendra la descripcion de todos los
medicamentos genéricos, tanto nacionales como importados, cuyo
consumo este autorizado en el pais, con la descripcidén de sus

propiedades, su denominacion genérica y sus equivalentes de marca.

Art. 13 — El Ministerio de Salud Publica difundira permanentemente el
Registro Terapéutico entre los profesionales de la medicina y el
personal que labore en establecimientos farmacéuticos. Con la
colaboracion de los medios de comunicacion colectiva realizara
campanfas de difusion sobre las ventajas que esta ley implica para los

consumidores.
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Art.14 — En el desempefio de sus labores, en hospitales, clinicas,
dispensarios, consultorios publicos y privados, los profesionales de la
salud, tienen la obligacion de prescribir en sus recetas el nombre del
medicamento de marca y el genérico respectivo. Se exceptian los

casos de emergencia medica.

Art. 15 — Los establecimientos autorizados para la comercializacion y
venta al publico de medicamentos de uso humano, estan obligados a
ofrecer en venta el equivalente genérico del farmaco de marca

solicitado por el usuario.

Art. 16 — Los laboratorios farmacéuticos nacionales, deberan producir
al menos el veinte por ciento de medicamentos genéricos de acuerdo

a su especialidad.

Art. 17 — Se prohibe cualquier forma de propagancia negativa directa o
indirecta sobre medicamentos genéricos.

Art. 18 — Concédase accién popular para denunciar el incumplimiento
de las disposiciones contenidas en esta ley. Su control correspondera
a la Direccion General de Salud Publica, a través de los valores
recaudados por concepto de multas, seran destinados a promocionar

el uso de medicamentos genéricos.
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CAPITULO VII

Infracciones y sanciones

Art. 19 — Las personas naturales o representantes de personas
juridicas que produzcan medicamentos genéricos o de marca que no
cumplan con las normas de calidad, cantidad y eficacia terapéutica,
seran sancionados con la pena de seis (6) meses a un (1) afio y con
multa de quince mil (15.000) dolares de los Estados Unidos o su
equivalente en sucres, segun corresponda la gravedad de la
infraccion. En caso de reincidir se dispondra la suspension del permiso
de funcionamiento del laboratorio o establecimiento por el lapso de un

(1) afio, sin perjuicio de las acciones penales a que hubiere lugar.

Art.20 — El proveedor que dolosamente importe medicinas que no
reunan las normas de calidad, cantidad, eficacia y seguridad, seran
reprimidos con prision de seis (6) meses a un (1) afio y con multa de
quince mil (15.000) délares de los Estados Unidos o su equivalente en

sucres, y no podra volver a intervenir en la celebracion de contratos de
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suministro de medicina de uso humano con entidades pertenecientes

al sector publico y privado.

Art. 21 — Seran sancionados con prision de un (1) mes a un (1) afio y
multa de quince mil (15.000) dolares de los Estados Unidos, quienes
vendan, adquieran o reciban a nombre de entidades del sector publico
medicinas cuya fecha de expiracion sea menor a un (1) afio contado a
partir de su recepcion, excepto productos que por su haturaleza se

degradan.

Art.22 — El Ministro de Salud Publica, sancionara al Director del
Instituto Nacional de Higiene y Medicina Tropical Leopoldo Izquieta
Pérez, 0 a quien hiciere sus veces, con un (1) mes sin sueldo, en caso
de que no dicte la resolucion a la que se refiere el articulo 13 de esta
ley, dentro del plazo previsto. En caso de reincidencia, la sanciéon sera
de dos (2) meses sin sueldo. Si la reiteracién fuere por tercera

ocasion, la sancién sera la destituciéon del cargo.

Art. 23 — Los profesionales de la salud que incumplan con lo dispuesto
en el articulo 17 de esta ley, seran sancionados con multa de
veinticinco (25) a cincuenta (50) dolares de los Estados Unidos o su

equivalente en sucres. En caso de reincidencia, la multa sera el doble
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de la impuesta la primera vez. Si el incumplimiento de tal obligacion
fuere por tercera ocasion, la sancion sera suspension del ejercicio de
la profesidn por el lapso de treinta (30) a noventa (90) dias, sanciones
qgue sera impuestas por el Ministerio de Salud Publica previo informe

del Tribunal de Honor de los respectivos colegios médicos.

Art. 24 — Seran sancionados con multa de cincuenta (50) a quinientos
(500) ddlares de los Estados Unidos o su equivalente en sucres, los
propietarios de establecimientos farmacéuticos, representantes de
personas juridicas que se dediquen a la comercializacion de farmacos
gue no mantengan en existencia el equivalente genérico de los
medicamentos de marca que soliciten los usuarios, salvo aquellos que
no se comercialice en el pais; o no consten en el Cuadro Nacional de
Medicamentos Basicos. En caso de reincidencia, la multa sera el
doble de la impuesta la primera vez. Si ocurriere por tercera ocasion
en la misma infraccion, la sancién sera la suspensiéon del permiso de

funcionamiento del local por seis (6) meses.

Art. 25 — Seran sancionados con prisién de seis (6) meses a dos (2)
afios y multa de dos mil (2000) a diez mil (10.000) dolares de los
Estados Unidos o su equivalente en sucres, los representantes o

administradores de establecimientos farmacéuticos, laboratorios
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nacionales y extranjeros, proveedores de medicinas, tanto de marca
como geneéricos, que elevaren el precio de venta sobre los precios
oficialmente fijados y el margen de utilidad establecido por el Consejo
Nacional de Fijacion y Revision de Precios de Medicamentos de Uso
Humano. El Director General de Salud exigira el cumplimiento de los
precios oficiales de venta al publico y hara publica su resolucion, a
costa de los infractores. En caso de reincidencia, la multa sera el
doble de la que le hubieren motivado el alza o la suspension del

permiso de importacion en su caso.

Art. 26 — Seran sancionados con multa de dos mil (2.000) a diez mil
(10.000) ddlares de los Estados Unidos o su equivalente en sucres,
quienes incumplieren lo dispuesto en los articulos 15y 17 de esta ley.
En caso de reincidencia la multa sera el doble de la que le hubiere
sido impuesta la primera vez y si es por tercera vez, la clausura del

local farmacéutico.

Art. 27 — Sera sancionado con prision de seis (6) meses a dos (2)
afios todo acuerdo fraudulento entre productores y/o importadores, y/o
distribuidores y/o vendedores de medicinas de uso humano, tendiente
a perjudicar al consumidor y producir un incremento injustificado de

precio.
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Art. 28 — La facultad resolutiva y sancionadora contemplado en esta
ley, en materia administrativa la tendra el Ministro de Salud Publica y
el Director General d Salud, quienes podran delegar a los directores

provinciales de salud.

2.2. Andlisis de Requerimientos
Para el andlisis de Requerimientos del sistema que se muestra se han

seguido los pasos que se detallan a continuacion:

« Obtener informacién acerca de lo que los usuarios desean

« Clasificar esos deseos para comenzar a estructurar requerimientos

« Identificar los niveles de jerarquia del sistema y empezar a alojar los
ya clasificados requerimientos en cada nivel.

o Especificar formalmente los requerimientos de acuerdo al nivel de

audiencia que se desea.

*

Obteniendo la informaciéon

Los requerimientos son el punto de acuerdo entre el cliente y el proyecto
de desarrollo de software, este entendimiento es necesario para poder

construir software que satisfaga las necesidades de nuestro cliente.
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Si los requerimientos se enfocan a describir las necesidades del cliente,
entonces es légico que para recabarlos haya que obtener la informacién
de primera mano. Esto es, mediante entrevistas con el cliente o
recabando documentacion que describa la manera que el cliente desea

gue funcione el sistema de software.

Las necesidades y/o requerimientos del cliente evolucionan con el tiempo
y cada cambio involucra un costo. Por eso es necesario tener archivada
una copia de la documentacion original del cliente, asi como cada revision

0 cambio que se haga a esta documentacion

Como cada necesidad del cliente es tratada de diferente forma, es
necesario clasificar estas necesidades para saber cuales de ellas seran
satisfechas por el software y cuales por algun otro producto del sistema,
lo que se hizo al comunicarse con las farmacias iniciales en la red de
SUFARMACIA.COM, las cuales son: LA PRADERA, MARGOT, ADELITA,

SUS HERMANOS, MIGUELS.

2.2.1. Clases de requerimientos

El clasificar requerimientos es una forma de organizarlos, hay
requerimientos que por sus caracteristicas no pueden ser tratados

iguales. Por ejemplo, los requerimientos de entrenamiento de personal



92

no son tratados de la misma manera que los requerimientos de una

conexion a Internet.

La siguiente es una recomendacion de como pueden ser clasificados
los requerimientos aunque cada proyecto de software pueda usar sus

propias clasificaciones.

2.2.1.1. Requerimientos del "entorno"

El entorno es todo lo que rodea al sistema. Aunque no podemos
cambiar el entorno, existen cierto tipo de requerimientos que se

clasifican en esta categoria por que:

El sistema usa el entorno y lo necesita como una fuente de los
servicios necesarios para que funcione. Ejemplos del entorno
podemos mencionar: sistemas operativos, bases de datos que se
analizaron para poder ver cuales eran los 6ptimos entre los
cuales; se trabajaron con el sistema operativo Windows, las

alternativas de base de datos Access y SQL.

2.2.1.2. Requerimientos "ergonOmicos”

El mas conocido de los requerimientos ergondmicos es la
interface con el usuario o GUI (Graphic User Interface). En otras

palabras, los requerimientos ergonémicos son la forma en que el
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ser humano interactia con el ser sistema, se cuenta con un

software facil de manejar y de interactuar entre paginas.

2.2.1.3. Requerimientos de Interface

La interface es como interactua el sistema con el ser humano o
con otros sistemas (el enfoque es practicamente el opuesto a los
requerimientos ergondémicos), La interface es la especificacion
formal de los datos que el sistema recibe o manda al exterior. Se
especifica los protocolos usados FTP, SMTP, HTTP, POP3, el
tipo de informacién, el medio para comunicarse y el formato de

los datos que se van a comunicar usando lenguaje ASP.

2.2.1.4. Requerimientos funcionales

Estos requerimientos al tiempo que avanza el proyecto de
software son los algoritmos, la l6gica y gran parte del codigo del

sistema.

2.2.1.5. Requerimientos de desempefio

Estos requerimientos nos informan las caracteristicas de
desempefio que deben de tener el sistema. ¢Qué tan rapido?,
c,Qué tan seqguido?, ¢Cuantos recursos?, ¢Cuantas

transacciones? .
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Este tipo de requerimientos es de especial importancia en los
sistemas de tiempo real en donde el desempefio de un sistema

es tan critico como su funcionamiento.

2.2.1.6. Disponibilidad (en un determinado periodo de

tiempo)

Este tipo de requerimientos se refiere a la durabilidad,
degradacion, potabilidad, flexibilidad, contabilidad y capacidad de
actualizacion. Este tipo de requerimientos es también muy
importante en sistemas de tiempo real puesto que estos sistemas
manejan aplicaciones criticas que no deben de estar fuera de
servicio por periodos prolongados de tiempo, como son los

pedidos en linea del sistema que se esta detallando.

2.2.1.7. Requerimientos de Entrenamiento

Este tipo de requerimientos se enfoca a las personas que van
usar el sistema. ¢Qué tipo de usuarios son?, ¢Qué tipo de

operadores?, ¢ Qué manuales se entregaran y en que idioma?

Este tipo de requerimientos, aunque muchas veces no termina en
un pedazo de codigo dentro de el sistema, son muy importantes
en el proceso de disefio ya que facilitan la introduccién y

aceptacion de el sistema en donde sera implementado.
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2.2.1.8. Restricciones de disefo

Muchas veces las soluciones de un sistema de software son
normadas por leyes o estandares, este tipo de normas caen

como "restricciones de disefio".

2.2.1.9. Requerimientos de Materiales

Aqui se especifica en que medio se entregara el sistema y como
esta empaquetado. Es importante para definir los costos de

industrializacion del sistema.

Se han seguido las siguientes actividades técnicas para poder

realizar el analisis de requerimientos

Actividades técnicas

1. Identificar Casos de Uso del sistema

2. Dar detalle a los casos de uso descritos

3. Definir una interfaz inicial del sistema (si es aplicable)
4. Desarrollar el modelo del mundo

5. Validar los modelos

Documentos Entregables



Casos de Uso
iniciales

Borradores de
Interfaz
Modelo del mundo

inicial. Version de
requerimientos

2.3.Diccionario de Datos
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Requerimientos mas importantes  del
sistema

Usuarios 'y  sistemas externos en
comunicacion

Especificacion de requerimientos
Presentaciones iniciales para los distintos
usuarios de la forma de solucionar sus
requerimientos, los borradores de las
paginas a presentar.

Clases, relaciones entre clases vy
especificacion

El diccionario de datos es una estructura de tablas y vistas, de solo

lectura, que contiene informacion de la base de datos, tal como:

o las definiciones de todos los esquemas en la BD (tablas,

indices, vistas,

clusters, sinbnimos, secuencias,

procedimientos, funciones, paquetes, triggers, etc)

e los usuarios de la base de datos

e los privilegios y roles que cada usuario tiene

« informacion general de la base de datos

EL diccionario de datos es creado cuando la base de datos es

creada. Para reflejar con exactitud el estado de la BD en todo

momento, el diccionario de datos es automaticamente actualizado en
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respuesta a acciones especificas (tales como cuando la estructura de

la BD es modificada).

9

DISENO DE ARCHIVO /
n - L. {
0—Nombre Fisico: SWP_CA_PEDIDO Nombre Légico:
> Archivo de carrito de compras
0 Organizacion: |ndexada

°.>Tipo de Tabla: Transaccional

° 4Campo Clave: Codigo del pedido

G‘Numero/lﬂpo Descripcién|Formato Descripcién del Campo

cod_pedido |N(8) Caodigo del pedido

f

_ N I
G 2 N /cod_client N(8) ’ Caodigo del cliente

D I

X |

/ fec_pedido |D(8) Fecha del pedido

/ lug_pedido [X(50) Lugar del pedido

Estado del pedido

5 X / est pedido |X(1)

|

|

|
0 o (0

FORMATO X:ALPHA,
N:NUMERIC,
D:DATE

1.Nombre Fisico: Es el nombre con que creamos a las tablas el cual esta

formado por los prefijos SWP a continuacion el siguiente bloque esta



98

formado por dos letras que son las iniciales del tipo de tabla y el ultimo
bloque esta compuesto por seis letras que sin la parte descriptiva del
nombre.

2.En organizacion nuestras tablas tienen como descripcion Indexada
debido a que todas tienen como campo clave un cédigo secuencial que
se genera automaticamente.

3. En este punto se coloca el tipo de tabla que puede ser Maestro o
Transaccional dependiendo del tipo de informacién que guarden.

4.En campo clave colocamos la descripcion del campo que en la tabla
funciona como tal.

5.Nombre Ldgico tiene la descripcidn de lo que guarda la tabla o cual es
su funcion.

6. Aqui se especifica la cantidad de campos que contienen cada tabla.
7.Se especifica que tipo de dato se guardan en las tablas.

8.Para escoger los nombres de los campos se usa el siguiente formato: el
primer bloque esta formado por tres letras que son iniciales
representativas de su contenido y el segundo bloque por seis letras que
corresponden al nombre de la tabla.

9.En el formato de los datos se especifica el tipo y la longitud de los
MisMos.

10.Se describe brevemente el contenido del campo.
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2.4.Diagrama de Entidad Relacion (DER)

Estos diagramas hacen énfasis en las relaciones entre los datos. Todos
los sistemas almacenan y usan informacién acerca del ambiente en el
cual interactian; a veces, esta informacion es minima, pero en la mayoria
de los sistemas es bastante compleja. No solo se desea conocer en
detalle que informacion hay en cada agregado de datos, sino que también
se quiere conocer la relacién que existe entre agregados. Este aspecto

del sistema no se resalta en el diagrama de flujo, pero si aqui.

Este diagrama consta de dos elementos fundamentales:

v' Tipo de Obijetos: se representan por medio de un rectangulo en los
diagramas. Esto representa una coleccion o conjunto de objetos
(cosas) del mundo real cuyos miembros juegan algin papel en el
desarrollo del sistema; pueden ademas identificarse de manera Unica
y ser descritos por uno o mas atributos.

v' Relaciones: se representan por medio de rombos en el diagrama y
son la serie de conexiones 0 asociaciones entre los tipos de objetos

gue estan conectados por la relacion por medio de flechas.
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cod_marcax

cod_farmac des_farmac
@ T M ] M

| SWP_MA_FARMAC

' |

est_varied
rep_farmac
cod_farmac \

M

s

cod_produc

SWP_MA_VARIEQ

log_farmac

des_varied

)

can_detall

est_detall

sec_detall

des_produc

est_produc

tip_produc

] cod_admini
est_pedido
| est_client .

SWP_CA_PEDIDO M ‘ | . SWP_MA_ADMINI
lug_pedido SWP_MA_CLIENT

\
pas_admini
fec_pedido
- log_admini
ema_client

cod_cliente
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2.4.1.Especificacion de Objetos

v' SWP_CA_PEDIDO: Este objeto representa a los datos del
pedido, si lo comparamos con una orden de pedido
equivaldria a la cabecera del mismo

v' SWP_DA DETALL: Aqui se especifican cada uno de los
articulos adquiridos asi como la cantidad y el precio de los
MisMos.

v' SWP_MA_ADMINI: Esta tabla guarda los datos del login y
clave de acceso de las personas que se encargaran de
administrar la informacion del sitio.

v" SWP_MA _CLIENT: Este objeto guardara todos los datos
de los clientes suscritos a nuestro lugar.

v SWP_MA_FARMAC: Se podran encontrar los datos de las
farmacias que han decidido hacer negocios con nosotros

v" SWP_MA_ PRODUC: Podremos encontrar los nombres de
cada producto y su tipo o clasificacidbn (genéricos, no
geneéricos y otros).

v SWP_MA_ MARCAX: Este objeto representa a las marcas
de los productos o laboratorios existentes.

v' SWP_MA _UNIDAD: Se especifican las medidas de

presentacion de los productos.
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v SWP_MA _VARIED: Se guardan todas las caracteristicas
de un producto incluyendo su presentacion (crema, jarabe,

pastillas,etc.)

2.5.Diagrama de Flujo de Datos(DFD)

El diagrama de flujo de datos es un modelo que describe los flujos de
datos o tuberias, los procesos que cambian o transforman los datos en un
sistema, las entidades externas que son fuente o destino de los datos (y
en consecuencia los limites del sistema) y los almacenamientos o
depositos de datos a los cuales tiene acceso el sistema, permitiendo asi

describir el movimiento de los datos a través del sistema.

En sintesis, el Diagrama de Flujo de datos describe:

v Los lugares de origen y destino de los datos(los limites del sistema)

v Las transformaciones a las que son sometidos los datos(los procesos
internos)

v Los lugares en los que se almacenan los datos dentro del sistema

v Los canales por donde circulan los datos

2.5.1.Caracteristicas

v" Relevante: ya que posibilita comunicar diferentes modelos para asi

facilitar el entendimiento entre el usuario y el analista de sistemas
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v Légico: ya que no identifica soporte fisico
v" Descendente: Se construye en forma descendente de lo general a

lo particular

El DFD posee niveles de desagregacipon o explosion o apertura de
burbujas. El Nivel 0 o Diagrama de Contexto es aque que muestra una
sola burbuja y las entidades externas o terminadores con los que

interactla el sistema.

2.5.2.Simbologia

2.5.2.1 Entidad Externa

Son generalmente clases logicas de cosas o de personas, las
cuales representan una fuente o destino de transacciones, como
por ejemplo clientes, empleados, proveedores, etc., con las que
el sistema se comunica. También pueden ser una fuente o

destino especifico, como por ejemplo Departamento Contable.

Como el sistema que esta bajo analisis acepta datos de otro
sistema o bien se los provee, este otro sistema es una Entidad

Externa.

Mediante la designacion de alguna cosa o de algun sistema como

Entidad Externa estamos estableciendo implicitamente que se
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encuentra fuera de los limites del sistema que estamos
considerando por lo cual no nos interesa la transformacion o
proceso que se realiza dentro de ellos, es decir que estan fuera
del control del sistema que se esta modelando. Son sélo
proveedores o requeridores de datos del sistema bajo

consideracion.

Por todo ello, ni el analista ni el disefiador pueden cambiar ni los

contenidos ni la forma de trabajo de un terminador.

2.5.2.2.Proceso

Indican aquellos lugares dentro del sistema en donde la
informacion (flujos de datos) que ingresan se procesan o
transforman. Es decir, son las funciones 0 procesos que

transforman entradas de datos en salidas de informacion.

Su nombre deberd ponerse mediante una frase imperativa, que
consistira idealmente de un verbo activo seguido por una cladsula
objeto, cuanto mas simple mejor. Al analista le servira pensar que
la descripcion de la funcion es "una orden a un empleado sin
conocimiento del tema". Estas frases imperativas no tienen
sujeto; tan pronto como se introduce un sujeto se habra indicado

como debera realizarse fisicamente la funcion .
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Un proceso puede ser fisicamente una oficina repleta de
empleados, un procedimiento, 0 una combinacion de actividades

manuales y automatizadas.

2.5.2.3.Flujo de datos:

Representa un transporte de paquetes de datos desde su origen
hasta su destino, es decir que representa una estructura de datos

en movimiento de una parte del sistema a otro.

Un flujo muestra las interfaces entre los elementos del DFD.

Puede imaginarse como una tuberia por donde se envian
paguetes de datos, pero deberd tener una descripcion de su
contenido la cual debera elegirse de forma que sea lo mas dutil

posible a los usuarios que revisen el DFD.

La flecha indica la direccion del flujo.

Puede estar contenido fisicamente en una nota, una factura, una
llamada telefonica, de programa a programa, etc. Es decir, en
cualquier medio por el cual los datos pasan de una entidad o

proceso a otra.
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2.5.2.4. Almacén o archivo

Representa un archivo l6gico en donde se agregan o de donde

se extraen datos. Es una estructura de datos, pero estética.

Puede ser fisicamente un archivo de tarjetas, una microficha, un

archivo, o un archivo en cinta o diskette.

Debera elegirse el nombre que sea mas descriptivo para el

usuario, que identifique los paquetes de datos que contiene.

Implica escritura, actualizacion o borrado de datos.

Implica lectura o recuperacion de informacion almacenada.

2.5.3. Guias para construir un DFD

v' Primero se deberan identificar las entidades externas ya que ello
implica definir los limites del sistema.

v' Se deberan elegir nombres con significado tanto para procesos
como también para flujos de datos, almacenes y entidades
externas. Si es posible a partir del vocabulario del usuario evitando
terminologias técnicas.

v Identificar el papel del proceso del sistema, no quien lo realiza.
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Numerar los procesos, mediante un esquema de numeracion
consistente que implique, para los lectores del DFD, una cierta
secuencia de ejecucion.

Se deberan, en la medida de lo posible, evitar los DFD
excesivamente complejos. Deberan ser comprensibles, digeribles
y agradables a la vista sin demasiados elementos.

Todos los elementos se relacionan entre si a través de flujos de
datos.

Procesos: Se relacionardn  con:Almacenes, Entidades
externas,Otros Procesos. Deberan tener almenos una Entrada y
una Salida, no son manantiales de datos

Almacenes: Se relacionaran solamente con Procesos.

Entidades Externas: Se relacionaran solamente con Procesos.

En todos los niveles del Diagrama de Flujo de Datos debera haber
igual cantidad de Entradas y de Salidas.

Niveles del DFD: Nivel de Partida o Diagrama de Contexto: No
existiran almacenes o archivos, se representaran las entidades
externas que son fuente y destino de los datos, el sistema sera
representado como un proceso simple, se dibujaran sélo los flujos
de datos de comunicacién exterior-sistema. Nivel 1 vy
subsiguientes: Debera haber igual cantidad de archivos. Aunque

podra existir mayor cantidad de almacenamientos en el nivel 2
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debido a la explosién de algun proceso. En el dltimo nivel, cada
proceso realizara una funcion especifica y concreta.

Cada proceso en el DFD de alto nivel de un sistema puede ser
"explotado” para convertirse en un DFD en si mismo.

Cada proceso en el nivel inferior debera estar relacionado,
inversamente, con el proceso del nivel superior. Es decir que, cada
proceso “padre” que se detalla en el DFD, ha de estar balanceado.
La regla del balanceo consiste en que cada proceso debe tener
exactamente los mismos datos de entrada/salida netos que el DFD
hijo.

Los flujos de datos pueden descomponerse en la “explosion” del
proceso en un DFD hijo.

No se debera prestar atencion a las condiciones de tiempo,
excepto a las naturales precedencias logicas y a los
almacenamientos de datos necesarios desde el punto de vista
I6gico. Se debera dibujar un sistema que nunca comience ni pare.
Para evitar el cruzamiento de las lineas de flujo de datos, la misma
entidad (o el mismo almacén) se podra dibujar mas de una vez en
el mismo diagrama; las dos (o mas) casillas por entidad pueden
identificarse con dos lineas inclinadas en el angulo superior

izquierdo de las mismas.
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v Elegir nombres con significado para todos los componentes: Para
los procesos: Identificar las funciones que el sistema esta llevando
a cabo. Usar un verbo y un objeto. Evitar verbos ambiguos: hacer,
manejar, procesatr, etc.

v Numerar los procesos:como forma abreviada de identificar las
burbujas, base para la numeracion jerarquica.

v' Redibujar el DFD tantas veces como sea necesario para que sea:
Técnicamente correcto, Aceptable para el usuario,Estar lo
suficientemente bien dibujado para mostrarlo a la direccion de la
organizacion

v' Evitar los DFD demasiado complejos, deben ser leidos y
comprendidos

v' Todos los flujos y procesos deben estar etiquetados

v" Tener cuidado con los almacenes de “sélo lectura” o “sélo
escritura”

v' En sistemas tipicos, simples 2 o 3 niveles, medianos 3 a 6, grande
5a8.

v' Un enfoque que tiene mas éxito es identificar los acontecimientos
externos a los cuales debe responder el sistema y utilizarlos para
crear un primer borrador del DFD. De ahi puede partirse hacia
arriba (para crear DFD de mayor nivel de abstraccion) y hacia

abajo.
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DFD NIVEL 1
2.5.4. Médulo Publico
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2.6.Diagrama de Casos de Uso
Un Diagrama de Casos de Uso muestra la relacion entre los actores y los
casos de uso del sistema. Representa la funcionalidad que ofrece el
sistema en lo que se refiere a su interaccion externa. En el diagrama de
casos de uso se representa también el sistema como una caja rectangular
con el nombre en su interior. Los casos de uso estan en el interior de la
caja del sistema, y los actores fuera, y cada actor esta unido a los casos
de uso en los que participa mediante una linea.
2.6.1.Elementos
Los elementos que aparecen en el Diagrama de Casos de Uso son:
actores, casos de uso y relaciones entre casos de uso.
2.6.1.1.Actores
Un actor es algo  con comportamiento, como una persona
(identificada por un rol), un sistema informatizado u organizacién,
y que realiza algun tipo de interaccidbn con el sistema. Se
representa mediante una figura humana dibujada con palotes.
Esta representacion sirve tanto para actores que son personas
como para otro tipo de actores.
2.6.1.2. Casos de Uso
Un caso de uso es una descripcibn de la secuencia de
interacciones que se producen entre un actor y el sistema,

cuando el actor usa el sistema para llevar a cabo una tarea
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especifica. Expresa una unidad coherente de funcionalidad, y se
representa en el Diagrama de Casos de Uso mediante una elipse
con el nombre del caso de uso en su interior. El nombre del caso
de uso debe reflejar la tarea especifica que el actor desea llevar a

cabo usando el sistema.
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Inform acica
Cliente
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Recibe Pedido %
3

Cliente|
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2.6.1.3. Relaciones entre Casos de Uso

Pueden ser de los siguientes tipos: ¢ Incluye (<>): Un caso de uso
base incorpora explicitamente a otro caso de uso en un lugar
especificado en dicho caso base. Se suele utilizar para
encapsular un comportamiento parcial comdn a varios casos de
uso. * Extiende (<>): Cuando un caso de uso base tiene ciertos
puntos (puntos de extension) en los cuales, dependiendo de
ciertos criterios, se va a realizar una interaccion adicional. El caso
de uso que extiende describe un comportamiento opcional del
sistema (a diferencia de la relacion incluye que se da siempre
gque se realiza la interaccion descrita) <>
Ambos tipos de relacién se representan como una dependencia
etiquetada con el estereotipo correspondiente (<> o <>), de tal
forma que la flecha indique el sentido en el que debe leerse la

etiqueta.
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CAPITULO 3

3. DISENO

3.1. Disefio de Datos
Tabla : swp_ca_pedido
Descripcidn : Elaboracién de pedidos por parte del usuario

Campos de swp_ca_pedido

Nombre : cod pedido

Descripcidn : Posee el codigo unico que identifica la orden de

pedido de un cliente.

Tipo de dato : Numeérico

Longitud : 8

Nombre : cod_client

Descripcién : Posee el cédigo que identifica al cliente al momento

de realizar la orden de pedido.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8
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Nombre : fec_pedido

Descripcion : Posee la fecha en que se realizé la orden de pedido

de un cliente.

Tipo de dato : date

Longitud : 8

Nombre : lug pedido

Descripcion : Posee el lugar o la ubicacion en donde se va a

enviar el pedido de un cliente.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 50

Nombre :est_pedido

Descripcion : Posee el estado en que se encuentra el producto en

el inventario reportado por la farmacéutica

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 1

Tabla : swp_da_detall
Descripcién : Contiene las variedades de los productos adquiridos
con todas sus especificaciones como valor y la cantidad que se

desea.

Campos de swp_da_detall

Nombre : cod pedido

Descripcion :  Posee el codigo unico que identifica la orden de
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pedido de un cliente.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : sec_detall

Descripcién :  Es el cédigo correspondiente al numero de

variedades adquiridas.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : cod varied

Descripciéon :  Posee el cédigo de la variedad del producto en

estado activo.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : cant_detall

Descripcion : Guarda la cantidad de la variedad del producto que

se esta pidiendo.

Tipo de dato : Numeérico

Longitud : 8

Nombre : est detall

Descripcion : Posee el estado en que se encuentra el detalle de la
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compra que puede estar activo o en espera.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 1

Tabla : swp_ma_admini
Descripcidn : Obtiene los procedimientos necesarios para otorgar

permisos y privilegios mediante cédigos de usuario y contrasefias.

Campos de swp_ma_admini

Nombre : cod _admini

Descripcién : Este campo posee los codigos de los
administradores de la pagina web.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : log _admini

Descripcion :  Contiene los identificadores correspondientes a los

administradores del portal.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 20

Nombre : pas_admini

Descripcion : Este campo posee la contrasefia con la cual una

persona ingresard al sistema administrador del portal.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 20
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Tabla : swp_ma_client
Descripcién : Obtiene los datos personales del cliente junto con su
u contrasefa. Datos necesarios al momento de elaborar o

consultar una orden de pedido por parte del cliente

Campos de swp_ma_client

Nombre : cod client

Descripcion : Este campo posee el codigo de un cliente, el mismo

gue se le asigna al elaborar una orden de pedido.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : ema_client

Descripcién : Este campo posee el correo electronico (e-mail)de
un cliente, el mismo que se guarda en la base de datos al elaborar
una orden de pedido. Este codigo queda registrado en la base de

datos del administrador para futuras sesiones.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 50

Nombre : pas_client

Descripcién : Este campo posee la contrasefia del cliente, la cual
va a quedar registrada en nuestra base de datos junto con la
direccién de correo electronico al momento de ingresar los datos

necesarios para elaborar la orden de pedido o bien al momento de
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ingresar en la seccibn de contacto para sesiones via correo

electrénico con el portal.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 10

Nombre : Nom_client

Descripcién :  Este campo registra el nombre del usuario

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 50

Nombre : pai_client

Descripcién : En este campo se va a guardar el pais de

procedencia del usuario.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 30

Nombre : ciu_client

Descripcién : En este campo se va a registrar la ciudad de donde

procede el cliente.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 30

Nombre : dir_client

Descripcién :  En este campo se va a registrar la direccion de

donde se contacta el usuario al portal.

Tipo de dato : Nvarchar
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Longitud : 50

Nombre : tel client

Descripcion : En este campo se va a registrar el teléfono del
cliente, el cual va a proporcionar mas datos acerca de su

ubicacion.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 20

Nombre : est client

Descripcion : En este campo se va a registrar el estado del cliente
en la base de datos del administrador. Esta informaciéon va a
permitir tener una mayor proyeccion acerca del cliente en cuanto al
envio o no de futuras promociones y descuentos por la frecuencia

de compra hacia el portal.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 1

Tabla : swp_ma_farmac
Descripciédn : Obtiene el cédigo de cada una de las tres farmacias

participantes en el sistema.

Campos de swp_ma_farmac

Nombre : cod farmac

Descripcién :  Este campo posee el codigo que identifica a cada
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una de las farmacias al momento de efectuar el proceso de
seleccién y busqueda de productos para efectuar una orden de

pedido.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : des_farmac

Descripcion :  Este campo contiene la descripcion de las farmacias

participantes en el portal.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 30

Nombre : est farmac

Descripciéon :  Este campo contiene el estado de la farmacia, que
puede representar un estado de activo o un estado de espera, el
mismo que limitar4 la participacion de una farmacia debido a

problemas de actualizacion de datos.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 1

Nombre : rep farmac

Descripcion :  Este campo contiene el nombre del representante

de la farmacia, quien es a quien nos dirigiremos en el proceso
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diario del negocio.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 50

Nombre : tel farmac

Descripcion :  Este campo contiene el numero de teléfono de la

farmacia.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 20

Nombre : ema_farmac
Descripcion :  Este campo contiene el correo electronico de la

farmacia que sera nuestro principal medio operativo.

Tipo de dato : Nvarchar
Longitud : 50

Tabla : swp_ma_marcax
Descripcion : En esta tabla se detalla el nombre del laboratorio
farmacéutico correspondiente a cada uno de los productos que han

sido recopilados por el personal que maneja el sitio web.

Campos de swp_ma_marcax

Nombre : cod _marcax
Descripcion Este campo posee el codigo secuencial que
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distingue a cada marca (laboratorio) de cada producto

farmacéutico.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8
Nombre : des_marcax
Descripcién Este campo posee el nombre de la marca

(laboratorio) de cada producto farmaceéutico.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 50

Nombre :  est marcax

Descripcién :  Este campo posee el estado de la marca de cada

producto farmacéutico.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 1

Tabla : swp_ma_produc
Descripcion : En esta tabla se detalla el nombre del producto

farmacéutico junto con sus estados y descripciones.

Campos de swp_ma_produc

Nombre : cod produc

Descripcion Este campo posee el codigo secuencial que
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distingue a cada producto independientemente de cual es la

farmacia y el laboratorio al que pertenece.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : des_produc

Descripcién :  Este campo posee la descripcion del producto

farmacéutico.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 20

Nombre : tip_produc

Descripcién :  Este campo posee el tipo de producto farmacéutico

catalogados como genéricos, no geneéricos y otros

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 20

Nombre : est _produc

Descripcion Este campo posee el estado del producto
farmacéutico cuya condicionante es que el producto esté siempre

activo para proceder a su visualizacién en la pagina de productos.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 1
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Tabla : swp_ma_unidad
Descripcién : En esta tabla se detalla la unidad en que viene cada
producto farmacéutico, descripcién que corresponde a la dosis que
previamente se ha especificado al momento de seleccionar el

producto en la pagina web.

Campos de swp_ma_unidad

Nombre : cod unidad

Descripcion : Este campo posee el codigo secuencial que

distingue a cada unidad del producto.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : des_unidad

Descripcion :  En este campo de detalla la unidad (dosis) en que

viene establecido cada producto para su correcto uso.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 30

Nombre : est unidad

Descripcién : En este campo de detalla el estado de la unidad de

cada producto farmacéutico.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 1
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Tabla : swp_ma_varied
Descripcion : En esta tabla se detalla la variedad de cada producto
farmacéutico, la misma que puede tener mas de una variedad por

producto.

Campos de swp_ma_varied

Nombre : cod varied

Descripcién :  Este campo posee el codigo secuencial que

distingue a cada variedad del producto farmacéutico.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : cod produc

Descripcién :  Este campo posee el codigo del producto.

Tipo de dato : Numeérico

Longitud : 8

Nombre : cod _marcax

Descripcion Este campo posee el codigo secuencial que

distingue a cada marca de cada producto farmacéutico.

Tipo de dato : Numérico
Longitud : 8
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Nombre : cod_unidad

Descripcion : Este campo posee el codigo secuencial que

distingue a cada unidad en que viene cada producto farmacéutico.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : des varied

Descripcion : Este campo posee la descripcion de la variedad en
que puede venir cada producto farmacéutico, en donde se puede

encontrar diferentes variedades para un mismo producto.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 50

Nombre : pai_varied

Descripcion : Detalla el pais de procedencia de cada producto

junto con su variedad.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 30

Nombre : val varied

Descripcién : Detalla el valor de variedad de un producto.

Tipo de dato : Numeric

Longitud : 8
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Nombre : exi_varied

Descripcion : Detalla la existencia de la variedad de un producto

dependiendo de los reportes que nos mande cada farmacia.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 8

Nombre : cod farmac

Descripcion : Detalla el cédigo de la farmacia donde existe la

variedad de ese producto.

Tipo de dato : Numérico

Longitud : 5

Nombre : est varied

Descripcion : Detalla el estado de la variedad de un producto si

esta activa o el espera.

Tipo de dato : Nvarchar

Longitud : 1

Disefio Arquitecténico de SUFARMACIA.COM

SUFARMACIA.COM
v v

USUARIO FARMACIA ADMINISTRADOR
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3.2.1. DISENO ARQUITECTONICO MODULO USUARIO

USUARIO
v
v v
INGRESA DATOS CONSULTA
| INFORMACION
—
INGRESA CLAVE SUSCRIPCION
DE ACCESO REFERENCIAS | PROMOCIONES
MEDICAS
\ 4 \ 4
ELABORA REGISTRO DE
PEDIDO DATOS
\ 4
ELABORA
PEDIDO
3.2.2. D|SENO ARQU|TECTON|CO MODULO FARMACIA
FARMACIA
v
v L 4
INGRESA DATOS CONSULTA
| INFORMACION
|
INGRESA CLAVE INSCRIPCION
DE ACCESO REFERENCIAS PROMOCIONES
MEDICAS
v \ 4
CONSULTA DE REGISTRO DE
PEDIDOS DATOS

A 4

ESPERAR
CONFIRMACION
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3.2.3. DISENO ARQUITECTONICO MODULO ADMINISTRADOR

ADMINISTRADOR

v Y v

INGRESA CLAVE CONSULTA

DE ACCESO INFORMACION
|

v

INGRESA DATOS REFERENCIAS PROMOCIONES

MEDICAS

v

MANTENIMIENTO

v v v v

INGRESAR MODIFICAR ELIMINAR CONSULTAR

3.3. Disefio de Interfaz

Para el disefio de las paginas que se incluyen en el sitio se han tomado en

consideracion los siguientes aspectos:

1. Contenido: Se trabaj6 primero en el contenido del documento,
estando ya solido e interesante, se complemento con imagenes.

2. Se evitdO paginas largas: Se evitO paginas de mas de 4 o 5
"pantallas” para cada péagina. El lamado de una pagina a otra se hace

por "links", o enlaces.
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3. Se evitdo disefio sobrecargado: Se evitd disefios demasiado
sobrecargados, pues atentan contra la transmision de ideas. Esto no
significa que no es bueno usar "backgrounds" atractivos, pero siempre
gue no menoscaben la presentacion basica.

4. Se evito figuras muy grandes: normalmente las paginas se veran en
pantallas de 14" a 800x600 pixels. Incluso veran a 640x480 pixels.
Esto implica que hay que evitar figuras mucho mayores que 640x480
pixels. Por esto se verificd que estas queden claras con lo que hay
que ver claramente visible.

5. Facilidad en la Navegacién: es muy importante que al "Internauta” se
le facilite la navegacién por las paginas que uno crea. Por lo tanto
debe tener links para: avanzar a través del documento, retroceder a
paginas anteriores y volver a la pagina principal para poder acceder a
los 3 modulos que provee el sitio. Esto evita que se "pierda" en la

estructura o le dificulte navegar.
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8. Tablas

A medida de que se realizo el disefio de las paginas se descubri6 el poder de
las Tablas. Estas permiten realizar un formato mucho mas controlado del
aspecto que toma nuestra pagina, de forma mas elegante donde se organiza

la informacion.
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Se ha considerado también el evitar paginas recargadas de imagenes y
archivos flash, que tardan minutos en mostrarse en el explorador si el
usuario no tiene una conexion ultrarapida. Una pagina que tarde mas de
15 segundos en cargarse no sera muy vista, el visitante se ird a otro sitio

mas rapido, queremos clientes satisfechos de la atencion brindada.
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3.4. Disefo anivel de componentes

3.4.1. Modulo de Usuario

3.4.1.1. Carrito de Compras

1. Ver lista de productos
2. Escoger variedades de productos a comprar
3. Colocar cantidad de cada producto
4. Desea modificar alguna cantidad
Si. Regresar a 3
No.lra 5
5. Desea ordenar ahora
Si.lra6
No. Regresar a 1
6. Esta registrado como usuario
Si.lra8
No.Ira7
7. Ingresar datos
8. Indicar lugar de envio.

9. Fin
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3.4.1.2. Pedidos

1. Ver lista de pedidos

2. Modificar pedidos
Si.lra3
No.Ira 4

3. Registrar cambios

4. Eliminar pedidos
Si.lIrab
No. Ira 6

5. Ver pedidos eliminados

6. Fin

3.4.2. MObdulo de Administrador

3.4.2.1. Mantenimiento de Unidades

1. Consulta unidades existentes

2. Ingresar Unidad

Si.lra3
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No.Ira 4

3. Unidad Nueva

4. Modificar Unidades
Si.lra5b
No. Ira 6

5. Registrar Modificaciones

6. Eliminar Unidades
Si.lra?
No.Ira8

7. Unidad Eliminada

8. Consultar Unidades Eliminadas
Si.lra9
No. Ira 10

9. Listado de unidades eliminadas

10. Fin

3.4.2.2. Mantenimiento de Marcas

1. Consulta marcas existentes

2. Ingresar marcas

Si.lra 3



No.Ira 4
3. Marca Nueva
4. Modificar marcas
Si.lra5b
No. Ira 6
5. Registrar Modificaciones
6. Eliminar marcas
Si.lra?7
No. Ira 8
7. Marca Eliminada
8. Consultar Marcas Eliminadas
Si.lra9
No. Ira 10
9. Listado de marcas eliminadas
10. Fin

3.4.2.3. Mantenimiento de Variedad

1. Consulta variedades existentes

2.

Ingresar variedad

Si.lra3

139



9.

140

No. Ira 4

Variedad Nueva
Modificar Variedad
Si.lrab

No. Ira 6

Registrar Modificaciones
Eliminar Variedades
Si.lra?7

No. Ira8
Variedad Eliminada
Consultar Variedades Eliminadas
Si.lra9

No. Ira 10

Listado de variedades eliminadas

10.Fin

3.4.2.4. Mantenimiento de Productos

1. Consulta de productos existentes

. Ingresar productos nuevos

Si.lra 3



No.Ira 4

3. Ingresar variedad

4. Modificar producto existente
Si.lrab
No.Ira 8

5. Registrar modificaciones

6. Eliminar producto existente
Si.lra7
No.Ira 8

7. Producto eliminado

8. Consultar productos eliminados
Si.lra?9
No. Ira 10

9. Listado de productos eliminados

10. Fin

3.4.2.5. Mantenimiento de Farmacias
1. Consulta de Farmacias afiliadas
2. Consulta de Farmacias desafiliadas
3. Reafiliar farmacias afiliadas

Si.lra4
No. Ira5b

4. Listado de farmacias afiliadas
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5. Consulta de Farmacias pre inscritas
6. Afiliar farmacias pre — inscritas

Si.lra?7
No.Ira 8
7. Listado farmacias pre — inscritas

8. Consulta de farmacias rechazadas
9. Ingresar Farmacia nueva

Si.lra 10
No. Ira 11l

10.Farmacia Nueva
11.Modificar farmacias existentes

Si.lral2
No. Ira 13
12.Registrar modificaciones

13. Eliminar farmacias

Si.lra 15

14.Farmacia eliminada

15.Fin

3.4.2.6. Pedidos

1. Ver lista de pedidos

2. Modificar pedidos

Si.lra3
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No.Ira 4
Registrar cambios
Eliminar pedidos
Si.lIrab

No. Ira 6

. Ver pedidos eliminados

. Fin

3.4.3. Modulo de Farmacia

3.4.3.1. Pedidos

H

. Ver lista de pedidos

Modificar pedidos
Si.lra3

No.Ira 4

Registrar cambios
Eliminar pedidos
Si.lrab

No. Ira 6

Ver pedidos eliminados

Fin
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3.5. Disefio de Base de Datos

a. Tabla swp_ca pedido

Campos Tipo Tamarno
cod_pedido Numeric 8
cod_client Numeric 8
Fec pedido Date 8
Lug_pedido Alpha 50
Est pedido Alpha 1

e Clave Principal : cod_pedido

Clave Externa : cod_client

b. Tabla swp_da_detall

Campos Tipo
Cod_pedido | Numeric
sec_detall | Numeric
cod varied | Numeric
can_detall | Numeric
est_detall Alpha

—
Q

I—‘OOOOOOOOE
1]
o

e Clave Principal :sec_detall

Clave Externa : cod_pedido, cod_varied
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c. Tabla swp_ma_admini

Campos Tipo |Tamafo
Cod_admini| Numeric 8
Log admini| Alpha 20
pas _admini | Alpha 10

e Clave Principal : cod_adminil

d. Tabla swp_ma_client

Campos Tipo |Tamafo

cod client | Numeric 8

ema client| Alpha 50
pas client | Alpha 10
nom_client| Alpha 50

pai_client | Alpha 30
ciu_client | Alpha 30
dir client | Alpha 50
tel_client | Alpha 20
est client | Alpha 1

e Clave Principal :cod_client



e. Tabla swp_ma_ farmacia

f.

Campos Tipo |Tamafo
cod farmac | Numeric 8
des farmac Alpha 30
est farmac Alpha 1
rep_farmac Alpha 50
tel farmac Alpha 20
ema farmac | Alpha 50
ruc_farmac Alpha 13
pas_farmac Alpha 10
dir_farmac Alpha 50
log_farmac Alpha 20

e Clave Principal : cod_farmac

Tabla swp_ma_marcax

Campos Tipo |Tamafo
cod marcax | Numeric 8
des marcax | Alpha 50
est marcax | Alpha 1

e Clave Principal : cod_marcax

g. Tabla swp_ma_produc

Campos Tipo |Tamafo
cod produc | Numeric 8
des _produc | Alpha 20

tip_produc Alpha 20
est_produc | Alpha 1

e Clave Principal : cod_produc
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h. Tabla swp_ma_unidad

Campos Tipo |Tamafo
cod unidad | Numeric 8
des unidad| Alpha 30
est unidad | Alpha 1

e Clave Principal : cod_unidad

I. Tabla swp_ma_ varied

Clave Externa :

Campos Tipo |Tamaiio
cod varied | Numeric
cod_produc | Numeric

cod _marcax | Numeric

cod unidad | Numeric

des varied | Alpha 50
pai_varied | Alpha 30
val varied | Numeric
exi_varied | Numeric

cod farmac | Numeric

est varied | Alpha

Clave Principal :cod_varied

cod_produc, cod_marcax,
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cod_unidad,cod_farmac.
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CAPITULO 4

4. DESARROLLO Y PRUEBA DEL SISTEMA

4.1.- Desarrollo del Sistema

4.1.1. Creacién de la Base de Datos y componentes

» La Base de Datos el SQL que se ha creado recibe el nombre de
farmaciaseliza y esta ubicada dentro de una carpeta llamada
Bases, con un tamafio de 5,15MB, la cual se encuentra subida
el internet bajo el dominio http://207.21.192.4.

» Esta formada por nueve Tablas con sus respectivas claves
principales y claves externas: SWP_CA _PEDIDO,
SWP_MA_CLIENT, SWP_MA_MARCAX, SWP_MA_PRODUC,
SWP_MA_VARIED, SWP_MA_UNIDAD, SWP_MA_FARMAC,

SWP_MA_ADMINI, SWP_DA_DETALL.
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4.1.2. Migracién de Datos

Un plan de migracion esta formado por un conjunto de cambios
expresados en un lenguaje de migracion, cuya posterior ejecucion
permite migrar los datos de una BD origen a una BD destino de forma

adecuada.

La creacibn de un plan de migracion completo debe realizarse
incorporando cada uno de los cambios necesarios para que pueda

hacerse dicha migracion.

Cada uno de los posibles cambios que pueden realizarse en las bases
de datos, se expresa mediante un lenguaje pivote declarativo. Este
lenguaje de migracion especifica los cambios basandose en el modelo
orientado a objetos, debido a que la informaciébn que maneja son
esquemas conceptuales orientados a objetos. De esta forma, se
permite especificar el plan de migracion de forma correcta y proxima al

usuario de la aplicacion.
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El plan de migracion se construye gracias a la composicion de
diferentes elementos:

expresiones de migracion, cambios y modulos de migracion. El nivel
de abstraccibn mas elevado de esta composicion de elementos lo
constituyen los modulos de migracién, mientras que el granulo mas
pequefio son las expresiones de migracion.

Una expresion de migracion es el concepto general para hacer
referencia a las diferentes expresiones que permite especificar el
lenguaje de migracion disefiado. Cada una de ellas ayuda a
especificar unos determinados elementos de un esquema conceptual,
tiene una connotacion semdantica diferente y unas restricciones
sintacticas claramente definidas.

Un cambio contiene el conjunto de expresiones de migracion
necesarias para expresar las modificaciones de un determinado
elemento del esquema conceptual origen y los filtros que se le han de
aplicar a su poblacién, para poderlo migrar correctamente.

Un modulo de migracion esta asociado a una clase, una relacion de
agregacion o una relacion de especializacion del esquema conceptual
destino. Los médulos representan unidades de migracion, cuya
composicidon mediante agregaciones y especializaciones constituyen

el plan de migracion.
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4.1.3. Seguridades

Es el medio a través del cual se podra administrar el sitio, dar
permisos, ingresar productos y otras opciones con la cual se dara
mantenimiento al mismo, facilitando la administracion del portal, la
cual podra ser accedida desde cualquier sitio sin necesidad de estar
fisicamente en el lugar de trabajo, logrando con esto una

independencia del lugar de trabajo.

4.1.3.1. Del Sistema Operativo
El sistema operativo, como administrador de los recursos del

sistema;

e Cumple una funciébn muy importante en la instrumentacion de la
seguridad.
« No engloba a todos los aspectos de la seguridad.

e Debe ser complementado con medidas externas al S. O.

La simple seguridad fisica resulta insuficiente ante la posibilidad

de acceso mediante equipos remotos conectados.
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La tendencia es que los sistemas sean mas asequibles y faciles
de usar, pero la favorabilidad hacia el usuario puede implicar un
aumento de la vulnerabilidad.

Se deben identificar las amenazas potenciales, que pueden
proceder de fuentes maliciosas o no.

El nivel de seguridad a proporcionar depende del valor de los

recursos que hay que asegurar.

Un tratamiento total de la seguridad incluye aspectos de la
seguridad del computador distintos a los de la seguridad de los S.

0.

La seguridad externa debe asegurar la instalacion computacional

contra intrusos y desastres como incendios e inundaciones:

« Concedido el acceso fisico el S. O. debe identificar al usuario
antes de permitirle el acceso a los recursos: seguridad de la

interfaz del usuario.

La seguridad interna trata de los controles incorporados al
hardware y al S. O. para asegurar la confiabilidad, operabilidad y

la integridad de los programas y datos.
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Seguridad Externa

La seguridad externa consiste en

 Seguridad fisica.

« Seguridad operacional.

La seguridad fisica incluye:

« Protecciéon contra desastres.

« Proteccién contra intrusos.

La proteccion contra desastres puede ser costosa Yy
frecuentemente no se analiza en detalle; depende en gran
medida de las consecuencias de la pérdida.

La seguridad fisica trata especialmente de impedir la entrada de

intrusos:

o Se utiliza sistema de identificacion fisica:

o Tarjetas de identificacion, codigo de identificacion

4.1.3.2. Del Sistema
Asegurar archivos
Tener una ubicacion segura

Bloquear y configurar con protocolos de pantalla por contrasefia
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Al presionar ctrl. + Alt + Supr y al hacer clic en bloquear equipo
se impedira que los usuarios no autorizados obtengan acceso al
equipo en donde se pedira una contrasefia y aceptar.
Configurar el protocolo de pantalla, que se inicie luego de que el
pc esta inactivo por cierto tiempo y se bloquee en forma
automatica.

Sacar respaldos semanales

Nombre Autenticacion (Login)

Actores Administrador, usuario

Descripcién | Al momento de ordenar el pedido se pedira al usuario una clave
0 contrasefia, la misma que validara los datos asignandole los
privilegios correspondientes y se le mostrara la pagina del
estado de pedido y posterior envio configurado segun sus
privilegios.

Nombre Cerrar sesion

Actores Usuario

Descripcién | En esta etapa se procede a la eliminacién de los privilegios que
tenia asignado el usuario cuando se autentico. El usuario esta
en la capacidad de retornar a la pagina de inicio del portal para
un nuevo proceso de compra, para dotarse de informacion del
portal o ya sea para darse de baja de la misma.

Nombre Autenticacion (Login)

Actores Administrador

Descripcion | El administrador debera estar autenticado y poeer los permisos

necesarios para poder ingresar al sistema administrador
mediante un usuario y contrasefia en donde podra hacer uso de
las diferentes opciones de mantenimiento de la pagina con
respecto a los datos del sistema y a sus integrantes (usuarios,
farmacias).
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Nombre Creacion de productos

Actores Administrador

Descripcion | El administrador debera estar autenticado y poseer los permisos
necesarios
para proceder a la creacion de nuevos productos farmaceéuticos.
El donde se mostraré la pagina correspondiente también a la
modificacion y eliminacion de los citados productos.

Nombre Modificacion de productos

Actores Administrador

Descripcién | El administrador debera estar autenticado y poseer los permisos
necesarios
para proceder a la modificacion de los productos en caso de
haber recibido de una farmacia la autorizacion respectiva.

Nombre Eliminacion de productos

Actores Administrador

Descripcién | El administrador deberéa estar autenticado y poseer los permisos
necesarios
para proceder a la eliminacion de los productos farmacéuticos.
No se pedira confirmacion de eliminacion por cuanto es
importante el papel del administrador y los privilegios asignados.

Nombre Eliminacion de pedidos

Actores Administrador

Descripcion | El administrador debera estar autenticado y poseer los permisos

necesarios

para poder acceder a la visualizacion de los pedidos elaborados
por el cliente, con la descripcion del producto y su
correspondiente entidad farmacéutica. También se puede
acceder a la correspondiente eliminacion de los pedidos de los
clientes que no cumplan con algun requisito fijado por los
administradores del portal.
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Nombre Ingreso de marcas

Actores Administrador

Descripcién | El administrador deberé estar autenticado y poseer los permisos
necesarios
para proceder al ingreso de marcas de un determinado producto
farmaceéutico.

Nombre Modificacion de marcas

Actores Administrador

Descripcién | El administrador deberéa estar autenticado y poseer los permisos
necesarios
para proceder a la modificacion de las marcas de un
determinado producto farmacéutico.

Nombre Eliminacién de marcas

Actores Administrador

Descripcion | El administrador debera estar autenticado y poseer los permisos
necesarios
para proceder a la eliminacion de las marcas de un determinado
producto farmacéutico. No existe confirmacion de eliminacién
por cuanto es importante el papel del administrador y los
privilegios asignados.

Nombre Ingreso de unidades

Actores Administrador

Descripcion | El administrador debera poseer los permisos necesarios para

poder hacer uso de esta opcién en la cual se va a proceder al
ingreso de unidades, las mismas que detallan la unidad en que
se presenta el producto en el portal.
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Nombre Modificacion de unidades

Actores Administrador

Descripcion | El administrador debera estar autenticado y poseer los permisos
necesarios
para proceder a la modificacion de las unidades de cualquier
producto farmacéutico montado en el portal.

Nombre Eliminacion de unidades

Actores Administrador

Descripcién | El administrador deberéa estar autenticado y poseer los permisos
necesarios
para proceder a la eliminacion de las unidades de un
determinado producto farmacéutico. No existe confirmacion de
eliminacion por cuanto es importante el papel del administrador
y los privilegios asignados. Debe haber un previo acuerdo entre
la farmacia y sus laboratorio para efectuar el proceso de
eliminacion de la unidad.

Nombre Ingreso de las variedades

Actores Administrador

Descripcién | El administrador debera poseer los permisos necesarios para
poder hacer uso de esta opcién en la cual se va a proceder al
ingreso de la variedad de un producto farmacéutico. Es
importante el grado de privilegios que tenga el administrador ya
gue debe haber una coordinacion constante con cada farmacia
para poseer un stock suficiente.

Nombre Modificacion de variedades

Actores Administrador

Descripcion | El administrador debera estar autenticado y poseer los permisos

necesarios
para proceder a la modificacion de las variedades de cualquier
producto farmacéutico montado en el portal.
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Nombre Eliminacion de variedades
Actores Administrador
Descripcion | El administrador debera estar autenticado y poseer los permisos

necesarios

para proceder a la eliminacion de las variedades de un
determinado producto farmacéutico. No existe confirmacion de
eliminacién por cuanto es importante el papel del administrador
y los privilegios asignados.

4.1.3.3. Registro de Logs

Escenario

Caso de Uso Autenticacion

Escena 1 : Usuario existe — cuenta de correo no registrada
Escena 2 : Usuario existe — contrasefia valida

Escena 3 : Usuario existe — contrasefia incorrecta

Escena 4 : Usuario no existe

Escena 5 : No hay conexion

Escena 6 : No hay ingreso de informacion necesaria

Caso de Uso Ingreso Administrador




Escena 1 : Ingreso administrador y no existe problemas
= Se verifican permisos y privilegios

= Se crea un proceso de busqueda y seleccion

= Se ingresa al sistema administrador

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Ingreso administrador y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos y privilrgios

= Se crea un proceso de busqueda y seleccion

= Se crea opcion y falla el proceso

= Acceso denegado al sistema administrador

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Visualizacion de pedidos

Escena 1 : Visualizacion de pedidos y no existe problemas

= Se verifican permisos
= Se crea un proceso seleccién

= Se presenta pantalla de resultados
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Escena 2 : Visualizacion de pedidos y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Eliminacién de pedidos

Escena 1 : Eliminacion de pedidos y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Eliminacion de pedidos y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Creacion de productos

Escena 1 : Creacion de productos y no existe problemas

= Se verifican permisos
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= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Creacion de productos y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Modificacion de productos

Escena 1 : Modificacion de productos y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Modificacion de productos y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Eliminacién de productos
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Escena 1 : Eliminacion de productos y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Eliminacion de productos y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Creacioén de variedades

Escena 1 : Creacion de las variedades y no existe problemas

= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Creacion de las variedades y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados
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Caso de Uso Modificacién de las variedades

Escena 1 : Modificacion de las variedades y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Modificacion de las variedades y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Eliminacién de las variedades

Escena 1 : Eliminacion de las variedades y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Eliminacion de las variedades y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso



= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Creacion de las marcas

Escena 1 : Creacion de las marcas y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Creacion de las marcas y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Modificacién de las marcas

Escena 1 : Modificacion de las marcas y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Modificacion de las marcas y existe error en el

procedimiento

164
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= Se verifican permisos
= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Eliminacién de las marcas

Escena 1 : Eliminacion de las marcas y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Eliminacion de las marcas y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Creacién de las unidades

Escena 1 : Creacion de las unidades y no existe problemas
= Se verifican permisos
= Se crea un proceso seleccién

= Se presenta pantalla de resultados



166

Escena 2 : Creacion de las unidades y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Modificacién de las unidades

Escena 1 : Modificacion de las unidades y no existe problemas
= Se verifican permisos

= Se crea un proceso seleccion

= Se presenta pantalla de resultados

Escena 2 : Modificacion de las unidades y existe error en el
procedimiento

= Se verifican permisos

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Eliminacién de las unidades

Escena 1 : Eliminacion de las unidades y no existe problemas

= Se verifican permisos
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= Se crea un proceso seleccion
= Se presenta pantalla de resultados
Escena 2 : Eliminacion de las unidades y existe error en el
procedimiento
= Se verifican permisos
= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

Caso de Uso Cerrar sesion

Escena 1 : Cerrar sesidon y no existe problemas

= Solicita cambio y se efectla

= Se eliminan variables de sesion con datos de usuario

= Se retorna a la pagina de login

Escena 2 : Cerrar sesidn y no existe conexién con la base de
datos

= Solicita pagina de cierre y no hay conexién

= Se crea opcion y falla el proceso

Caso de Uso Opcion home

Escena 1 : Opcién home y no existe problemas
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= Solicita cambio y se efectua

= Se crea un proceso seleccion

= Se retorna a la pagina de inicio de sesion

Escena 2 : Opcion home y existe error en el procedimiento

= Se crea opcion y falla el proceso

= Se presenta pantalla de resultados

4.2. Pruebas del sistema

En el trayecto del sistema se pudo apreciar caracteristicas de disefio que

iban cambiando. Se tenia forma cada vez agregado un componente o

modulo. Lo cual provocé criterios de disefio muy variados pero muy concisos;

los mismos que llevaron a un disefio que iba mutando, adquiriendo forma vy

llegando a su forma ideal, la que permitié una interaccion amigable con sus

desarrolladores. Asi se detallan validaciones y controles que sufrieron

cambios de disefio.

Menu Principal.-

En el menu de inicio los controles
sufrieron cambios significativos los
mismos que no permitian llevar a cabo
las validaciones necesarias para hacer
transparente parte de la aplicacién
para que su uso sea destacado.
Manejar el disefio de los controles
enfocado a la mejora en cuanto a la
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presentacion fue el  concepto
primordial basico para la realizacion
de cambios junto con validaciones
implicitas por cada control.

En los Modulos se destaco la
complejidad, los mismos que fueron
sometidos a innumerables revisiones y
acoplamientos los mismos que debian
permitir una mejor interaccién usuario
— aplicacion . Cabe sefialar y destacar
el esfuerzo sobre tiempo dedicado a la
resolucién de validaciones , disefio y
controles correspondientes a dicho
modulo.

Se realiz6 una evaluacion total de todos los elementos del sistema, se llevé a

cabo a lo largo del desarrollo del sistema (no solo al final); cumplié con el

propdsito de identificar aquellos problemas desconocidos.

4.2.1. Modelo de Prueba

Se siguio el flujo de informacion que se describe a continuacion:
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Configuracion

del software Correcciones
Resultados
.ww
/ / Datos de

tasa de error

Configuracion Resultados Model
de prueba one o
P esperados de fiabilidad
Prediccion /
de fiabilidad

Se proporcionan dos clases de entradas al proceso de prueba: una
configuracion del software que incluye la especificacién de requisitos
del software, la especificacion del disefio y el codigo fuente; La otra es
una configuracién de prueba que incluye un plan de procedimiento de
prueba.

Se llevan a cabo las pruebas y se evallan los resultados, o sea, se
comparan los resultados de la prueba con los esperados. Cuando se
descubren datos erréneos, ello implica que hay un error y comienza la
depuracion.

A medida que se van recopilando y evaluando los resultados de la

prueba, van surgiendo medidas de la calidad y de la fiabilidad del
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software; Si se encuentran con regularidad serios errores que
requieren de modificaciones en el disefio, la calidad y la fiabilidad
guedan en entredicho, siendo necesaria a posteriores pruebas. Si por
otro lado, el funcionamiento parece ser correcto y los errores que se
encuentran son faciles de corregir, entonces, la calidad y la fiabilidad
son aceptables, o las pruebas son inadecuadas para descubrir errores

serios.

Finalmente, si la prueba no descubre errores, éstos seran
descubiertos por el usuario y corregidos por el profesional durante la
fase de mantenimiento.

La evaluacion se lleva a cabo conforme progresa el trabajo en los
subsistemas o mddulos del programa, la evaluacion se realiza a
diferentes niveles y a varios intervalos, aun antes de que el sistema
entre en operacion, todos los programas deben de examinarse en
cuanto a su disefio con datos de prueba y verificar si los médulos se

enlazan entre si, tal y como fue planeado.

Objetivos de la prueba:
La prueba es un proceso de ejecucibn de un programa con la
intencién de descubrir un error, un buen caso de prueba es aquel que

tiene una alta de probabilidad de mostrar un error no descubierto
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hasta entonces, una prueba tiene éxito si descubre un error no

detectado hasta entonces.

El objetivo es disefiar pruebas que saquen a la luz diferentes clases
de errores en el sistema, haciéndolo con la menor cantidad de tiempo
y esfuerzo, Si la prueba se lleva a cabo con éxito se descubriran
errores en el sistema, otra ventaja es de que la prueba demuestra
hasta qué punto las funciones del sistema parecen funcionar de
acuerdo con las especificaciones y parecen alcanzar los requisitos de
rendimiento. Ademas los datos que se van recogiendo a medida de
gue se lleva a cabo la prueba proporcionan una buena indicacion de la

fiabilidad del sistema e indican la calidad del sistema como un todo.

La prueba no puede asegurar la ausencia de defectos; sélo puede

demostrar que existen defectos en el sistema.

4.2.2. Niveles de prueba.

En ésta seccion se identifica varios niveles de actividades de pruebas,

en las cuales cada una especifica sus metas.
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4.2.2.1. Pruebade moédulos o Interfaz

Prueba de modulo o unidad es la prueba de mas bajo nivel. La
meta del nivel de mddulo es asegurar que el componente que
esta siendo probado cumpla con sus especificaciones y este listo

para ser integrado con otros componentes del sistema.

4.2.2.2. Prueba de integracion o de Componentes:

La prueba de integracidbn consiste en una combinacién

sistemética con una ejecucion de componentes de subsistemas.

Los niveles multiples de integraciéon son posibles con una
combinacion de elementos del sistema y los elementos del
hardware ambos son combinados y probados hasta que el
sistema haya sido integrado. La meta de la prueba de integracién
es asegurar que las interfaces entre los componentes se
combinen para ejecutar correctamente la funcionalidad del

sistema.
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4.2.2.3. Calidad del sistema:

Prueba del sistema es el proceso de integrar el sistema y el
hardware para verificar que el sistema reuna los requerimientos

especificados en el alcance con valores agregados.

Una prioridad general es que la prueba del sistema debe
concentrarse mas en la capacidad del sistema que en la
capacidad de los componentes. Es decir que se concentren mas
en el uso de interaccién de las funciones que en probar los
detalles de implementacion. Otra prioridad es probar las

situaciones criticas en lugar de probar casos especiales.

La pruebas del sistema fueron desarrolladas por personas
independiente de la gente que desarrolla el cédigo.

La prueba del sistema fue desarrollada e inspeccionada con el
mismo rigor como otro elemento del proyecto.

e El progreso de la prueba del sistema fue planeado y rastreado
similarmente a otros elementos del proyecto.

e La prueba del sistema es repetitible.
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La evaluacidon del sistema incluye la informacion de todos los
estandares de calidad para el desempefio del sistema, tal y como
fueron establecidos cuando se definieron las especificaciones del
sistema. Cada uno de los involucrados debera estar de acuerdo
con la forma de determinar si el sistema realiza lo que
supuestamente deberia de hacer. Esto incluye la magnitud del
error, los tiempos de proceso, la facilidad de uso, el ordenamiento
adecuado de las transacciones, la comprension de los manuales

de procedimientos.

Prueba de sistema completo con datos reales: Cuando la prueba

de los sistemas con datos de prueba llega a ser satisfactoria, se
debe de tratar que el sistema interactle con los datos reales, es
importante que los usuarios finales y los operadores interactien
con el sistema ya que no es suficiente entrevistar a los usuarios
acerca de cOmo interaccionaran con el sistema, se debe de

observar de manera directa.

Los elementos a observar son:

* la facilidad de conocer el sistema,
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. Las reacciones de los usuarios a la retroalimentacion del
sistema, incluyendo lo que ocurra cuando se presente en pantalla
un mensaje de error y lo que ocurrird cuando el usuario se entere

que el sistema esté ejecutando sus comandos,

. Escuchar lo que los usuarios dicen acerca del sistema
sobre cualquier problema real que necesita ser atendido antes de

que el sistema entre en operacion.

Programadores, analistas, operadores y usuarios, todos ellos

juegan papeles en la evaluacion de los sistemas.

Prueba del programa con Enlaces del programa con datos de
datos de prueba prueba

Programadores Analistas
PRUEBA
Operadores Usuarios
Prueba completa del sistema Prueba complata del sistema

con datos de prueba con datos reales
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4.2.2.4. Pruebas adicionales aplicadas al sistema de

Farmacias.

4.2.4.1. Prueba estructural y analisis

Estas desarrollan datos de pruebas basados en la
implementacion del sistema. Generalmente ocurre en el codigo
fuente, sin embargo pueden ser utilizadas en otras fases del

programa.

Estas técnicas incluyen deteccion andmala en el flujo de datos,
aseguramiento de la cobertura del flujo de datos y diferentes
niveles de cobertura de trayectorias. Las pruebas estructurales
tienen su aplicacion al nivel de pruebas de médulos, pruebas de
integracion y pruebas de regresion. Al nivel de pruebas del

sistema no se aplican debido a su tamafio, (del sistema).

Se reporto que los errores de trayectorias corresponden al 50%
de los errores durante pruebas de modulos y a una tercera parte
del total de errores. A pesar de que una prueba estructural y de
analisis no puede detectar funciones omitidas, deben ser
utilizadas en combinacion con otras estrategias para el

mejoramiento de la efectividad en la deteccion de fallas.
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4.2.4.2. Pruebas orientadas a errores

Estas se enfocan en la presencia o ausencia de errores en el
sistema ya que un error es una accion humana que resulta de

una falla contenida en software.

4.2.4.3. Estrategias de integracién

Consiste en el analisis y la combinacién sistematica de
componentes del sistema. Se asume que los componentes
involucrados ya han sido robados individualmente, asegurando
gue el énfasis de la actividad de integracion esta en examinar la
interaccibn de los componentes. Sin embargo aunque las
estrategias de integracion se discuten normalmente en la
implementacion, son también aplicables a otros componentes de

cualquier producto como el disefio.

4.2.4.4.Analisis del flujo de transacciones

Desarrolla pruebas de datos para ejecutar las secuencias de las

tareas que corresponden a una transaccion, donde una
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transaccion esta definida como una unidad de trabajo desde el
punto de vista del usuario del sistema. Un ejemplo de transaccion
para un sistema operativo puede ser la requisicion para imprimir
un archivo. La ejecucion de esta transaccion requiere de varias
tareas, como verificar la existencia del archivo, validar los

permisos de lectura al archivo, etc.

4.2.4.5. Analisis de fallas

Esta técnica examina las reacciones del sistema a fallas del
equipo o de programas. Las especificaciones del producto deben
ser examinadas para determinar precisamente que tipos de fallas
deben ser analizadas y cuales deben ser las reacciones del

sistema.

Los errores de recuperaciéon pueden inducir a problemas como
perdida de archivos, perdida de datos, transacciones duplicadas,

etc.

4.2.4.6. Analisis de concurrencia
Examina la interaccion de tareas que estan siendo ejecutadas

simultAineamente en el sistema, para asegurarse que las
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especificaciones de este se estan cumpliendo. Se pueden

ejecutar en paralelo o con ejecucion entrelazada.

4.2.4.7. Analisis del desempefio

La meta del andlisis de desempefio es asegurar que el sistema
redna sus objetivos de desempefio especificados. Estos objetivos
deben estar definidos en términos medibles. Objetivos tipicos de

desemperfio se relacionan con respuestas en el tiempo.
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CAPITULO 5
5. IMPLEMENTACION DE SISTEMAS

5.1.Implementacion de Sistemas

El diagrama muestra los basicos de la implantaciébn de nuestra

solucion con un enfoque dividido en 4 pasos:

Pasol Paso 2
Disefiar la Solucion Aprosdmada Disefiar la Soludidn
Valoragidn Arquitectura Datos
Estrétegia Procesos  Organizacitn
Selectidn de : ;
Salucién Disefio de alto Mivel
Detallar Diseiio
Operaciin '
Desarrallar
Mangjo g Entréga ¥
Desplegar
Pasod Pasa 3

Entrega del Servicio Implantar la Solucion



Un disefio de la solucion o del sitio web utilizando estrategias y

seleccionando las mejores opciones en software y recursos.

Luego el disefio de nuestro sitio, con toda la informacién necesaria

y un disefio de alto nivel.

Implantar la solucién en cada una de las farmacias, haciendo las

pruebas necesarias.

Y finalmente la entrega del servicio, la puesta en marcha del

proyecto a través de Internet.

5.2.Elementos Fisicos

e equipos hardware (servidores, portétiles, pendrives,
impresoras,, etc).
e Soportes de software(CDs, cintas, diskettes, discos duros fijos o

extraibles).

5.3. Elementos LAgicos

e Espacio del sitio donde se encuentran las bases de datos, las
paginas web, los graficos,etc. Todos los elementos que conforman

mi sitio web.
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El dominio adquirido es el siguiente:

http://207.21.192.4

Por el cual se puede acceder a los 3 modulos del sitio web

o http://207.21.192.4/web/index1.htm

En la que aparecerd la pagina para el usuario en la que podra

hacer los respectivos pedidos de la farmacia elegida.

o http://207.21.192.4/web/adm/indexadm.asp

Este es el modulo de los administradores en la que tendra toda la
informacion de los pedidos, productos entregados y los valores que

se recibiran por cada compra en cada farmacia.

e  http://207.21.192.4/web/far/indexfar.asp

Este es el médulo de cada uno de las farmacias y solo tendran
acceso a la farmacia correspondiente segun la clave de cada

farmacia.

Se subid la informacion por medio del software WS_FTP, base de

datos, graficos, correos, etc, para la publicacion en la web.


http://207.21.192.4/
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Se necesitara para el mejor funcionamiento una maquina con las

siguientes caracteristicas

Pentium 4

Internet Explorer.

Ancho de banda de 64 k

Procesador de 2.0 Ghz o superior

256 de RAM

Disco de 40 Gigas

Sistema Operativo Windows 98, 2000, xp o superior

5.4. Elementos Humanos

Las personas:

e Administradores, usuarios, personal de mantenimiento, personal de
seguridad, visitantes del sitio web.

e Administrador: responsable directo del buen funcionamiento del
sistema

o Maneja informacion importante.

e Usuarios: ingresa al sitio web, puede ser cliente o solo visitante.
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e Responsable de la farmacia que revisara los pedidos y los valores

correspondiente a cada factura.

5.5. Infraestructuras

En la medida en que los negocios enfocan sus operaciones y esfuerzos
de TI en adicionar valor al negocio y alinearlos con los objetivos del
mismo, se enfrentan con el reto de una infraestructura que se incrementa

en complejidad.

Aspectos de seguridad y disponibilidad, respaldos, almacenamiento,
requerimientos de aprovisionamiento y muchos otros, que demandan
cada vez mas mantener los costos bajos y la disponibilidad alta, con este

proyecto queremos.

Se ofrece soluciones predefinidas que integran a la mejor tecnologia,
implantacion, definiciones de tareas y roles, procedimientos de usuario,
ayudas. Este proyecto ha probado reducir los tiempos de implantacion y

ofrecer valor a su negocio en apenas semanas.

1 e Servidor de Internet o Proveedor del Servicio

5 e Pentium 4( Terminales en cada farmacia)

1 « IMPRESORA LASER JET 6l



186

1 e REGULADOR

1 e UPS

6 e« MESAS, para administrador y para las respectivas farmacias
6 e SILLAS

6 « MONITORES COLOR

6 e PARLANTES MULTIMEDIA

6 « MICROFONOS MULTIMEDIA

5.6. Capacitacion de los Usuarios

Obviamente, toda la infraestructura implementada no va a ser dejada sin
ningan tipo de administracion local. Por esto, hemos pensado en la
capacitacion de los usuarios finales y de los administradores para
mantener en orden la plataforma. Para que la farmacia se encuentre
personal capacitado para desarrollar las labores diarias de administracion
y operacion de la plataforma, nosotros nos encargamos de la ensefianza
del personal que ustedes la farmacia escoja. Los precios del servicio de
soporte estan sujetos a la cantidad de servidores, tipo de contrato y
condiciones de trabajo, la evaluacion de la red y el espacio necesario

para poder presentar el valor del servicio.
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CAPITULO 6

6. RECOMENDACIONES Y CONCLUSIONES DE LA
TESIS

6.1. Recomendaciones
6.1.1.Hardware
Una computadora: Pentium 4
Ancho de banda de 64 k
Procesador de 2.0 Ghz o superior
256 de RAM

Disco de 40 Gigas
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6.1.2. Software

Internet Explorer.

Sistema Operativo Windows 98, 2000, xp o superior

Dreamweaver

Flash

WSFTP

Programacién en ASP

Base de Datos sql

6.1.3. Cableado

No hay cableado la conexion es via internet.

6.1.4. Puesta en marcha

Poner en marcha el Sistema desarrollado y someterlo a un proceso de

evaluacion.
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Al comenzar la operacion del nuevo sistema ya estaban incorporados
los datos historicos, pero también se hizo posibilidad de forma gradual

y a partir de la puesta en marcha.

Esto elimina los costos de conversion.

Se realizé los detalles de los pasos a seguir para instalar el nuevo

sistema. Nivel Técnico.

Se detall6 cada una de las Aplicaciones (Subsistemas o Maodulos).

Nivel Técnico.

Se detallo los procedimientos. Nivel Usuario operador.

Luego se operd el nuevo sistema con transacciones reales, a fin de
efectuar los ajustes que sean necesarios antes de dar por entregado

el sistema al usuario.

Los administradores trabajaron y comprobaron los equipos, ademas

de estar capacitados.

Las areas usuarias deben analizar las salidas del nuevo sistema y

formular todas aquellas observaciones que pudieran surgir.



6.1.5. Seguridades

Nuestros activos digitales: equipos, software, datos y de lo que
de ellos depende: dinero, credibilidad, prestigio, continuidad del
negocio es lo que fundamenta la necesidad de la seguridad

digital.

La cadena de seguridad se compone de diferente eslabones
complementarios: seguridad fisica, seguridad logica, los

recursos humanos, los procedimientos.

Nos vemos envueltos de un conjunto de acciones como: robo
de identidad, destruccion, robo o manipulacién de informacion
no autorizada, robo de dinero, uso de recursos no autorizados
(CPU, ancho de banda...) debido a venganza, por conocer o
vender informacién restringida, por prestigio (ataques
direccionados 0 indiscriminados), mal uso, por

desconocimiento...

También nos vemos amenazados por desastres naturales o
causados por el hombre: sobrecargas eléctricas, calor,

incendios, humedad, inundaciones, fallos de los equipos, que

190
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debemos tomar las debidas precauciones, con los respectivos

plan de contingencia.

6.1.5.1. Factores estructurales

Instalaciones:  control de  acceso, riesgo  de

desastre(inundacién, incendio,etc)

Suministro eléctrico a los sistemas informaticos.

6.1.5.2. Factores tecnoldgicos

Arquitectura de la red: redundancia de equipamiento

electrénica, cableado, suministradores...

Equipos: configuracion fisica de los equipos, redundancia.

Contratos de mantenimiento y soporte con terceras

empresas.

6.1.5.3. Factores Humanos

Recursos humanos: funciones, coordinacion, formacion.
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6.1.5.4. Factores Organizativos

Procedimientos para la gestion y control de seguridad.

6.1.6. CONCLUSION

Empezar un negocio no es una tarea facil, hay que llevar a cabo
multiples tareas antes que si bien uno puede realizar solo,
definitivamente otras no. ¢Motivos? Falta de tiempo, conocimiento,
personas, etc. Eso es lo de menos, lo que si podemos asegurar es
gue en algun punto del camino nos perdemos y a veces el no saber
como empezar o cerrar algo puede llegar a aterramos y desertar. Es
por ello que actualmente muchos proyectos se han quedado
truncados, este proyecto es ya una realidad y se proyecta a un

mercado extenso.

La consolidacion y madurez como empresa se ird dando a la par de la
estrategia administrativa del negocio y de su capacidad para
mantenerse a la vanguardia en tecnologias y sistemas que le permitan

mantenerse por arriba o a la par de la competencia.

Una de las cosas que debe tener claro el empresario que incursiona
en internet es que su emprendimiento no puede evitar ser regido por
las leyes del mercado. EI mercado puede ser local, nacional, latino,

americano, mundial, hispano, etc, dependiendo del tipo de
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emprendimiento y el target de la empresa. Cualquiera sea el medio
ambiente en el cual la empresa comercializara sus productos, siempre
estara regida por las leyes del mercado, aun cuando dicho mercado
no se conozca, no pueda cuantificarse o no pueda ser comprendido en

su totalidad.

La politica de costos de un emprendimiento de internet depende de
muchos factores, pero basicamente tiene que reducir todo aquello que
incida en el precio final del producto o servicio vendido pero no llegar a
afectar la viabilidad técnica del emprendimiento. ¢Por qué menciono
esto? Porque en un emprendimiento de comercio electréonico se
pueden reducir drasticamente los costos que dependen de la
implementacion de tecnologias y soft requeridos por su empresa para

implementar el &rea de e-commerce.

Como conclusion, debe quedar en claro que para llevar adelante un
emprendimiento de comercio electrénico no hay que ser pesimista,
sino tener un gran sentido de adaptacion y una percepcion apropiada
del entorno que permita ejercitar nuestra capacidad de adaptarnos al
cambio. En cualquier negocio, y mucho mas en el mundo virtual, hay
que ser perceptivo para anticipar los problemas e implementar las

posibles soluciones.
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7.1. CRONOGRAMA

ACTIVIDADES REALIZADAS
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No ACTIVIDADES DURA INICIO FINAL
1 Eleccion del Tema 6d? Wed 01/09/04 Wed 08/09/04
2 Recopilacion de la Informacién 15d Fri 10/09/04 Thu 30/09/04
3 Estudio de Mercado 2d? Fri 01/10/04 Mon 04/10/04
4 Andlisis de la Competencia 2d? Fri 01/10/04 Mon 04/10/04
5 Alcance del Proyecto 2d? Fri 01/10/04 Mon 04/10/04
6 Revision y Aprobacion del Tema 6d? Tue 12/10/04 Tue 19/10/04
7 Estudiar las Propuestas de Hardware y Software| 3d? Wed 20/10/04 Fri 22/10/04
8 Realizacion de los Modelos de Entidad Relacion| 4d? Fri 22/10/04 Wed 27/10/04
9 Realizacion de los diagramas DFD 3d? Thu 28/10/04 Mon 01/11/04
10 Realizacién de los diagramas de Casos de Uso | 3d? Thu 28/10/04 Mon 01/11/04
11 Realizacion de la Base de Datos 4d? Tue 02/11/04 Fri 05/11/04
12 Disefio de las P4ginas Web 25d Mon 08/11/04 Fri 10/12/04
13 Programaciéon Médulo Administrador 30d Mon 13/12/04 Fri 21/01/05
14 Programacion Mdédulo Cliente 30d Mon 24/01/05 Fri 04/03/05
15 Programacién Médulo Farmacia 30d Mon 07/03/05 Fri 15/04/05
16 Pruebas y Mantenimiento 7d? Mon 18/04/05 Tue 26/04/05
17 Modificacion de Médulos 1od Wed 27/04/05 Tue 10/05/05
18 Levantamiento del Sitio 1d? Wed 11/05/05 Wed 11/05/05
19 Realizaciéon de Manual Técnico y de Usuario 28d? Mon 04/04/05 Wed 11/05/05
20 Presentacion preliminar del sitio 2d? Thu 12/05/05 Fri 13/05/05
21 Primera Presentacion del Sitio 1d? Wed 25/05/05 Wed 25/05/05
22 Depuracion del Sitio 4d? Thu 26/05/05 Tue 31/05/05
23 Depuracion de la Documentacién 3d? Wed 01/06/05 Fri 03/06/05
24 Segunda Presentacion 1d? Mon 06/06/05 Mon 06/06/05
25 Revision de los cambios en la Documentacion | 1d? Tue 07/06/05 Tue 07/06/05
26 Presentacion del Sitio 1d? Mon 20/06/05 Mon 20/06/05
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7.2. PRECIOS OFICIALES DE MEDICINAS

MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
SECRETARIA TECNICA DE PRECIOS
LISTA OFICIAL Y VIGENTE DE PRECIOS DE MEDICAMENTOS DE USO HUMANO
A ABRIL 01 DEL 2005

LABORATORIO COMERCIAL PRESENTACION FECHA PVP  PVU
PEDIALYTE SOLU ORAL SABOR
ABBOTT NARANJA FCO 500 ML 01/09/2000[ 3,07 3,07
ABBOTT PEDIAZOLE SUSP CJA FCO 80 ML 01/09/2000] 11,23 11,23
ABBOTT PENTOTHAL 1 G INY CJA FCO VIAL 01/09/2000| 6,88 6,88
ABL PHARMA CLAXID 250 MG CJA 14 COMP RECUB 15/08/2003| 11,70 0,83
CJA FRASCO 80 ML +
ABL PHARMA CLAXID 250 MG / 5 ML SUSP DOSIFICADOR 15/08/2003| 18,04 18,04
ABL PHARMA CLAXID 500 MG CJA 14 COMP RECUB 15/08/2003| 19,71 1,40
ABL PHARMA CLIMAFEN CAJA 30 COMP. 03/12/2004| 20,78 0,69
ABL PHARMA CLOGETIL TUBO 20 G 17/12/2004| 3,73 3,73
ABL PHARMA CONDROSAMINA 400 MG/500 MG CAJA 30 CAP 17/12/2004| 21,51 0,71
ABL PHARMA DEFLAMAT 100 MG CJA 7 CAP 23/04/2003| 2,90 0,41
ABL PHARMA DEFLAMAT 50 MG GRANULOS CJA 20 COMP 15/08/2003| 3,40 0,17
ABL PHARMA DEFLAMAT 75 MG CJA 10 CAP 23/04/2003| 4,09 0,40
ABL PHARMA DEFLAMAT SOL. INY. 75 MG/3ML CAJA 3 AMP. DE 3 ML 03/12/2004| 2,98 0,99
ABL PHARMA DEFLAMAT GEL DERMICO 1% CAJA TUBO 60 G 02/03/2005| 4,68 4,68
DEFLAMAT SUPOSIT.INFANTIL
ABL PHARMA 12,5MG CAJA 6 SUPOSITORIOS| 02/03/2005] 1,75 0,29
DEFLAMAT SUSP.ORAL GOTAS
ABL PHARMA 15MG/ML CAJA FCO. 20 ML 02/03/2005| 2,95 2,95
ABL PHARMA DONECIL 10 MG CAJA 30 COMP. RECUB| 30/07/2004| 80,00 2,67
ABL PHARMA LEUMONT 100 MG CAJA 30 COMP 17/12/2004| 25,41 0,84
ABL PHARMA LEUMONT 25 MG CAJA 30 COMP 17/12/2004| 6,52 0,21
ABL PHARMA LEUMONT 50 MG CAJA 30 COMP 17/12/2004| 12,85 0,42
ABL PHARMA LISACNE 20 MG CAJA 30 CAP.BLANDAS| 02/03/2005| 43,14 1,43
ABL PHARMA LISACNE 10 MG CAJA 30 CAP.BLANDAS| 02/03/2005| 23,20 0,77
ABL PHARMA MESURA 10 MG CJA 30 CAP 23/04/2003| 26,20 0,87
ABL PHARMA MESURA 15 MG CJA 30 CAP 23/04/2003| 26,20 0,87
ABL PHARMA MICOSTOP 250 MG CJA 14 COMP 15/08/2003| 27,37 1,95
ABL PHARMA MICOSTOP CREMA 1 % CJATBO 15 G 15/08/2003| 5,56 5,56
ABL PHARMA MULTISEDIL 2.5/100MG CJA 20 COMP 19/09/2003| 4,69 0,23
ABL PHARMA NIMEX 100 MG CAJA 10 COMP 17/05/2004| 2,50 0,25
ACROMAX GENTAMAX .1% CREMA TBO15G 04/04/2000[ 0,38 0,38
ACROMAX GENTAMAX .1% CREMA CJA10TBOS 15 G 14/08/2000] 6,54 0,65
ACROMAX GENTAMAX 160 MG. CJA AMP 2 ML 14/08/2000{ 1,35 1,35
ACROMAX GENTAMAX 20 MG. CJA AMP 2 ML 14/08/2000] 0,42 0,42
CJAAMP 2 ML + JER. 3
ACROMAX GENTAMAX 280 MG ML 11/09/2002| 1,29 1,29
ACROMAX GENTAMAX 80 MG. CJA AMP 2 ML 14/08/2000] 1,21 1,21
ACROMAX GENTAMICINA 0,1% CJA 10 TUBOS 11/09/2002| 5,98 0,60
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MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
SECRETARIA TECNICA DE PRECIOS
LISTA OFICIAL Y VIGENTE DE PRECIOS DE MEDICAMENTOS DE USO HUMANO
A ABRIL 01 DEL 2005

LABORATORIO COMERCIAL PRESENTACION FECHA PVP  PVU
ACROMAX GENTAMICINA 80 MG INYECTABLE |CJA 100 AMP 2ML 11/09/2002| 41,68 0,42
ACROMAX GIARAMEB 1 G CJA 2 TAB 14/08/2000{ 5,13 2,56
ACROMAX GIARAMEB 500MG CJA 4 TAB 14/08/2000] 5,30 1,32
ACROMAX GIARAMEB 500MG FCO 15 ML 14/08/2000] 2,74 2,74
ACROMAX GLIBENCLAMIDE 5 MG CJA 100 TAB 11/09/2002| 3,60 0,04
ACROMAX GLICEM 5 MG CJA 100 TAB 14/08/2000] 6,36 0,06
ACROMAX GLICEN 5 MG CJA 20 TAB 02/05/2003| 0,80 0,04
ACROMAX INDINACRO CAPSULAS CJA FCO 180 CAP 16/10/2002| 273,95 1,52
ACROMAX KETOCON 200 MG CJA 20 CAP 14/08/2000] 19,60 0,98
ACROMAX KETOCON CREMA 2% CJATBO15G 04/04/2000] 1,05 1,05
ACROMAX KETOCON CREMA 2% CJA10TBOS 15 G 14/08/2000| 18,92 1,89
ACROMAX KETOCON SHAMPOO FCO 120 ML 14/08/2000] 12,00 12,00
ACROMAX SARCONYL LOCION FCO 60 ML 04/11/1998| 0,11 0,02
ACROMAX TERMAX CJA 24 SUPOS 04/11/1998| 0,63 0,03
ACROMAX TERMAX 500 MG CJA 20 CAP 06/04/1999| 0,47 0,02
ACROMAX TERMAX 500 MG CJA 50 CAP 23/04/2001] 4,43 0,08
ACROMAX TERMAX 500 MG CJA 100 CAP 11/22/99| 3,52 0,04
ADAMS-PFIZER  |SINUTAB FORTE CJA 100 CAP 07/03/1997| 1,00 0,01
ADAMS-PFIZER  |TERRAMICINA 250 MG CJA 250 CAP 04/04/2000] 15,16 0,06
ADAMS-PFIZER  |TERRAMICINA 250 MG CJA 240 CAP 18/07/2000| 76,20 0,32
ADAMS-PFIZER  |TILAZEM 60 MG CJA 20 TAB 18/07/2000/ 8,49 0,42
ADAMS-PFIZER  |TILAZEM 90 MG CJA 10 TAB 18/07/2000 6,16 0,61
ADAMS-PFIZER  |TRILOMBRIN GRAN.PARA SUSP. CJA 12 SOBRES 2.5 G 24/11/1999| 14,88 1,24
ADAMS-PFIZER  |TRILOMBRIN GRAN.PARA SUSP. CJA 12 SOBRES 4 G 24/11/1999| 19,01 1,58
ADAMS-PFIZER  |[TROSYD CREM.DERMAT.1% CJATBO 20 G 18/07/2000] 4,40 4,40
ADAMS-PFIZER  |TROSYD SOLUC.DERMAT. CJA FCO ATOM 22G 07/03/1997| 1,16 1,16
ADAMS-PFIZER  |TROVAN 200 MG CJA 5 TAB 27/04/99| 14,04 2,81
ADAMS-PFIZER  |TROVAN SOLUCION INY IV 5 MG/ML |CJA FCO 40 ML 31/05/1999| 24,41 24,41
ADAMS-PFIZER  [TROVAN SOLUCION INY IV 5 MG/ML |CJA FCO 60 ML 31/05/1999| 36,68 36,68
ADAMS-PFIZER  |[UNASYN 1.5 G IM.IV. CJA FCO AMP 12/07/2001| 12,12 12,12
ADAMS-PFIZER  |[UNASYN 375 MG. CJA 8 TAB 14/07/2000{ 7,09 0,88
ADAMS-PFIZER  |UNASYN 375 MG. CJA 12 TAB 14/07/2000] 10,63 0,88
ADAMS-PFIZER  |UNASYN 375 MG. CJA 10 TAB 18/07/2000| 25,35 2,53
ADAMS-PFIZER  |[UNASYN 750 MG CJA 10 TAB 29/08/2003| 34,48 3,44
ADAMS-PFIZER  JUNASYN SUSP CJA FCO 30ML 24/11/1999| 4,04 4,04
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) ADRIBLASTINA 10 MG CJA VIAL+DIL 5 ML 17/02/1998| 3,93 3,93
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) ADRIBLASTINA 2 MG/ML CJA FCO 5 ML 02/02/2001| 25,44 25,44
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) ADRIBLASTINA 50 MG CJA VIAL 18/07/2000] 69,00 82,39
ADAMS-PFIZER  |CAVERJECT 20 MCG INY CJA AMP 18/07/2000| 33,57 33,57
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MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
SECRETARIA TECNICA DE PRECIOS

A ABRIL 01 DEL 2005

LISTA OFICIAL Y VIGENTE DE PRECIOS DE MEDICAMENTOS DE USO HUMANO

LABORATORIO COMERCIAL PRESENTACION FECHA PVP  PVU
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) CISPLATIN INY IV 10 MG/10 ML CJA FCO AMP 10 ML 18/07/2000] 9,15 9,15
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) CISPLATIN INY IV 10 MG/10 ML CJA FCO AMP 50 ML 18/07/2000| 14,66 14,66
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) CORTAID CREMA CON ALOE CJATBO 28 G 17/02/1998| 1,10 1,10
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) CORTAID CREMA CON ALOE CJATBO 14 G 18/07/2000[ 4,75 4,75
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) CYTOSAR U 100 MG AMP 5 ML 18/07/2000] 11,00 13,25
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) CYTOTEC 200 MG CJA FCO 28 TAB 26/03/2001| 14,22 0,50
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) DALACIN C 300 MG CJA 48 CAP 18/07/2000| 34,49 0,71
ADAMS-PFIZER
(UPJHON) DALACIN C FOSFATO 600 MG FCO AMP 4 ML 18/07/2000] 5,96 5,96
ADAMS-PFIZER  |DALACIN C FOSFATO SOL 900 CJA 24 CONTENED. 50
(UPJHON) MG/50 ML ML 17/02/1998| 39,52 1,65
ANDUGENSA METOCLOPRAMIDA 10 MG CJA 30 TAB 27/04/99| 0,23 0,01
ANDUGENSA METOCLOPRAMIDA 10 MG CJA 500 TAB 27/04/99| 3,86 0,01
ANDUGENSA METRONIDAZOL 250 MG CJA 1000 TAB 27/04/99| 10,63 0,01
ANDUGENSA METRONIDAZOL 250 MG CJA 10 TAB 27/04/99| 0,11 0,01
ANDUGENSA METRONIDAZOL 250 MG CJA 20 TAB 27/04/99| 0,21 0,01
ANDUGENSA METRONIDAZOL 250 MG CJA 30 TAB 27/04/99| 0,32 0,01
ANDUGENSA METRONIDAZOL 250 MG CJA 500 TAB 27/04/99| 5,31 0,01
APOTEX DEL
ECUADOR FUROSEMIDA APO 40 MG. FCO 100 TAB 09/04/1999| 1,25 0,01
APOTEX DEL
ECUADOR GLIBENCLAMIDA APO 5 MG. FCO 100 TAB 09/04/1999| 1,25 0,01
APOTEX DEL
ECUADOR HALOPERIDOL APO 10 MG. FCO 100 TAB 09/04/1999| 1,97 0,02
APOTEX DEL
ECUADOR HYDRALAZINE APO 50 MG. FCO 100 TAB 07/03/1997| 2,90 0,03
APOTEX DEL
ECUADOR INDOMETACINA APO 25 MG. FCO 100 TAB 09/04/1999| 1,88 0,02
APOTEX DEL
ECUADOR METOCLOPRAMIDA APO 10 MG. FCO 100 TAB 09/04/1999| 1,16 0,01
APOTEX DEL
ECUADOR METRONIDAZOL APO 250 MG. FCO 100 TAB 09/04/1999| 1,52 0,02
APOTEX DEL
ECUADOR NIFEDIPINE APO 10 MG. FCO 100 TAB 09/04/1999| 10,70 0,11
APOTEX DEL
ECUADOR PARACETAMOL APO 500 MG FCO 100 TAB 09/04/1999| 0,97 0,01
APOTEX DEL
ECUADOR PINDOLOL APO 10 MG. FCO 100 TAB 09/04/1999| 21,36 0,21
APOTEX DEL
ECUADOR PREDNISONA APO 50 MG. FCO 50 TAB 07/03/1997| 1,41 0,03
ARILEC S.A. LIDOCAINA HCL 2% BP INY CJA 5 AMP 20 ML 10/07/1997| 1,28 0,26
ARILEC S.A. PANCURONIO INY BP 4 MG CJA AMP 2 ML 10/07/1997| 0,22 0,22
ARILEC S.A. PENICILINA G BENZATINICA 2'400 Ul [FCO AMP 10/07/1997| 0,14 0,14
ARILEC S.A. PENICILINA G SODICA 1'000.000 Ul |[FCO AMP 25/11/1997| 0,07 0,07
ARILEC S.A. PENICILINA G SODICA 5'000.000 Ul |CJA FCO AMP 25/11/1997| 0,21 0,21
ARILEC S.A. RIFAMPICINA 300 MG FCO 100 CAP 25/11/1997| 3,70 0,04

RIFAMPICINA ISONIAZIDA 300

ARILEC S.A. MG/150 MG FCO 100 TAB 10/07/1997| 5,62 0,06
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MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
SECRETARIA TECNICA DE PRECIOS
LISTA OFICIAL Y VIGENTE DE PRECIOS DE MEDICAMENTOS DE USO HUMANO
A ABRIL 01 DEL 2005

LABORATORIO COMERCIAL PRESENTACION FECHA PVP  PVU
AVENTIS PHARMA
S.A. BATRAFEN CREMA CJATBO 20 G 15/05/2003| 4,90 4,90
AVENTIS PHARMA
S.A. BATRAFEN SOL CJA FCO 20 ML 15/05/2003| 6,42 6,42
AVENTIS PHARMA
S.A. BERIGLOBINA 160 MG/ML AMP 2 ML 07/03/1997| 1,82 1,82
BAGO NEURYL 1MG CJA 50 COMP 26/06/2003| 13,69 0,27
BAGO NEURYL 2 mg CJA 50 COMP 26/06/2003| 14,17 0,28
BAGO NEURYL 250MG/100ML GOTAS FRASCO 20 ML 26/06/2003| 8,40 8,40
BAGO NOXIBEL 30 MG CAJA 30 COMP 14/10/2004| 47,52 1,58
BAGO OCTANYL 1.5 MG CJA 20 TAB 18/07/2000] 2,43 0,12
BAGO OCTANYL 3 MG CJA 50 COMP 22/11/2000[ 6,15 0,12
BAGO OXALTIE 50 MG INY CAJA 1 AMP. 01/04/2005| 201,70 201,10
BAGO SOMAZINA GOTAS 100 MG CJA FCO. 30 ML 21/01/2002| 31,44 31,44
BAGO STIEVA-A CREMA 0,025 % CJATUBO 30G 23/10/2002| 23,28 23,28
BAGO STIEVA-A CREMA 0,05 % CJATUBO 30G 23/10/2002] 30,90 30,90
BAGO STIEVA-A CREMA 0,1 % CJATUBO 30G 23/10/2002| 34,22 34,22
BAYER BINOTAL 0.5 G INY CJA FCO 1 AMP+DISOL| 20/07/2000| 5,32 5,32
BAYER BINOTAL 1.0 G INY CJA FCO 1 AMP 20/07/2000] 8,41 8,41
BAYER BINOTAL 1000 MG CJA 60 COMP 18/07/2000] 22,73 0,37
BAYER BINOTAL 1000 MG CJA 50 COMP 20/07/2000] 40,53 0,81
BIOGENERIC MESNA 200 MG / ML SOL INY CJA 100 AMP 2 ML 13/11/2002| 344,26 3,44
BIOGENERIC NEOPLAXOL 100 MG / ML INY CJA 1AMP 5ML 13/11/2002| 15,56 15,56
ROXORIN 10 MG POLVO LIOF CJA FCO AMP P.A./
BIOGENERIC INYECCION AMP/5 ML/SOLV 11/12/2003| 7,96 7,96
ROXORIN 50 MG POLVO LIOF
BIOGENERIC INYECCION CJA VIAL/AMP SOLV 11/12/2003| 30,31 30,31
BIOGENERIC VECURAL 4 MG CAJA 25 AMP 14/10/2004| 86,76 3,47
BIOGENET COENZIMA Q10 FCO 30 CAP 14/07/2000{ 5,95 0,20
BIOGENET METACHRONE FCO 60 CAP 14/07/2000{ 5,75 0,10
BIOGENET NUTRALOGICS FCO 60 TAB 14/07/2000] 5,50 0,09
BIOGENET SLENDER POWER FCO 180 CAP 14/07/2000] 23,00 0,13
BIOGENET VITA VANTAGE FCO 30 TAB 14/07/2000 12,25 0,41
BOEHRINGER
ING. ATROVENT 0.025% SOL INH CJA FCO 20 ML 14/05/2001| 12,87 12,87
BOEHRINGER CJA FCO AEROSOL 10
ING. ATROVENT AEROSOL DOSIF ML 14/05/2001| 9,81 9,81
BOEHRINGER
ING. BERODUAL AEROSOL DOSIF FCO 10 ML+ADAP BUC | 14/05/2001| 12,50 12,50
BOEHRINGER
ING. BERODUAL SOL INH CJA FCO 20 ML 18/07/2000{ 11,88 11,88
BOEHRINGER
ING. BEROTEC 2.5 mg CJA 20 TAB 14/05/2001] 5,59 0,28
BOEHRINGER
ING. BEROTEC 2.5 mg/5 ml CJA FCO 120 ML 14/05/2001| 9,86 9,86
BOEHRINGER BEROTEC AEROSOL 100 mcg/dosis  |CJA FCO DOSIF BUCAL| 14/05/2001] 10,05 10,05
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MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
SECRETARIA TECNICA DE PRECIOS
LISTA OFICIAL Y VIGENTE DE PRECIOS DE MEDICAMENTOS DE USO HUMANO
A ABRIL 01 DEL 2005

LABORATORIO COMERCIAL PRESENTACION FECHA PVP  PVU

BOEHRINGER

ING. GINSENOSAN LIQUIDO FCO 250 ML 27/01/1998| 2,86 2,86
BOEHRINGER

ING. GOPTEN 2 MG CJA 10 CAP 04/04/2000{ 19,83 1,98
BOEHRINGER

ING. INFLAMIDE AEROSOL 200UG AEROSOL 15 ML 14/05/2001| 20,09 20,09
BOEHRINGER

ING. KIDDI PHARMATON JBE FCO 100 ML 18/07/2000 7,07 7,07
BOEHRINGER

ING. KIDDI PHARMATON JBE FCO 120 ML 14/05/2001| 7,44 7,44
BOEHRINGER

ING. LAGUR 125 MG FCO 50 ML 14/05/2001| 14,08 14,08
BOEHRINGER

ING. LAGUR 250 MG CJA 10 TAB 14/05/2001| 19,28 1,93
BOEHRINGER

ING. LAGUR 250 MG/5 ML GRANUL FCO 50 ML 14/05/2001| 24,50 24,50
BOEHRINGER

ING. LAGUR 500 MG CJA 10 TAB 14/05/2001| 33,02 3,30
BOEHRINGER

ING. LAXOBERON CJA FCO 15 ML 18/07/2000] 5,63 5,63
BRISTOL MYERS

SQUIBB VINCRISTINA 1 MG INY. CJA VIAL+DIS 10 ML 18/07/2000| 37,14 37,14
BRISTOL MYERS

SQUIBB WESTCORT 0.2 % CREMA CJATBO15G 18/07/2000 7,39 7,39
BRISTOL MYERS

SQUIBB ZERIT 40 MG FCO 60 CAP 18/07/2000| 294,49 4,90
CALOX ALCON AFLAREX SUSP OFT CJA GOT FCO 5 ML 04/04/2000] 7,31 7,31
CALOX ALCON BSS(Sol. Salina Bal.) FCO 15 ML 07/03/1997| 0,90 0,90
CALOX ALCON FLUORESCITE 10% CJA 12 AMP 5 ML 31/03/1999| 39,92 3,33
CALOX ALCON FLUORESCITE 10% CJA AMP 5 ML 22/11/1999| 4,67 4,67
CALOX ALCON I. CARPINA 4% SOL OFT FCO GOT 15 ML 31/03/1999| 2,21 2,21
CALOX ALCON IOPIDINE SOL OFT 0.5% FCO 5 ML 07/08/1998| 4,90 4,90
CHALVER CETRINE JARABE FCO 60 ML 18/07/2000 6,61 6,61
CHALVER CISAPRON 10 MG CJA 24 TAB 18/07/2000 6,79 0,28
CHALVER CISAPRON 5 MG CJA 24 TAB 18/07/2000] 2,75 0,11
CHALVER CISAPRON SUSP 1 MG/ML CJA FCO 100 ML 18/07/2000 4,57 4,57
CHALVER CLORDELIN 300 MG CJA 6 AMP 1 ML 08/05/2003| 5,13 0,85
CHALVER CLORDELIN 600 MG CJA 6 AMP 2 ML 08/05/2003| 10,15 1,69
CHALVER CUTAMYCON 100MG CJA 6 TAB VAG 18/07/2000] 5,68 0,94

CUTAMYCON AL 1 % CREMA

CHALVER TOPICA TUBO 20G 15/08/2003| 2,76 2,76
CHALVER CUTAMYCON CREMA VAG 1G TBO 20 G+3 APLIC 18/07/2000 5,04 5,04
CHALVER DEPREXIN 20 MG CJA 10 TAB 18/07/2000] 7,11 0,71
CHALVER DIXALIN SUSP 250 MG FCO 80 ML 18/07/2000{ 4,65 4,65
CHALVER DOLONIME 10 MG/ML SUSP. FCO. 60 ML 02/03/2001| 3,99 3,99
CHALVER DOLONIME TAB 100 MG CJA 12 TAB 18/07/2000 6,01 0,50
ECUAQUIMICA GEMFIBROZILO 300MG CJA 30 COMP RECUB 18/09/2002| 6,47 0,21
ECUAQUIMICA GEMFIBROZILO 600MG CJA 20 COMP RECUB 18/09/2002| 7,55 0,37
ECUAQUIMICA GLIBENCLAMIDA 5MG CJA 30 COMP 18/09/2002| 1,87 0,06
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MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
SECRETARIA TECNICA DE PRECIOS
LISTA OFICIAL Y VIGENTE DE PRECIOS DE MEDICAMENTOS DE USO HUMANO
A ABRIL 01 DEL 2005

LABORATORIO COMERCIAL PRESENTACION FECHA  PVP PWU
NIFA CLOTRIMAZOL 1% POLVO FRASCO 30 G 23/02/2005| 2,62 2,62
NIFA CLOTRIMAZOL 1% SOLUCION FRASCO 25 ML 23/03/2005| 3,32 3,32

COTRIMOXAZOL NF 200MG-
NIFA 40MG/5ML SUSP CJA FCO 100 ML 27/06/2002| 5,48 5,48
NOVARTIS TRILEPTAL 600 MG CJA 10 COMP 22/09/2000| 15,67 1,56
NOVARTIS ULTRACORTENOL COLIRIO CJA FCO GOT 5 ML 15/05/2003| 6,96 6,96
NOVARTIS ULTRACORTENOL POMADA CJATBO5G 04/04/2000 2,98 2,98
NOVARTIS UROBACID 400 MG CJA 14 CAP 25/08/2000| 8,99 0,64
NOVARTIS VENORUTON 500 MG CJA 30 TAB 15/05/2003| 17,04 0,56
NOVARTIS VENORUTON GEL CJATBO 40 G 25/08/2000 5,44 5,44
NOVARTIS VIBROCIL + NEBULIZADOR FCO 15 ML 21/05/2001| 3,78 3,78
ADAMS-PFIZER _ |GEODON 80 MG CJA 14 CAP 26/11/2003| 60,22 4,30
ADAMS-PFIZER _ [NEURONTIN 600 MG CJA 18 TAB 11/12/2003| 37,88 2,10
ADAMS-PFIZER  [NEURONTIN 800 MG CJA 18 TAB 11/12/2003| 52,41 2,91
ADAMS-PFIZER _|LIPITOR 40 MG CAJA 30 TAB. 23/03/2005| 183,60 6,12
ADAMS-PFIZER _ |ORALDINE SOL. FRASCO 180 ML 23/11/2004| 1,46 1,46
PHARMABOL DIAZEPAM 10 MG/2ML SOL. INY CAJA 100 AMP. 2 ML | 08/11/2004| 116,11 1,16
PHARMABOL DIAZEPAM 10 MG/2ML SOL. INY CAJA 10 AMP. 2 ML 08/11/2004| 11,60 1,16
PHARMABOL DICLOFENACO SODICO 75 MG/ 3ML_|CAJA 10 AMP 3 ML 20/08/2004| 5,28 0,52
PHARMABOL DICLOFENACO SODICO 75 MG/3ML _|CAJA 100 AMP 3 ML 20/08/2004| 52,98 0,52
PHARMABRAND _|GLUCOSID 850 MG CAJA 30 TAB 14/10/2004| 12,32 0,41
PHARMABRAND _|LUMINAL 20 MG CJA 30 TAB 12/12/2001| 26,37 0,87
PHARMABRAND _|LUMINAL 90 MG CJA 4TAB 31/07/2002| 23,68 5,92
PHARMABRAND _[MUCOCID 30 MG CAJA 10 TABLETAS 03/12/2004| 3,85 0,38
PHARMABRAND _|OMECIDOL 20 MG CAP CJA 10 CAP 21/12/2001| 17,72 1,77
PHARMABRAND |OSTEOPLUS 10 MG CJA 30 TAB 10/01/2002| 27,97 0,93
PHARMABRAND |OSTEOPLUS 70 MG CJA4TAB 10/01/2002| 27,07 6,77
PHARMAEUROPE
A HALOTHANE U.S.P. FRASCO 250 ML 06/07/2004| 86,13 86,13
CITARABINA FILAXIS LIOF. INY 100
PHARMAGEN MG CAJA FRASCO AMP. 14/10/2004] 4,81 4,81
CITARABINA FILAXIS LIOF. INY 500
PHARMAGEN MG CAJA FRASCO AMP. 14/10/2004| 21,48 21,48
DOXORRUBICINA FILAXIS LIOF. INY
PHARMAGEN 10 MG CAJA FCO AMP. 14/10/2004| 12,45 12,45
DOXORRUBICINA FILAXIS LIOF. INY
PHARMAGEN |50 MG CAJA FCO AMP. 14/10/2004| 55,60 55,60
PHARMATOTAL CAJA 100 FCOS. AMP.
SA. EXEMPLA 1000 MG 1G 02/03/2005| 586,90 5,86
PHARMATOTAL |[FADA METRONIDAZOL CAJA 24 SACHET 100
SA. INY.500MG/100ML ML 02/03/2005| 102,84 4,28
PHARMATOTAL _[FADA DICLOFENAC SOL.INY. CAJA 100
SA. 75MG/3ML FCOS.AMP.3ML 02/03/2005| 42,93 0,42
PHARMATOTAL CAJA 100
SA. FADA AMPICILINA INY. 1G FCOS.AMP.1G 02/03/2005| 145,68 1,45
PHARMATOTAL CAJA 100
SA. SOBRIUS 5000UI/ML INY. FCOS.AMP.10ML 02/03/2005 532,83 5,32
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MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
SECRETARIA TECNICA DE PRECIOS
LISTA OFICIAL Y VIGENTE DE PRECIOS DE MEDICAMENTOS DE USO HUMANO

A ABRIL 01 DEL 2005

LABORATORIO COMERCIAL PRESENTACION FECHA PVP  PVU
PROVENCO ALERPASOL JBE. FCO 60 ML 23/04/2001| 2,58 2,58
PROVENCO COMPLEXAN JBE FCO 120 ML 08/04/2003| 1,03 1,03
PROVENCO GASERVOL GOTAS FCO GOT 15 ML 08/04/2003| 0,98 0,98
PROVENCO KALMEDOL FORTE CJA 100 TAB 08/04/2003| 5,10 0,05
PROVENCO KALMEDOL FORTE JBE FCO 60 ML 08/04/2003| 0,74 0,74
PROVENCO KALMEDOL JBE FCO 60 ML 25/08/2000] 2,40 2,40
PROVENCO NORMOLAX GOTAS CJA FCO GTRO 15 ML 08/04/2003| 1,14 1,14
PROVENCO NOVATOX JBE FCO 90 ML 08/04/2003| 1,00 1,00
PROVENCO NOVATOXIN JBE FCO 120 ML 08/04/2003| 1,54 1,54
PROVERIFARM  |AMOXICILINA 500 MG CAJA 50 CAP 06/07/2004| 7,25 0,14
PROVERIFARM  |CEFALEXINA 500 MG CAJA 50 CAP 06/07/2004| 14,11 0,28
PROVERIFARM  |[CIPROFLOXACINA 500 MG CAJA 10 TABLETAS 06/07/2004| 6,11 0,61
PROVERIFARM  |DICLOFENACO 50 MG CAJA 20 TAB 06/07/2004| 1,82 0,09
PROVERIFARM  |DICLOXACILINA 500 MG CAJA 16 CAP 06/07/2004| 3,55 0,22
PROVERIFARM  |[ENALAPRIL 20 MG CAJA 10 TAB 06/07/2004| 1,11 0,11
PROVERIFARM IBUPROFENO 400 MG CAJA 60 TAB 06/07/2004| 3,73 0,06
PROVERIFARM  |[PERMATOGEN CAJA 30 CAP 06/07/2004| 15,99 0,53
PROVERIFARM  |[SECNIDAZOL 500 MG CAJA 4 TAB 06/07/2004| 1,15 0,28
QUIFATEX ANATOXAL TE CJA 10 AMP 5 ML 31/05/1999| 3,32 0,33
QUIFATEX ANATOXAL TE CJA AMP 0.5 ML 08/09/2000] 2,25 2,25
QUIFATEX ANTITOXINA TETANICA CJA FCO 1500 Ul 03/08/2000] 2,26 2,26
QUIFATEX ARCALION 200 MG CJA 20 GRAG 03/08/2000] 11,10 0,55
QUIFATEX ATARAX 10 MG CJA 25 TAB 03/08/2000] 4,17 0,16
QUIFATEX ATARAX 25 MG CJA 25 TAB 03/08/2000] 5,26 0,21
QUIFATEX ATARAX JBE FCO 200 ML 03/08/2000| 6,83 6,83

AVAXIM VACUNA INACTIVA
QUIFATEX HEPATITIS A CJA JER 0.5 ML 03/08/2000] 27,63 27,63
CAJA JRGA
PRELLENADA 0,5ML
QUIFATEX AVAXIN 80 U PEDIATRICO SUSP.CON AGUJA 12/08/2004| 25,99 25,99
QUIFATEX B.C.G. 10 DOSIS CJ FCO AMP+SOLV 03/08/2000] 16,48 16,48
QUIFATEX BACTIFLOX 250 CJA 10 LACTAB 07/12/2000| 14,54 1,45
QUIFATEX BACTIFLOX 500 CJA 10 LACTAB 01/11/2000{ 23,43 2,34




I Task Mame Durtion Start [September 2004 [Octoker 2004 [Movember 2004 \December 2004 January 2005 [February 2005 [March 2005 april 2005 Wiy 2005 [ June 2005
o 1 (4 |7 101316 19|22 |25 (28|31 |3 |6 |9 12[1s|1g|> |24 (27 |2 |5 & [11 1417 (20|23 (26 |29|1 |4 |7 101316 19|22 |25 (281 |4 |7 10|13 [16 19|22 |25 |28 |31 |3 |6 |9 |12 |15 [15

1 |[Fd  Eleccion del Tema B days? HRddERAERERY s

2 E Recopilacion de la Informacion 15 davs | EEEEEEEEEEs

3 |[Ed  Estudio de Mercado 2 odaysy  ARARAREEREARA

4 E Andliziz de la Competencia 2daveT | EEEEEEEE R

o E Alcance del Provecto 2daveT | EEEEEEEE R

B |[Fd Revision y Aprobacion del Tema B daya? AASAREAEARA

Hi E Eztudiar las Propuestas de Hardware v Software JdaveT | EEEEEEEE R

& |[Fd Realizacion de los Modelos de Entidad Relacion 4 clays?  ARAREREEEARA

g E Realizacion de los disgramas DFD JdaveT | EEEEEEEE R

10 E Realizacion de los diagramas de Cazoz de Uso JdaveT | EEEEEEEE R

11 |[Ed | Realizacion de la Baze de Datos 4 clays?  ARAREREEEARA

12 Dizero de laz Paginas YWeb 25 days AR

13 E Programacion Madulo &dministrador 30 davs | EEEEEEEEEERER

14 Programacion Madulo Clierte 30 davs | EEEEEEEEEERER

15 Programacion Madulo Farmacia 30 days  ARASAREEEARA

16 Pruehas v Mantenimiento ¥ davs? | SRR

17 Modificacion de Modulos 10 davs | EEEEEEEEEEss

18 Levartamiento del Stio T day? | EEEEE

19 E Realizacion de Manual Técnico v de Usuario 20 davsT | AR

20 Presentacion preliminar del sitio 2daveT | EEEEEEEE R

21 |[Ed | Primera Prezentacion del Sitio 1 clay?  ERRARARRRE Y

22 E Depuracion del Sitio 4 davs? | EEEEEEEEE R

23 |[Ed | Depuracion de la Documentacion I ddaya? ARASAREAEARA

24 E Segunda Presentacion T day? | EEEEE : : : : : : : : : : i

25 |[Ed  Revision de los cambios en la Documentacian 1 day? | #dRRERER

26 |[F]  Presentacidn del Sitio 1 day? ReddRRRRREE : 5 : 5 : : : : : : E
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RESUMEN

La Aplicacion del Web Site para la venta de productos de cadenas de
farmacias, fue desarrollada para brindar servicios al area farmacéutica que
desee dar a conocer su proceso de negocio mediante la venta en linea de
sus productos, en donde los clientes encuentran en la red de Internet los
elementos necesarios para adquirir medicinas u otros articulos mediante una
orden de pedido; contacto que se establecerdA con el web site
SUFARMACIA.COM. La aplicacioén fue disefiada usando una arquitectura de
tres capas, con una base de datos en SQL y con programacion ASP. Esta
dividida en tres médulos principales: El administrador, el cliente y el usuario.
Para la conexion por parte del cliente y el administrador es necesario un
codigo y su respectiva clave de acceso, a través de un web browser
(navegador), el mismo que deberé estar conectado a Internet.

El sistema que se encargara de brindar un servicio transparente y seguro en
donde no solo se podra efectuar un negocio de venta y compra sino un lugar
de confianza que brinda a informacion acerca de enfermedades y otros

temas de interés para la comunidad en lo que respecta al area de la salud.
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CAPITULO 1

1. MANUAL TECNICO

1.1 Resumen de los Diagramas

111

Diagrama de Entidad Relacion

Estos diagramas hacen énfasis en las relaciones entre los
datos. Todos los sistemas almacenan y usan informacion

acerca del ambiente en el cual interactdan.

Representa la realidad del sistema farmacéutico a través de un
esquema grafico empleando los terminologia de entidades,
gue son objetos que existen y son los elementos principales
gue se identifican en el sistema a resolver con el diagramado y
se distinguen de otros por sus caracteristicas particulares
denominadas atributos, el enlace que que rige la union de las

entidades esta representada por la relacion del modelo.
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1.1.2. Diagrama de Flujo de Datos

Representa un transporte de paquetes de datos desde su
origen hasta su destino, es decir que representa una estructura

de datos en movimiento de una parte del sistema a otro.

1.1.2.1. DFD NIVEL 1: Modulo Publico
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1.1.2.2. DFD NIVEL 2: Médulo de Farmacias
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1.1.3. Diagrama de Casos de Uso

Un Diagrama de Casos de Uso muestra la relacion entre los
actores y los casos de uso del sistema. Representa la
funcionalidad que ofrece el sistema en lo que se refiere a su
interacciobn externa. En el diagrama de casos de uso se
representa también el sistema como una caja rectangular con el
nombre en su interior. Los casos de uso estan en el interior de
la caja del sistema, y los actores fuera, y cada actor esta unido

a los casos de uso en los que participa mediante una linea.

Las relaciones entre casos de uso pueden ser de los siguientes
tipos: Incluye(<>): caso de uso base incorpora explicitamente a
otro caso de uso en un lugar especificado en dicho caso base.
Se suele utilizar para encapsular un comportamiento parcial
comun a varios casos de uso.Extiende (<>): Caso de uso base
tiene ciertos puntos en los cuales, dependiendo de ciertos
criterios, se va a realizar una interaccion adicional. El caso de
uso que extiende describe un comportamiento opcional del
sistema (a diferencia de la relacion incluye que se da siempre

que se realiza la interacciéon descrita) <>
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1.2. Creacion de los Scripts

1.2.1. Script del Modulo cliente

Este script me permite establecer y abrir la conexién con la
base de datos elaborada en sqgl 7.0. El mismo que
establece un proceso de seleccibn a la tabla
swp_ma_produc validando los argumentos (campos) que

debe tener el producto ingresado en la base de datos.

Swp_product.asp

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

'strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=HOME;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"
nombre = request.form("txtprueba")

objcon.open strcon

if (request.form("btn_busca") <> ") then

if(nombre<>"") then
strsgl = "select * from SWP_MA_PRODUC where (est_produc ='A" and des_produc like
"&nombre&"'+'%")"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
procod = objrec("cod_produc")
prodes = objrec("des_produc")
end if

end if




%>

<%
strsql = "select * from SWP_MA_PRODUC where (est_produc ='A' and des_produc like
"&nombre&"'+'%")"

objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText

while (not objrec.eof)

procod = objrec("cod_produc")

prodes = objrec("des_produc")

%>

Este script me permite establecer y abrir la conexion con la base de datos
elaborada en sqgl 7.0. El mismo que establece un proceso de seleccion a la
tabla swp_ma_pedido validando el codigo del pedido del producto, el codigo

del cliente que solicité el producto y el lugar de procedencia de dicho pedido.

Swp_enviar.asp

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection™)

'strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=HOME;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"
objcon.open strcon

strsqgl = "select * from SWP_CA PEDIDO where(cod_pedido = "&pedcod&™)"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("cod_client") = clicod

objrec("lug_pedido") = request.form("txt_enviox")

objrec.update

objrec.close

Se realiza un proceso de seleccion a la base de datos en donde se valida si
el codigo de pedido ingresado por el usuario es igual al codigo ya establecido
en la base de datos, junto con el estado del detalle que debera estar activo

para su posterior actualizacion.




totall =0

strsql = "select a.can_detall, b.des_varied, b.val_varied, c.des_produc, d.des_marcax,
e.des_unidad from SWP_DA_DETALL a, SWP_MA_VARIED b, SWP_MA_PRODUC c,
SWP_MA_MARCAX d, SWP_MA_UNIDAD e where (a.cod_pedido = "&pedcod&" and
a.est_detall="A" and a.cod_varied=b.cod_varied and b.cod_produc=c.cod_produc and
b.cod_marcax=d.cod_marcax and b.cod_unidad=e.cod_unidad)"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText

Do While Not objrec.EOF

subtot =0

prodes = objrec("des_produc”)

vardes = objrec("des_varied")

varval = objrec("val_varied")

mardes = objrec("des_marcax")

unides = objrec("des_unidad")

detcan = objrec("can_detall")

subtot = detcan * varval

totall = totall + subtot

pedido = pedido & "-Producto: " & prodes & VbCRLF & "-Variedad: " & vardes & VbCRLF & "-
Marca: " & mardes & VbCRLF & "-Caja: $" & unides & vbCRLF & "-Precio: $" & varval &
VbCRLF & "-Cantidad: " & detcan & vbCRLF & "-Subtotal: $" & subtot & vbCRLF & VbCRLF
objrec.movenext

Loop

objrec.close

Comprobacion del cédigo del cliente para posteriormente proceder a la

asignacion de los datos personales del mismo.

strsqgl = "select * from SWP_MA_CLIENT where (cod_client "&clicod&™)"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
climai = objrec("ema_client")

clinom = objrec("nom_client")

clipai = objrec("pai_client")

cliciu = objrec("ciu_client")

clidir = objrec("dir_client")

clitel = objrec("tel_client")

objrec.close

Este script me permite asignar los datos correspondientes al cliente previo
una revisién de los mismos a partir del script de validacion y comprobacién

de datos.
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Swp_ingresa.asp

<%
if (request.form("btn_regist") <> ") then

if (request.form("txt_emailx")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="Correo electrénico™) end if

if (request.form("txt_passw1")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="Contrasefia™) end if

if (request.form("txt_nombre")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="Nombre completo") end if

if (request.form("txt_ciudad™")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="Ciudad™) end if

if (request.form("txt_direcc")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="Direccion™) end if

if (request.form("txt_telefo™)="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="Teléfono™) end if

if (request.form("txt_passw1")<>request.form("txt_passw2")) then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=5") end if

El script permite establecer y abrir la conexion con la base de datos

elaborada en sqgl 7.0. El mismo que establece un proceso de seleccion a la

tabla swp_ma_client validando el codigo del cliente, el codigo del producto y

la orden de pedido.

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")
set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

'strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=HOME;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"
objcon.open strcon

objrec.open "SWP_MA_CLIENT", objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic,

adCmdTable
objrec.addnew
objrec("ema_client") = request.form("txt_emailx")
objrec("pas_client") = request.form("txt_passw1")
objrec("nom_client") = request.form("txt_nombre")
objrec("pai_client") = request.form("cbo_paisxx")
objrec("ciu_client") = request.form("txt_ciudad")
objrec("dir_client") = request.form("txt_direcc")
objrec("tel_client") = request.form("txt_telefo")
objrec("est_client") = "A"
objrec.update
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clicod = objrec("cod_client")
objrec.close

response.cookies("clicod") = clicod
response.cookies("clinom") = request.form("txt_nombre")
response.redirect("swp_ordena.asp")

end if
0>

Este script me permite elaborar los pedidos que se han generado previo a
una comprobacion de los datos ingresados en la misma pagina como son el

cadigo del cliente el codigo del pedido.

Swp_ordena.asp

<%

clicod = request.cookies("clicod™)

pedcod = request.cookies("pedcod")

response.write(pedcod)

if (clicod = "" or pedcod = "") then
response.redirect("swp_produc.asp")

end if

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

'strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=HOME;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon
%>

En la misma pagina de swp_ordena.asp tenemos el proceso de seleccion de
las tablas SWP_MA_VARIED , SWP_MA_PRODUC , SWP_MA_MARCAX,
SWP_MA _UNIDAD, los mismos que deben pasar por un proceso de
validacion y comprobacion de datos para poder ingresar los valores

correspondientes a un determinado producto.

<%
totall = 0
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strsgl = "select a.can_detall, a.cod_varied, b.des_varied, b.val_varied, c.des_produc,
d.des_marcax, e.des_unidad from SWP_DA DETALL a, SWP_MA_VARIED b,
SWP_MA_ PRODUC c, SWP_MA_MARCAX d, SWP_MA_UNIDAD e where
(a.cod_pedido="&pedcod&" and a.est_detall='A" and a.cod_varied=b.cod_varied and
b.cod_produc=c.cod_produc and b.cod_marcax=d.cod_marcax and
b.cod_unidad=e.cod_unidad)"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset,

adLockReadOnly, adCmdText

Se procede a la orden de pedido, en donde insertamos en la tabla de la
pagina swp_ordena.asp, la misma que calcula el subtotal y total de los

valores ingresados y validados.

subtot =0
detcan = objrec("can_detall")
varcod = objrec("cod_varied")
vardes = objrec("des_varied")
varval = objrec("val_varied")
prodes = objrec("des_produc")
mardes = objrec("des_marcax")
unides = objrec("des_unidad")
subtot = detcan * varval
totall = totall + subtot

%>

Swp_pedido.asp

Este script me permite establecer y abrir la conexion con la base de datos
elaborada en sqgl 7.0. El mismo que establece un proceso en el cual se pide
el codigo del cliente generado mediante un request.cookies, que es en donde

se de recepta los datos correspondientes al cliente que elabora el pedido.

<%clicod = request.cookies("clicod")

pedcod = request.cookies("pedcod")

if (clicod = "™ or pedcod = ") then
response.redirect("swp_produc.asp")

end if

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")
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set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=MICROSOFT.JET.OLEDB.4.0;DATA
SOURCE=C:\bases\farmaciaseliza.mdb"

'strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA SOURCE=PC42;USER
id=sa;password=;DATABASE=farmaciaselizal1SQL"
objcon.open strcon

varcod = request("var")
if (varcod <> ") then
strsqgl = "select * from SWP_DA_DETALL where (cod_pedido = "&pedcod&" and
cod_varied = "&varcod&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
contad = objrec.recordcount
if (contad <> 0) then
objrec("est_detall") = "E"
objrec.update
end if
objrec.close

sSwp_process.asp

En el siguiente script swp_process,asp es en donde se genera uno de los
procesos mas importantes de la aplicacién. Aqui se registran y se procesan
todos los datos procedentes de la pagina como son los datos generados por
el cliente en cuanto a datos personales, junto con las validaciones de los

Mmismaos.

strsql = "select * from SWP_DA DETALL where (cod_pedido = "&pedcod&" and
cod_varied = "&varcod&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
contad = objrec.recordcount
if (contad <> 0) then
if (detcan <> 0) then
objrec("can_detall") = detcan
objrec("est_detall") = "A"
objrec.update

end if
else
if (detcan <> 0) then
objrec.close
strsgl = "select sec_detall from SWP_DA_ DETALL where (cod_pedido =
"&pedcod&")"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
contad = objrec.recordcount
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objrec.close

objrec.open "SWP_DA DETALL", objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic,

adCmdTable
objrec.AddNew
objrec("cod_pedido") = pedcod
objrec("sec_detall") = contad + 1
objrec("cod_varied") = varcod
objrec("can_detall") = detcan
objrec("est_detall") = "A"
objrec.update
end if
end if
objrec.close
i=i+1
wend
response.redirect("swp_pedido.asp")
%>

Swp_produceli.asp
Este script me permite establecer y abrir la conexion con la base de datos

elaborada en sgl 7.0.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

'strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA SOURCE=PC42;USER
id=sa;password=;DATABASE=farmaciaselizal1lSQL"

'strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA SOURCE=PC42;USER
id=sa;password=;DATABASE=farmaciaselizal1lSQL"
objcon.open strcon

%

Se realiza a continuacion la validacion del producto accesando a la tabla
swp_ma_product en donde se verifica el tipo de producto que se ha
ingresado, el mismo que puede ser generico 0 no generico y con su estado

en activo.

strsqgl = "select * from SWP_MA_PRODUC where (tip_produc = 'NoGenerico' and est_produc
='A""
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
while (not objrec.eof)
procod = objrec("cod_produc")
prodes = objrec("des_produc") %> <%
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De la misma forma se realiza del producto accesadndo a la tabla
swp_ma_product en donde se verifica el tipo de producto que se ha
ingresado, el mismo que puede ser generico 0 N0 generico y otros con su

estado en activo.

strsgl = "select * from SWP_MA_PRODUC where (tip_produc = 'Otros' and est_produc ="A")"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
while (not objrec.eof)
procod = objrec("cod_produc")
prodes = objrec("des_produc")
%>

1.2.2. Scripts del Modulo del Administrador

Indexasm.asp

En el siguiente script se efectia el evento generado por el boton ingreso de
datos, el mismo que hace una invocacion a la base de datos elaborada en
donde se valida los datos ingresados por el administrador para permitir o no,

Su uso.

<%
if (request.form("btn_ingres") <> ") then
set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")
set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")
strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"
objcon.open strcon

admlog = request.form("txt_loginx")
admpas = request.form("txt_passwo")
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El proceso de seleccion se efectia haciendo referencia a la tabla
swp_ma_admini el mismo que valida los datos en el proceso anterior para el

posible ibgreso del administrador al sistema maestro.

strsgl = "select * from SWP_MA_ADMINI where (log_admini = "&admlog&™ and
pas_admini = "&admpas&")"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
contad = objrec.recordcount

if (contad <> 0) then
response.redirect("swp_pedido.asp")
else
response.redirect("indexadm.asp")
end if
end if
%>

swp_fareli.asp

Se realiza el proceso pertinente que va a permirit mediante una conexin y
acceso a la base de datos hacer referencia a la tabla swp_ma_farmac, la
misma que va a proporcionar el estado de la farmacia, el mismo que para su
futura activaci{on e ingreso en la cuenta del administrador debera estar en un

estado ACTIVO del sistema.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection”)

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon

if (request("tip") = 1) then
strsqgl = "select * from SWP_MA_FARMAC where (cod_farmac = "&request("far)&")"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_farmac") = "A"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=21")
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end if

%>
Se ingresaran los datos necesarios para el ingreso de la farmacia ahacia
nuestro sistema, los mismos que procederan a una validacion y

comprobacién de datos para su correcto uso.

<%
strsql = "select * from SWP_MA_FARMAC where (est_farmac = 'E')
order by des_farmac"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,
adCmdText
bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7E6"
else
color = "#FAFDF7"

end if
farcod = objrec("cod_farmac")
fardes = objrec("des_farmac")
farruc = objrec("ruc_farmac")
fardir = objrec("dir_farmac")
fartel = objrec("tel_farmac")
farema = objrec("ema_farmac")
farrep = objrec("rep_farmac")

%>

swp_mareli.asp

En el script contenido en la pasgina swp_mareli se procede a manipular la
tabla swp_ma_marcax previo a un acceso y conexioén a la base de datos, la
misma que permitird hacer una validacion en base a una comparacion del
codigo y el estado correspondiente en donde sufrira una actualizacién de

datos para efectuar un redirect hacia la pagina de pedidos de productos.
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<% set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon
mar=request("mar")
if (request("tip") = 1) then

strsqgl = "select * from SWP_MA_MARCAX where (cod_marcax = "&mar&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_marcax") = "A"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=17")
end if
%>

Se procedera a ordenar los datos que se han ingresado de acuerdo a la

descripcion del producto.

strsgl = "select * from SWP_MA_MARCAX where (est_marcax ='E'
order by des_marcax"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,
adCmdText
bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7E6"
else
color = "#FAFDF7"
end if
marcod = objrec("cod_marcax")
mardes = objrec("des_marcax")
%>

swp_mprodul.asp

_Conexién v acceso a la base de datos elaborada en sql 7.0

<%
set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")
set objrel = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection™)

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"
objcon.open strcon
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Si se procedi6é a presionar el evento del boton de ingreso de datos se
evaluaran los diferentes datos del producto, los mismos que seran
procesados por su precio,pais, variedad y stock (existencia).

if (request.form("btn_ingres") <> ") then

if (request.form("txt_descri")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="producto™)

if (request.form("txt_descri2")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="variedad"")

if (request.form("txt_paisxx")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="pais")

if (request.form("txt_precio")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="precio™)

if (request.form("txt_existe")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="existencia™)

objrec.open "SWP_MA_PRODUC", objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic,
adCmdTable

objrec.AddNew

objrec("des_produc") = request.form("txt_descri")

objrec("tip_produc") = request.form("cbo_tipoxx")

objrec("est_produc") = "A"

objrec.update

objrel.open "SWP_MA_VARIED", objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic,
adCmdTable
objrel.AddNew
‘objrel("cod_produc") = "&produc&”
objrel("cod_farmac") = request.form("cbo_farmac")
objrel("cod_marcax") = request.form("cbo_marcax")
objrel1("cod_unidad") = request.form("cbo_unidad")
objrel("des_varied") = request.form("txt_descri2")
objrel("pai_varied") = request.form("txt_paisxx")
objrel("val varied") = request.form("txt_precio")
objrel("exi_varied") = request.form("txt_existe")
objrel("est_varied") = "A"
objrel.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=4")

end if

if (request.form("btn_maodifi") <> ") then
if (request.form("txt_descri")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="producto™)
strsqgl = "select * from SWP_MA_PRODUC where (cod_produc =
"&request.form("hid_produc™)&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("des_produc") = request.form(“txt_descri")
objrec("tip_produc") = request.form("cbo_tipoxx")
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objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=5")
end if
if (request("tip") = 3) then
strsqgl = "select * from SWP_MA_PRODUC where (cod_produc = "&request("pro")&")"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_produc") = "E"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=6")
end if
%>

sSwp_mvarie.asp
En el script varie se realiza el proceso necesario de conexion y acceso a la
base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo del producto para su

respectivo procedimiento

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon

procod = request("pro")

if (procod ="") then
procod =1

end if

if (request.form("btn_ingres") <> ") then

if (request.form("txt_descri")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="variedad"")

if (request.form("txt_paisxx")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="pais")

if (request.form("txt_precio")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="precio™)

if (request.form("txt_existe")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="existencia™)
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Si los datos del script se ingresaron correctamente se procedera a insertar
con eéxito los valores ingresados en la forma mediante el método
request.form, en donde ademas de ingresar los datos respectivos se evalla

que la variedad del producto también se encuentre en estado activo.

objrec.open "SWP_MA_VARIED", objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic,
adCmdTable

objrec.AddNew

objrec("cod_produc") = request.form("cbo_produc")

objrec("cod_farmac") = request.form("cbo_farmac")

objrec("cod_marcax") = request.form("cbo_marcax")

objrec("cod_unidad") = request.form("cbo_unidad")

objrec("des_varied") = request.form("txt_descri")

objrec("pai_varied") = request.form("txt_paisxx")

objrec("val_varied") = request.form("txt_precio")

objrec("exi_varied") = request.form("txt_existe")

objrec("est_varied") = "A"

objrec.update

response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=1&pro="&procod&™")
end if
if (request.form("btn_modifi") <> ") then

if (request.form("txt_descri")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="variedad"")

if (request.form("txt_paisxx™")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&ixt="pais")

if (request.form("txt_precio")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="precio™)

if (request.form("txt_existe")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="existencia™)

strsgl = "select * from SWP_MA_VARIED where (cod_varied =
"&request.form("hid_varied")&")"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("cod_farmac") = request.form("cbo_farmac")
objrec("cod_marcax") = request.form("cbo_marcax")
objrec("cod_unidad") = request.form("cbo_unidad")
objrec("des_varied") = request.form("txt_descri")
objrec("pai_varied") = request.form("txt_paisxx")
objrec("val_varied") = request.form("txt_precio")
objrec("exi_varied") = request.form("txt_existe")
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=2&pro="&procod&™"")
end if
if (request("tip”) = 4) then
strsqgl = "select * from SWP_MA_VARIED where (cod_varied = "&request("var")&")"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
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objrec("est_varied") = "E"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=3&pro="&procod&™")
end if
%>

swp_pedido.asp

En el script pedido.asp se realiza el proceso necesario de conexion y acceso
a la base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo del producto

para su respectivo procedimiento

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objrel = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon
if (request("tip") = 1) then

strsql = "select * from SWP_CA_PEDIDO where (cod_pedido = "&request("ped")&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_pedido") = "E"
objrec.update
objrec.close
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=26")
end if
if (request("tip”) = 2) then
pedcod = request("ped")
strsgl = "select a.cod_pedido, a.fec_pedido, a.lug_pedido, b.nom_client from
SWP_CA_PEDIDO a, SWP_MA_CLIENT b where (a.cod_pedido = "&pedcod&" and
a.cod_client = b.cod_client)"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
pedcod = objrec("cod_pedido")
pedfec = objrec("fec_pedido")
pedlug = objrec("lug_pedido")
clinom = objrec("nom_client")
objrec.close
end if
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En el script se procede a seleccionar la tabla swp_ca pedido y
swp_ma_client, el mismo que realiza una comparacion campo a campo de
los datos en donde el codigo del cliente y el cédigo del pedido deben estar en

un estado de activo para mostrar por pantalla su descripcion.

Valida ademas el pagineo en la tabla swp_pedido.asp el mismo que que
cumple la condicién de presentar cinco items o cinco filas de datos por

pagina para su mejor apreciacion.

strsql = "select a.cod_pedido, a.fec_pedido, b.nom_client from SWP_CA_PEDIDO a,
SWP_MA_CLIENT b where (a.cod_client = b.cod_client and est_pedido ='A")"

Const NumPerPage =5
'Retrieve what page we're currently on
Dim CurPage
If Request.QueryString("CurPage") =
CurPage = 1 'We're on the first page
Else
CurPage = Request.QueryString("CurPage")
End If

then

‘Explicitly Create a recordset object
objrec.CursorLocation = adUseClient

'Set the cache size = to the # of records/page
objrec.CacheSize = NumPerPage

objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
contad = objrec.recordcount
%>

<%
if (contad <> 0) then
objrec.MoveFirst
objrec.PageSize = NumPerPage
'‘Get the max number of pages
Dim TotalPages
TotalPages = objrec.PageCount
'Set the absolute page
objrec.AbsolutePage = CurPage
‘Counting variable for our recordset
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Dim count
%>
<% bcolor = false
while (not objrec.eof and Count < objrec.PageSize)
if bcolor then
color = "#EEF7EG"
else
color = "#FAFDF7"
end if
pedcod = objrec("cod_pedido")
pedfec = objrec("fec_pedido")
clinom = objrec("nom__client")

strsql = "select a.can_detall, b.val_varied from
SWP_DA_DETALL a, SWP_MA_VARIED b where (a.cod_pedido = "&pedcod&" and
a.est_detall ='A' and a.cod_varied = b.cod_varied)"
objrel.open strsql, objcon, adOpenKeyset,
adLockReadOnly, adCmdText
total =0
while (not objrel.eof)
total = total + (objrel("can_detall") *
objrel("val_varied")
objrel.movenext

wend
objrel.close
%>
<% Count=Count + 1

bcolor = not bcolor
objrec.movenext

wend

objrec.close

%>

</table>
<%
if (request("tip") = 3) then
pedcod = request("ped")

Se recibe la respuesta de la pagina con los datos de validacion del paginep

mediante la funcion curpage.

<%
response.write("<font face='Verdana, Arial, Helvetica, sans-serif’
size="2'>")
'Print out the current page # / total pages
Response.Write("<br>Péagina " & CurPage & " de " & TotalPages &
"<p>")

'‘Display Next / Prev buttons
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if CurPage > 1 then
'‘We are not at the beginning, show the prev button
Response.Write("<INPUT TYPE=BUTTON class=textbox
VALUE=Anterior ONCLICK=""document.location.href="swp_pedido.asp?curpage=" &
curpage - 1 & ";"">&nbsp;&nbsp;")
End If
if CInt(CurPage) <> Cint(TotalPages) then
'‘We are not at the end, show a next button
Response.Write("<INPUT TYPE=BUTTON class=textbox
VALUE=Siguiente ONCLICK=""document.location.href="'swp_pedido.asp?curpage=" &
curpage + 1 & ";"">"
End If
response.write("</font>")
else
response.write("<font face='Verdana, Arial, Helvetica, sans-
serif' size="2">")
response.write("No existen ordenes de pedidos.")
response.write("</font>")
end if

%>

Se realiza el proceso de seleccibn a las tablas swp_da_detall.
Swp_ma_varied, swp_ma_produc, sSwp_ma _marcax, Swp_ma_unidad,
swp_ma_farmaxc; en donde se evaluan principalmente el cédigo de pedido,
codigo de la variedad, el cédigo del producto, el codigo de la marca y el
estado del detalle para ingresar los datos en los campos correspondientes
referentes a la cantidad de detalle, codigo de la variedad, descripcion de la

variedad, etc.

<%

totall =0

strsql = "select a.can_detall, a.cod_varied, b.des_varied,
b.val_varied, c.des_produc, d.des_marcax, e.des_unidad, f.des_farmac from
SWP_DA _DETALL a, SWP_MA_VARIED b, SWP_MA_PRODUC c, SWP_MA_MARCAX d,
SWP_MA_UNIDAD e, SWP_MA_FARMAC f where (a.cod_pedido="&pedcod&" and
a.est_detall="A" and a.cod_varied=b.cod_varied and b.cod_produc=c.cod_produc and
b.cod_marcax=d.cod_marcax and b.cod_unidad=e.cod_unidad and
f.cod_farmac=b.cod_farmac)"

objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,

adCmdText

bcolor = false
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while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7EG"
else
color = "#FAFDF7"
end if
subtot =0
detcan = objrec("can_detall")
varcod = objrec("cod_varied")
vardes = objrec("des_varied")
varval = objrec("val_varied")
prodes = objrec("des_produc")
mardes = objrec("des_marcax")
unides = objrec("des_unidad")
fardes = objrec("des_farmac")
subtot = detcan * varval
totall = totall + subtot
%>

swp_proeli.asp
En el script pedido.asp se realiza el proceso necesario de conexién y acceso
a la base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo del producto

para su respectivo procedimiento.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon
if (request("tip") = 1) then

strsqgl = "select * from SWP_MA_PRODUC where (cod_produc = "&request("pro")&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_produc") = "A"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=19")
end if
%>

<%
strsgl = "select * from SWP_MA_PRODUC where (est_produc = 'E’)
order by des_produc"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,
adCmdText
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bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7E6"
else
color = "#FAFDF7"
end if
procod = objrec("cod_produc")
prodes = objrec("des_produc")
%>

swp_vareli.asp
En el script vareli.asp se realiza el proceso necesario de conexidn y acceso a
la base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo de la variedad

para su respectivo procedimiento.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon
procod = request("pro")
if (request("tip") = 1) then
strsqgl = "select * from SWP_MA_VARIED where (cod_varied = "&request("var")&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_varied") = "A"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=18&pro="&procod&™"")
end if

El proceso de seleccidn se efectia en la tabla swp_ma_produc, en donde se
comprueba que el estado del producto se encuentre en activo para proceder

a un ordenamiento por descripcion del producto.

<%
strsql = "select * from SWP_MA_PRODUC where (est_produc ='A") order by des_produc,
tip_produc"

objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset,
adLockReadOnly, adCmdText

while (not objrec.eof)
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%>

produc = objrec("cod_produc")
prodes = objrec("des_produc")
protip = objrec("tip_produc")
if (protip = "Generico") then
tipdes = "Generico"
else
if (protip = "NoGenerico") then
tipdes = "NoGenerico"
else
tipdes = "Otros"

end if
end if
prodes = prodes & " (" & tipdes & ")"
if (cInt(procod) = cInt(produc)) then

<option value="swp_vareli.asp?pro=<%=produc%>"

selected><%=prodes%></option>
<%

else

%>

<option value="swp_vareli.asp?pro=<%=produc%>"><%=prodes%></option>

<%

%>

end if

wend

objrec.movenext

objrec.close

Una vez que se tiene el codigo del producto mediante un previo ingreso, el

siguiente script procede a obtener el codigo de la variedad, la descripcion de

la variedad, el pais de procedencia del producto, el valor de la variedad, la

descripcion de la unidad, la descripcion de la marca y la descripcion de la

farmacia, para de esta forma registrar los datos referente al producto.

<%

strsql = "select a.cod_varied, a.des_varied, a.pai_varied,
a.val_varied, b.des_unidad, c.des_marcax, e.des_farmac from SWP_MA_ VARIED a,
SWP_MA_UNIDAD b, SWP_MA_MARCAX ¢, SWP_MA_FARMAC e where (a.cod_produc =
"&procod&" and a.est_varied = 'E' and a.cod_unidad = b.cod_unidad and a.cod_marcax =
c.cod_marcax and a.cod_farmac = e.cod_farmac) order by a.des_varied, e.des_farmac,

c.des_marcax, b.des_unidad"
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objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,
adCmdText
bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7EG"
else
color = "#FAFDF7"
end if
varcod = objrec("cod_varied")
vardes = objrec("des_varied")
varpai = objrec("pai_varied")
varval = objrec("val_varied")
unides = objrec("des_unidad")
mardes = objrec("des_marcax")
fardes = objrec("des_farmac")
%>

swp_detall.asp
En el script swp_detalli.asp se realiza el proceso necesario de conexion y
acceso a la base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo de la

variedad para su respectivo procedimiento.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon

pedcod = request("ped")

strsgl = "select a.cod_pedido, a.fec_pedido, a.lug_pedido, b.nom_client from
SWP_CA PEDIDO a, SWP_MA_CLIENT b where (a.cod_pedido = "&pedcod&" and
a.cod_client = b.cod_client)"

objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
pedcod = objrec("cod_pedido")

pedfec = objrec("fec_pedido")

pedlug = objrec("lug_pedido")

clinom = objrec("nom_client")

objrec.close

%>
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En el modulo del administrador se manejan valores que son los
correspondientes al porcentaje de ganancia que posee la empresa por la

elaboracion del pedido.

<%
totall =0
cHermanos =0
cAdelita=0
cPradera=0
cMargot =0
cMiguels =0

strsgl = "select a.can_detall, a.cod_varied, b.des_varied,

b.val_varied, c.des_produc, d.des_marcax, e.des_unidad, f.des_farmac from
SWP_DA DETALL a, SWP_MA_VARIED b, SWP_MA_PRODUC ¢, SWP_MA_MARCAX d,
SWP_MA_UNIDAD e, SWP_MA_FARMAC f where (a.cod_pedido="&pedcod&" and
a.est_detall="A"' and a.cod_varied=b.cod_varied and b.cod_produc=c.cod_produc and
b.cod_marcax=d.cod_marcax and b.cod_unidad=e.cod_unidad and
f.cod_farmac=b.cod_farmac)"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,
adCmdText

bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7E6"
else
color = "#FAFDF7"
end if
subtot =0
detcan = objrec("can_detall")
varcod = objrec("cod_varied")
vardes = objrec("des_varied")
varval = objrec("val_varied")
prodes = objrec("des_produc")
mardes = objrec("des_marcax")
unides = objrec("des_unidad")
fardes = objrec("des_farmac")
subtot = detcan * varval
comil = subtot*0.10
totall = totall + subtot
if (fardes = "Adelita") then
cAdelita = cAdelita + comil
end if
if (fardes = "Pradera") then
cPradera = cPradera + comil
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end if
if (fardes = "Margot”) then
cMargot = cMargot + comil
end if
if (fardes = "Miguels") then
cMiguels = cMiguels + comil
end if
if (fardes = "Hermanos") then
cHermanos = cHermanos + comil
end if

%>

swp_farmacia.asp

En el siguiente script de datos se efectua por parte del administrador el
proceso necesario para la recopilacion de datos hacia las farmacias
participantes, en donde se tiene el caso de farmacias que ya constan en la
base de datos y las farmacias que desean suscribirse en nuestro portal,
previo a una autenticacion de datos los mismos que deben pasar por un

proceso fidedigno.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_ CONNECTION=YES"

objcon.open strcon

if (request.form("btn_ingres") <> ") then

if (request.form("txt_descri")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="farmacia™)

if (request.form("txt_ruc™)="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt='"R.U.C."")

if (request.form("txt_direccion")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="direccion™)

if (request.form("txt_telefono™)="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="teléfono™)

if (request.form("txt_email")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="email™)

if (request.form("txt_representante")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="representante™)
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objrec.open "SWP_MA_FARMAC", objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic,

adCmdTable
objrec.AddNew
objrec("des_farmac") = request.form("txt_descri")
objrec("ruc_farmac") = request.form("txt_ruc")
objrec("dir_farmac") = request.form("txt_direccion")
objrec("tel_farmac") = request.form("txt_telefono")
objrec("ema_farmac") = request.form("txt_email")
objrec("rep_farmac") = request.form("txt_representante")
objrec("est_farmac") ="A"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=13")

end if

if (request.form("btn_modifi") <> ") then
if (request.form("txt_descri")="") then

response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="farmacia™)

strsgl = "select * from SWP_MA_FARMAC where (cod_farmac =
"&request.form("hid_farmac™")&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText

objrec("des_farmac") = request.form("txt_descri")
objrec("ruc_farmac") = request.form("txt_ruc")
objrec("dir_farmac") = request.form("txt_direccion")
objrec("tel_farmac") = request.form("txt_telefono")
objrec("ema_farmac") = request.form("txt_email")
objrec("rep_farmac") = request.form("txt_representante")
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=14")

end if

if (request("tip") = 4) then
strsgl = "select * from SWP_MA_FARMAC where (cod_farmac = "&request("far")&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_farmac") ="E"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=15")
end if
%>

Es necesario el acceso a la tabla swp_farmac que se encuantra en la base
de datos, ya que es en donde se va a efectuar el proceso de insercion en el

caso de que los datos se encuentran ingresados en forma correcta.

<% strsqgl = "select * from SWP_MA_FARMAC where
(cod_farmac = "&request("far")&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,
adCmdText
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<%
order by des_farmac"

adCmdText

farcod = objrec("cod_farmac")
farruc = objrec("ruc_farmac")
fardir = objrec("dir_farmac")
fartel = objrec("tel_farmac")
farema = objrec("ema_farmac")
farrep = objrec("rep_farmac")
fardes = objrec("des_farmac")
objrec.close

%>

strsgl = "select * from SWP_MA_FARMAC where (est_farmac ="'A")
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,

bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7E6"
else
color = "#FAFDF7"
end if
farcod = objrec("cod_farmac")
fardes = objrec("des_farmac")
farruc = objrec("ruc_farmac")
fardir = objrec("dir_farmac")
fartel = objrec("tel_farmac")
farema = objrec("ema_farmac")
farrep = objrec("rep_farmac")
%>

SWp_mensaj.asp

En el script administrador se tiene mensaje en cada evento satisfactorio o
erréneo ejecutado. El mismo se presenta mediante seleccion de casos.

<%
msg = request("msg")
flag = false

select case(msg)

case(0): msg = "El campo " & request("txt") & " no puede ser nulo.”

flag = true

case(1): msg = "La variedad fue ingresada."

pro = request("pro")
pag = "swp_mvarie.asp?pro="&pro&""

case(2): msg = "La variedad fue modificada."

pro = request("pro")
pag = "swp_mvarie.asp?pro="&pro&""




34

case(3): msg = "La variedad fue eliminada."
pro = request("pro")
pag = "swp_mvarie.asp?pro="&pro&™
case(4): msg = "El producto que fue ingresado."

pag = "swp_mprodu.asp"
case(5): msg = "El producto fue modificado."

pag = "swp_mprodu.asp"
case(6): msg = "El producto fue eliminado."

pag = "swp_mprodu.asp"

case(7): msg = "La marca fue ingresada."”
pag = "swp_mmarca.asp"
case(8): msg = "La marca fue modificada.”
pag = "swp_mmarca.asp"
case(9): msg = "La marca fue eliminada."
pag = "swp_mmarca.asp"
case(10): msg = "La unidad fue ingresada.”
pag = "swp_munida.asp"
case(11): msg = "La unidad fue modificada."
pag = "swp_munida.asp"
case(12): msg = "La unidad fue eliminada."
pag = "swp_munida.asp"
case(13): msg = "La farmacia fue ingresada."
pag = "swp_farmacia.asp"
case(14): msg = "La farmacia fue modificada."
pag = "swp_farmacia.asp"
case(15): msg = "La farmacia fue eliminada.”
pag = "swp_farmacia.asp"
case(16): msg = "La unidad fue activada."
pag = "swp_unieli.asp"
case(17): msg = "La marca fue activada."
pag = "swp_mareli.asp"
case(18): msg = "La variedad fue activada."
pag = "swp_vareli.asp"
case(19): msg = "El producto fue activado.”
pag = "swp_proeli.asp"
case(20): msg = "EL pedido fue activado.”
pag = "swp_pedeli.asp"
case(21): msg = "Su Farmacia esta afiliada a nuestro portal"
pag = "swp_fareli.asp"
case(22): msg = "La Solicitud fue modificada"
pag = "swp_preadm.asp"
case(23): msg = "Su Farmacia est4 afiliada a nuestro portal”
pag = "swp_farmacia.asp"
case(24): msg = "Su Observacion ha sido Registrada”
pag = "swp_preadm.asp"
case(25): msg = "La Farmacia regreso a estado de Preinscrita”
pag = "swp_preadm.asp"
case(26): msg = "El pedido fue eliminado."
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pag = "swp_pedido.asp"

end select
%>

swp_factura.asp

En el script swp_factura.asp se realiza el proceso necesario de conexion y
acceso a la base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo de la

variedad para su respectivo procedimiento.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objrel = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon
if (request("tip") = 1) then

strsqgl = "select * from SWP_CA_PEDIDO where (cod_pedido = "&request("'ped")&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_pedido") = "E"
objrec.update
objrec.close
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=26")

end if

A continuacion se elabora el proceso de facturacion, el mismo que se envia
por parte del administrador a los clientes involucrados en la elaboracion del

pedido.
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Se emitira por parte del sistema también una factura hacia los representantes
farmacéuticos los mismos que estran en la obligacién de cancelar una cuota

por uso de la aplicacion y por la elaboracién de un nuevo pedido.

if (request("tip") = 2) then

pedcod = request("ped")

strsqgl = "select a.cod_pedido, a.fec_pedido, a.lug_pedido, b.nom_client from
SWP_CA_PEDIDO a, SWP_MA_CLIENT b where (a.cod_pedido = "&pedcod&" and
a.cod_client = b.cod_client)"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText

pedcod = objrec("cod_pedido")
pedfec = objrec("fec_pedido")
pedlug = objrec("lug_pedido")
clinom = objrec("nom_client")
objrec.close

end if

strsqgl = "select a.cod_pedido, a.fec_pedido, b.nom_client from SWP_CA_ PEDIDO a,
SWP_MA_CLIENT b where (a.cod_client = b.cod_client and est_pedido = 'A")"

Const NumPerPage =5

'Retrieve what page we're currently on

Dim CurPage

If Request.QueryString("CurPage") ="' then
CurPage =1 'We're on the first page

Else
CurPage = Request.QueryString("CurPage")

End If

'‘Explicitly Create a recordset object
objrec.CursorLocation = adUseClient

'Set the cache size = to the # of records/page
objrec.CacheSize = NumPerPage

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
contad = objrec.recordcount
%>

SWp_mmarca.asp
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En el swp_mmarca.asp se realiza el proceso necesario de conexion y acceso
a la base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo de la variedad

para su respectivo procedimiento.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"
'strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA SOURCE=HOME;user
id=sa;password=;DATABASE=FARMACIA"

objcon.open strcon

if (request.form("btn_ingres") <> ") then
if (request.form("txt_descri")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="marca")
objrec.open "SWP_MA_MARCAX", objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic,
adCmdTable
objrec.AddNew
objrec("des_marcax") = request.form("txt_descri")
objrec("est_marcax") = "A"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=7")
end if
if (request.form("btn_modifi") <> ") then
if (request.form("txt_descri")="") then
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=0&txt="marca")
strsgl = "select * from SWP_MA_MARCAX where (cod_marcax =
"&request.form("hid_marcax")&")"
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("des_marcax") = request.form("txt_descri")
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=8")
end if
if (request("tip”) = 4) then
strsqgl = "select * from SWP_MA_MARCAX where (cod_marcax = "&request("mar")&")"
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockOptimistic, adCmdText
objrec("est_marcax") = "E"
objrec.update
response.redirect("swp_mensaj.asp?msg=9")
end if
%>
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Otro factor clave en el pedido del producto no solo es la variedad del

producto sino también el informe de las unidades en que se han entregado

las unidades del producto. Muchos difieren por las unidades Ya que pueden

pertenecer al mismo laboratorio y a la misma farmacia pero tener unidades

distintas.

<%
"&request("mar")&")"

adCmdText

<%

order by des_marcax

adCmdText

<%

</table>

%>

strsgl = "select * from SWP_MA_MARCAX where (cod_marcax =
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,

marcod = objrec("cod_marcax")
mardes = objrec("des_marcax")
objrec.close

%>

strsql = "select * from SWP_MA_MARCAX where (est_marcax ='A")
objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,

bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7EG"
else
color = "#FAFDF7"
end if
marcod = objrec("cod_marcax")
mardes = objrec("des_marcax")

%>
bcolor = not bcolor
objrec.movenext
wend
objrec.close
%>

<%if (request("tip") = 3) then
marcod = request("mar"”
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1.2.3. Scripts del Modulo de Farmacias

Swp_indexfar.asp

En el swp_indexfar.asp se realiza el proceso necesario de
conexion y acceso a la base de datos.En donde se verifica
el ingreso del codigo de la variedad para su respectivo

procedimiento.

<%
if (request.form("btn_ingres") <> ") then
set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")
set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")
strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"
objcon.open strcon

admlog = request.form("txt_loginx")
admpas = request.form("txt_passwo")

strsqgl = "select * from SWP_MA_FARMAC where (log_farmac = "&admlog&" and
pas_farmac = "&admpas&™)"

En este script se efectla el ingreso del representante farmacéutico al sistema
desde cualquier parte del mundo en donde el pueda consultar ya sea la
pagina externa o solamente su médulo, previo a un ususario y contrasefia

gue ha sido proporcionado por el administrador del sitio.

objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
far=objrec("cod_farmac")
contad = objrec.recordcount
if (contad <> 0) then
response.redirect("swp_pedfarl.asp?far="&far&"")
else
response.redirect("indexfar.asp")
end if
end if%>
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swp_detfarl.asp
En el swp_detfarl.asp se realiza el proceso necesario de conexion y acceso
a la base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo de la variedad

para su respectivo procedimiento.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection")

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon

pedcod = request("ped")

codfar = request("codfar")

strsgl = "select a.cod_pedido, a.fec_pedido, a.lug_pedido, b.nom_client from
SWP_CA _PEDIDO a, SWP_MA_CLIENT b where (a.cod_pedido = "&pedcod&" and
a.cod_client = b.cod_client)"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
pedcod = objrec("cod_pedido")

pedfec = objrec("fec_pedido")

pedlug = objrec("lug_pedido")

clinom = objrec("nom_client")

objrec.close

%>

Aqui se hace una seleccién y comprobacion de datos acerca de que farmacia
ha sido ingresada. Ademas una vez que haya ingresado el representante
farmacéutico se le proporcionara informacion acerca de los productos y

pedidos correspondientes a esa farcia.

<%
totall =0
cHermanos =0
cAdelita=10
cPradera =0
cMargot=0  cMiguels =0
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strsgl = "select a.can_detall, a.cod_varied, b.des_varied,

b.val_varied, c.des_produc, d.des_marcax, e.des_unidad, f.des_farmac from
SWP_DA_DETALL a, SWP_MA_VARIED b, SWP_MA_PRODUC ¢, SWP_MA_MARCAX d,
SWP_MA_UNIDAD e, SWP_MA_FARMAC f where (a.cod_pedido="&pedcod&" and
b.cod_farmac="&codfar&" and a.est_detall='A"' and a.cod_varied=b.cod_varied and
b.cod_produc=c.cod_produc and b.cod_farmac = f.cod_farmac and
b.cod_marcax=d.cod_marcax and b.cod_unidad=e.cod_unidad)"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,
adCmdText

bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7EG"
else
color = "#FAFDF7"
end if
subtot =0
detcan = objrec("can_detall")
varcod = objrec("cod_varied")
vardes = objrec("des_varied")
varval = objrec("val_varied")
prodes = objrec("des_produc")
mardes = objrec("des_marcax")
unides = objrec("des_unidad")
fardes = objrec("des_farmac")
subtot = detcan * varval
comil = subtot*0.10
totall = totall + subtot
if (fardes = "Adelita") then
cAdelita = cAdelita + comil
end if

if (fardes = "Pradera") then
cPradera = cPradera + comil
end if

if (fardes = "Margot") then
cMargot = cMargot + comil
end if

if (fardes = "Miguels") then
cMiguels = cMiguels + comil
end if

if (fardes = "Hermanos") then

cHermanos = cHermanos + comil
end if

%>
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swp_pedidofar.asp
En el swp_pedido _farl.asp se realiza el proceso necesario de conexion y
acceso a la base de datos.En donde se verifica el ingreso del codigo de la

variedad para su respectivo procedimiento.

<%

set objrec = server.createobject("ADODB.recordset")

set objrel = server.createobject("ADODB.recordset")

set objcon = Server.CreateObject("ADODB.Connection™)

strcon = "PROVIDER=SQLOLEDB;DATA
SOURCE=EDWIN;DATABASE=FARMACIA;TRUSTED_CONNECTION=YES"

objcon.open strcon
if (request("tip") = 2) then

pedcod = request("ped")

farcod = request("far")

strsgl = "select a.cod_pedido, a.fec_pedido, a.lug_pedido, b.nom_client from
SWP_CA _PEDIDO a, SWP_MA_CLIENT b where (a.cod_pedido = "&pedcod&" and
a.cod_client = b.cod_client)"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
pedcod = objrec("cod_pedido")

pedfec = objrec("fec_pedido")

pedlug = objrec("lug_pedido")

clinom = objrec("nom_client")

objrec.close

end if

strsql = "select a.cod_pedido, a.fec_pedido, b.nom_client from SWP_CA_PEDIDO a,
SWP_MA_CLIENT b where (a.cod_client = b.cod_client and est_pedido ="A")"

Const NumPerPage =5
'Retrieve what page we're currently on
Dim CurPage
If Request.QueryString("CurPage") = " then
CurPage =1 'We're on the first page
Else
CurPage = Request.QueryString("CurPage")
End If
‘Explicitly Create a recordset object
objrec.CursorLocation = adUseClient
'Set the cache size = to the # of records/page
objrec.CacheSize = NumPerPage
objrec.open strsqgl, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly, adCmdText
contad = objrec.recordcount
%>
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Se manejan a continuacion los pedidos que se han elaborado en cada
farmacia y su respectiva informacion, la misma que va a corresponder a la

farmacia que ha ingresado previo un usuario y una contrasefa asignados.

<%
if (contad <> 0) then
objrec.MoveFirst
objrec.PageSize = NumPerPage
‘Get the max number of pages
Dim TotalPages
TotalPages = objrec.PageCount
'‘Set the absolute page
objrec.AbsolutePage = CurPage
'‘Counting variable for our recordset
Dim count
%>

Se maneja también aspectos de disefio como el pagineo en cada
presentacion del producto (pedido), debe acotarse que cada pedido es
presentado con su respectivo descuento asignado a sitio web o administrador

del web site.

<%
bcolor = false
while (not objrec.eof and Count < objrec.PageSize)
if bcolor then
color = "#EEF7E6"
else
color = "#FAFDF7"
end if
pedcod = objrec("cod_pedido")
pedfec = objrec("fec_pedido")
clinom = objrec("nom_client")

strsgl = "select a.can_detall, b.val_varied from
SWP_DA DETALL a, SWP_MA_VARIED b where (a.cod_pedido = "&pedcod&" and
b.cod_farmac = "&farcod&" and a.est_detall = 'A’ and a.cod_varied = b.cod_varied)"

objrel.open strsql, objcon, adOpenKeyset,
adLockReadOnly, adCmdText




44

total =0
7 while (not objrel.eof)
total = total + (objrel("can_detall") *
objrel("val_varied")
objrel.movenext

wend
objrel.close
%>
<%
Count =Count + 1
bcolor = not bcolor
objrec.movenext
wend
objrec.close
%>
</table>
<%
response.write("<font face='Verdana, Arial, Helvetica, sans-serif'
size="2'>")

'Print out the current page # / total pages
Response.Write("<br>Pé4gina " & CurPage & " de " & TotalPages &
"<P>")
'Display Next / Prev buttons
if CurPage > 1 then
'We are not at the beginning, show the prev button
Response.Write("<INPUT TYPE=BUTTON class=textbox
VALUE=Anterior ONCLICK=""document.location.href="swp_pedido.asp?curpage=" &
curpage - 1 & ";"">&nbsp;&nbsp;")
End If
if CInt(CurPage) <> Cint(TotalPages) then
‘We are not at the end, show a next button
Response.Write("<INPUT TYPE=BUTTON class=textbox
VALUE=Siguiente ONCLICK=""document.location.href="'swp_pedido.asp?curpage=" &
curpage + 1 & ";"™>"

End If
response.write("</font>")
else
response.write("<font face='Verdana, Arial, Helvetica, sans-
serif' size='2'>")
response.write("No existen ordenes de pedidos.")
response.write("'</font>")
end if
%>
</d>
</ftr>

<%if (request("tip") = 2) then
farcod = request("far")
pedcod = request("ped")
%>




45

Para hacer el proceso de seleccion y busqueda debe el script acceder a las
tablas que se presentan a continuacion, en donde es necesario el formato de
p resentacion sugerido por las entidades farmaceuticas en donde consten

todos los atributos del producto que ellos como farmacia manejan.

<%

totall = 0

strsqgl = "select a.can_detall, a.cod_varied, b.des_varied,
b.val_varied, c.des_produc, d.des_marcax, e.des_unidad, f.des_farmac from
SWP_DA DETALL a, SWP_MA_VARIED b, SWP_MA_PRODUC ¢, SWP_MA_MARCAX d,
SWP_MA_UNIDAD e, SWP_MA_FARMAC f where (a.cod_pedido="&pedcod&" and
a.est_detall='A"' and a.cod_varied=b.cod_varied and b.cod_produc=c.cod_produc and
b.cod_marcax=d.cod_marcax and b.cod_unidad=e.cod_unidad and
f.cod_farmac=b.cod_farmac)"

objrec.open strsql, objcon, adOpenKeyset, adLockReadOnly,

adCmdText

bcolor = false
while (not objrec.eof)
if bcolor then
color = "#EEF7EG"
else
color = "#FAFDF7"
end if
subtot = 0
detcan = objrec("can_detall")
varcod = objrec("cod_varied")
vardes = objrec("des_varied")
varval = objrec("val_varied")
prodes = objrec("des_produc")
mardes = objrec("des_marcax")
unides = objrec("des_unidad")
fardes = objrec("des_farmac")
subtot = detcan * varval
totall = totall + subtot
%>




1.3. Diccionario de Datos

El diccionario de datos es una estructura de tablas y vistas, de solo

lectura, que contiene informacion de la base de datos, tal como:

o las definiciones de todos los esquemas en la BD (tablas,
indices, vistas, clusters, sinénimos, secuencias,

procedimientos, funciones, paquetes, triggers, etc)

e los usuarios de la base de datos

« los privilegios y roles que cada usuario tiene

« informacién general de la base de datos

EL diccionario de datos es creado cuando la base de datos es
creada. Para reflejar con exactitud el estado de la BD en todo
momento, el diccionario de datos es automaticamente actualizado en
respuesta a acciones especificas (tales como cuando la estructura de

la BD es modificada).
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DISENO DE ARCHIVO

Nombre Fisico: SWP_CA _PEDIDO
Organizacion: Indexada
Tipo de Tabla: Transaccional

Campo Clave: Codigo del pedido

Nombre Légico:
Archivo de carrito de compras

Numero Tipo Descripcién|Formato Descripcién del Campo
1 N cod_pedido |N(8) Caodigo del pedido

2 N cod_client |N(8) Caodigo del cliente

3 D fec_pedido |D(8) Fecha del pedido

4 X lug pedido [X(50) Lugar del pedido

5 X est_pedido |X(1) Estado del pedido

FORMATO X:ALPHA,
N:NUMERIC,
D:DATE
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DISENO DE ARCHIVO

Nombre Fisico: SWP_MA_CLIENT

Organizacion:
Tipo de Tabla:

Campo Clave:

Indexada

Maestro

Cadigo del cliente

Nombre Légico:
Archivo maestro de clientes

Numero Tipo Descripcién|Formato Descripcién del Campo
1 N cod_client |N(8) Caodigo de cliente
2 X nom_client |X(50) Nombre del cliente
3 X pai_client  [X(30) Pais del cliente
4 X ciud_client |X(30) Ciudad del cliente
5 X dir_client X(50) Direccion del cliente
6 X tel client X(20) Teléfono del cliente
7 X ema_client |X(50) Email del cliente
8 X pas_client  |[X(10) Password del cliente
9 X est_client X(1) Estado del cliente
FORMATO X:ALPHA,

N:NUMERIC,

D:DATE
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DISENO DE ARCHIVO

Organizacion:
Tipo de Tabla:

Campo Clave:

Nombre Fisico: SWP_MA MARCAX

Indexada
Maestro

Cdbdigo de Marca

Nombre Légico:
Archivo de marcas

D:DATE

Numero Tipo Descripcién|Formato Descripcién del Campo
1 N cod_marcax |N(8) Cdédigo de marca
2 X des_marcax |[X(50) Descripcion de la marca
3 X est_ marcax |X(1) Estado de la marca
FORMATO X:ALPHA,

N:NUMERIC,
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DISENO DE ARCHIVO

Organizacion:
Tipo de Tabla:

Campo Clave:

Nombre Fisico: SWP_MA_ PRODUC

Indexada
Maestro

Cddigo de producto

Nombre Légico:
Archivo de productos

D:DATE

NUumero Tipo Descripcién|Formato Descripcién del Campo
1 N cod_produc |N(8) Caodigo de producto
2 X des_produc |X(20) Descripcion del producto
3 X tip_produc |X(20) Tipo del producto
4 X est produc |X(1) Estado del producto
FORMATO X:ALPHA,

N:NUMERIC,
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DISENO DE ARCHIVO

Nombre Fisico: SWP_MA_VARIED

Organizacion:
Tipo de Tabla:

Campo Clave:

Indexada
Maestro

Cddigo de variedad

Nombre Légico:

Archivo de variedades de productos

Numero Tipo Descripcién |Formato Descripcion del Campo
1 N cod _varied [N(8) Cédigo de variedad
2 N cod_produc [N(8) Cédigo del producto
3 N cod_marcax [N(8) Cédigo de la marca
4 N cod _unidad [N(8) Cédigo de la unidad
5 X des_varied |X(50) Descripcién de variedad
6 X pai_varied [X(30) Pais de origen
7 N val varied |N(8) \Valor
8 N exi_varied  [N(8) Existencia
9 N cod_farmacia|N(8) Cabdigo de la farmacia
10 X est varied [X(1) Estado
FORMATO X:ALPHA,
N:NUMERIC,

D:DATE
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DISENO DE ARCHIVO

Nombre Fisico: SWP_MA_UNIDAD

Organizacion:
Tipo de Tabla:

Campo Clave:

Indexada
Maestro

Cddigo de unidad

Nombre Légico:
Archivo de unidades(medidas)

Numero Tipo Descripcién|Formato Descripcién del Campo
1 N cod_unidad |N(8) Caodigo de unidad
2 X des _unidad |X(30) Descripcion de unidad
3 X est unidad |X(1) Estado de unidad
FORMATO X:ALPHA,

N:NUMERIC,

D:DATE
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DISENO DE ARCHIVO

Nombre Fisico: SWP_MA_ FARMAC

Organizacion:
Tipo de Tabla:

Campo Clave:

Indexada

Maestro

Cdbdigo de Farmacia

Nombre Légico:
Archivo de farmacias

Numero Tipo Descripcién|Formato Descripcién del Campo
1 N cod_farmac |N(8) Caodigo de la farmacia
2 X des farmac |X(30) Descripcidn de la farmacia
3 X est farmac |X(1) Estado de la farmacia
4 X rep_farmac |X(50) Representante de la farmacia
5 X tel farmac [X(20) Teléfono de la farmacia
6 X ema_farmac [X(50) Email de la farmacia
7 X ruc_farmac [X(13) Ruc de la farmacia
8 X pas_farmac [X(10) Password del representante
9 X dir_ farmac |X(50) Direccion de la farmacia
10 X log farmac [X(20) Login del representante
FORMATO X:ALPHA,

N:NUMERIC,

D:DATE
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DISENO DE ARCHIVO

Organizacion:
Tipo de Tabla:

Campo Clave:

Nombre Fisico: SWP_MA_ADMINI

Indexada
Maestro

Cddigo del Administrador

Nombre Légico:
Archivo del Administrador

D:DATE

Numero Tipo Descripcién|Formato Descripcién del Campo
1 N cod_admini |N(8) Caodigo del Administrador
2 X log_admini |X(20) Login del Administrador
3 X pas_admini [X(10) Password del Administrador
FORMATO X:ALPHA,
N:NUMERIC,
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DISENO DE ARCHIVO

Nombre Fisico: SWP_DA DETALL
Organizacion: Indexada
Tipo de Tabla: Transaccional

Campo Clave: Secuencia de detalle
Codido de pedido

Nombre Légico:
Archivo de Ordenes de pedido

Numero Tipo Descripcién|Formato Descripcién del Campo

1 N cod_pedido |N(8) Caodigo de Orden de pedido
2 N sec_detall |N(8) Secuencia del detalle

3 N cod varied |N(8) Cdédigo de variedades

4 N can_detall |N(8) Cantidad solicitada

6 X est_detall |X(1) Estado de la Orden

FORMATO X:ALPHA,
N:NUMERIC,
D:DATE
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CAPITULO 2

2. MANUAL DE USUARIO

2.1. Instalacion del Sistema

Nuestro sistema Administracion de un Web Site para la venta de
productos de cadenas de farmacias ha sido realizado en ASP, la cual

funciona de la siguiente forma

1. Un usuario por medio del navegador (Internet Explorer) solicita una
pagina ASP.

2. Esta solicitud llega al servidor el cual tiene alojada la pagina pedida.

3. Este servidor procesa la pagina ASP y devuelve codigo HTML.

4. Elusuario visualiza la pagina en su navegador.

Para utilizarlo nesecitamos un servidor que procese nuestras paginas

ASP, para ello existe el Internet Information Sever bajo Windows NT o
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2000 y bajo Windows 95/98 esta el Personal Web Server que viene en

el CD de Instalacion de Windows 98 o en el CD del Visual Studio.

Personal Web Server

El Personal Web Server es un servidor que nos permite trabajar con
paginas ASP en nuestra PC sin necesidad de subir las paginas ASP al
servidor para realizar las pruebas, es decir, armamos todo el sitio en
nuestra PC, lo probamos con el Personal Web Server (PWS) y si todo
va bien lo subimos.

Para utilizar el PWS necesitamos tener Windows 95/98/Me, si tenemos
como SO Windows NT o 2000 también podemos utilizar el PWS pero en
este caso es preferible utilizar Internet Information Server (1IS) dado que
es mas funcional y robusto. Pueden conseguir el PWS desde el sitio de
Microsoft o en los CDs de Instalacion de Windows 98, Visual Basic o
Visual Studio.

A la hora de instalar el PWS hay que seguir los pasos de una instalacion
tipica de un programa, pero hay que prestar atencién en el momento
gue nos pide el directorio de publicacion web, es decir el directorio en
donde se guardaran nuestras paginas web se puede dejar el que nos
ofrese el PWS por defecto o lo podemos modificar, si lo modificamos,

por ejemplo ponemos que el directorio de publicacion web es
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"C:\Paginas Webs" tenemos que guardar nuestras paginas dentro de
este directo.

Una vez instalado reiniciamos la PC y al volver tendremos un icono en
la barra de notificacion de Windows desde este icono podemos iniciar el
PWS, aclaremos que el PWS tiene dos estados Iniciado y Detenido,
obviamente nuestro sitio solo funcionara cuando este el PWS iniciado.
Bueno una vez abierto el PWS nos vamos al sector llamado "Avanzada"
desde aca configuramos las opciones avanzadas del servidor, lo mas
importante es la configuracién del directorio, seleccionamos "Home" y
hacemos click en "Modificar Propiedades”, aqui seleccionamos el
directorio que habiamos elegido como publicacion web, apretamos
"Aceptar" y volvemos a las opciones avanzadas. Ahora destildamos
"Habitar Documento Predeterminado” vy habilitamos "Permitir
Exploracién de directorios", volvemos a la seccion "Principal" y hacemos
click en el link para abrir nuestro site, y si ya se subié a internet con

todos los cambios se coloca el dominio http://207.21.192.4



2.2. Explicacién del Sistema
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Al ingresar al sitio http://207.21.192.4, estando subido a internet se

visualizara la pagina de entrada siguiente que contiene:

1. Imagenes de los servicios que presta el Site.

2. La palabra ENTRAR, que es un vinculo a la péagina principal de

SUFARMACIA.COM.

3. El nombre de la empresa.
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1. Lavifieta HOME, es la pagina de inicio, dnde se da la bienvenida a los

usuarios del sitio.

2. Quiénes somos: En la que se expone la mision y visibn de

SUFARMACIA.COM, explica de manera general su funcion en la red.
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3. Instalaciones: Presenta todas las farmacias inscritas el nuestra red, las

paginas web de las mismas con sus diferentes promociones,

ubicaciones y demas informacion.
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FARMACIA PRADERA

FARMACIA LA PRADERA - Miciosoft Intemnet Explorer proporcionado por Onnet

J Mrchiva  Edicisn  Ver  Favaritos  Hemamientas  Ayuda

ALY AT a e | - A

Abrds Adelante Detener Actualizar Inicio Busqueds

Direccién I@ http:/#angelhome/web1/him/Propaganda/farmacia_la_praderal htm

FARMACIA LA |5

MUCHO MAS QUE UNA FARMACIA EN LA RED
Q PRADERA

Bietwenido a la Farmacia mas completa y surtida de la red

Como podras
comprobar, todos
nuestros productos
estdn organizados en §
grandes secciones. Por
medio de
SUFARMACIA COM
tupuedes acceder a
todos nuestros

productos con las idad o
mejores promociones - cuigaqo
del mercada.. dietética para el bebé personal L

higiene

e L

Mos encontramos

|
] Listo || 25 inbanet local v

i Inicio |J E5 >R H LMy Disc [E1] | B MaNUAL TECHIC..|[E FARMACIA LA |EBZ@$<BE%’§)‘ 1235 pm,

4. Productos: Es donde se encuentra el carrito de compras, para realizar

los diferentes pedidos.

3 . SUFARMACIA. Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet
| srchivo Edein Ver Esvoilos Hemamienlss  Ayuda

j@,».@@ﬁ

Alras Adelante Detener Actualizar Inicio Bisqueda

J Direccion I@ http:/angelhome/web1/htmdswp_produc. asp

[ MU LNEEN Cuiénes Somos | | Instalaciones ] | Productos ]| Clientes ][ Contacte ] 5|

Informese: ﬂ
PRODUCTOS =
Consulte datos En nuestras farmacias usted podra encontrar una gran v
importantes sobre completa gama de farmacos genéricos v no genéricos
medicamentos ademas de otros articulos para uso personal, para su --—
hogar o incluso para dar de regalo en alguna ocasicn UBRCSAE
especial, —

o .

Si sabe el nombre del articulo digitarlo para hacer la

e, J respectiva bisqueda de las variedades disponibles
(presentacion,laboratorio,etc) o con sdlo poner la primera

;Dug es un letra o letras con la que comienza su producto podra wer
medicamento los existentes can estas caracteristicas.
Zenético?

;| Buscar

¥

De un Click AQUI s desea var lo Lisia

Coutplata de todos los Articalos Existentes

“le[ [

Leyes ecuatorianas

(]1.0#59
4

|&] Listo || [E3 inuanetlocal 4

Hinicie| | & =3 B A B | &My Disc ) | EjasniuaL Techic. |[27 - surarMac . |[FR2REd RS 12mpm
Hinicio| | |
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4.1. Si se tiene conocimiento del producto que se desea, 0 la inicial se
escribira y se seleccionara el boton BUSCAR, en la parte inferior apareceran

todos los medicamentos relacionados con la letra o parecidos en escritura.

7} .- SUFARMACIA.COM :. - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet

| chivo Edcion Ver Favoitos  Hevamienias Apuda

XX

= - (%) Al
His bclerte Delerer  bctudlzar  Incio Blsqueda

J Direccion I@ hittp:/#angethomeweb Mhtmdswp_produc. asp

=

Informese:

PRODUGTOS

ol

Consulte datos

imp ortantes sobre
medicamentos

En nuestras farmacias usted podra encontrar una gran y
completa gama de farmacos genéricos ¥ no geneéricos
ademas de otros articulos para uso personal, para su
hogar o incluso para dar de regalo en alguna ocasion

i —
especial. -

I Si sabe el nombre del articulo digitarlo para hacer la
respectiva busqueda de las variedades disponibles

(presentacion,laboratorio,etc) o con sdlo poner la primera

Y

;g es un letra o letras con la que comienza su producta podra ver
medicamento los existentes con estas caracteristicas.
Zenérico?

l— Buscar

—
Eetarrinal
Brisrucol
bactrin |
bactriny :
Leyes acustorianas ¥ | <
R.O#59 D¢ un Click AQUIsi desea ver ta Lista
17/ brilf2 0000 -
. | ;lJ
[&] Lista [ [ B Intranet local vl

Hinicio] | & =1 B AR ||&7. surARMACIA COM... FMANUAL - Micrasoit Wword R R a4z ajm.
o] | EMaAL Meoshwos| |

4.2. Se encuentran la lista detallada de todos los medicamentos que se

desea comprar.

J Mychiva  Edicin  Wer  Favoitos  Hemamientas  Ayuda

S - (5 # Q
Alrds Adelante Detener Actualizar Inicio Buisqueda

| Direccian [1 hitp:/angehome/web him/swp_producelasp
7
SUFARMACIA.COM y —
3 B =

[ CEESECTU N cuicnes somos | | instalacioncs | | Productes ]| Clientes ]| Contacte ]

- -

L

Informese:

PRODUCTOS

Las farmacias inscritas al sitio venden medicamentos
denaricos ¥ no genéricos que seran adquiridos
segun la necesidad o preferencia del cliente.

.-—

GENERICOS
P> Betarrinol

Consulte datos
importantes sobre
m

L

zenérica? MY
Erismucol
bactrin
bactriny
=Xr
Insecticida
ritalina

CECIE

[l
@] Listo [

Hinicio || @& 59 B AH || EhyDiscEl | EmanuaL TECNIC . |[27 - PERMANBA . ||EB.2 BB B %Y 1236pm

28] Intranet local 7
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4.2.1. Luego que se selecciona el nombre del producto, se visualizaran

las variedades para que el cliente pueda elegir:

2} - SUFARMACIA COM . - Microsolt Intemet Explorer proporcionado por Dnnet
Archivo  Edicidn Yer  Favortos  Heramientas  éyuda

TALYAT Y e aE) | - A

J Alrss Adelante Delener  Actudizar Iricie ‘ Bisqueda
|

Direccion I@ hitp: /¢angelhomewebl /him/swp_varied]. asp?ood=5%des=Betaninal

Betarrinol

Para agregar un producto a la orden de pedido, ingrese la cantidad a ordenz

Presentacion Marca Pais Unidad Farmacia Precio  Cantidad [
crema H &5 Ecuador S0gr. Hermanos 1 0
pastillas H &G  Ecuador 15gr. Hermanos 2 0

Agragar 0
|| 3 inbanet local 7

@inicio| | @& =1 > A B |[#7.- surARMACIA COM... | BMANLIAL? - Microsolt Word B B 1903,
Hinicio \ BIMANUALS - Mistooft iord |

DI ERE

1. Se ingresara la cantidad de medicinas a comprar, segun las

farmacias que tengan en stock el producto.
2. Se selecciona el botdn agregar para poder seguir con el pedido, se
puede seleccionar el boton ORDENAR AHORA o MODIFICAR el o

los productos a comprar.

B - PERMANBALU :_ - Microsoft Intemet Explorer proporcionado por Onnet

JArchwo Edicién  Wer Eavortos  Heramientas  Ayuda

J@,».@@

Alras Adelante Detener Actualizar Inicio Blsqueda

J Direccion I@ httpe#/anaelhome/webl htmAswp_pedido.asp

[ ST Cuisnes Somos | | instalacionss | | Productos | | Glientes ]| Contacts | ﬁ

PEDIDO

Para eliminar un detalle de |a arden de pedido, de click en el grifico en forma
de X. Para modificar un detalle, ingrese una nueva cantidad y de click en el
botdn Medificar, Para ordenar un pedido, de click en el botdn Ordenar ahora.

Eli Producto Present. MarcaUnidad Farmacia Precio Cantidad Subtotal =
2 Betarrinol crema H&G S0gr. Hermanos i 1 al,
Total: 15
-
] :
- Ordenar ahora Modificar J.
¥
1 | o
] Lista || |3 Intranet local 4

#inicio| | & =1 B A W ||&7.: PERMANBAL - - M. FMANUALZ - Micrasoit Word 8. BB B R 0315 am
Hitnicio| | EYMANUAL? - Micoso o | |
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5. Cliente: Se da a conocer informacion importante acerca de salud,

medicina, enfermedades y muchos temas interesantes, ademas que

se podra consultar compras hechas anteriormente.

3} - SUFARMACIA COM . - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet

Archivo  Edicidn Wer  Eavortos  Hemamientas  Apuda

FTEAC DR DRl | = A

Atras Adelants Detener Actualizar Inicio Busqueds

| iveccion [&7 hitp: //angelhome.web1 himéswp_client him

[~ CHEEECTTTN Guionos Somos | | Instalaciones ] | Productos ]| Clientes ]| Contacto ]
nformese: otiewres)

Consulte datos Por la vida agitada de nuestra
importantes sobre sociedad hemos visto la oportunidad |
medicamentos - de plantearles un negacio nUevo que
satisfaga las necesidades del
3 fa riudadano que trabaja y se walga del
s servicio de entrega a domicilio pera
-] de forma automatizada, & usted
I il amigo gue estd leyendo estas lineas
"""""""" - le invitamos a practicar esta rapida v
Ous es un canveniente forma de comprar.
medicamenta o
Zenérica? &) Conozca nuestro WEBSITE, donde
s encontrara que productos vende,
L cudles son los precios que a usted le
) convienen y cuales son sus
expactativas comerciales.
i

ICONS‘ULTE SUS PEDIDOS A SUFAMCM.COMISI

| E5) Intranet local

4

CIEICAEE

hinicio||| @ =3 B A || EMyDicEl | EmanaL TECNIE [ surarmact.. [T R 12%pm

2} .- SUFARMACIA_COM :. - Microsoft Intemnet Explorer proporcionado por Onnet

Archivo  Edicién  Wer Faworitos  Henamientss  Ayuda

LSRR DT > T

Alds Adelante Detener Actualizar Iricia ‘ Blisqueda

Dirccidn I@ http:/#angelhome/web1 /htm/indexcli asp

™ e e
SUFARMACIA.COM A 5 ==
:.1 = —t —

Estimado Cliente: Ingrese su contrasefia para poder ver los pedidos que usted ha
realizado a nuestras farmacias

Contrasefia; ||

£l

] Lista [ [ |25 Intraretlocal

w[o]» ]+

A

inicio|| & 53 B (A ||[£7- surARMACIA COM_ | BJMENUAL? -Micwsoft Word B2 R ms a‘m
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5.1. Se coloca la contrasefa y se da clic el el boton ingresar.

Y apareceran los productos comprados, los valores pagados.
6. Contacto: es donde se comunica el cliente con cada una de las
farmacias, con los administradores, da opiniones, sugerencias y

establece un vinculo de comunicacion.

/3 SU FARMACIA_COM - Miciosoft Internet Explorer proporcionado por Onnet
Mchivo  Edicién  Yer  Favortos  Hemamiertas  Ayuda
YYWVWEV.(2 A Q
Alrds Adelante Detener Actualizar Inicio Buisqueds
| Diveccion [&] hitp://angelhome.web /him/swn_contac. asp

[Informese:

Para mayor informacadn, contactese a nuestro corren
electrénica comuniguese a los teléfonos: (593-4)2423092 -

Consulte datos
es sobre

e dicamentos 094576270
£ — Mombre:  FDWIN GUSTAVO BERRONES SALAZAR
NEDILAMENTO E-Mail: [ECEST@HOTMAILCOM
g BS un Fais: Ecuador 'I
jme dicamento

| zenérico? Ciudad: GUAYAQUIL
Teléfona: 2620572

EXCELENTE ATEMCION GRACTiS) ;I

Comentarios:

& < -
> E
Il arae aenatorianae Vi
4
] || 25 Inbanet local 4

Hlinicio||| & =3 > 1% ||[£]50 FARMACIA.COM .| BT]MANUALZ - Miciosol Word 3250 B mmzan.

6.1. En esta parte se ingresan todos los datos del cliente o usuario.
6.2. Con el botén ENVIAR, colocara toda la informacion via e — mail al correo

de los administradores del sitio.

2} - SUFARMACIA COM :_ - Microsolt Intemnet Explorer proporcionado por Onnet

Archivo  Edicidn Yer  Favortos  Heramientas  éyuda

TALYAT Y e aE) | - A

J Aligs Addlante Delensr  Actualzar Inicia ‘ Bisqueda
| Divescidn [ ] hitp./angelhome/web Mhim/swp_mersai.asp7ing=2

iy
SUFARMACIA.COM T ™y
5 B=

MENSJE|

Gracias por contactarse con nosotros. Mos
comunicaremas con usted lo mas pronto
posible,

4 | &

&7 Listo || 3 inbanet local 7

M Inicio |J &5 S H £].: SUFARMACIA.COM... W MANLAL? - Microsaft Word |Eaz@<aeg.a,§y 0301 am.




7. Son hipervinculos a paginas informativas.

2 .- SUFARMACIA.COM :. - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet

Achivo  Edicion  Mer  Favoitos  Hemamientas  &yuda

]
J@,».@ﬁ?ﬁ
|

Alras Adelante Detener Actualizar Inicio ‘ Busqueda

Direccién IQ hittp: ¢/ angelhomesweb1 htm/swp_sinpres3. him

Proveedorlde lnternﬂ enset
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ER

»|

[ CEEEECTU I ooisnes somos | | instaiacionss ] | T Clientes ]| Contacto ]

Contraindicaciones a Farmacos

) Consideracioncs sobee secacidad usados para las molestias mas
comunes del Consumidor

- = gt 5 ;
Contraindicaciones a 05 "Analgisicos y Antiflamatorios

Los analgésicos de venta sin prescripeién médica como la aspirina, &l inaprofena
ol ketoprofens, o naproxenn ¥ o paracetamol (acetaminofén) son seguios si se
administran durante petiodos breves. Todos, excepto el paracetamol, reducen
también lainflamacion y estdn catalogados como firmacos antiinflamatorios no

e

o LT =
"ER G 3
) SUFARMACIA.COM W B =
,l;‘l —_— e ﬁ.

Trterarcidn enive Firmacas ASPTRIN A

4

esteraideos (ATHE). Sus etiquetas aconsejan evitar su uso durante més de 7 a 10
dias. Se debe consultar al médico silos sintomas empeoran o no desaparecet.

| of

“lew[e [

|&] hittp:#/angethome web /him/swp_sinpres3 htm

| [ B invanet local

A

Hinicio| | & =5 B A B | &My Disc [E2) | EManuAL TECHIC. |27 - suFaRmac |[ER 2R S 12380
Hinicio| |

En la parte inferior de la pagina HOME se pueden encontrar dos botones

uno para el ADMINISTRADOR vy otro para el REPRESENTANTE DE LA

FARMACIA, por medio de los cuales se puede acceder faciimente al

modulo correpondiente, la pagina del ingreso de usuario y contrasefia es

la misma tanto para el administrador como para el representante de la

) .: SUFARMACIA_COM :. - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet

farmacia.

Jgrchivu Edicion  Wer Favoitos  Henamientas  Apuda

Proveedor, E‘lnternetj oneet

e

=)

J@.».@ﬁ‘ﬁ

Alids Adelante Detener Actualizar Inicio ‘ EBlsqueda

J Direccion I@ hitp: /7angethome/web1/adm/indexadm. azp

"q—ﬂ -
1] SUFARMACIA.COM § 7 F'—
i ==

Ingresar

T Usuaria: earias
L Wrontrasefia:  [==]

0]

4l

|&] Listo

[ [ 22 Intranet local

I
A

hinicio| | & 53 M AW || EmubiscEd | Eocumentol -ic..|[€7 - suFaRMACL | |[E3. 2 Fhid 8% 1152am
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1. Se deberaingresar el nombre del usuario.

2. Se deberéa ingresar la contrasefa correcta, luego de insertados los dos
datos se verificara si estan correctos, si es asi continuara con los
servicios que proporciona nuestro site.

3. Se daclic el el boton Ingresar.

3 .- SUFARMACIA.COM -. - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet = B3

Jémhivn Edicién  Ver Favoitos  Hemamientas  Apuda w&w_ﬂ ol
VYWYV (P i ;

Afras Adelante Detener Actualizar Inicio ‘ Eisqueda

I RTI

J Direccion I@ http://angelhome/web1/adm/swp_pedidol. asp?cupage=3

ol

i) SUFARMACIA.COM

-

——EBCITTNN redidos ]| Productos ] | Variedades )| Marcas ]| Unidades JE
acturacion

Ver pedidos Fliminados:

Listado de Pedidos Existentes:

Eli Pedido Cliente Fecha Comisidn =
> 7 Marli Soriano 20/04/05 1,2 $12 fo
Patricia -
X425 Mariarraz 16/05/05 0,2 2 -
Patricia
PoC i A Marjarraz 16/05/05S 2,2 t 22 t:
Patricia
x28 Manjarrez 16/05/05 1,8 $ 18 -
4] B | _»I_I
[&] Listo [ [ [B5 Intranet local v ol

dhinicio || @ =3 M A % ||[£7- surARMACIA COM__ | ]MANUALZ - Miciosalt Word B2l ERY .
Si se trabaja con administrador aparecerd autométicamente la lista de

pedidos realizados.

1. Dando clic al namero de pedido, se podra ver el detalle de los pedidos.

2} .- SUFARMACIA.COM :. - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet

Archiva  Edicidn  Yer Favortos  Heramientas  Ayuda
FATAVA-AY N e fa)
Alrds Adelante Detener Actualizar Inicic Buisqueda

| Direceidn [@]7 hitp.//angehomerweb! /adm/swp_devoluasppedeod=14

" CEEMECTTTNEN rodidos || Productos ]| Variedades || Marcas || Unidades ]
Pedido

chdigo: 14

Cliente:  Marli Soriano
Fecha: 01/05/05
Destino:  pradera

Producto Tipo Marca Present. Precio Cantidad Cant.Real Adquirida Comision Subtotal

Azactan pastillas Beringerx 15gr. $4 1 £0,4 $4 =
Amikin jarabe HaG s0gr, 3 0 £0 0
Azactan crema  H &G 15ar. $12 0 0 $0

“[o]w]d [

Total: %4
al | _>I—I
|&] Listo [ B Invanet local il

] Inicio H & SR H LMy Dise £ | EimanuaL TECHIC.. [ : suFARMACI |E2@$<§Je-ﬁ’{j 1203 pm,
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la columna en rojo, es para el caso de que el pedido hecho por
internet no coincida con el hecho por el cliente, en este caso el
administrador ingresa y cambiara con los valores que sean correctos.

2. Si se da clic el x de eliminar, aparecera en la parte superior derecha,
un mensaje preguntando si desea o no eliminar el producto

3. El boton Siguiente aparecera siempre y cuando los pedidos no se
puedan visualizar en una séla pantalla.

4. La opcion farmacias me permitird ver la descripcion de las entidades

afiliadas a nuestra pagina

- Microsoft Internet Explorer propoicionado por Onnet

2 .- SUFARMACIA.COM :

fchivo  Edicion  Ver  Favoitos  Heramientas — Ayuda

Alrds Adelante Detener Actualizar Inicio Busqueda

[
J AT g gD | A
|Di

ireccion I@ http:/fangelhomewebl Jadmsswp_famacia.asp

 DEEMECTTCINEN rodidos || Productos ]| Variedades )| Marcas JLMJ.

Farmacias Afiliadas:

Farmacias U.C Direccion  Teléfono Email Representante

Adelita 0991391234001 guasmo sur 2567891 paul@perez.com Paul Pérez Mod Eli
Hermanos 0991391835001 pradera [ 2456585 ana@rojas.com &na Rojas Mod Eli
Margot 0991381859001 pradera 111 2364959 ber@mera.com Bertha Mera Mod Eli
Miguels 098452&59200].mgol‘:,z';mD 2958565 javi@wvarg.com Javier Wargas Mod Eli
Pradera 0920129855001 pradera II 2565872 e@arias.com Elena Arias Mod Eli

Q.
- I
-

Ingresar Farmacias

Wer Farmacias Eliminadas

CIEICAK]

Wer Farmacias Pre-Inscritas

3] [ [ B Intanet local 2l
inicio|| @ =1 > W ||[£7- suFaRMACIA COM | EJHANUALZ -Microsot word |3 2R S 110sam

1. Realizar el ingreso de farmacias que estén interesadas el pertenecer a

nuestro sitio Web.



2} SU FARMACIA_COM - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet [_[O]x

Archivo  Edicién  Wer  Favortos  Hemamientas  Apuda Proveedor,de)Intern: onac!
= A~ “ 2 :

Alras Adelants Dretener Actualizar Inicio Bisqueds
| Diveccion [&1 hitp://angelhome/web1 im/SWP_preins asp

SR

[informese: X
PREINSCRIPCION
Consulte datos Llene completamente sus datos en esta solicitud y en siete dias
iportantes sobre recibird su respuesta.Para mayor informacion, contactese a nuestro
L corren electrdnico comuniquese a los teléfonos: (593-4)2423992 -
094576270

I Famede [ U

RUC

|:0uc es un
medicamento Dirgceidn: I
|genérica? .
Teléfono: l—

Email |

Representante

]

Registrar -
bl

o

¥

[Leyes ecuatorianas

(R0 -
[CTEEmELTN

;i | _’lJ
|&] Listo || [E3 inbanetlocal @

i Inicio |J Ex >R H 5 My Disc [E1] | B ManvAL TECNIE . [[Z7SU FaRMACIA. . |?ﬂz@g<ﬂ;a§y 1240pm

Luego de recogida toda la informacion los administradores compararan
datos, si cumple con todos los requisitos

1. Dara clic en la columna Aprobar Sl

3 .- SUFARMACIA.COM :. - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet

| srchivo Edein Ver Esvonlos Hemamienss  Apuda

]@.».@ﬁﬁ

Alras Adelante Detener Actualizar Inicio | EBlsqueda

J Direccion I@ http: /Zangelhomeweb1/admd/swp_preadm. asp

SUFARMACIA.COM

[
[@F

‘acturacion

[
Solicitudes de Pre-Admision de Farmacias:
Farmacias R.U.C Direccion Teléfono Email Representante Modif. Aprobal
ABC FARMACIA 0991320185001 LAS ACACLIAS 2426054 a@andi.com Maria Méndez Mod  SI NG
£
. e
er Farmacias Rechazas 3

| |
|&] Listo [ [ B3 Intranet local

Hinicie| | & =1 B A B | &My DiscE) | EManUAL TECNIC.. [[27 - suFarmact |32 PR 8% 12280
Binicio| | |

§H<|
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1. Se pueden suscribir mas farmacias a nuestro sitio, luego de ingresado
sus datos los administradores comprobaran datos y aprobaran o no.
2. Se puede visualiza las farmacias Eliminadas o Desafiliadas como les

hemos llamado

3 .: SUFARMACIA.COM :. - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Onnet
J frchivo  Edicion  Yer Favoitos  Hemamientas  Apuda

J@-».@f&

Alids Adelante Detener Actualizar Inicio ‘ Busqueda

= e Y

| Direcrién [&]7 hitp://angelhome/web /adm swp_tarelasp

y
1
d
i
]

SUFARMACIA.COM

m Pedidos ||  Productos || Variedades ||  Marcas ||  Unidades |

Farmacias Desafiliadas:

Farmacias R.U.C Direccion Teléfono Email Representante Aﬁfi:ir

Buena Nueva 0991391855101 Praders 1 2329555 b@hotmail.com Beatriz Mavia STe —

“[o]w]4

2l |_’|_I
A

[&] Liste [ | B2 Intranet local
inicio|| & =1 M 4™ |I[&) surARMACIA.COM.[ SUFARMACIA COW - Wictosot Iniemel Evploret proporcionad por Innelf 26 am

Asi mismo el la pagina superior derecha hay un hipervinculo con el texto
FACTURACION, donde se puede visualizar, las comisiones de los

administradores, segun la cantidad de personas que hayan comprado.

23 .- SUFARMACIA.COM :. - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Dnnet =] E3

J Aichivo  Edicien  Wer Favoitos  Henamientas  Ayuda Broveedor,de|Interne ., ||
= »|
Ve (D A

J Afras Adelante Detener Actualizar Inicio ‘ Eisqueda

| Diresiéin [ &7 hitp:angelhome/web /far?swp_pediarl asp?ar=T

=
SUFARMACIA.COM \ o oy
g B=

[ CEESECTUCEN ouisnes Somos ] | Instalacionss | | Productos || Glientes || Contacts |

Gomisiones por Pedidos

Pedido Cliente Fecha Comisidn

1 Marli Sariaho 12/12/02 £0,3 £ 3

2 Rina Gonzalez 01/01/04 $15 §15

2" Edwin Berrones 27/03/05 $0,8 f8 &

& Marli Soriano 10/04/05 $3.7 37

& Rina Gonzalez 17/04/05 $29 29

g Edwin Berrones 22/04/05 $2,7 £27

10 Andres Rizzo 2204405 £ 4.6 f 46 -

A Andres Rizzo 22/04/05 $£0,7 £7 :

12 Rina Gonzalez 30/04/05 $16 16 2

13 Rina Gonzalez 30/04/05 $0,4 £4 z
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Si selecciona la pestafia Productos, podra modificar el producto o agregarle
mas variedades.

1. Modifica el nombre u otro dato de los Productos

2. Para poder modificar las variedades del medicamento, igual para

marcas, y y unidades.

Archive  Edicion  Ver  Favoitos  Heramientas  Apuda
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Productos:Si desea ingresar una variedad de algun Producto favor escogerlo

Producto Tipo Modif.Elimi.|
ki “ Poind  Eli L
Azactan NoGenerico Mod  Eli
bactrin Generico od Eli
bactrin Cangri Lo Eli L
— - Sl Py
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Contrex NoGenerico Mod — Eli >
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Modificar producto
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Si se da clic en la pagina HOME el botén Rep. De Farmacias

/A - SUFARMACIA COM -_ - Miciosoft Intemel Explorer proporcionado por Dnnet
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Gomisiones por Pedidos

Pedido Cliente Fecha Comisidn
e Edwin Berrones 22/04/05 §12 $ 120
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Si visualizara todos los pedidos realizados por los clientes, pero individual
para cada farmacia con el cddigo del usuario, se puede ver detalles del

pedido, valores, cliente, etc. Puede navegar en la parte del cliente.



